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   RESUMEN EJECUTIVO                                  
 
La granada fresca es un cultivo de tiempos muy antiguos, siendo principalmente 
originaria del medio oriente y es de allí que se expande a todo el mundo. En la 
actualidad se viene cultivando en diferentes países. Su principal característica 
es que se adapta a tierras pobres y es resistente a la sequía, su producción se 
inicia a los 3 ó 4 años llegando a producir hasta 4000 kg por hectárea. En el 
Perú el cultivo de granada se ha dado desde tiempos antiguos, principalmente 
en la zona costera del país, pero es a partir del año 1999 que se inician las 
exportaciones de granada fresca siendo hoy en día la empresa AGRÍCOLA 
ATHOS S.A. la empresa pionera y actualmente ĺider en exportación de granada 
fresca en el Perú. Actualmente el Perú esta exportando a los países de la Unión 
Europea, entre ellos los que más destacan son Francia, Holanda, Suecia, 
España y Bélgica. Otros países de destino en Europa también lo son Suiza y 
Rusia además otro destino importante de las exportaciones peruanas de 
granada fresca es Canadá. De todos estos mercados el principal destino de las 
exportaciones peruanas es Holanda seguido de Canadá. Rusia es un mercado 
potencial al cual se viene exportando desde el año 2004 de forma continua. Las 
principales zonas de producción para la exportación de granada fresca en el 
Perú se encuentran ubicadas en Ica y Lima, principalmente en las zonas de 
Huaral y Chilca siendo las principales variedades que se cultivan la variedad 
Mollar y la Valenciana y en Ica la variedad producida es diferente a las 2 
primeras; siendo su principal característica la de ser más resistente a los viajes 
de mas largas distancias. Las exportaciones de Perú están creciendo de 
manera sostenida logrando tasas de crecimiento superiores al 20%, el máximo 
monto exportado se logró en el año 2005 con un valor FOB superior a los US$ 
600,000. 
En el mercado internacional los principales países productores se encuentran 
en el Medio Oriente, destacando la India y China. Otros países productores que 
destacan son Egipto y España. Los principales países exportadores de granada 
fresca en el mundo son España (siendo el principal exportador mundial de 
granada y principal abastecedor del mercado Europeo), India, Israel, Perú y 
Bangladesh que son los que exportan al mercado Europeo, además cabe 
mencionar que Perú también exporta al mercado Canadiense. 
Los principales países importadores de granada fresca en el mundo son los 
países Europeos que están incrementando su consumo de dicha fruta 
básicamente por que se le esta dando otros usos para el consumo, de todos 
ellos los que más destacan han sido Francia (mayor importador durante el año 
2005) y Holanda (como el país que mayor importación ha realizado desde el 
año 1999), pero los países que más precio pagan son Suiza y Suecia. Estos 
mercados demandan granada todo el año y su principal abastecedor es España, 
el cual deja de exportar desde Febrero hasta Agosto; siendo estos meses 
donde muchos países como Perú, Chile e India inician sus exportaciones. Los 
precios internacionales de granada son buenos pues son superiores a $ 1 
VALOR FOB / Kg. logrando de esta manera estar por encima del precio 
promedio  de las frutas en el mercado Europeo. 
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No existen restricciones de tipo Arancelarias o Para arancelarias para el ingreso 
de granada fresca al mercado Europeo. La granada fresca ingresa al mercado 
europeo con arancel 0% bajo el Sistema General de Preferencias Arancelarias 
(SGP), mientras que para el mercado Estadounidense existe una barrera de 
tipo Para arancelaria por la mosca de la fruta lo que no le permite exportar a 
Perú al mercado de Estados Unidos. 
Finalmente la demanda mundial de la granada fresca a incrementado en los 
�últimos años y tiene un gran potencial en el futuro. 
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         GRANADA 

 
 
 
 
 

1.  Descripción del producto 
 
La granada (granatum L. de Punica) pertenece a la familia Punicáceas que 
incluye solamente un género y dos especies.  
La granada es conocida en el mundo con diferentes nombres, por ejemplo: 
 

• En Francés es llamada granada;  
• Por el español es llamada: Granada (la fruta), granado (la planta) 
• Por el holandés: el granaatappel 
• Los alemanes: granatapfel 
• Por los italianos: el melogranato, el granato del meló grano, el granato 

del pomo, o el punico del pomo.  
• En Indonesia: es gangsalan;  
• En Tailandia: tabular el tim  
• Los brasileños: la conocen como: romería o romazeira.  
• El  indio: Quecchi   
• Guatemala es: granad 
• En Estados Unidos : Pomegranate  
 

El término genérico, Punica, era el nombre romano para Cartago de dónde las 
mejores granadas vinieron a Italia.  
 
 
1.1.  Descripción 
 
Es árbol de (6 o 10 m) de alto, la granada mucho se 
ramifica, las ramas del árbol son algo espinosas, y 
extremadamente duradera. Las flores son muy  
llamativas, la fruta, 2 1/2 a 5 adentro (6.25-12.5 
centímetros) de par en par, tiene una piel resistente, 
coriácea o la corteza, amarillea básicamente más o 
menos ovalada con rojo ligero o de color rosa oscuro 
o rico. El interior es separado por las paredes 
membranosas y el tejido fino esponjoso blanco (trapo) 
en los compartimientos embalados con los sacos transparentes llenados de la 
pulpa agria, sabrosa, carnuda, jugosa, roja, rosada o blanquecina (técnico el 
aril). En cada saco, hay una, semilla angular, suave o dura blanca o roja. Las 
semillas representan el cerca de 52% del peso de la fruta entera.  
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1.2.  Origen y distribución 
 
El árbol de la granada es nativo de Irán al Himalaya en la 
India norteña y se ha cultivado desde épocas antiguas a 
través de la región mediterránea de Asia, África y Europa. La 
fruta fue utilizada y consumida de muchas maneras como, 
fruta fresca, en jugos, en ceremonias religiosas, actualmente 
se usa para decorar buffet y para la elaboración de jugos por 
sus enormes propiedades curativas. Se ha cultivado 

extensamente a través de la India y de partes más secas de Asia Sur-Oriental, 
del Himalaya, de indias del este y de África tropical. Las regiones más 
importantes son Egipto, China, Afganistán, Pakistán, Bangladesh, Irán, Irak, la 
India, Birmania y la Arabia Saudita. Hay algunas huertas comerciales en Israel 
en el llano costero y en el valle de Jordania.  
 
 
1.3.  Variedades 
 
Las variedades que mas se cultivan en Perú es la Mollar, la Valenciana al igual 
que en España. 
En la India que es la principal zona productora y de donde es originaria la 
granada existen muchas variedades. La preferencia se da generalmente por 
aquellas con pulpa carnuda, jugosa alrededor de las semillas. Los tipos con las 
semillas relativamente suaves se clasifican a menudo como “sin semillas”. Entre 
las mejores  están  
“Bedana”.- es medio a grande, con parduzco o la corteza blanquecina, reduce 
rosáceo-blanco a pulpa, dulce, las semillas suavemente.  
“Kandhari.-  es grande, de color rojo oscuro, con pulpa de color rosa oscuro o 
sangre-roja, subácida y semillas duras.  
Otros incluyen:  

• “Alandi” (“Vadki”) - de tamaño mediano, con la pulpa roja o rosada, 
carnuda, semillas muy duras.  

• “Dholka” - grande, amarillo-rojo, con los remiendos de oscuro-rosado y 
de la púrpura en la base, o todo-sobre verdoso-blanco; corteza gruesa, 
carnudo, purpurino-blanco o blanco, dulce, pulpa; semillas duras. La 
planta es árbol de hoja perenne, el non-suckering, deseable para los 
propósitos comerciales en Delhi.  

• “Kabul” - grande, con la corteza rojo oscuro y amarilla claro; pulpa 
carnuda, rojo oscuro, dulce, levemente amarga.  

• “Rojo del Muscat” - pequeño a las semillas del medio, con la corteza 
fina o bastante gruesa, carnudas, jugosas, medio-dulces de la pulpa, 
suaves. La planta es un portador moderado prolífico.  

• “Shell de papel” - redondo, medio grande, amarillo claro ruborizado con 
color de rosa; con la pulpa carnuda, rojiza o rosada, dulce, muy jugosa 
de la corteza muy fina, y semillas suaves. Osos pesadamente.  

• “Pune” - grande, con la corteza rojo oscuro, gris o grisáceo-verde, 
manchada a veces, y la pulpa naranja-roja o rosado-y-roja.  

• “Rubí español” - redondo, pequeño-medio o grande; brillante-rojo, con 
la corteza fina, carnudo, levantar-coloreada, el dulce, la pulpa aromática, 
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y semillas pequeñas-medias, bastante suaves. Medio considerado en 
calidad.  

• Medio de “Vellodu” - a la pulpa grande, con la corteza medio-gruesa, 
carnuda, jugosa y a las semillas. 

• “Blanco” - grande, color crema del Muscat teñida con color de rosa; 
corteza fina; pulpa carnuda, crema-coloreada, dulce; siembra. Deseable 
para plantar comercial en Delhi.  

• Maravilloso” - originado como corte en la Florida y propagado en 
California en 1896. La fruta es el púrpura-rojo muy grande, oscuro, con la 
corteza medio-gruesa; de color rojo oscuro, jugoso, pulpa del winey;  La 
planta es vigorosa y productiva. 

 
En España las más conocidas y comerciales son las siguientes: 
 

• Mollar de Elche. Árbol muy vigoroso, de rápido desarrollo, fruto de 
tamaño grande, grano grueso, rojo oscuro y pepitilla (semilla) muy 
reducida y blanda. madura entre octubre y noviembre. Es de mayor 
calidad, de mayor calibre y más productiva que las del grupo de las 
Valencianas; presenta mayor posibilidad de rajado y de ataque de plagas. 
La variedad que más se cultiva es Mollar Elche. 

• Mollar valenciana. Árbol vigoroso, fruto de tamaño grande, forma 
redondeada y aplanada, granado grueso y pepitilla muy reducida. Se 
caracteriza por ser de recolección temprana. Los precios de venta suelen 
ser significativamente más elevados, debido a la escasez de producto en 
la época de recolección 

• Wonderfull  La granada maravillosa se trata de una fruta más grande 
que lo normal con un sabor más agradable. Roja su carne, jugosa con un 
sabor agudo. Crece bien en el suelo alcalino que mataría a la mayoría de 
las plantas. Crecimiento de hasta cerca de 20 pies (aprox. 6metros) de 
alto o acortados a la forma.  

 
 

1.4.  Clima 
 
El clima que más conviene al granado es el clima subtropical e incluso el 
tropical. Los mejores frutos se obtienen en las regiones subtropicales donde el 
periodo de temperaturas elevadas coincide con la época de maduración de las 
granadas.  
El granado exige mucha agua y frescura para sus raíces y solamente en estas 
condiciones es cuando da muchos frutos de buena calidad. Al mismo tiempo 
soporta muy bien la sequía. 
El granado es muy sensible a las heladas tardías a partir de la entrada en 
vegetación. Prefiere más bien un clima templado e incluso caluroso que los 
relativamente fríos. Debido a su retraso vegetativo y de floración, corre peligro 
de que las flores se vean afectadas por las heladas tardías de primavera. En 
pleno invierno resiste temperaturas inferiores a los -7ºC. 
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1.5.  Suelo 
 
El granado no es exigente en suelo. Sin embargo, da mejores resultados en 
suelos profundos; le conviene las tierras de aluvión. Los terrenos alcalinos le 
son favorables; incluso los excesos de humedad favorecen su desarrollo. El 
suelo ideal debe ser ligero, permeable, profundo y fresco. Le es indiferente la 
alcalinidad o acidez del suelo. 
Es tolerante a la sequía, a la salinidad, a la clorosis férrica y a caliza activa. 
En tierras de secano, la sequía en el momento de la floración puede provocar la 
caída de la flor y reducir la cosecha al mínimo. En las tierras de regadío, sus 
necesidades hídricas son muy reducidas, y de abusar de los riegos poco antes 
de entrar el fruto en envero puede ser causa de su agrietamiento. 
La producción de las primeras cosechas se dan a los 3 o 4 años de haberse 
sembrado la finca y los rendimientos van incrementado conforme las plantas se 
hacen más viejas. En continuación se detallan los requerimientos necesarios 
para el cultivo de granada. 
 
 
1.6.  Particularidades del cultivo 
 
1.6.1.  Plantación 
 
La mejor época de plantación en España, es 
la primavera, concretamente entre febrero y 
marzo, en el estado de plantón de dos años. 
Primero se hace una labor profunda de unos 
50 cm para airear el terreno donde se va a 
efectuar la plantación, manteniendo al 
mismo tiempo la humedad del suelo. Más 
tarde se añade estiércol con una fresadora.  
El marco tradicional es de 6 x 4, pero en las 
nuevas plantaciones se tiende a marcos de 4 x 2 metros. 
Una vez marcado el terreno, se hacen hoyos con una profundidad aproximada 
de 40 cm y en cada uno se coloca un patrón, arrancado el día anterior del 
plantel o vivero, y además con la raíz desnuda. Antes de colocarlo en el hoyo se 
poda la parte superior para equilibrar las dos partes.  
  
1.6.2.  Riego 

 
Durante los primeros años de cultivo hasta la entrada en plena producción se 
riega por surcos con dotaciones de 600 a 800 m3/ha. Cuando el árbol entra en 
plena producción, a los 6 o 7 años de edad después del injerto, el riego a manta 
o por inundación es el más empleado (con una dosis de 900 a 1200 m3/ha), en 
este caso se suele dar una labor tras cada riego, aportando con anterioridad los 
fertilizantes. Normalmente se dan cuatro riegos a lo largo de todo el año. En las 
plantaciones modernas se emplea el riego por goteo con un caudal de 4 
litros/hora. 
Los riegos deben suprimirse por completo a partir de la entrada del fruto en 
envero para evitar posibles agrietamientos en la corteza del fruto, que los 
depreciarán para el mercado. 
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1.6.3.  Fertilización 
 

El granado no es muy exigente en cuanto al abonado; a la caída de la hoja es el 
momento óptimo para aportar abonos fosfatados y potásicos, y en el momento 
de entrar en vegetación, los nitrogenados en fórmulas equilibradas. 
Las necesidades medias en elementos fertilizantes, para una producción 
próxima a los 30.000 kg/ha y año: 

• 216 U.F. de N. 
• 150 U.F. de P2O5. 
• 416 U.F. K20. 

Los aportes de materia orgánica son muy empleados en las zonas tradicionales 
de cultivo. 
Se suelen realizar aportaciones de quelatos de hierro en el caso de tener suelos 
con elevado contenido en caliza activa y salinidad. 
Hay que tener en cuenta que un exceso de nitrógeno en árboles jóvenes, suele 
ser perjudicial, ya que provoca formaciones muy largas y débiles, que por su 
propio peso pueden quedar arqueadas en exceso, y en otras ocasiones puede 
producir incluso la rotura del nuevo ramo. 
 
 
1.6.4.  Malas hiervas 

 
La primera labor de cultivo se hace en los meses de invierno, con el cultivador, 
para obtener un suelo más esponjoso, cuyo objetivo es  la eliminación de las 
malas hierbas y la preparación del terreno para el riego. A veces se da una 
pasada con la fresadora para enterrar el estiércol y los abonos que se 
incorporan al terreno. 
En primavera se realizan pasadas con el motocultor para eliminar malas hierbas 
y conseguir una mejor evapotranspiración. También se utilizan herbicidas. 
 
 
1.6.5.  Poda 

 
             -Poda de formación. 
Partimos de un plantón del cual se han eliminado las yemas del tronco hasta 
una altura de unos 50 cm del suelo. Previamente se han elegido 2 o 3 yemas 
para que desarrollen sus ramas y éstas al crecer, den al granado la forma de 
vaso. 
El árbol produce brotes y chupones verticales en el centro de la copa y brotes 
en la base, que deberán ser eliminados para favorecer el desarrollo del árbol y 
de los frutos. 
            -Poda de fructificación. 
Consiste en un simple aclareo de ramas que se entrecruzan a causa de la gran 
cantidad que aparecen cada año. También se cortan los brotes crecidos ese 
año, si no hay la necesidad de suprimir alguna rama rota o atacada por barrena. 
En este caso habría que elegir uno de los brotes que por su posición puedan 
sustituir la rama rota o enferma. 
            -Poda de rejuvenecimiento. 
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Con esta poda se consigue el rejuvenecimiento del granado. Se practica 
cuando se observa que baja la producción. Se escalona en tres años 
aproximadamente, y se consigue una renovación total de las ramas. 
            -Eliminación de brotes y chupones. 
El granado debido a su gran vigor, desarrolla alrededor de su tronco muchos 
brotes e hijuelos que deben ser eliminados cuando aparezcan, no dejando que 
aumenten de grosor, ya que son brotes improductivos y consumidores de savia. 
 
 
1.7.  Plagas y enfermedades 
 
1.7.1.  Plagas 
 
             -Barrena (Zeuzera pyrina) 
Los daños que produce al granado son perforaciones del tronco, formando 
galerías que llegan al cilindro central e incluso provoca la muerte del árbol. Su 
tratamiento se realiza en invierno (diciembre, enero) con aceites fosforados. 
              -Barreneta o barrenillo (Anisandrus dispar). 
Son pequeños insectos que excavan galerías en la corteza del granado. 
              -Pulgones (Aphis laburoi). 
Ataca las brotaciones, a las flores y a los frutos; provoca la caída de las flores y 
frutos debilitando al árbol que se hace propenso al ataque de otras plagas. Se 
combate fácilmente con cualquier insecticida sistémico, se recomienda el 
empleo de Dimetoato 10% + Metil Azinfos 20%, presentado como polvo mojable 
a una dosis del 20%. 
              -Caparreta negra (Ceroplastes sinensis) y cotonet (Planococus citri). 
Sus ataques no son económicamente muy importantes. Aparecen en los pomos 
de granadas y en la corona de la fruta. 
              -Cochinilla de la tizne (Saissetia oleae). 
Su ataque se aprecia por el color del hollín que deja en el granado. Su 
tratamiento se realiza en invierno (diciembre, enero) con aceites fosforados. 
 
 
1.7.2.  Enfermedades 
 
             -Podredumbre del fruto (Botrytis cinerea) 
La podredumbre del fruto es la enfermedad más importante del granado. Es una 
enfermedad criptogámica que provoca podredumbre de la pulpa, afecta también 
a los tabiques y membranas, torneándose todo el interior de la granada de un 
color negro, y la piel queda intacta, dado que esta enfermedad penetra al 
interior por el pistilo.  
No hay ningún remedio para combatir la enfermedad, aunque se pueden hacer 
pulverizaciones con productos fungicidas a base de cobre y Zineb para 
prevenirla.  
            -Cribado (Clasterosporium carpophilum) 
Los síntomas de la enfermedad se manifiestan con manchas necróticas en la 
superficie del fruto, rodeadas de un halo de color más o menos rosa. 
El desarrollo de esta enfermedad se ve favorecido por las lluvias primaverales y 
de verano. 
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Para el control de esta enfermedad se recomiendan las siguientes materias 
activas: 
   

Materia activa Dosis Presentación del 
producto 

Hidróxido cúprico 50% 0.15-0.25% Polvo mojable 

Sulfato cuprocálcico 
20% 

0.60-1.0% Microgránulo 

Tiram 50% 0.35-0.50% Suspensión concentrada 

Fuente: manual de cultivo de granada,  Infoagro 
 
 
1.8.  Usos de la granada fresca  
 

La pulpa, que envuelve las semillas, mitiga el ardor 
y la sed, porque tiene un sabor azucarado agriecito, 
muy agradable. El jugo es refrescante y grato, 
llamado "granadina”, posiblemente sea su producto 
comercial más conocido. Se emplea para hacer 
jarabes, confituras y helados. 
El pericarpio, rico en taninos y en materias 
colorantes, se emplea en tenería y sirve para teñir. 
Se usa también en farmacia, por sus propiedades 
astringentes, con el nombre de malicorium. 
Las bebidas 
preparadas con el 
jugo de la pulpa 
tegumental de las 

semillas, diluida en agua, son muy higiénicas y 
refrescantes.  
 
La corteza de la raíz posee alcaloides como la 
peletierina de propiedades vermífugas, que se 
usa para expulsar las tenias y otros gusanos 
intestinales.  
El granado también se emplea en jardinería como 
árbol ornamental o para la formación de setos muy espesos y de bello  aspecto; 
para dicho fin se emplea Punica granatun cv. Nana. Se trata de una variedad 
enana, que normalmente no produce fruta, pero si cuenta con numerosas y 
hermosas flores.  
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Valor nutricional de la granada fresca 
 

Valor nutritivo por 100 g de Portion* comestible  

Calorías 63-78  

Humedad 72.6-86.4 g 

Proteína 0.05-1.6 g 

Gordo Rastro solamente a 0.9 g 

Carbohidratos g 15.4-19.6 

Fibra 3.4-5.0 g 

Ceniza 0.36-0.73 g 

Calcio 3-12 magnesio 

Fósforo 8-37 magnesio 

Hierro 0.3-1.2 magnesios 

Sodio magnesio 3 

Potasio magnesio 259 

Caroteno Ningunos remontar 

Tiamina 0.003 magnesios 

Riboflavina 0.012-0.03 magnesios 

Niacin 0.180-0.3 magnesios 

Ácido ascórbico magnesio 4-4.2 

Ácido cítrico 0.46-3.6 magnesios 

Ácido bórico 0.005 magnesios 

           Fuente: manual para cultivo de granada: Infoagro 
 
 

                                                         
1.9.  Partida arancelaria con que  se exporta la granada fresca 
 
La granada fresca en el Perú se viene exportando bajo dos partidas 
arancelarias desde el año 1999, en ambas partidas es la fruta que mayores 
montos de exportación registra , la granada fresca esta considerada dentro de 
la siguientes partidas arancelarias: 
 

• 0810901000 : Frutas de la Pasión  
• 0810909000 : Demás frutos frescos 

 
Bajo estas dos partidas es que se esta exportando actualmente la granada 
fresca en el Perú. Para información más detallada, ver anexos. 
 
 

2.  Análisis del mercado internacional para la granada 
fresca 

 
La exportación de granada fresca en el mundo no es tan difundida como otras 
frutas que es por ello que se la incluye dentro de la partida de otras frutas 
exóticas en las estadísticas mundiales de comercio internacional. La granada es 
originaria de los países de Medio Oriente lugar también donde se encuentran 
los principales países productores y exportadores del mundo, destacando  
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China, India e Israel como principales productores, pero su cultivo se ha 
expandido por todo el mundo, es así que en Europa el principal productor de 
granada es España, en África destaca Egipto y en América de Sur destacan los 
países de Perú y Chile, en Estados Unidos existen cultivos de granada que en 
su mayoría se destinan al consumo local. 
 
El principal exportador de granada fresca en el mundo es España, seguido de 
los países de Medio Oriente y la India que prácticamente producen todo el año, 
seguido de Israel. España abastece al mercado europeo aprovechando su 
ventaja de cercanía  a dicho mercado, también destacan las exportaciones que 
hace Egipto y considerando también las exportaciones de Perú y Chile por parte 
de América del Sur, las exportaciones a nivel mundial están concentradas en un 
grupo pequeño de países esto se da por que la exportación de granada fresca  
no es tan difundida, hay que considerar también que la demanda por esta fruta 
se esta incrementando pues ahora ya no se usa solamente como adorno en 
buffet, también se destina para jugos y para la industria farmacéutica por sus 
propiedades curativas que se están descubriendo en dicha fruta, motivo por el 
cual, la demanda de granada fresca incrementara 
 
Los principales países importadores del mundo se concentran en Europa 
destacando como los mas principales: Holanda, Francia, Reino Unido, Suiza, 
Bélgica, Rusia, España, en América del Norte destaca como principal 
importador Canadá y en menor medida Estados Unidos esto en razón de que 
ellos también tienen producción de granada fresca; de todos ellos el que más 
granada importa es Holanda, la fruta esta disponible en el mercado europeo 
todo el año siendo abastecidos por los países exportadores en los diferentes 
periodos de cosecha que se tienen. 
 
Los precios internacionales de la granada fresca son buenos pues superan en 
promedio $ 1.20 el /Kg. valor FOB estando por encima del precio de otras frutas 
en el mercado Europeo esto es bueno pues motiva a incursionar en la 
exportación de granada fresca, los precios de granada fresca se incrementan 
en los meses de Febrero a Junio meses en que España que es el principal 
abastecedor del mercado Europeo deja de exportar y es justamente ahí cuando 
países como Perú y Egipto compiten directamente por el mercado europeo y 
sumado a esto la demanda de granada se incrementa en el periodo de Semana 
Santa que es cuando las colonias Judías residentes en Europa incrementan su  
consumo por un tema de cultura religiosa. 
 
En los siguientes cuadros estadísticos se tata de mostrar de la manera más 
exacta posible el comportamiento mundial del comercio internacional de la 
granada fresca, pero hay que mencionar que la granada fresca por ser un fruto 
no muy difundido esta incluido junto con otras frutas en las estadísticas 
mundiales, es por eso que estos cuadros estadísticos toman como referencia 
dichos datos mundiales pero se ha tratado se ser lo más exactos posibles pues 
las frutas con las que esta agrupada son similares y exóticas como la granada. 
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2.1.  Principales países productores de granada fresca  
 
Los principales países productores de granada fresca en el mundo se 
encuentran en Medio Oriente destacando como principales productores los 
países de India, China, Bangladesh y Egipto de todos estos el único principal 
productor que no exporta es China que destina su producción a su consumo 
local; otros países que están incrementando su producción pero exclusivamente 
para la exportación son Perú, Chile y España, ya que en sus mercados internos 
no hay hábito de consumo de  la granada fresca; en España, que es el principal 
país productor de Europa, existen más de 2500 hectáreas cultivadas con una 
producción de 20000 toneladas al año. 
En este gráfico se muestra la producción de las frutas exóticas que están 
asociadas con la granada fresca, debido a que no existen registros 
internacionales de producción de granada fresca, pero es bastante aceptable la 
información que nos muestran pues es en estos países donde la granada es 
originaria y por ende donde se cultiva con mayor proporción. 
 
 
Tabla 1: Principales países productores de frutas partida (0810909000) 
Miles (TM) 

PAÍS 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 

India 8102 10532 9572 8532 9352 9252 9532 9531 

China 4057 4320 4949 5123 5078 5649 5824 5687 

Indonesia 2192 2020 1945 2171 2906 3509 4441 4700 

Bangla Desh 3568 3618 3619 3650 3679 3760 4045 4241 

Egipto 3470 3495 3500 3578 3576 3578 3579 3579 
Arabia Saudita 2739 2954 2060 2120 1631 1785 1802 1808 

España 1121 1165 1258 1550 1558 1559 1559 1562 

Estados unidos 725 662 845 956 1156 1256 1243 1246 

Israel 1335 1336 1456 1468 1356 1263 1326 1230 

Chile 948 956 989 1245 1289 1259 1255 1208 

PERU 858 968 1441 1261 1145 1199 1606 1047 

Kazajstán 759 769 918 1086 1156 1152 1125 1023 

Jordania 859 719 703 1096 1172 1137 1150 968 

 
Fuente: Faostat;  Elaboración: Ampex 
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Gráfico 1: Principales  Países productores de las frutas de la partida 
(0810909000), 2004 
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Fuente: Faostat;   Elaboración: Ampex 

 
2.2.  Principales países exportadores de granada fresca en el 
mundo 
 
Los principales países exportadores están ubicados en Medio Oriente 
destacando como los principales exportadores Israel e India, pero el principal 
país exportador de granada fresca en el mundo es España que representa el 
(51.22%) esto fundamentalmente por su cercanía a los principales países 
importadores del mundo, aprovechando esta ventaja competitiva es que se 
ubica en el primer lugar. La variedad que más exportan es la variedad mollar 
siendo sus principales zonas de cultivo Alicante y Murcia; en segundo lugar esta 
Israel que concentra el (38.96%) del total exportado; otros países emergentes 
para exportar granada son Perú que está incrementando sus exportaciones de 
manera sostenida desde el año 1999 hasta 2006 esto fundamentalmente por 
que empresas como Agrícola Athos S.A que están invirtiendo en investigación y 
desarrollo al traer variedades extranjeras que se caracterizan por ser menos 
perecibles adaptándose mejor a destinos que requieren largas distancias; otro 
país es Chile y algunos países del Medio Oriente. 
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Gráfico 2: Países productores (primer cuadro) en miles de toneladas, 
países exportadores (segundo cuadro) en miles de toneladas, 2004 
 
Principales países productores de frutas de la partida (0810909000) 
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Fuente: Faostat;  Elaboración: Ampex 
 
Principales países exportadores de frutas consideradas en la partida 
(0810909000)  
 

 
Fuente: Trade Map;  Elaboración: Ampex 
 
 
Los países que mayor crecimiento han tenido entre los años 2001 y 2005 en las 
exportaciones de granada fresca son Perú, Egipto y Arzebayan. Estos países 
están creciendo considerablemente tanto sus montos de exportación como en 
cantidades. El caso de Chile es que en el año 2005 sufrió una caída de (-1%) y 
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fue el único país en tener un crecimiento negativo. Del gráfico 4 se puede 
apreciar que la demanda por esta fruta se esta incrementando de manera 
considerable en el mundo y el país que menos a crecido es España junto con 
Madagascar. La oferta de granada fresca en el mundo se encuentra ubicada 
principalmente en Medio Oriente, Europa y América  Latina. 
 
Gráfico 3: Crecimiento anual en valor y en cantidad de las exportaciones 
de las frutas de la partida (0810909000) en porcentaje entre (2001 – 2005) 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
           Fuente: Trade Map;  Elaboración: Ampex 
 
 

2.3.  Principales países importadores de granada fresca en el 
mundo  
 
Los principales importadores de granada fresca se encuentran ubicados en 
Europa y en Norte América el principal importador es Canadá, dentro de Europa 
el principal importador es Holanda, seguido de Francia, Alemania, Suiza, 
Bélgica, Rusia, Reino Unido y España que también importa cuando deja de 
producir localmente, la demanda de granada se incrementa en mayor medida 
cuando se inician las celebraciones de Semana Santa y los principales 
consumidores en esas épocas son las colonias judías residentes en Europa, no 
existen restricciones sanitarias ni fitosanitarias para el ingreso de la granada 
fresca al mercado europeo solamente se tiene que cumplir con lo que exigen 
las autoridades de la Unión Europea y la certificación EUREPGAP, el mercado 
europeo es muy exigente en cuanto a calidad pues le dan bastante importancia 
a la forma de presentación de la fruta que muestre muy bien ese color rojo 
característico de la granada, en cambio el mercado de Estados Unidos si 
presenta una barrera para arancelaria de tipo fitosanitaria por la mosca de la 
fruta, esta es la razón por la cual el Perú no exporta a este mercado con 
regularidad, en cambio para el mercado canadiense no existe ninguna 
restricción al igual que el europeo ni de tipo para arancelario o arancelario. El 
precio promedio de exportación en el año 2006 para Europa en valor FOB por 
Kg es de $1.58. 
 
Los gustos de los consumidores europeos son variados con respecto a la 
granada fresca, pues a los consumidores holandeses, canadienses e ingleses 
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les gusta las granadas frescas medianas de calibre 10 a 14, en cambio los 
franceses, españoles y alemanes prefieren las granadas más grandes de 
calibre 7 a 10, esto es muy importante a tener en cuenta al momento de 
seleccionar el mercado de destino a la cual se desea exportar. 
En el siguiente gráfico se ve la tendencia de la importación de las frutas 
exóticas por parte de los principales mercados de destino en Europa 
  
Gráfico 4: Crecimiento anual en cantidad y en valor de las importaciones 
de las frutas de la partida (0810909000) en porcentaje entre (2001-2005) 
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Fuente; Trade Map;   Elaboración: Ampex 
 
 
Gráfico 5: Principales países importadores de frutas de la partida 
(0810909000) Año 2005 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

          Fuente: Trade Map   Elaboración: Ampex 
 

 
Los países que muestran mayor crecimiento de sus importaciones de estas 
frutas son Rusia, Holanda y Francia, estos tres países son los que más 
crecimiento tiene las importaciones tanto en valor como en cantidad. 
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Gráfico 6: Principales Países exportadores de granada fresca importada al 
mercado Francés 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente; Trade MAP;   Elaboración: Ampex 
 
 

El principal proveedor de granada fresca en el año 2005 y otras frutas 
asociadas a la granada fresca para el mercado Francés ha sido Israel, 
abasteciéndolo con el 45%, seguido de Madagascar con 28% y en un tercer 
lugar España con un 18%. Francia al igual que Holanda son los países que más 
importan y a la vez también exportan es decir se dedican a la reexportación. En 
el grafico 6 se muestra la participación de los principales países exportadores al 
mercado francés. 
 
Gráfico 7: Principales países exportadores de granada fresca Canadá 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente; Trade MAP    Elaboración: Ampex 
 
Canadá es el único país donde Perú tiene una participación del 5% de su 
mercado en el año 2005, esto debido a factores como la proximidad y periodos 
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de producción. Canadá es un mercado muy importante a tener en cuenta en la 
exportación de granada fresca. 
 
 

2.4.  Precios internacionales de granada fresca 
 
Los precios internacionales de la granada fresca varían de acuerdo al país de 
origen, mercado de destino y periodo de exportación; los precios más altos se 
logran cuando España que es el principal exportador de granada fresca al 
mercado Europeo deja de exportar, esto se da en los meses de Febrero hasta 
Agosto periodos en los cuales países como Perú, Chile y la India inician su 
exportaciones logrando precios mas altos tanto por distancia y por calidad de la 
fruta. A continuación se detalla específicamente los precios con los que los 
principales países exportadores venden la granada fresca por país de destino 
en el año 2006. 
 
Tabla 3: Precios internacionales de granda fresca en el año 2006  
 

1. EGIPTO 
Mercado Destino P. prom (FOB euro/ kg) 
Dinamarca  2.85 
Bélgica 1.43 
Francia 2.1 
Holanda 2.62 
Suiza 2.59 
Suecia 1.57 
 

2. ISRAEL 
Mercado Destino P. prom (FOB euro/ kg) 
Dinamarca  2.37 
Bélgica 1.14 
Francia 1.43 
Holanda 2.12 
Suecia 2.43 
Alemania 1.71 
Italia 2.33 
Reino Unido 1.955 
 

3. INDIA 
Mercado Destino P. prom (FOB euro/ kg) 
Dinamarca  2.22 
Bélgica 2.925 
Suiza 2.60 
Holanda 1.92 
Suecia 2.31 
Alemania 1.25 
Finlandia 1.45 
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4.-PERU 
Mercado Destino P. máx. prom (FOB euro/ kg) P. min. prom (FOB euros/ kg) 

Inglaterra 2.0 1.7 
Bélgica 1.98 1.98 
Suiza 1.60 1.52 
Holanda 1.58 1.58 
Suecia 2.1 2 
Rusia 1.60 1.59 
Canadá 1.57 1.50 
Fuente: Product Map;   Elaboración: Ampex 
 
España sus precios de exportación que se inician desde mediados de agosto y 
terminan en febrero están en un promedio valor FOB /KG a $1.20. A la mayoría 
de países de Europa la razón por la que el precio no varía mucho es por el tema 
de distancias cortas casi con todos sus mercados  de destino. 
Los países que mayores precios pagan son Suiza, Bélgica, Rusia y Suecia pero 
a la ves estos países sus montos de importación son  mucho menores que los 
de Francia y Holanda. 
 
2.5.  Estacionalidad de exportación de la granada en el mundo 
 
La Granada es consumida en Europa todo el año esto permite que se exporte 
de diferentes países y que los precios varíen, de todos los países proveedores, 
España es el principal proveedor y el que tiene mayor estacionalidad.  
 
Tabla 4: Estacionalidad  de  los principales países exportadores de 
granada fresca 
 ENE FEB MAR ABRIL MAYO JUN JUL AGOS SEP OCT NOV DIC 
ESPAÑA                    
ISRAEL                
EGIPTO                 
INDIA                   
PERU                  
CHILE                
Fuente: Product MAP;  Elaboración: Ampex 
 

 
3.  Análisis del mercado nacional 
 
En este capítulo analizaremos la situación actual de la granada fresca en el 
mercado nacional considerando para ello la producción nacional e identificando 
las principales regiones de producción, también analizaremos la situación en el 
comercio exterior de esta fruta identificando montos de exportación, mercados 
de destino, precios internacionales y las principales empresas exportadoras del 
país. 
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3.1.  Producción nacional y regional de granada fresca en Perú                              
 
3.1.1.  Producción nacional de granada fresca  
 
La producción nacional de granada fresca en el Perú no tiene montos muy 
significativos pues su cultivo no es muy difundido aun en el país, el monto 
máximo de producción en los últimos 8 años se dio en el año 2003 llegando a 
producir 1606 (TM) pero en el año 2004 la producción descendió en 
aproximadamente 35% llegándose a producir 1047 (TM) las regiones donde 
mas se cultiva la granada están ubicadas en la costa por sus condiciones 
climatológicas. 
En el gráfico 9 se muestra la producción nacional de granada fresca del año 
1997 al 2004. 
 
Gráfico 8: Producción nacional de granada fresca en Perú, en toneladas, 
1997 – 2004 
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Fuente: Minag;  Elaboración: Ampex 
 
3.1.2.  Producción regional de granada fresca 
 
La producción regional de granada fresca en el Perú se concentra en 3 regiones; 
lidera la producción nacional Ica que concentra el 51% de la producción 
nacional y además es la región donde la empresa Agrícola Athos S.A., que es la 
principal empresa exportadora de granada fresca en el Perú, tiene sus cultivos 
con variedades distintas a las que se siembran en los valles de Huaral y Chilca, 
la variedad que cultiva la Empresa Agrícola Athos S.a es una variedad 
californiana de características mas resistentes para largos viajes lo que le 
permite exportar a diferentes países del mundo, en segundo lugar esta Lima 
con 21% de la producción, concentrándose la producción específicamente en 
los valles de Huaral y Chilca fundamentalmente en estos valles se cultiva la 
variedad Mollar la cual es menos resistente a los viajes largos. Esta zona de 
Lima es una de las principales zonas de acopio para las empresas exportadoras; 
en el tercer lugar está la región La Libertad con un 12%. Otras regiones de la 
costa que no cuentan con una gran producción nacional pero que tienen un 
gran potencial para iniciarse en este cultivo sobre todo para destinarlo a la 
exportación son Tacna que actualmente concentra el 1.3% de la producción 
nacional, Moquegua con 1.1% de la producción nacional y Lambayeque con el 
1% de la producción nacional estos departamentos tiene todas las condiciones 
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para incrementar su producción y destinarla a la exportación, de la misma 
manera que lo hace Ica y Lima pues tienen las mismas características que 
necesita la granada para ser cultivada.  
 
Gráfico 9: Principales regiones productoras de granada fresca 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

    Fuente: Minag;  Elaboración: Ampex 
 

 
 
3.1.3.  Rendimiento promedio por hectárea de granada fresca 
 
Tabla 5: Rendimiento por hectárea cultivada de granada fresca 
 
 Producción 

( TM) 
Superficie ( Ha) Rendimiento 

Kg./ha 
GRANADA 4  1 4000kg 
 
 
3.1.  Análisis  de las exportaciones nacionales 
 
Aquí analizaremos desde lo mas general hasta lo específico iniciando por las 
partidas donde esta incluida la granada fresca. La granada está ubicada en 2 
partidas; la primera es 0810901000: granadilla, maracuyá, granada, y otras, 
donde se encuentran las frutas de la pasión y en la partida 0810909000: otros 
frutos frescos, luego analizaremos específicamente el comportamiento de las 
exportaciones de la granada fresca. 
 
 
3.2.1.  Exportaciones de la partida (0810901000) frutas de la pasión 
Las exportaciones de las frutas denominadas ‘pasionarias’ avanzaron 
fuertemente en 2005, al situarse en 55.8 mil TM desde las 9 mil TM registradas 
en 2004. En términos monetarios significó un avance desde los US$ 14 mil en 
2004 a US$ 85 mil en 2005.  
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La principal fruta exportada fue la granada, que concentró el 86% de los 
volúmenes embarcados, aunque básicamente fueron pedidos puntuales, 
mostrando un comportamiento errático en los últimos años. Le siguieron en 
importancia la granadilla y la maracuyá, con participaciones de 8% y 6%, 
respectivamente, con embarques, que a diferencia de la primera fruta, son más 
constantes anualmente. 

Gráfico Nº 10: Exportaciones de Perú de la partida (0810901000), en peso 
(en kilogramo) y en valor FOB (US$), 1998 - 2005 

 

 

 

 

 

 

 

   Fuente: SUNAT;  Elaboración: AMPEX                                                                     

En el año 2005 el principal mercado de la partida de la fruta de la pasión fue 
Europa. Cuatro países concentraron casi el 100% del volumen exportado: 
Francia (59.5%), Holanda (27.7%), Italia (6.5%) y Alemania (5.7%). La totalidad 
de la granada fresca en esta partida fue demandada por Francia (67.9%) y 
Holanda (32.1%), mientras que la exportación de maracuyá se repartió 
principalmente entre Italia (76.4%) y Alemania (16.8%). Por su parte, los envíos 
de granadilla se concentraron en Alemania (76.7%), Francia (13.2%) e Italia 
(7.1%).  
 
En general haciendo un análisis mas detallado, Holanda es el mercado de 
mayor destino de las frutas de la pasión. Considerando exportaciones desde el 
año 1998 hasta el 2005, por el contrario el ingreso de las frutas de la pasión de 
manera permanente hacia el mercado francés se dio a partir del año 2002 
logrando posicionarse rápidamente como uno de los principales destinos y 
convirtiéndose en el año 2005 en el principal destino. Esto por que casi la 
totalidad de granada fresca se exportó al mercado francés en el año 2005 y fue 
precisamente la granada la fruta que más se exporto del grupo de las frutas de 
la pasión. 
Sin embargo Alemania, Francia y España suman el 24% del total de destino de 
estas frutas de la pasión, razón por la cual también se debe tener en cuenta 
como posible mercado de destino de estas frutas. 
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Gráfico 11: Principales mercados de destino de las frutas de la pasión, 
1998 – 2005  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente: Sunat;  Elaboración: Ampex   
 
                                                                                                                                  
3.2.2.  Exportaciones de la partida (0810909000) los demás frutos frescos 

En esta partida la granada fresca es exportada al igual que en la primera pero 
con montos mas significativos, las exportaciones de la granada fresca en el año 
2005 representaron el 85% de esta partida y esta dirigida básicamente a 
Europa y Canadá, otras frutas que destacan son las tunas rojas, mamey, 
lúcuma fresca y pacay que en su totalidad están dirigidas al mercado europeo 
con montos mas pequeños.                                                                                    

Gráfico 12: Exportaciones de Perú de la partida (0810909000), en peso 
(kilogramos) y en valor FOB (US$), 1998 - 2006 

 

 

 

 

 

 

Fuente: Sunat;  Elaboración: Ampex 
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3.3.  Análisis de las exportaciones de granada fresca en Perú  

Las exportaciones de la granada fresca fueron analizadas desde el año 1999. 
Estas mostraron un crecimiento sostenido desde 1999 hasta el año 2006, en el 
año 2001 y 2002 las exportaciones tuvieron una pequeña caída, la razón es que 
la principal empresa exportadora de granada fresca en el Perú, Agrícola Athos 
S.A, cambio de variedad motivo por el cual disminuyen sus niveles de 
exportación durante estos años, dejando a los productores de Chilca y Huaral. 
En el año 2003 se inicio la recuperación de las exportaciones porque se 
llegaron a exportar montos muy significativos mostrando un crecimiento de 
224% del 2004 al 2005. En el año 2006 las exportaciones sufren una caída del 
5.18% con respecto al año 2005. Hay que tener en cuenta también que la 
cantidad exportada en Kg. en el año 2006 se incremento en 0.825% con 
respecto al año anterior, esto en medida de que existe una mayor oferta 
exportable por el Perú. Como nuevas empresas exportadoras de granada 
fresca han incursionado en dicho producto de exportación. La demanda 
internacional para esta fruta se está incrementando por sus diferentes usos y 
aplicaciones. 

Gráfico 13: Exportaciones de Perú de granada fresca, en peso (kilogramos) 
y en valor FOB (US$), 1998 – 2006. 

 

 

 

 

 

 

Fuente: Sunat;  Elaboración: AMPEX 

 
3.3.1.  Principales mercados de destino de la granada fresca peruana 

La exportación de granada fresca en el Perú se inicia con montos más 
considerables en el año 1999 siendo el principal mercado de destino Holanda; 
luego las exportaciones se fueron diversificando principalmente en el mercado 
europeo y específicamente a Francia, España, Bélgica, Inglaterra y Rusia 
quienes son los principales mercados en Europa, otro mercado donde se esta 
exportando granada con regularidad es Canadá. De todos estos mercados 
Holanda ocupa el primer lugar con el (49%), seguido por Canadá y en tercer 
lugar Francia. La principal empresa exportadora de granada fresca en el Perú 
es AGRÍCOLA ATHOS S.A. 
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Gráfico 14: Principales mercados de destino de la granada fresca 
exportada por Perú, 1999 – 2005 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 Fuente: Sunat;  Elaboración: Ampex      

                                                                                                                                      
3.3.2.  Análisis de las principales empresas exportadoras de granada 
fresca 
 
La principal empresa peruana en exportación de granada fresca es Agrícola 
Athos S.A. que representa el 44% del total exportado desde el año (1999 al 
2005) esta empresa esta exportando permanentemente desde el año 1999, su 
principal mercado de destino es Holanda, el precio con que ha exportado en el 
año 2005 es de $1.58 /KG valor FOB. 
La segunda empresa importante es Agroindustrias Verde Flor S.A.C que 
ingresa a exportar granada fresca en el año 2003 su principal mercado de 
destino es Francia y representa el (17%) del total exportado el año 2005 
logrando un precio FOB de $ 1.45 /KG; en tercer lugar se ubica la empresa 
Agrícola Los Medanos S.A. que ha tenido su ingreso el año 2005 exportando 
al mercado de Canadá. Estas empresas son consideradas las más importantes 
en exportación de granada fresca.  
 
Gráfico 15: Principales Empresas peruanas exportadoras de granada 
fresca, 1999 – 2006  

                                                                           
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Fuente: Sunat;  Elaboración: Ampex 
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3.3.3.  Evolución de los precios de las exportaciones de Perú de granada 
fresca. 
 
Los precios de exportación de granada fresca, muestran una tendencia estable 
y fluctuan entre 1.5 y 2 US$ / FOB/kg entre el año 1999 y 2006. El máximo 
precio se logro en el año 2003 (US$ 2 valor FOB / KG) y el mínimo precio de 
exportación se registro en el año 2001 ( US$1.33 valor FOB /kg) en general los 
precios se mantienen superiores a US$ 1.50 valor FOB/kg. Convirtiéndose así 
la exportación de granada fresca en un negocio atractivo para las empresas 
peruanas, esto se ve reflejado en el ingreso de nuevas empresas exportadoras 
de granada fresca a partir del año 2003, logrando así incrementar la cantidad 
exportada de granada fresca como diversificar mercados. Los precios 
internacionales de granada fresca son estables y relativamente buenos 
comparados con los precios internacionales de otras frutas de exportación. 
 
Gráfico 16: Evolución de los precios de exportación de granada fresca de 
Perú, en valor FOB (US$), 1999 – 2005  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Fuente: Sunat;   Elaboración: Ampex 
 
 
3.4.  Estacionalidad de la oferta peruana  
 
Tabla Nº5: Periodo en que Perú exporta granadas frescas. 
 
ENE FEB MAR ABR MAY JUN JUL AGO SEP OCT NOV DIC 

                        

Fuente: MINAG; Elaboración: AMPEX 
 

La oferta peruana para la exportación de granada fresca se inicia en los meses 
de Febrero hasta finales de Mayo teniendo su pico más elevado el mes de abril. 
La demanda se incrementa cuando las colonias judías residentes en Europa 
celebran semana santa incrementando el precio de la fruta fresca. También al 
igual que los exportadores de mango se aprovecha una ventana comercial, 
pues España que es el mayor exportador para Europa deja de exportar en el 
periodo en que se inician las exportaciones peruanas siendo su competidor 
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directo para Perú la India y Chile, pero en la última campaña los volúmenes 
chilenos bajaron considerablemente posiblemente por razones de baja 
producción. Las granadas peruanas tienen una ventaja comparativa en las 
exportaciones marítimas con respecto a los exportadores de la India, pues la 
variedad actual que se exporta desde Ica es más resistente permitiéndoles 
llegar en mejores condiciones con el producto por vía marítima, en cambio por 
vía aérea la India llega con mejores presentaciones al mercado europeo. Es así 
que la estacionalidad de la oferta peruana es muy favorable para las 
exportaciones pues existe una ventana comercial que aprovechar y a la vez hay 
que mencionar que la demanda mundial de granada se esta incrementando. 
 
 

3.5.  Precios nacionales 
 
Los precios de la granada fresca en el mercado mayorista de Lima están en un 
promedio de S/. 0.79 y 1.10 el Kg, la unidad en que se comercializa es en 
cajones de 25 kg costando aproximadamente S/. 17 por cajón; de esta manera  
apreciamos una gran diferencia entre el precio de exportación que esta en 
promedio de $1.5 FOB / Kg y el precio nacional en el mercado mayorista de 
Lima, las principales zonas abastecedoras son las del valle de Huaral, Chilca e 
Ica tanto para el mercado internacional como local. 
 
 

4.  Oportunidades comerciales  
 
4.1.  Logística requerida 
 
4.1.1.  Cosecha 
  
Los productores generalmente consideran la fruta lista 
para la cosecha si es que hace un sonido metálico cuando 
es golpeada ligeramente. La fruta se debe escoger antes 
de su madurez. 
La fruta debe ser amortiguada con papel o paja en 
cajones de madera o en cestas para luego llevar estas 
frutas a la planta de procesamiento donde se realizara  el proceso de empaque 
 
4.1.2.  Recolección 
 
La recolección comienza a mediados de septiembre 
(para las variedades más tempranas) y finaliza a 
mediados de noviembre (para las variedades más 
tardías). Se dan dos o tres pases debido a la 
maduración no uniforme de la granada, ya que la 
floración es escalonada. 
La recolección se realiza manualmente, utilizando 
tijeras de podar de hoja más pequeña y teniendo el 
mayor cuidado, ya que los frutos son muy sensibles a los golpes. 
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La recolección puede adelantarse o retrasarse según las oportunidades del 
mercado pero esto puede acarrear algunos inconvenientes: 

• Al adelantar la recolección la granada todavía está verde, siendo de 
menor calidad y acabarán por arrugarse. 

• Si se retrasa la recolección se tendrá un mayor número de granadas 
abiertas y por tanto menos cantidades comerciales. 

Los rendimientos medios por hectárea son de 3 kg/árbol al tercer año y de 30 a 
40 kg/árbol en plena producción. 
 
 
4.1.3.  Calidad de la fruta cuando se cosecha 
 

• Ausencia de grietas de crecimiento, cortes, magulladuras y pudrición. 
• Color y lisura de piel. 
• El sabor depende del cociente azúcar / acidez, que varía entre los 

cultivares. Es deseable un contenido de sólidos solubles mayor al 17%. 
 

 
4.1.4.  Poscosecha 
 
-Temperatura óptima. 
A 5°C por un máximo de 2 meses; para un almacenamiento más prolongado, se 
debe usar una temperatura de 10°C para evitar daños por frío.  
 
-Humedad relativa óptima. 
90-95%; de las granadas son muy susceptibles a la pérdida de agua que 
produce arrugamiento de la piel. El almacenamiento de la fruta en un 
revestimiento o forro de plástico o el uso de ceras pueden disminuir pérdidas de 
agua, especialmente en condiciones de humedad relativa baja.  
Las granadas no maduran tras la cosecha, por lo que deben cosecharse 
completamente maduras para asegurar la mejor calidad para el consumo.  
 
-Efectos de las atmósferas controladas. 
Se han efectuado muy pocos estudios sobre el efecto de la AC en las 
granadas.Si se almacenan a menos de 5°C, las concentraciones del 2% O2 
ayudan a disminuir los daños por frío. En un estudio, se pudo almacenar 
granadas exitosamente a 6°C en una atmósfera de 3% O2 + 6% CO2 por 6 
meses.  
 
 
4.1.5.  Tratamiento en planta empacadora. 
 
Una vez que la fruta ingresa a la planta empacadora se somete a un proceso de 
selección, lavado, secado calibrado y empacado para luego ser exportado en el 
caso de Perú por vía marítima y aérea al mercado europeo. 
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4.2.  Requisitos para el ingreso de la granada a los principales 
mercados 
 
El ingreso de las frutas a los principales mercados internacionales obedece al 
cumplimiento de ciertas reglas y requisitos fitosanitarios que exigen los mismos; 
es así que para el caso de la granada se tiene: 
 
UNION EUROPEA.- El principal mercado de la granada es la unión Europea, en 
este mercado la granada fresca no tiene barreras de tipo fitosanitarias, ingresa 
con arancel 0% pues esta contemplada bajo el régimen del sistema general de 
preferencias arancelarias (SGP), también es importante mencionar que Europa 
exige la certificación Eurepgap para las diferentes frutas que se quieran 
exportar a su mercado y la granada fresca también esta incluida dentro de estas 
frutas. 
  
 

Cosecha 

Post Cosecha 

Selección y calibrado 

de la fruta 

Lavado y secado de la 

Granada 

Empacado, palatizado 

y contenedor izado de 

la granada fresca 

Embarcado  

(Marítimo, Aéreo) 

Consumidor  Final 



 

 32 

 
4.3.  Principales importadores de granada fresca en Europa 
 
Los principales importadores de granada fresca se encuentran en el anexo 
referido. 
 
 
4.4.  Principales ferias internacionales 
 
Las principales ferias internacionales donde debe participar los exportadores y 
potenciales exportadores de granada fresca se encuentran en el anexo referido. 
 

 
5.  Conclusiones 
 
La granada fresca se viene exportando en el Perú de manera sostenida desde 
el año 1999, es sostenida por dos razones; la primera es que la empresa 
pionera, Agrícola Athos, se dedicó a hacer investigación y desarrollo. Logrando 
cultivar una variedad distinta en sus fundos ubicados en la región de ICA. Esta 
variedad es de mejor presentación y menos perecibilidad, lo que la hace más 
duradera a los largos viajes. La segunda razón es el incremento de la demanda 
internacional lo que ha permitido el ingreso de nuevas empresas exportadoras 
de granada fresca en el Perú principalmente al mercado Europeo y de Canadá. 
 
Los principales competidores de Perú son India y Chile. De estos, India compite 
directamente en el mercado europeo con mejores presentaciones en sus envíos 
por vía aérea al contrario de Perú que llega con mejores presentaciones por vía 
Marítima. Chile que también es un competidor directo ha decaído en sus 
exportaciones en la última campaña, se asume que sea por razones 
climatológicas. 
 
Perú no exporta granada fresca al mercado de Estados Unidos por razones de 
barreras no-arancelarias de tipo fitosanitarias asociadas al tema de la mosca de 
la fruta y además en Estados Unidos los cultivos de granada fresca se destinan 
al consumo local. 
 
Los precios con que Perú exporta la granada fresca son buenos, el máximo 
precio que se logro fue de US$ 2.O1 valor FOB/ Kg. en el año 2003. Cabe 
mencionar que dichos precios se logran por razones de contra estación que 
Perú aprovecha. Convirtiendo así la exportación de granada fresca en un 
negocios rentable y atractivo. Por los altos precios internacionales que se logra. 
 
Los principales países productores se encuentran en Medio Oriente de donde 
es originaria la granada, en Europa el principal productor es España lo que les 
permite exportar en mayor cantidad. El Perú aprovecha su estacionalidad que 
coincide con el peri�odo, en el cual España no est�á exportando. 
 
La granada fresca se exporta más al mercado europeo, básicamente por que no 
tiene restricciones ni de tipo para arancelario o barreras no arancelarias y 
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además ingresa con arancel de 0% bajo el sistema general de preferencias 
arancelarias. Lo mismo ocurre con el mercado de Canadá.  
 
La demanda internacional de granada fresca se a incrementando en los últimos 
5 años, esto debido a que la granada fresca hoy en día no solo es para 
consumo como fruta fresca sino también de ella se elaboran jugos, donde tiene 
bastante potencial de crecimiento pues se ha descubierto grandes propiedades 
curativas contra el cáncer; además también es usada en los buffets. 
 
 
 

6.  Recomendaciones 
 
1.- Si se quiere iniciar en el cultivo de la granada para exportación es 
recomendable sembrar las variedades Mollar o las variedades californianas que 
son las más comerciales en el mundo. 
 
2.- Participar en ferias internacionales donde podrá conocer de manera más 
exacta los requerimientos de los clientes. 
 
3.- En la zona de Lambayeque no existen experiencia  de siembras de granada 
para la exportación, por eso es recomendable buscar asesoramiento técnico, 
además este cultivo no requiere suelos muy ricos, se adapta a tierra pobre y 
soporta las sequías así  que es recomendable su siembra en esta zona de 
Lambayeque. 
 
4.- La principal zona productora de granada fresca en el Perú se encuentran en 
Huaral, Chilca e Ica; así que si se quiere iniciar en las exportaciones como 
proveedor es recomendable ir a acopiar la granada a estas zonas, pues los 
agricultores ya tienen un Know how en este cultivo y conocen las exigencias del 
mercado internacional. 
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ANEXOS 
 
Información complementaria  
 
� Partidas  donde se encuentra ubicada la granada fresca 

                    En Perú 
      0810901000: Granadillas, maracuyá y demás frutas de la pasión. 
      0810909000: Otros frutos frescos  

� Partida a nivel internacional donde esta considerada la granada fresca y  
 las frutas con las que es asociada. 
 
 0810909000: Fresh tamarinds, cashew apples, jackfruit, lychees, 
 sapodillo plums, passion fruit, carambola, pitahaya and other edible fruit 
 (excl. nuts, bananas, dates, figs, pineapples, avocadoes, guavas, 
 mangoes, mangosteens, papaws "papayas", citrus fruit, grapes, melons, 
 apples, pears quinces, apricots, cherries, peaches, plums, sloes, 
 strawberries, raspberries, mulberries, blackberries, loganberries, black, 
 white or redcurrants, gooseberries, cranberries, fruits of the genus 
 Vaccinium, kiwifruit and durians): Pomegranates 

 
 
Ferias internacionales 
 
FRUIT LOGISTICA 
 
Es la feria más importante para frutas y verduras 
 
8 – 10 Febrero 2007, Berlín, Alemania 
www.fruitlogistica.com  
1,150 expositores y 30,000 visitantes (111 países) 
E-Mail: fruitlogistica@messe-berlin.de 
 
Esta feria comercial proporciona a las industrias implicadas en el sector de 
frutas una oportunidad de presentar su rango de servicios. Ofrece a expositores 
proveedores de materias primas la comercialización y demostración de 
productos a Europa Oriental y Central, un lugar excelente para presentarlos al 
público del comercio internacional y establecer nuevos contactos de negocios. 
Idéntico con los grupos de expositores, esta feria tiene la naturaleza de un 
mercado de intercambio donde los visitantes comerciales tienen la oportunidad 
de contactar a expositores con sus servicios y productos. Los grupos de blanco 
incluyen cultivadores, importadores frescos de productos y a compañías de 
exportadores, mercados al por mayor, distribuidores al por mayor y al por menor, 
embalaje, envío y distribución, instituciones y asociaciones. 
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FRESH ROTTERDAM 
 
Feria Internacional de Vegetales, Legumbres, Hortalizas, Frutas y Cítricos. 
 
10 – 12 Septiembre 2007, Rótterdam – Holanda  
www.freshrotterdam.nl 
12,500 visitantes (57 países) 
Email: info@freshrotterdam.nl 
 
Fresh Rotterdam es el successor de “Fruit and Vegetable Trade Fair AGF Total”. 
Una de las dos más importantes ferias del sector fruti hortícola europeo. Sin 
duda, el evento de entrada del sector para toda Europa. Sustentado en el 
puerto de Rótterdam (principal catalizador de los embarques del sector) tiene 
asegurado el éxito año a año. 
 
PMA 
 
La mayor feria y convención internacional de frutas y vegetales frescos. 
 
12 – 15 Octubre 2007, Houston (Texas), Estados Unidos  
www.pma.com/freshsummit  
800 expositores y 17,000 visitantes (de 70 países) 
Email: showmanagement@pma.com 
 
PMA presenta el evento más grande del mundo sobre frutas y vegetales frescos. 
Fresh Summit es el lugar donde más de 17.000 participantes provenientes de 
todas las cadenas de suministros de frutas y verduras frescas y flores del 
mundo se reúnen como una comunidad, con el fin de aprender, establecer 
relaciones y hacer negocios. Fresh Summit es el único evento centrado en su 
industria, compañía y carrera profesional. Tiene lugar cada año en otro lugar. 
IFE Fresh Produce Rusia 
IFE Fresh Produce Rusia 2006 es la primera edición y la primera feria de frutas 
de este tipo en Rusia. 
 
24 – 26 Octubre 2007, Moscú, Rusia 
www.ifefreshproduce.com  
Email: philippa.christer@montex.co.uk 
 
 
China International Fruit & Vegetable Fair 
 
Esta feria de fruta y verdura tendrá lugar por primera vez en Noviembre 2006. 
 
Noviembre 2007 (fecha no confirmada), Guangzhou, China 
www.jnfvf.com/en  
Email: jnfvf@vip.163.com    
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FRUTAS Y VERDURAS 
 
Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic 
1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 
2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 
3 3 3 3 3 3 3 3 3 3 3 3 
4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 
5 5 5 5 5 5 5 5 5 5 5 5 
6 6 6 6 6 6 6 6 6 6 6 6 
7 7 7 7 7 7 7 7 7 7 7 7 
8 8 8 8 8 8 8 8 8 8 8 
9 9 9 9 9 9 9 9 9 9 9 
10 

Fruit 
Logistic
a 
Berlin, 
Alémania 

10 10 10 10 10 10 10 10 10 
11 11 11 11 11 11 11 11 11 11 11 
12 12 12 12 12 12 12 12 

Fresh 
Rotter-
dam 
Holanda 
 

12 12 
13 13 13 13 13 13 13 13 13 13 13 
14 14 14 14 14 14 14 14 14 14 14 
15 15 15 15 15 15 15 15 15 

PMA 
Houston 
EE.UU. 

15 15 
16 16 16 16 16 16 16 16 16 16 16 16 
17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 17 
18 18 18 18 18 18 18 18 18 18 18 18 
19 19 19 19 19 19 19 19 19 19 19 19 
20 20 20 20 20 20 20 20 20 20 20 20 
21 21 21 21 21 21 21 21 21 21 21 21 
22 22 22 22 22 22 22 22 22 22 22 22 
23 23 23 23 23 23 23 23 23 23 23 23 
24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 24 
25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 
26 26 26 26 26 26 26 26 26 

IFE 
Moscú 
Rusia 

26 26 
27 27 27 27 27 27 27 27 27 27 27 27 
28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 28 
29  29 29 29 29 29 29 29 29 29 29 
30  30 30 30 30 30 30 30 30 30 30 
31  31  31  31 31  31  31 

Fuente: Manual de ferias internacionales 2007, AMPEX 
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Principales importadores de granada fresca en europa 
 
Empresa Citronas B.V 
Dirección Galileistraat 80 / Holanda 
Teléfono 31 (0)10 476 65 44 
Fax 31 (0)10 477 97 12 
E mail  
 
Empresa CULTIVAR 
Dirección Merca Madrid, Nave  puestos38 / 40 / 42  28053 

Madrid/España 
Teléfono 91 507 76 88 
Fax 91 507 79 12 
E mail info@cultivar.net 
 
Empresa Davis Louth Ltd 
Dirección 940 Avenue de la Liberation,  13160 Chateaurenard,   

FRANCE. 
Teléfono (0033)4 90 94 13 65  
Fax (0033)4 32 61 06 46 
E mail valerie.severin@neuf.fr 
 
Empresa Fruitsud SARL 
Dirección Bourse aux Primeurs CCFIM ox 18 Hangar 17 Cap Janet 

13344 Marseille / Francia 
Teléfono  04 91 09 41 10 
Fax 04 91 60 21 67 
E mail contact@agrusud.fr 
 
Empresa Fruitsud SARL 
Dirección Waltersweierweg 1 D-77652 Offenburg /ALEMANIA 
Teléfono +49 (0) 781/91490 
Fax +49 (0) 781/22397 
E mail  fruticola@fruticola.de sud.fr 
 
Empresa FTK Holland (BV) 
Dirección Klappolder 191-193 2665 MP Bleiswijk 

The Netherlands 
Teléfono +31 10 5241700 
Fax 31 10 5219616 
E mail -------- 
 
Empresa GR International (BV)   
Dirección Markweg 25 2153 PG Nieuw-Vennep  / Holanda 
Teléfono +31 (0)252 - 688 980 
Fax +31 (0)252 - 685 936 
E mail cinfo@gr-international.nl 
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Empresa Hyka BV 
Dirección Cruquiusweg 2c  O BOX 2081 6802 CB Arnhem /Holanda 
Teléfono (+31) 026-3629053 
Fax (+31) 026-3616142 
E mail  info@impalafruit.com 
 
Empresa Jover B.V. 
Dirección I.A.B.C.-5325 4814 RB Breda /Holanda 
Teléfono +31 (0)76 53 089 00 
Fax 31 (0)76 53 089 04 
E mail  info@impalafruit.com 
 
Empresa Poupart import 
Dirección Turnford Place Great Cambridge Road Turnford, 

Broxbourne Herts EN10 6NH / Englaterra 
Teléfono 01992 473043 
Fax +44 (0) 1992 471125 

E mail jonathan.olins@poupart.co.uk it.com 
 
Empresa Sofruce SAS  
Dirección 135 avenue Georges Caustier  Grand Saint-Charles BP 

2031 66011 PERPIGNAN /RANCE 
Teléfono  +33 468 852 309 
Fax +33 468 853 973 
E mail sofruce@sofruce.comit.com 
 
Empresa Utopía UK limeted 
Dirección Enterprise Way, Pinchbeck, Spalding, Lincs. PE11 3YR 

UK 
Teléfono 0044 (0) 1775 716800 
Fax 0044 (0) 1775 716808 
E mail sales@utopiauk.com 
 
 


