
Наиля БАННАЕВА

Начало торжественному
мероприятию положила игра
«Брейн-ринг», которая тради-
ционно входит в программу
чемпионата мира, хотя и не
идет в официальный зачет. В
этой игре есть свой, отдель-
ный кубок под названием
«Золотой брейн», который по
решению, принятому оргко-
митетом предыдущего, II чем-
пионата мира, принято остав-
лять на год (до следующего
чемпионата) в той стране, ко-
манда которой его завоевала.
Свой первый год в качестве
переходящего приза «Золотой
брейн» провел в Баку. «Он
мне сказал, что ему здесь бы-
ло хорошо», — шутливо зая-
вил ведущий «Брейн-ринга»
Андрей Козлов. 

Сейчас, на III чемпионате
мира, за этот кубок сражались
бакинская команда Azercell
(капитан — Балаш Касумов) и
сборная команда «всего ос-
тального мира», по выраже-
нию Андрея Козлова. В сбор-
ной мира все игроки были из
разных стран, а капитаном ее
стал известный игрок и бес-
сменный ведущий всех чем-
пионатов мира по ЧГК Вла-
димир Белкин. В «Брейн-рин-

ге» многое (зачастую — все)
решает кнопка, то есть быст-
рота реакции. «Кнопочни-
ком» азербайджанской ко-
манды был, как всегда, ее ка-
питан Балаш Касумов. В
сборной мира «сидел на кноп-
ке» Феликс Маразовский
(Одесса, Украина). 

После долгого и эффектно-
го состязания в скорости
мышления между двумя ко-
мандами выяснилось, что
шутка Андрея Козлова оказа-
лась пророческой. «Золотому
брейну», кажется, и вправду
понравилось в Баку, ибо он и
на сей раз остался в нашей
столице. Вот уже третий год
подряд чемпионат выигрыва-
ет одна и та же команда Бала-
ша Касумова, на сей раз со
счетом 2:1. В этом году в нее,
помимо капитана, вошли
Дмитрий Авдеенко, Рауф
Наджафлы, Аднан Ахундов,
Ровшан Аскеров и Анар Кули-
ев. 

После торжественного вру-
чения команде Балаша Касу-
мова кубка «Золотой брейн»
начался суперфинал игры
«Что? Где? Когда?», в котором
против команды Балаша Ка-
сумова, показавшей абсолют-
ный, наивысший результат в
отборочных играх чемпиона-

та по ЧГК, играла команда
Израиля «Десятый вал» (ка-
питан — Олег Леденев), бук-
вально дышавшая в затылок
лидеру на отборочных турах.
В этом году было несколько

нововведений в процедуре
окончательного выявления
чемпиона мира. Во-первых,
суперфинал для двух команд
впервые проходил прямо на
церемонии закрытия. Во-вто-

рых, команды уже не сдавали
ответы по старинке, на лис-
точках бумаги, а вводили их в
ноутбуки на своих столах. По-
сле поочередного устного ог-
лашения ответов команд на

тот или иной вопрос оба отве-
та одновременно выводились
на огромный экран перед зри-
телями. 

(Окончание на 4-й стр.)
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Наша независимость незыблема,
необратима и вечна.

Гейдар АЛИЕВ

СЕГОДНЯ В НОМЕРЕ:

ХРОНИКА
СОЗДАН ЛИЧНЫЙ ИНТЕРНЕТ-САЙТ ПРЕЗИДЕНТА

Создан интернет-сайт, освещающий жизнь и деятельность пре-
зидента Ильгама Алиева. Сайт подготовила группа в составе спе-
циалистов высокого технологического программного обеспечения
и интернет-технологий. С сайтом можно ознакомиться на
www.ilham-aliyev.org. Как сообщил руководитель группы, кандидат
технических наук Тельман Мамедов, интернет-сайт, подготовлен-
ный на азербайджанском, русском и английском языках, состоит
из разделов «Биография», «Политический портрет», «Междуна-
родные связи», «Карабахская проблема», «Общественные пробле-
мы» и другие. Здесь помещены интересные материалы, освещаю-
щие все направления деятельности президента Азербайджана. 

ИЛЬГАМ АЛИЕВ НАПРАВИЛ ТЕЛЕГРАММУ 
СОБОЛЕЗНОВАНИЯ ПРЕЗИДЕНТУ ПАРАГВАЯ 

«Известие о многочисленных человеческих жертвах в ре-
зультате пожара, произошедшего в торговом центре в городе
Асунсьоне, крайне опечалило меня, — говорится в послании,
направленном главой азербайджанского государства Ильгамом
Алиевым президенту Республики Парагвай. — В связи с этой
трагедией от своего имени лично и от имени азербайджанско-
го народа выражаю глубокое соболезнование вам, семьям по-
гибших и всему парагвайскому народу». 

ПРЕЗИДЕНТ АЗЕРБАЙДЖАНА ПРИНЯЛ РОССИЙСКУЮ 
ДЕЛЕГАЦИЮ 

Президент Ильгам Алиев принял в минувшую субботу россий-
скую делегацию, возглавляемую президентом Олимпийского ко-
митета России Леонидом Тягачевым. Приветствуя гостей, глава го-
сударства выразил удовлетворение проведенными в Баку членами
российской делегации встречами, подписанием двустороннего до -
кумента между олимпийскими комитетами двух стран. Президент
Ильгам Алиев отметил высокий уровень сотрудничества, сложив-
шийся между олимпийскими комитетами Азербайджана и России,
которое еще более укрепилось после прихода к руководству в
Олимпийском комитете России Леонида Тягачева. Поблагодарив
президента Азербайджана за теплый прием, Леонид Тягачев пере-
дал ему теплые приветствия от всех российских олимпийцев. Го -
воря о двустороннем сотрудничестве в области спорта, Леонид Тя-
гачев назвал историческим подписанный в ходе визита договор о
взаимном сотрудничестве в области спорта. Затем Леонид Тягачев
вручил главе Азербайджана Олимпийский кубок. 

АРМЯНСКАЯ СТОРОНА НАРУШИЛА РЕЖИМ 
ПРЕКРАЩЕНИЯ ОГНЯ 

В сообщении, поступившем из пресс-службы Министерст-
ва обороны, 2 августа с 0.55 до 1.30 часов подразделения Воо-
руженных сил Армении со своих позиций, расположенных на
юге оккупированного села Ашагы Аскипара Газахского района,
подвергли автоматному огню позиции Вооруженных сил Азер-
байджана, расположенные на востоке того же села. Ответным
огнем враг был подавлен. Потерь нет. 

По сообщениям информагентств
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Команда Азербайджана завоевала два кубка на чемпионате мира 
по игре «Что? Где? Когда?» 

Церемония закрытия III чемпионата мира по игре «Что?
Где? Когда?», на которой присутствовал президент Азербай-
джана и глава Национального олимпийского комитета Ильгам
Алиев, состоялась в минувшую субботу в зале «Губа» бакин-
ского отеля «Хайат». Среди гостей было много официальных
лиц, в том числе и президент Национального олимпийского
комитета России Леонид Тягачев, а также вице-президент рос-
сийского НОК, знаменитый хоккеист Павел Буре. 

— В отличие от прошлых лет
перед воротами комиссии мы
не увидели столпотворения
жалобщиков…
— Нет ничего удивитель-

ного. Экзамены прошли на
должном уровне, чему спо-
собствовали опыт прошлых
лет и обновление континген-
та учителей-контролеров и
руководителей экзаменов.
Они очень ответственно по-
дошли к своим обязанностям.
Сейчас мы внимательно изу-
чаем всю технологическую
цепочку экзаменов. Знаем,
где они прошли очень хоро-
шо, где — похуже. Зафикси-
рован и ряд негативных фак-
тов, по которым ведутся рас-
следования. 

— Но жалобы все-таки были? 
— В госкомиссию поступи-

ла 21 жалоба. Думаю, эта циф-
ра говорит сама за себя. 

— А какого характера?
— Судите сами — по V

группе специальностей две
абитуриентки пожаловались
на то, что учитель-контролер
без основания удалила их с эк-
замена. Как мы выяснили,
контролер зафиксировала в
протоколе факт нарушения
ими правил поведения на эк-
замене, что происходило на
глазах у всей группы. Шесть
жалоб поступили по III группе
специальностей. Основная
причина — экзамены закончи-
лись раньше времени. Должен
сказать, что такая мотивиров-
ка характерна для гуманитари-
ев, которым зачастую не хвата-
ет трех часов для написания

ответов. Но в аудитории сидят
24 человека, и логично было
бы получить аналогичное ко-
личество жалоб, чего нет. Что
интересно, по другим группам
специальностей претензий по
поводу нехватки времени не
поступало. Следовательно, все
дело в том, насколько абиту-
риент в состоянии правильно
организовать и распределить
свое время. Тем не менее по
всем поступившим сигналам
мы проводим служебное рас-
следование. Остальные обра-
щения носят характер советов
и предложений, которые были
зафиксированы и внесены в
наш банк данных.

— Что можете сказать по
конкурсной ситуации? Каков
будет общий проходной балл?
— Точных цифр назвать не

смогу. Скажу только, что кон-
курс по всем группам специ-
альностей был большой, осо-
бенно по III и V группам. Ми-
нимальные проходные баллы
тут будут выше прошлогод-
них, о чем можно судить по
соотношению претендентов и
плановых мест. В среднем за
одно место боролись 3 челове-
ка. Минимальные проходные
баллы будут известны только
после опубликования резуль-
татов экзаменов.

— И когда это произойдет?
— Ждать осталось недолго

— список зачисленных абиту-
риентов в вузы страны будет
оглашен до 10 августа. Резуль-
таты будут размещены в 5-м
номере журнала «Абитури-
ент», а также на веб-сайте гос-

комиссии. Там же будут указа-
ны сроки и места проведения
апелляционных комиссий. А 4
августа в очередном номере
журнала «Абитуриент» будут
опубликованы тестовые зада-
ния и правильные ответы на
них. Эта информация, думаю,
представляет интерес как для
абитуриентов, так и для стар-
шеклассников и учителей
средних школ. Важное напо-
минание для зачисленных
абитуриентов — после обна-
родования итогов экзаменов в
течение 10 дней они должны
пройти регистрацию в учеб-

ном заведении, в которое по-
ступили, предоставив необхо-
димые документы — иначе не
будут включены в списки пер-
вокурсников. Ну а те, кто ос-
тался за бортом, смогут полу-
чить справку о набранных
баллах в приемных комиссиях.

— Будут ли проводиться до-
полнительные конкурсы на
оставшиеся вакантные мес-
та?
— Конкурсная ситуация

такова, что вакансий может и
не быть. Если даже и будут, то,
скорее всего, в частных вузах
и на платных отделениях го-
сударственных вузов. Сроки
проведения конкурса по раз-
мещению на оставшиеся мес-
та пока назвать трудно. 

— Но ведь есть еще и техни-
ческие училища…
— Верно, на основе на-

бранных баллов по итогам
вступительных экзаменов в
вузы можно поступить и в
технические училища. В 7-м
номере журнала «Абитуриент»
будут опубликованы список
специальностей в средние
специальные учебные заведе-
ния и правила приема. 

Хикмет КЯЗИМЗАДЕ, руководитель пресс-службы ГКПС:

«На бесплатных отделениях
вакансий, видимо, не будет»

31 июля состоялись последние вступительные экзамены
в высшие учебные заведения Азербайджана. Итак, остались
позади волнения и тревоги, связанные с подготовкой и сда-
чей экзаменов. Впереди — ожидания и надежды абитури-
ентов. Между тем специалисты Государственной комиссии
по приему студентов (ГКПС) уже приступили к рассмотрению
результатов нынешней кампании. Корреспонденту «Азер-
байджанских известий» Ираде АГАЕВОЙ удалось получить
оперативную информацию о сложившейся конкурсной си-
туации, о сроках приема в средние специальные учебные
заведения от руководителя отдела по связям с обществен-
ностью ГКПС Хикметом КЯЗИМЗАДЕ.

Евгений КРИШТАЛЕВ

Глава МИД Азербайджана
совершил краткосрочную по-
ездку в соседнюю страну для
окончательного согласования
программы визита президен-
та Ирана Мохаммада Хатами
в Баку. Ожидается, что высо-
кий гость прибудет в Азербай-
джан в четверг 5 августа, а на
следующий день посетит вто-
рой по величине город нашей
страны — Гянджу.

В беседе с Мамедъяровым

президент Хатами подчеркнул
заинтересованность его стра-
ны в развитии добрососедских
отношений с Азербайджаном.
Глава Ирана еще раз заявил,
что ИРИ поддерживает терри-
ториальную целостность Азер-
байджана и приложит все уси-
лия для мирного урегулирова-
ния карабахского конфликта.
Со своей стороны министр ИД
рассказал о продолжении под-
готовительной работы, связан-
ной с предстоящим официаль-
ным визитом М.Хатами в

Азербайджан. Эльмар Ма-
медъяров выразил уверенность
в том, что этот визит будет
иметь огромное значение и
станет важным шагом на пути
укрепления отношений между
двумя соседними странами.

На встрече министра ино-
странных дел Азербайджана
Э.Мамедъярова с его иран-
ским коллегой К.Харрази так-
же обсуждались вопросы
предстоящего визита прези-
дента Ирана. Министры от-
метили значимость создания
транспортного коридора Се-
вер-Юг. Крайне важно, сказал
Харрази, чтобы Азербайджан
мог обеспечивать свои собст-
венные интересы в этом стра-
тегически важном регионе
мира как мощное государство.

Коснувшись документов и
соглашений, которые планиру-

ется подписать в ходе пред-
стоящего визита президента
Ирана в Азербайджан, Э.Ма-
медъяров и К.Харрази конста-
тировали успешное взаимодей-
ствие в области обмена элек-
троэнергией, дорожного и го-
родского строительства, возве-
дении электростанций и тор-
говли. Именно в этих сферах
будут заключены новые дого-
воренности о сотрудничестве. 

Э.Мамедъяров провел со-
вещание с сотрудниками по-
сольства Азербайджана в Теге-
ране, на котором подробно
проинформировал их о зада-
чах, поставленных президен-
том Ильгамом Алиевым перед
дипломатической службой на
недавно проведенной в Баку
встрече-конференции с по-
слами нашей республики в за-
рубежных странах.

Позиция доброго соседа
Официальный Тегеран выступает за территориальную
целостность Азербайджана

Иран полностью поддерживает территориальную цело-
стность Азербайджана и выступает за мирное освобожде-
ние азербайджанских территорий, которые в настоящее вре-
мя находятся под оккупацией армянских вооруженных фор-
мирований. Позиция официального Тегерана была пред-
ставлена министру иностранных дел Азербайджана Эльма-
ру Мамедъярову во время переговоров с иранским руково-
дством в конце прошлой недели.

Александр ЮГОВ

Глава bp-Azerbaijan Дэвид
Вудворд не покидал Грузию на
протяжении всей прошлой не-
дели. Из-за проблем БТД в
Грузии в пятницу была отме-
нена его пресс-конференция в
Баку, на которой он намере-
вался не только рассказать о
возникшем экологическом во-
просе, но и отрапортовать о
его решении. Судя по всему,
противоречия оказались более
серьезными. На помощь Вуд-
ворду выехали вице-премьер
Абид Шарифов, а также глава
Госнефтекомпании Азербай-
джана Натиг Алиев, одновре-

менно возглавляющий создан-
ную для строительства нефте-
провода компанию BTC Co.

В понедельник гостей из Ба-
ку приняли премьер-министр
Грузии Зураб Жвания и секре-
тарь Совета национальной
безопасности Гела Бежуашви-
ли. Азербайджанская делегация
однозначно поставила вопрос о
возобновлении строительства
нефтепровода на боржомском
участке. Однако у грузинской
стороны на этот счет другое
мнение. По мнению независи-
мых экологов, к которым при-
слушалось новое руководство
Грузии, строительство участка
через уникальное Боржомское

ущелье, знаменитое своими це-
лебными водными источника-
ми, диктует особый подход к
осуществлению строительных
работ. 

Как заявил замминистра
охраны окружающей среды и
природных ресурсов Заал
Ломтадзе, у ведомства есть до-
кументы от инвесторов про-
екта с обязательствами не-
укоснительно соблюдать нор-
мы экологической безопасно-
сти. В какой мере они выпол-

няются, и призвана показать
проводимая сверка с данными
независимой экспертизы.
Окончательное решение о во-
зобновлении строительства,
по его словам, примет Совет
национальной безопасности. 

Между тем, как заверили
представители bp-Azerbaijan,
переговоры в Тбилиси будут
продолжены. Возможно, что к
ним будет подключено и выс-
шее руководство обоих госу-
дарств.

К СВЕДЕНИЮ АБИТУРИЕНТОВ

Результаты вступительных экзаменов в вузы Азербайджана на
2004-2005 учебный год теперь можно будет узнать, воспользо-
вавшись мобильным телефоном. В рамках совместного проекта
СП Azercell Telecom и ГКПС, благодаря услуге Imtahanсell, любой
абонент SimSim или Azercell может оперативно получить инфор-
мацию о результатах экзаменов. Для этого после официального
объявления результатов экзаменов ГКПС достаточно в течение
недели отослать SMS-сообщение с шестизначным индивидуаль-
ным номером экзаменационной работы абитуриента на номер
777. Затем на мобильный телефон абонента высылается ответ-
ное сообщение, в котором в случае зачисления абитуриента в вуз
указывается код специальности. Если абитуриент пожелает уз-
нать название вуза и специальность, на которую он был зачис-
лен, то код специальности можно отослать в виде SMS-сообще-
ния на номер 778, а в ответном сообщении будет содержаться
вся интересующая его информация. Стоимость одного SMS-со-
общения составляет 246 манатов (без учета НДС) для абонен-
тов Azercell и 11 контуров — для SimSim-абонентов. Все данные,
которые абоненты СП получат в рамках Imtahancell, представ-
ляют собой официальную информацию ГКПС. Напомним, что со-
вместный проект впервые был запущен оператором в 2001 году
и моментально приобрел огромную популярность. 

На боржомском участке без перемен
Строительство нефтепровода Баку-Тбилиси-Джейхан

(БТД) в зоне Боржомского ущелья по-прежнему не возоб-
новлено. Ранее ожидалось, что уже с понедельника 2 авгу-
ста подрядчик продолжит работу на маршруте. Министер-
ство охраны окружающей среды и природных ресурсов Гру -
зии еще 21 июля распорядилось о приостановке возведения
БТД, заявив о желании еще раз перепроверить экологиче-
ские стандарты, которые вроде бы нарушают строители тру -
бы. Для урегулирования разногласий в Тбилиси прибыли
представители правительства Азербайджана, а также ком-
пании bp — оператора проекта.
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Этот сладкий миг победы!



туризм
2 •  3 августа 2004 года

Вадим ИСЕЕВ

Чтобы выяснить, удовле-
творяют ли наши спортивные
и охотничьи магазины расту-
щим требованиям любителей
активного отдыха, мы решили
провести небольшой монито-
ринг рынка. Оказалось, что
большинство специализиро-
ванных торговых точек Баку
предлагают весьма банальный
ассортимент товаров для ту-
ризма и спорта. Относительно
велик выбор футбольных и
баскетбольных мячей. Чаще
это продукция китайского и
российского производства,
стоимость которой колеблет-
ся в пределах от двадцати до
двухсот тысяч манатов. Впол-
не прилично представлен и
ассортимент теннисных и
бадминтонных ракеток китай-
ского, французского и тай-
ваньского производства.
Спортивные сумки в магази-
нах тоже не редкость. Разме-
ры, расцветки и конфигура-
ции самые разные. Но ведь не

все потенциальные туристы
собираются гонять мяч или
бегать по поляне с ракеткой в
руке. Как быть любителям
других видов отдыха?

Велосипеды — самое функ-
циональное для туриста сред-
ство транспорта — встреча-
лись достаточно редко. Порой
где-то в дальнем углу магази-
нов можно было видеть от-
дельные модели двухколесных
механизмов, изготовленных в
России или Украине. 

Другой пробел спорттовар-
ных магазинов — это ограни-
ченный выбор инвентаря для
морского туризма и водного
спорта. Странно, поскольку
морской сезон сейчас в разга-
ре. В некоторых магазинах
еще можно отыскать разве что
набор очков для подводного
плавания, в других отсутство-
вали даже они. Гидрокостюм и
ласты тоже оказались в числе
дефицита. В некоторых мага-
зинах удалось найти туристи-
ческие палатки, хотя на вит-
рине их встретишь очень ред-

ко — чаще всего они пылятся
где-то на складах. 

Более разнообразен ассор-
тимент товаров в охотничьих
магазинах. Словоохотливые
продавцы сообщили, что у
них можно не только приоб-
рести аксессуары, но и полу-
чить всю необходимую ин-
формацию по их использова-
нию. Этакий бесплатный курс
молодого охотника. Если кто-
то хочет поохотиться на уток,
то в магазине ему не только
подберут подходящее огне-
стрельное оружие и подска-
жут «грибные места», но даже
сведут с компанией, которая
занимается организацией та-
ких сафари. В общем, сервис
на уровне. 

Практически в каждом из
таких магазинов продается
спасательный жилет — средст-
во, просто необходимое для
любителей морского отдыха.
Цена жилета российского про-
изводства — от 50 000 до 60 000
манатов. Но оно того стоит —
до прибытия спасателей жилет
уж точно поможет человеку
продержаться на воде. Встре-
тили мы и надувные лодки.
Практически каждый магазин
предлагал несколько моделей
плавсредств. Чаще — тоже ки-
тайского или российского
производства стоимостью от
400 тыс. до 2 млн манатов. 

Удивил нас и богатый вы-
бор рыболовных удочек, в ос-
новном китайского производ-
ства. Специалисты, однако,
утверждают, что корейские и
тайваньские снасти лучше ка-
чеством. Они более гибкие и
прочные, хотя сделаны из тех
же полимеров. Цена соответ-
ственно скачет. Китайские
стоят 20-30 тыс. манатов, а
тайваньские и корейские — до
150 тыс. манатов. 

Ну и какой же турист без
ножа? С перочинным — про-
блем нет, а вот чтобы побро-
дить по лесу с большим охот-
ничьим, нужно иметь при се-
бе разрешение соответствую-
щих государственных струк-
тур. Имея такую справочку,
можно начать выбирать. Тем
более есть из чего — разброс в
дизайне, качестве, функциях
применения холодного ору-
жия достаточно широкий. От-
сюда и разница в ценах. Ножи
российского и японского про-
изводства стоили 50-60 тыс.
манатов, а сталь европейского
качества вряд ли будет дешев-
ле 150 тыс. манатов. 

Любителям пострелять, на-
верно, будет интересно, что
современные охотничьи вин-
товки и ружья представляют
собой многозарядные гладко-
ствольные и нарезные устрой-
ства. Последние обладают

лучшими характеристиками,
однако могут испортить репу-
тацию туриста, поскольку от-
носятся к категориям боевых
видов оружия. Чаще в магази-
нах предлагают ружья россий-
ского, французского и гер-
манского производства. Цены
зависят не только от техниче-
ских характеристик, но и по-
пулярности фирмы-изготови-
теля. Что касается качества,
то, со слов продавцов, рос-
сийские ружья хоть и проиг-
рывают в дизайне европей-
ским, но дешевле и гораздо
надежнее.

Итак, подведем итоги.
Столичные магазины спор -
тивных и охотничьих товаров
не способны полностью удов-
летворить потребности люби-
телей активных видов отдыха.
Они вроде и не ограничивают
себя каким-то одним видом
продукции и пытаются разно-
образить ассортимент, совме-
щая спортивный инвентарь с
охотничьим, но аксессуаров
явно не хватает. Мы уже не
говорим о специализирован-
ных каталогах, которые долж-
ны быть в каждом таком ма-
газине. Эти журналы надо
подбирать с таким расчетом,
чтобы они могли подтолкнуть
даже самого ленивого горо -
жанина заняться активным
отдыхом.

Выбирай, но осторожно
Ассортимент бакинских магазинов спортивных и охотничьих товаров 
не отличается разнообразием

Один из основных принципов развитого туризма может
быть сформулирован так: «Каждый должен иметь возмож-
ность полноценно устроить свой досуг». Причем вовсе не
обязательно обращаться за помощью к турагентствам. Для
того чтобы посидеть с удочкой на берегу речки или моря, по-
бродить с ружьем по лесу или просто прокатиться на вело-
сипеде до загородного дома, вовсе необязателен коммер-
ческий сервис. Но без аксессуаров здесь точно не обойтись. 

Хазар НАДЖАФОВ

Сегодня активный, насы-
щенный приключениями от-
дых в горах — удовольствие
вполне доступное для семьи
со средним достатком. Благо
нашим соотечественникам не
надо ехать далеко в поисках
альпийских красот — они мо-
гут провести свои отпуска и
каникулы на живописных от-
рогах и вершинах Малого и
Большого Кавказа или Та-
лышских гор. В последние го-
ды возникло множество гор-
ных турбаз, предлагающих
различные виды активного
отдыха. Такие зоны отдыха
имеются на территории Гу-
бинского, Загатальского, Гах-
ского, Масаллинского, Ша-
махинского и Гусарского рай -
онов. Но, как правило, боль-
шинство этих рекреационных
зон расположены у подножия
гор, а предлагаемые там услу-
ги и развлечения не сильно
отличаются от досуга в обыч-
ных пансионатах. 

Однако в Гусарском районе
имеется единственная в своем
роде высокогорная база, где
желающие могут испытать все
удовольствия от экстремаль-
ного туризма и общения с
первозданной природой. Речь
идет о турбазе Suvar, располо-
женной рядом с высогорным
селением Лаза. Окруженная
со всех сторон горами, база
разместилась на высоте 1750 м
над уровнем моря у подножия
горы Шахдаг. Великолепный
ландшафт этого уникального
места украшает узкая долина
альпийских лугов на правом
берегу реки Гусарчай, окру-
женная скалами и самым
большим в Азербайджане во-
допадом — Гырхбулаг. 

О том, какие возможности
отдыха предоставляет эта
турбаза, «Азербайджанским
известиям» рассказал менед-
жер, координирующий дея-
тельность бакинского офиса
Suvar, Руслан Пиривердиев.
По его словам, желающие
попасть в эту поднебесную
«вальгалу» должны связаться
с представителями фирмы в
Баку, и после заключения до-
говора туристам предстоит
позаботиться только о том,
как добраться до отправной
точки — гусарского городско-

го автовокзала. Там им пред-
стоит пересесть на автомо-
биль «Нива», и за полтора ча-
са сотрудники турбазы доста-
вят их по 38-километровому
горному серпантину в селе-
ние Лаза. Услуга эта платная,
и доставка до турбазы и об-
ратно в Гусар обходится при-
мерно в 100 тыс. манатов для
группы из трех-четырех чело-
век. На территории турбазы,
охватывающей около трех
гектаров, расположено не-
сколько уютных коттеджей,
ресторан, бар, спортивные
площадки и другая необходи-
мая для отдыха инфраструк-
тура. К услугам отдыхающих
двух-, трехместные отдель-
ные номера или коттеджи со
всеми удобствами — спаль-
ной и мягкой мебелью, теле-
визором, телефонной связью,

душевыми с постоянной хо-
лодной и горячей водой, цен-
тральным отоплением и т.д.
Суточное проживание, вклю-
чающее завтрак, для семьи из
трех человек колеблется от
$30 до $100, в зависимости от
количества комнат и их ком-
фортности. 

Теперь о самом главном,
что отличает Suvar от многих
подобных заведений. Изю-
минка отдыха здесь заключа-
ется в возможности пеших и
конных экскурсий, плавания
в горном озере, купания под
каскадным водопадом, нако-
нец, восхождения на горные
вершины. Для этого на базе
имеются штат инструкторов и
проводников, а также пункт
проката альпинистского сна-
ряжения. Выбор маршрутов
походов и экскурсий, а также
восхождений различной сте-
пени сложности производят
сами отдыхающие. Все зави-
сит от материальных возмож-
ностей и здоровья туриста.
Например, для семейного от-
дыха больше подойдет одно-

дневный конный тур на гору
Ярудаг, возвышающуюся на
3500 м над уровнем моря.
Этот поход проходит в сопро-
вождении проводников и вра-
ча, по достижении пика тури-
стов ожидают привал и обед, к
вечеру они возвращаются на
базу. Для более опытных и
физически подготовленных
отдыхающих предусмотрено
развлечение поэкстремаль-
ней: желающие оказаться на
вершине горы Шахдаг (4243 м
над уровнем моря) могут со-
вершить трехдневное восхож-
дение с полным альпинист-
ским снаряжением, ночевкой
в палатках вместе с инструк-
тором по альпинизму. Стои-
мость конного тура на гору
Ярудаг для одного человека
составит $50, а восхождение
на вершину Шахдага обойдет-
ся уже в $250. Впрочем, с базы
Suvar можно отправиться и на
другую экскурсию — высоко-
горное селение Хыналыг.
Стоимость такого тура — $50
на человека.

По словам Р.Пиривердие-

ва, безопасность отдыхающих
обеспечивают опытные про-
водники и инструкторы. А
желающие подняться на Шах-
даг предварительно должны
пройти обязательное меди-
цинское обследование в рай-
онной поликлинике. Возмож-
но, поэтому — за четыре года
работы турбазы там не про-
изошло ни одного несчастно-
го случая. 

Красоты высокогорья, а
также безопасный и ком-
фортный отдых привлекают в
Suvar множество иностран-
цев, наиболее частых клиен-
тов этой зоны отдыха. Но в
последнее время горный ту-
ризм стал привлекать и на -
ших соотечественников — со-
трудников нефтяных компа-
ний, менеджеров совместных
предприятий, банков и т.д.
Впрочем, осенью и весной
путевки на турбазу продаются
со скидкой, что предоставля-
ет возможность недорогого
отдыха и для других катего-
рий населения, с меньшими
доходами.

Отпуск с покорением Шахдага
Незабываемый отдых в горах, походы верхом на лошадях или 
в альпинистской связке — такой экстрим доступен на турбазе Suvar 

Где лучше всего провести скоротечные дни долгожданно-
го летнего отпуска? Таким вопросом все чаще задаются лю-
ди, чьи финансовые возможности позволяют сделать выбор
в пользу того или иного отдыха. В последнее время увели-
чивается число предпочитающих спортивный туризм празд-
ному времяпровождению на пляжах и ночных дискотеках. 

Рауф НАСИРОВ

В ходе проведенного
«Азербайджанскими извес-
тиями» блиц-опроса среди
местных турфирм выясни-
лось, что во многих из них
бытует убеждение в том, что
внутренним туризмом в стра-
не занимается достаточное
количество компаний. На
поверку оказалось, что это
весьма спорное представле-
ние. Опрос выявил, что дале-
ко не все фирмы понимают,
что это вообще такое, — свои
функции они видят лишь в
том, чтобы организовать по-
ездку за город или в районы.
Ни тебе палатки, ни лодки,
ни ружья. Даже удочку же-
лающие порыбачить должны
брать свою. Впрочем, винить
наши турагентства не стоит.
Во-первых, эти атрибуты ак-
тивного отдыха требуют не-
малых денежных затрат, что
на сегодняшний день могут
позволить себе не все фир-
мы. Да и туристы наши еще
не совсем созрели для подоб-
ного сервиса.

Например, генеральный
директор Travel In Club Фах-
раддин Эфендиев откровенно
признался, что организацией
активного туризма его фирма
не занимается. Нет спроса. «В
нашем понимании отдохнуть
— это значит пожарить на по-
ляне шашлык. В лучшем слу-
чае клиенты заказывают
транспорт для поездки в рай-
оны. И дело вовсе не в мента-
литете. Просто в нашей стра-
не активные виды отдыха
практически не рекламируют-
ся. Обратите внимание на
российские телевизионные
каналы. В сезон отпусков они
буквально напичканы роли-
ками, пропагандирующими
турпоходы в горы, конный и
велосипедный виды спорта,
отдых на байдарках и т.д.».
Мой собеседник в этой связи
вспомнил о неудачном биз -
нес-проекте Travel In Club.
«Недавно организовали для
иностранцев охотничьи туры
в регионы. С какими только
бюрократическими сложно-
стями мы не столкнулись, по-
ка выбивали лицензии в

Охотсоюзе. Отправили при-
глашения в посольства зару-
бежных государств. Желаю-
щих оказалось немало, тем
более что все расходы несло
агентство. Одна партия тури-
стов побывала в Хаджикенде,
а вторая — в Гахе. Но на этом
все и заглохло. Как только мы
определили стоимость сле-
дующей поездки и стали
предлагать эти же туры на
коммерческой основе, то же-
лающих больше не нашлось».

В свою очередь директор
некогда известного на весь
бывший Союз Бакинского
бюро путешествий и экскур-
сий Али Мамедов сообщил,
что его агентство еще не гото-
во оказывать потребителям
подобного рода услуги.
«Обычно запросы к нам по-
ступают от общеобразователь-
ных школ и высших учебных
заведений. Подростки хотят
отдохнуть на природе и про-
сят отправить их на пикники
в живописные места Шама-
хинского, Губинского и Маса-
ллинского районов. Поступа-
ют заявки и от профсоюзных
организаций некоторых про-
мышленных предприятий,
например на поездку в Гобу-
стан, — говорит Мамедов. —
Но, как правило, на этом все
заканчивается. Поездки быва-
ют однодневными, причем,
как правило, носят пассив-
ный характер — посидеть во-
круг костра, послушать попу-
лярную поп-музыку — это
все, что сегодня интересует
молодых». 

Но есть и подвижки. Не-
давно на свой страх и риск
Бюро путешествий и экскур-
сий организовало то, что
можно называть морским ту-
ризмом. Договорившись с не-
сколькими владельцами част-
ных катеров, оно устроило тур
вдоль Бакинской бухты. Все-
го за 20 тыс. манатов гид мо-
жет многое рассказать об ис-
тории города и наиболее ин-
тересных его достопримеча-
тельностях. Правда, отпра-
виться на морскую прогулку
можно, как только соберется
команда из 5-6 человек... 

В фирме Sevgun подошли к
вопросу активного туризма

более продуманно. Вопросы
спроса и предложения здесь в
расчет не принимали, по-
скольку генеральный дирек-
тор компании Бахадур Била-
лов ведет в БГУ дисциплину
туризма и знает теоретические
основы этого бизнеса. Может,
это, а может, стартовые фи-
нансовые возможности орга-
низации помогли ей органи-
зовать так называемый дере-
венский туризм. «У учредите-
ля нашей фирмы в Гейчай-
ском районе есть вилла, кото-
рая может удовлетворить тре-
бования самых взыскатель-
ных туристов. Дом мы ис-
пользуем в качестве гостини-
цы. Для семьи в составе четы-
рех человек стоимость отдыха
в течение одного дня (без но-
чевки) составит $32. Если же
дом будет арендован более
чем на день, то на каждого че-
ловека в сутки приходится
$14. В эту сумму включается
также стоимость завтрака и
обеда. Плюс за счет фирмы
организуется поход к извест-
ному на весь Азербайджан ду-
бовому дереву, возраст кото-
рого достигает 500 лет. По пу-
ти в Гейчай туристам, по их
желанию, предоставляется
возможность ознакомиться с
историческими достоприме-
чательностями в Маразин-
ском, Шамахинском и Ше-
кинском районах. 

Опыт с использованием
собственной виллы помог
фирме Sevgun набить руку на
сельском туризме. Параллель-
но она формирует для отправ-
ки в Гейчай небольшие тур-
группы из людей, кому не по
карману отдых на вилле фир-
мы. За $5 на человека в сутки
фирма может найти в районе
квартиры, сдающиеся на се-
зон в аренду. Пакет услуг по-
мимо бесплатного завтрака
включает также сопровожде-
ние гида, готового отвезти ту-
ристов в Гейчайскую чинаро-
вую рощу и к «говорящей»
скале. Остается лишь надеять-
ся, что со временем опытом
фирмы Sevgun заинтересуют-
ся и другие туристические
агентства. 

Отсутствие в стране боль-
шого спроса на активные ви-
ды отдыха — фактор объек-
тивный. Однако многое зави-
сит и от самих туроператоров.
Начинать надо с малого, хотя
бы с организации поездки
людей за город. А там, гля-
дишь, у них появится интерес
и к более подвижным видам
отдыха.

Опыт есть, 
хоть и небольшой 
В турагентствах считают, 
что отечественный турист 
предпочитает пассивные виды отдыха

Отечественные туркомпании неохотно идут на развора-
чивание своей деятельности внутри страны. Сегодня им вы-
годнее среднестатистическую азербайджанскую семью от-
править на отдых за рубеж и получить за это приличные ко-
миссионные от иностранного турагентства, чем долго и му-
чительно договариваться о приеме туристов с местными зо-
нами отдыха. К тому же внутренний туризм приносит гораз-
до меньше доходов. 

Туризм — одно из приоритетных направлений экономики Азер-
байджана. Меры, в той или иной степени способствующие фор-
мированию этой отрасли, обозначены практически во всех госу-
дарственных программах, связанных с экономикой. Не случайно
основные направления развития туризма являются составной
частью общеэкономической политики правительства, а Госпро-
грамма по борьбе с бедностью и экономическому росту (2003-
2005 гг.) конкретизирует план действий по уменьшению количе-
ства безработных, развитию мелкого ремесленничества и улуч-

шению инфраструктуры регионов в значительной степени за счет
подвижек в этой отрасли. В свою очередь Госпрограмма социаль-
но-экономического развития регионов также призвана стимули-
ровать строительство сети туристических баз, домов и зон отды-
ха, санаториев, лечебниц и т.д. 

Все эти меры, взаимно дополняя друг друга, в конечном счете
стимулируют развитие сектора туризма. Однако насколько это так?
К сожалению, расследование, проведенное редакцией «Азербай-
джанских известий», показало, что туристические агентства пока,

как правило, строят свою работу однобоко, ориентируясь преиму-
щественно на обеспеченную категорию граждан и на иностран-
ных клиентов. Все еще мало внимания уделяется организации ак-
тивных видов отдыха, таких, как групповые туристические похо-
ды, горный туризм, путешествия верхом на лошадях и т.д., при
том, что затраты турфирм на такие услуги и не обременительны,
и окупаемы. На что же могут рассчитывать уже сейчас любители
походов и туристской романтики? Об этом — материалы, предла-
гаемые вашему вниманию.

Палатки Suvar органично вписались в горный рельеф

Стандартный набор бакинского магазина спорттоваров
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