OLIVER WYMAN

PRESSEINFORMATION

Variable Annuities: Produktinnovation fur den
europdaischen Versicherungsmarkt

= Sicherheit und Flexibilitdt bei hohen Renditechancen
= Kometenhafter Aufstieg in Japan und den USA
= Starker Anstieg des Anlagevolumens in Europa erwartet

17. Dezember 2007. Die Unternehmensberatung Oliver Wyman erwartet einen Boom
von Variable Annuities-Produkten auf dem europdaischen Markt.

Variable Annuities sind Rentenversicherungen, bei denen die Kapitalanlage auch in der
Rentenbezugsphase fondsgebunden ist. Im Unterschied zu klassischen fondsgebundenen
Rentenversicherungen bieten Variable Annuities den Vorteil weit reichender Garantien,
unabhangig von einem moglichen Finanzmarkteinbruch. Auch haben Kunden anders als bei
herkdbmmlichen Rentenprodukten jederzeit die Mdglichkeit, an ihr Kapital zu gelangen.
Daruber hinaus steigt die Rentenauszahlung, wenn das investierte Kapital an Wert gewinnt.
Damit eignen sie sich besonders fur die sich verandernden komplexen Bedurfnisse der
Generation 50plus, so eine aktuelle Studie von Oliver Wyman.

Einen kometenhaften Aufstieg haben Variable Annuities in den USA und Japan erfahren. Die
Pramieneinnahmen US-amerikanischer Versicherungen aus diesem Produkt sind in den
letzten Jahren um durchschnittlich 17 Prozent pro Jahr gewachsen. Ihr Marktanteil ist dort
inzwischen hoher als der klassischer fondsgebundener Rentenversicherungen. Japan kann
ebenfalls auf spektakuldre Wachstumsraten verweisen. Innerhalb weniger Jahre kletterte das
Fondsvolumen der Variable Annuities-Produkte dort auf 80 Mrd. US-Dollar.

Lversicherungen werden in den nachsten Jahren an dem Trend hin zu Variable Annuities —
als sichere und flexible Rentenprodukte — nicht vorbeikommen®, so Bernhard Kotanko,
Director der Praxisgruppe Insurance bei Oliver Wyman. Er erwartetet eine Steigerung des
Fondsvolumens von Variable Annuity-Produkten in Europa um 45 Mrd. Euro in den néchsten
funf Jahren. Insbesondere Deutschland, Spanien, Belgien, Frankreich, GroR3britannien und
Italien werden starke Wachstumsperspektiven vorhergesagt. Gerade seitens der Kunden in
den deutschsprachigen Landern, die traditionell ein hohes Sicherheitsbedtirfnis haben, wird
eine starke Nachfrage erwartet.

Fur Versicherungsunternehmen stellt sich die Frage, ob sie eigene Produkte aufsetzen oder
auf bewahrte Modelle anderer zuriickgreifen wollen. ,Wir erwarten neue Partnerschaften
entlang der Wertschépfungskette fir diese Produktinnovation, so Bernhard Kotanko.
-Schliellich haben viele Versicherer wenig Erfahrung mit Produktdesign, Hedging und
Risikomanagement bei Variable Annuities."
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Fur ein Exemplar der Studie und weitere Informationen wenden Sie sich bitte an:

Stefanie Dolpp

Oliver Wyman GmbH

Corporate Communications

Tel.: 069 971 734 42

Fax: 069 955 120 10

E-Mail: stefanie.dolpp@oliverwyman.com

UBER OLIVER WYMAN

Oliver Wyman ist eine fuhrende Managementberatung mit 2.500 Mitarbeitern in mehr als 40
Biros weltweit. Das Unternehmen verbindet ausgepragte Branchenspezialisierung mit hoher
Methodenkompetenz bei Strategieentwicklung, Prozessdesign, Risikomanagement,
Organisationsberatung und Fihrungskrafteentwicklung. Gemeinsam mit seinen Kunden
entwirft und realisiert Oliver Wyman nachhaltige Wachstumsstrategien. Wir unterstiitzen
Unternehmen dabei, ihre Geschaftsmodelle, Prozesse, Risikostrukturen und Organisationen
zu verbessern, ihre Ablaufe zu beschleunigen und ihre Marktchancen optimal zu nutzen.
Oliver Wyman ist Teil der Marsh & McLennan Companies (NYSE: MMC). Weitere
Informationen finden Sie unter www.oliverwyman.com/de.
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