
NEXT

Рынка потребкредитов 

прибыло

Н а  р о с с и й с -
кий рынок пот-
ребительско-
го кредитова-
ния вышла до-
черняя струк-
тура банка BNP 
Paribas. Филипп 
Дельпаль, гене-
ральный дирек-
тор российского подразделения 
Cetelem, нашел в России «мощный 
фундамент».    5

Литейное 

производство удвоят

ОАО «Объединенные машиностро-
ительные заводы» инвестирует 
$80 млн в модернизацию литей-
ного производства. Программа мо-
дернизации стартует в ближайшие 
1–2 месяца и рассчитана до 2010 г. 
Будет полностью обновлено меха-
нообрабатывающее оборудование 
в цеху крупного и среднего литья, 
расположенном на территории 
Ижорских заводов в Колпино. 8

«Дуссманн» уходит 

под чужим именем

Вчера немецкая 
группа Dussmann 
заявила, что пре-
кращает хозяйс-
т в е н н у ю  д е -
ятельность пе-
т е р б у р г с к о й 
«дочки», управ-
ляющей 100 до-
мами в нашем 
городе. В своих 
бедах немцы винят местных ме-
неджеров. Сейчас ООО «Питер Дус-
сманн» уже переименовано в «Им-
мобилиен Сервис СПб». 5

3
млн евро
вложила груп-

па Dussmann 

в свой петер-

бургский про-

ект

«Макромир» сольется с Москвой в аквапарке  •  «СоюзПетроСтрой» перемелет в щебенкуСегодня на  

Усиливаются безумие и глупость 22
 АЛЕКСЕЙ ЧАДАЕВ, член Общественной палаты РФ

Косметические операции на лице Петербурга продолжа-

ются: вслед за сохранением исторического цвета и дере-

вянных рам город требует от домовладельцев убрать с 

фасадов выносные кондиционеры. Сергей Андреев, гене-

ральный директор ООО «Современные вентялиционные 

системы», намерен заработать на новом тренде.  6–7

Стеночистка
Охрана памятниковОхрана памятников  ўў Кондиционеры попросили спрятаться
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Ольга Перегудова,
директор по рекламе 

ООО «Миррор»:

«Я уговорила 
маму рискнуть и 

открыть прокат 
карнавальных 

костюмов. 
Вместе мы 

смогли пост-
роить успеш-

ный семейный 
бизнес». 15
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С 23 по 27 августа в пе-
тербургском Дацане 
Гунзэчойнэй все жела-

ющие смогут поклонить-

ся священным буддийс-

ким реликвиям, приве-

зенным из Индии. 
Дацан Гунзэчойнэй

РЕЛИКВИЯ ДНЯ АКЦИЯ ДНЯ

Сегодня в рамках 

акции «Бездомные 
и мусор» бомжи на-

чнут вылавливать 

мусор из Кронверк-

ского канала. 

Общественное движение 

«Зеленая волна»

Вчера губернатор Петербурга положила конец проблеме, уг-
нетающей горожан на протяжении всей истории современного 
рынка жилья, — уплотнительной застройке. Валентина Матви-
енко так и сказала: «С уплотнительной застройкой надо заканчи-
вать». И закончит. Инвентаризация выданных разрешений уже 
идет, у нарушителей их отберут, а новые будут выдавать, толь-
ко если позволит ген план. И то «в исключительных случаях» под 
строительство объектов инфраструктуры.

Уплотнительная застройка вызывает стойкое отвращение, на-
верное, у всех «уплотняемых» без исключения. Это чаще всего оз-
начало увеличение нагрузки на старые сети, проложенные в со-
ветские времена и обветшавшие, исчезновение привычных «на-
сиженных» мест отдыха, а на такие неприятности, как, например, 
уменьшение инсоляции, почти перестали обращать внимание. 
Технологии «продвижения» этих проектов, отягощенные необхо-
димостью общественных слушаний, приобрели изысканность, 
сравнимую разве что с изысканностью технологий политических. 
Конфликты нередко доходили до крайней точки соприкосновения 
«аборигенов» с ковшом экскаватора, а что до обещанных после 
стройки благоустройства окрест ностей и прочих благ — в них ста-
рожилы никогда не верили. И часто — вполне обоснованно.

В общем, губернатор сказала весьма и весьма приятные для 
большинства горожан вещи, представ в их глазах в очень вы-
годном свете. Строительный бизнес тоже должен быть доволен: 
ведь это означает, что город не отказывается от инженерной под-
готовки новых, находящихся вне обжитых кварталов террито-
рий. Впрочем, касается это все–таки в первую очередь крупно-
го бизнеса. Точнее — очень крупного. Губернатор выбрала удач-
ное время для своих слов: в городе начинают реализовываться 
большие жилищные проекты, каждый из которых, если его сдать 
одномоментно, вполне сравним с нынешним годовым объемом 
ввода городского жилья. Так что ее слова стали еще одним под-
тверждением прямо может быть не декларируемой, но подразу-
меваемой политики. Город по–прежнему ориентирован на круп-
ный бизнес. На «стратегических партнеров», в том числе и в стро-
ительстве. «Мелочи», как раз ориентированной в первую очередь 
на уплотнение, места остается все меньше, а крупным «уплотни-
телям» достанет размаха и в чистом поле.

И весьма любопытная в связи с этим складывается ситуация в 
центре города. Наверное, следует счесть, что все оставшиеся еще 
в «рублевых местах» скверы и садики спасены, и возрадовать-
ся. Однако ж дело все в том, что здесь уплотнительную застрой-
ку сменит, скорее всего, разрушительная. Сейчас в Комитете по 
строительству разрабатывается городской закон о реконструк-
ции, от которого ждут главным образом одного: упрощения про-
цедуры расселений, решения так называемой «проблемы послед-
него жильца». В результате застройщики, в первую очередь элит-
ные, получат возможность реконструировать целые кварталы. 
Как этот закон соотнесется с прописанными в Гражданском ко-
дексе нормами изъятия имущества, как в итоге станут это иму-
щество оценивать полюбовно, пока неведомо. Зато понятно уже 
сейчас: уплотнение кончилось. Начинается укрупнение.

Редакция

Укрупнение и разуплотнение
СЕГОДНЯ НА    

DP.RU — интернет–СМИ, принадлежит 
издателю «Делового Петербурга»

ГОРОДСКИЕ НОВОСТИ

Вокзал обзавелся 
«черным» 
паркингом
Чем сложнее припарковаться в 

центре Петербурга, тем больше 

желающих на этом заработать. 

Парковка у Московского вокза-

ла, как и многие другие, давно не 

справляется с наплывом транс-

порта. Спрос удовлетворяет не-

легальный паркинг.

ВИДЕОРЕПОРТАЖ

Первых туристов 
отправили 
в Сеть
Управляющий отелем «Шел-

форт» Алексей Мусакин показал 

dp.ru, как работать с новой про-

граммой электронного учета ту-

ристов.

ОБСУЖДЕНИЕ НА DP.RU

Чиновники 
послали 
адвокатов
«…Может, тогда и министры 

пусть получают свое место по 

конкурсу — наверняка найдет-

ся немало людей, кто захочет за-

нять место Грефа за куда мень-

шие деньги, чем получает Герман 

Оскарович?! И главное, не факт, 

что в данном случае государство 

потеряет на качестве :)»

  /  / наблюдатель

Тема дня

Валентина Матвиенко, губернатор Петербурга

Эта тема тянется с советских времен 
и усугубилась в последнее десятилетие
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Дополнительная информация о компаниях, 
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ў БОЛЬШАЯ 
ПРОБКА
C 27 августа и по 16 сен-

тября будет запреще-

но движение транспорт-

ных средств по ул. Литке 

в городе Кронштадте на 

участ ке от ул. Станюко-

вича до Кронштадтского 

шоссе. Причина — рабо-

ты по реконструкции водо-

провода.

ў «СОЮЗПЕТРОСТРОЙ» ПРОТИВ ЗЕЛЕНЫХ
Сегодня в Карелии будут искать компромисс зеленые, защищающие 

природные ландшафты республики, и петербургские строители, кото-

рым жизненно необходим щебень. Создать рабочую группу по реше-

нию вопроса разработок щебня на юге Карелии глава республики Сер-

гей Катанандов поручил еще в мае 2007 г. после серии протестов обще-

ственности, недовольной строительством карьеров вблизи Ястребино-

го озера. Сегодня состоится заседание этой рабочей группы. Накануне 

в Министерство промышленности и природных ресурсов Карелии при-

шло письмо от «СоюзПетроСтроя», подписанное его вице–президентом 

Львом Капланом. «Рядом общественных организаций развернута мас-

сированная спекуляция на тему «нарушения экологического баланса 

при добыче камня», хотя основной вред экологии региона приносят ком-

пании, работающие в сфере деревообрабатывающей и целлюлозно–бу-

мажной промышленности», — пишет Лев Каплан.  (dp.ru)

События и происшествия

Районы, кварталы, 
нежилые массивы

Власть и бизнес ў Уплотнительная застройка отменяется

Об этом заявила вчера губернатор 
Валентина Матвиенко. Инвентари-
зация будет, как ожидается, прове-
дена в течение месяца.

Губернатор пояснила, что она 
еще 14 августа подписала распо-
ряжение, в соответствии с кото-
рым на внутриквартальных тер-
риториях можно будет строить 
только объекты инфраструктуры, 
которые предусмотрены генпла-
ном, — школы, детские сады, спор-
тивные объекты, комплексы быто-
вых услуг и паркинги.

На жилом строительстве внутри 
кварталов Смольный намерен пос-
тавить крест. Некоторые компа-
нии в ходе инвентаризации могут 
лишиться ранее согласованных с 
властями инвестпроектов.

«Сей час на 
долю внутри-
квартальной уп-
лотнительной 
застройки при-
ходится около 
25–30% от всей 
городской за-
стройки, — рас-
сказывает Алек-
сей Бегунов, ге-

неральный директор Агентства 
развития и исследований в недви-
жимости (АРИН). — Думаю, в пер-
вую очередь распоряжение губер-
натора коснется так называемых 
замороженных пятен».

Знать меру
Вице–президент холдинга «Эта-
лон–ЛенСпецСМУ» Антон Евдо-
кимов опасается, что в борьбе 
с уплотнительной застрой-
кой чиновники могут пере-
гнуть палку.

«Люди по соседству не должны 
чувствовать дискомфорта от нача-
того строительства, но это очень 
сложно сделать. С одной сторо-
ны, мы считаем недопустимым за-
страивать единственный во всей 
округе сквер просто потому, что 
там что–то можно технически 
построить. С другой стороны, мы 
также считаем недопустимым ос-
тавлять пустырь на том месте, где 

может начаться ка-
чественное строи-
тельство. Во всем 
должен быть ба-

ланс», — говорит 
Антон Евдокимов.

СПб. Городские власти 
проведут инвентариза-
цию всех разрешений 
на внутриквартальную 
застройку. Документы, 
признанные неправомер-
ными, будут отозваны.

Юлия Шмыглевская
yulia.shmyglevskaya@dp.ru 

ДП

Вице–президент хол-

динга «Эталон–Лен-

СпецСМУ» Антон Ев-
докимов не хочет ви-

деть пустыри там, где 

можно реализовать вы-

годный инвестпроект.

Более 1 
млн м2 
жилья введе-

но в Петер-

бурге за пер-

вое полугодие 

2007 г.
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Приток Невы 

отравили 

нефтепродуктами

В Петербур-
ге на реке 
Охте, при-
токе Невы, 
обнаружен 
сток, содер-
жание не-
фтепродук-
тов в кото-
ром пре-
вышает до-
пустимые 

нормы в 140 тыс. раз. Как со-
общает городское отделение 
Greenpeace, концентрация ядо-
витых веществ в сточной воде 
из трубы, выходящей из пром-
зоны в Уманском пер., состави-
ла примерно 7 г на 1 л.

Специалисты также обнару-
жили в воде опасные концен-
трации этилбензола, нафта-
лина и дибутилфталата. Ру-
ководитель Greenpeace в Пе-
тербурге Дмитрий Артамо-
нов отметил, что сточные воды 
сбрасывались в реку без пред-
варительной очистки, тогда 
как ниже устья Охты находит-
ся главный водозабор города.
 (РБК)

Котельные 

переданы 

частникам

Правительство СПб переда-
ло в управление частной энер-
гетической компании ЗАО 
«Лентеплоснаб» два теплоис-
точника: в Павловске на ул. 
Обороны и в Пушкине на Ка-
детском бульваре. Распоря-
жение о передаче этих двух 
котельных СПб ГУП «Пуш-
кинский ТЭК», имущест-
вом которого управляет ЗАО 
«Лентеплоснаб», уже подписа-
но КУГИ. До этого котельные 
были в пользовании Минис-
терства обороны. (dp.ru)

Искать правды в милиции при-
шлось ООО «Донк», которое стол-
кнулось с противниками нового 
строительства при возведении 
двух многофункциональных ком-
плексов на бульваре ул. Крыленко. 
Оппоненты «Донк» разослали в 
различные инстанции обращения 
с требованием остановить рабо-
ты. Под этими документами сто-
яли подписи горожан, живущих 
в непосредственной близости от 

стройплощадки. Заподозрив не-
ладное, ООО «Донк» обратилось в 
РУВД Невского района с просьбой 
проверить достоверность подпи-
сей. Милицейская проверка пока-
зала, что граждане, якобы подпи-
савшие гневные письма, даже не 
знают о проектах «Донк».

Официальный ответ РУВД — до-
кументальное свидетельство того, 
о чем давно говорят петербург-
ские строители: под видом воз-
мущенных жильцов очень часто 
выступают сторонние люди и ор-
ганизации.

Правила войны
«Нам очень хотелось бы знать, 
кому выгодно мешать строите-
лям», — говорит Мария Голубе-
ва, директор ООО «Донк». Экспер-
ты указывают на то, что протест-
ное движение могут координиро-
вать как конкурирующие компа-
нии, так и политические партии, 
готовящиеся к выборам в Госду-
му РФ.

«Это правила войны, — расска-
зывает генеральный директор 
ООО «СК «СПЕЦ–СТРОЙ» Максим 
Верзин. — Подкупают жителей, 
даже в том случае, если это место 
не достанется никому. Просто пы-
таются испортить репутацию».

СПб. В Петербурге создан 
прецедент, когда деве-
лопер при помощи ГУВД 
сумел доказать факт под-
делки подписей горожан, 
якобы протестующих 
против строительства.

Оксана Беридзе
oksana.beridze@dp.ru 

ДП

Строительство ў Возмущенных жильцов не сыщешь даже с милицией

Гневные письма 
шлют из ниоткуда

Мария Голубева, директор ООО «Донк», получила из милиции офици-

альное подтверждение того, что подписи под гневными письмами против 

проекта ее компании были подделаны.

Дмитрий 
Артамонов

$ 30
млн
— сумма инвестиций в недавно 

построенный ООО «Донк»

торговый комплекс «Ульянка».

Источник: данные компаний

ЦИФРЫ

Обсудить статью на 

dp.ru/forum/gazeta
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РЕКЛАМА  

Ю   ПЕРСОНАЛ  1100 горячих вакансий
ВЫХОДИТ: ЕЖЕДНЕВНО

Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

Этот 
модуль 
стоит 

2.468 руб.
(без учета НДС)
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«Дуссманн» уходит 
из города под чужим именем

ЖКХ ў 100 домов сменят управляющего

Решение было принято общим соб-
ранием участников ООО «Питер 
Дуссманн» «исключительно по эко-
номическим соображениям».

По информации пресс–служ-
бы компании, менеджмент ООО 
«Питер Дуссманн» не видит воз-
можности покрыть расходы и вер-
нуть средства, вложенные группой 
в петербургский бизнес (почти 3 
млн евро). Для обеспечения жите-
лей горячей водой и электричест-
вом «Питер Дуссманн», управляю-
щий в общей сложности 100 дома-
ми, намерен передать существую-
щие договоры городу или другому 
предприятию к концу этого меся-
ца. Во всех своих неудачах компа-
ния обвиняет НП «Фонд Единс-
тво», которое до апреля 2007 г. осу-

ществляло управление «Питером 
Дуссманном».

По информации источника «ДП», 
со вчерашнего дня компания «Дус-
сманн» сменила название на «Им-
мобилиен Сервис СПб». Однако 
пока не понятно, с какой целью это 
сделано. Не исключено, что таким 
образом группа пытается защи-
тить свой бренд от репутацион-
ных рисков.

СПб. Вчера немецкая груп-
па Dussmann заявила о 
прекращении хозяйствен-
ной деятельности петер-
бургской «дочки». В своих 
бедах немцы винят мест-
ных менеджеров. 

Юлия Шмыглевская
yulia.shmyglevskaya@dp.ru 

ДП

BNP Paribas привел в Россию «дочку»
Банки ў Потребительский сектор

На первом этапе осуществлен од-
новременный запуск в пяти горо-
дах — Москве, Петербурге, Ека-
теринбурге, Краснодаре и Ниж-
нем Новгороде. Cetelem является 
100%–ной дочкой BNP Paribas, ко-
торый уже предпринимал две не-
удачные попытки выйти на рос-
сийский рынок розничного кре-
дитования через покупку его круп-
нейших игроков — КМБ–Банка и 
«Русского Стандарта». «Постоян-
ный рост ВВП, увеличение потреб-
ления вследствие повышения уров-
ня жизни населения и стабильная 
политическая ситуация — все это 
служит мощным фундаментом 
для рынка потребительского кре-
дитования», — говорит Филипп 
Дельпаль, генеральный директор 
Cetelem в России. Cetelem начина-
ет с выдачи кредитов в розничных 
сетях и гипермаркетах, а также ав-
токредитов и позже предложит 
револьверные кредитные карты. 
«Безусловно, BNP Paribas — очень 

мощный игрок в международном 
банковском секторе, — отмечает 
аналитик ИГ «Капиталъ» Сергей 
Галкин. — Однако многое зави-
сит от стратегии, которую изберет 
его розничное подразделение. Ис-
пользуя свой финансовый ресурс, 
компания может позволить себе 
работать в течение долгого време-
ни в убыток, с тем чтобы захватить 
долю рынка за счет выгодных усло-
вий для своих клиентов. Но нельзя 
исключать, что в какой–то момент 
французы изберут радикальный 
способ развития, купив одного из 
игроков на рынке».

СПб. Вчера компания 
Cetelem, лидер рынка пот-
ребительского кредито-
вания континентальной 
Европы, объявила о нача-
ле своей деятельности в 
России.  

Алексей Смирных
contact@dp.ru 

ДП

Генрих Кен, 
исполнительный директор 

НП «Фонд Единство»:

«Мне 

очень 

жаль, что ком-

пания уходит 

из Петербурга. 

Была приложе-

на масса уси-

лий, чтобы до-

казать состо-

ятельность этого проекта. Он со-

стоялся уже потому, что на выезд-

ном заседании комитета Госдумы 

РФ в 2006 г. было принято реше-

ние считать его «положительным». 

Очень жалко, что немецкий ме-

неджмент принял такое решение. 

Проект был непростой, но он стал 

рентабельным».  

Филипп Дельпаль, генеральный директор российского подразделе-

ния Cetelem, увидел в России рост рынка розничного кредитования.  

ОБЪЕМ РОЗНИЧНЫХ 
КРЕДИТОВ, ВЫДАННЫХ 
РОССИЙСКИМИ БАНКАМИ 
(трлн рублей)
1.01.2007

 2,065
1.06.2007

 2,44
31.12.2007 (про-

гноз)

 3,2
Источник: 

Центробанк 
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РЕКЛАМА

Ю   РЕКЛАМНАЯ ПОЛОСА  ВЫХОДИТ: СРЕДА, ЧЕТВЕРГ, ПЯТНИЦА
Отдел рекламы

Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

Воздушная очи 
Охрана памятников ў Кондиционеры угрожают лицу города

В июле 2007 г. небольшая компания 
«Современные вентиляционные сис-
темы» (СВС) получила первую пар-
тию кондиционеров итальянской 
Artel S. p. A. на $ 100 тыс. Почти за год 
до этого, в сентябре 2006 г., прави-
тельство Петербурга запретило ус-
танавливать системы вентиляции и 
кондиционирования на фасадах зда-
ний и во дворах, которые находятся 
под защитой Комитета по государс-
твенному контролю, использова-
нию и охране памятников истории и 
культуры СПб (КГИОП). Из–за зако-
на обычные кондиционеры (так на-
зываемые сплит–системы, часть ко-
торых крепится с внешней стороны 
здания) потеряли легитимность.

Генеральный директор ООО 
«СВС» Сергей Андреев признается, 
что мысль закупить климат–систе-
мы, целиком размещаемые в поме-
щении, пришла ему в голову после 
прочтения постановления, и он рас-
считывает найти покупателей среди 
обитателей архитектурных памят-
ников. Игроки рынка относятся к 

тактике СВС с 
пониманием, 
но серьезным 
конкурентом не 
считают. Техни-
ческий директор 
ООО «Веди» Ни-
колай Пустова-
лов поясняет, что 
моноблоки обла-
дают повышен-
ной шумностью, 
устанавливают-
ся только на на-

ружных стенах и на порядок дороже 
обычных кондиционеров (сплит–
система стоит от 200 евро, тогда как 
моноблок — больше 2 тыс. евро). 

Генеральный директор ЗАО «Ар-
ктика СПб» Сергей Терехов уверен, 
что оптимальными остаются муль-
тизональные системы (несколько 
блоков в помещениях, подключен-
ных к вентиляционной коробке на 
крыше, во дворе или в подвале). Од-
нако установить такое оборудование 
можно лишь во время капитально-
го ремонта здания и после разреше-
ния КГИОП. Как правило, это произ-
водится при реконструкции зданий 
под офисные центры класса А и B.  За-
меститель генерального директора 
ЗАО «Петроспек–Холдинг» Михаил 
Горохов замечает, что его компания 
никогда не берет на себя согласова-
ние документов — это забота заказ-
чика. Для некоторых исторических 
зданий, кроме напольного вентиля-
тора, не подходит ни одна из сущес-
твующих на рынке систем климат–
контроля. Их поиск — дело ближай-
шего будущего.

СПб. Исторические зда-
ния создали в Петербур-
ге целую отрасль по их 
обслуживанию. Каждый 
год обороты этого бизне-
са растут, в том числе за 
счет новых технологий. 

Елена Чигарева
Елена Романова 

ДП

«Евросервис» 

занимает денег 

на рынке

Федераль-
ная служба 
по финансо-
вым рынкам 
(ФСФР) за-
регистриро-
вала выпуск 
облигаций 
ООО «Мяс-
ная корпора-
ция «Евро-
сервис» (Пе-

тербург), которая принадлежит 
Константину Мирилашвили, 2–
й серии на 2 млрд рублей. На ФБ 
ММВБ планируется разместить 
2 млн облигаций номиналом 
1 тыс. рублей. Решение о выпус-
ке трехлетних облигаций при-
нял в конце июня совет дирек-
торов эмитента. В обращении 
находится дебютный выпуск 
облигаций «Евросервиса» объ-
емом 1,5 млрд рублей, разме-
щенный в декабре 2005 г. Дата 
погашения займа — 18 декабря 
2007 г. ООО «Мясная корпора-
ция «Евросервис» входит в со-
став корпорации «Евросервис». 
Она объединяет группу компа-
ний, основным направлением 
деятельности которых является 
импорт и производство сахара, 
молочных и мясных продуктов, 
хлебобулочных изделий, их реа-
лизация на российском рынке.  
 (Интерфакс)

Stockmann 

укрепляется 

в России

Финляндская компания 
Stockmann, возводящая собс-
твенный торгово–офисный 
центр на пл. Восстания в Пе-
тербурге, создает отдельную 
менеджерскую команду для 
управления универсальны-
ми магазинами в России. Ма-
газины в Финляндии и стра-
нах Балтии объединены в 
другом подразделении. Гла-
вой российского блока назна-
чен Йуко Питканен, занима-
ющий должность коммерчес-
кого директора в Петербурге. 
Выручка Stockmann в России 
в 2006 г. составила 161,6 млн 
евро. Компании принадлежит 
четыре универмага в Москве 
и Петербурге, 21 магазин жен-
ской одежды Seppala и два ма-
газина Nike. (Е.Ч.)

ДИНАМИКА

Константин 
Мирилашвили

Генеральный директор ООО «Современные 

вентиляционные системы» Сергей Андре-
ев сделал ставку на дорогие кондиционеры.

€ 2 тыс. 
— стоимость 

кондиционера–

моноблока,

200 евро
— стандарт-

ной сплит–сис-

темы.

Установка сплит–систем де-

шево обходится их владельцам 

и дорого — памятникам.
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и систем кондиционирования воз-

духа (розничные цены, $)

Петербургский рынок сплит–сис-

тем (тыс. штук)

67,00

79,40

91,80

104,20

116,60

129,00

2002 2006
22,00

25,00

28,00

31,00

34,00

37,00

2002 2006
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стка стен На рынке проросли 
деревянные рамы

Технологии ў Окна

«В 2006 г. 60% от общего объема 
продаж занимали пластиковые 
окна, 40% — деревянные и дерево-
алюминиевые. В этом году ситуа-
ция изменилась с точностью до на-
оборот. Доля деревянных и дерево-
алюминиевых конструкций вырос-
ла до 60%», — сообщает Виолетта 
Андриевская, руководитель отдела 
продаж группы компаний «Мастер 
Профиль». Стоимость пластиковой 
оконной конструкции составля-
ет 120 евро за 1 м2, деревянной — 
200 евро. По мнению экспертов, 
изменения на рынке окон вызваны 
двумя причинами: ростом благо-

состояния насе-
ления и новыми 
требованиями к 
реконструкции 
исторических и 
культурных па-
мятников, ус-
та нов ле н н ы-
ми правительс-
твом Петербур-
га. Комитет по 
государственно-

му контролю, использованию и ох-
ране памятников истории и куль-
туры (КГИОП) строго определяет 
расстекловку, цвет оконной рамы 
и стекла и материал, из которого 
выполнено окно. В объектах куль-
турного наследия используются 
деревянные и деревоалюминиевые 
конструкции, реже пластиковые 
окна с ламинацией (в малозначи-
мых объектах). При этом запреща-
ется использование тонированных 
стекол. В Северо–Западном регио-
не работает более 150 компаний, 
производящих окна, из них 50 вы-
пускает деревянные и деревоалю-
миниевые конструкции.

СПб. Новые требования к 
внешнему виду архитек-
турных памятников, вве-
денные в 2006 г., вывели 
деревянные окна в лиде-
ры продаж на рынке окон-
ных конструкций.

Светлана Кияшко
contact@dp.ru 

ДП

Дорого, долго
и качественно

Реставрация ў Фасады

Это в 5 раз дороже работ по реконс-
трукции обычных зданий. Разница 
в цене связана с дороговизной ма-
териалов и технологий, которые 
для «КГИОПовских» зданий раз-
рабатывает проектный институт 
«Спецпроектреставрация». «Сто-
имость одного такого проекта — 
200–500 тыс. рублей. Технология 
работ индивидуальна для каждо-
го конкретного здания», — расска-
зывает Любовь Бочанова, главный 
инженер ЗАО «Фасадремстрой». 
Обязательным требованием к ма-
териалам является гигроскопич-
ность. Институт рекомендует две–
три фирмы, выпускающие краски. 
Как правило, это немецкие и фин-
ские производители. После выхо-

да постановления правительства 
Петербурга «Об утверждении Пра-
вил содержания и ремонта фасадов 
зданий и сооружений в СПб» от 14 
сентября 2006 г. за внешним видом 
объектов культурного наследия ус-
тановлен более пристальный конт-
роль, сообщает Союз реставраторов 

Петербурга. За 
нарушение пос-
тановления вла-
дельцам домов 
вы п ис ы в а ю т 
штрафные сан-
кции. Сейчас на 
рынке действует 
более 150 ком-
паний, зани-
мающихся ре-
конструкцией 
зданий. Из них 

только 15–20 фирм являются побе-
дителями тендеров по реконструк-
ции памятников центра города. За 
сезон, длящийся с мая по октябрь, 
можно заработать 90–300 млн руб-
лей. Для реконструкции объектов 
культурного наследия в 2006 г. го-
сударство выделило около 1 млрд 
рублей, в 2007 г. эта сумма вырос-
ла до 1,5 млрд рублей.

СПб. Реконструкция фаса-
дов исторических и куль-
турных памятников в 
центре города обходится 
компаниям–подрядчикам 
в 5 тыс. рублей за 1 м2. 

Светлана Кияшко
contact@dp.ru 

ДП

Доход на 
старинный 
капитал

«Затраты на строительство и ре-
конструкцию памятника архи-
тектуры как минимум в полтора 
раза выше, чем на сооружение 
обычного здания, — считает ру-
ководитель отдела офисной не-
движимости компании Praktis 
CB Елена Афиногенова. — Зна-
ковые объекты коммерческой 
недвижимости на Невском про-
спекте — это «штучный товар», 
который не очень попадает под 
практические параметры ин-
вестиционных проектов».

Сергей Игонин, управляю-
щий партнер «АйБи ГРУПП», ут-
верждает, что рентабельность 
бизнеса для собственника не-
движимости в центре города 
ниже, чем рентабельность у его 
«коллеги» в отдалении от «зо-
лотого треугольника». «Старое 
требует постоянного ремонта, 
в нем ниже коэффициент фун-
кциональности, и эти затраты 
нельзя полностью заложить в 
арендную плату: уровень ста-
вок четко регулируется рын-
ком», — уверен Сергей Игонин. 
«Мало того что нельзя, так еще 
и невыгодно», — твердят экс-
перты о строительстве в цент-
ре. Инвесторов это не останав-
ливает.

СПб. Построить и экс-
плуатировать здание 
вдали от центра дешев-
ле, выгоднее и проще, 
чем заниматься уни-
кальным проектом в 
историческом центре.

Елена Чигарева
elena.chigareva@dp.ru 

ДП

350 
тыс. 
рублей
— средняя сто-

имость разра-

ботки проекта 

реконструкции 

исторического 

фасада.

Виолетта 
Андриевская

■  Цветовое решение оконных и вит-

ринных конструкций должно со-

ответствовать колерному бланку 

фасада, выдаваемому КГА или 

КГИОП (для объектов культурно-

го наследия).

■  Размещение наружных блоков 

систем кондиционирования до-

пускается: ...на дворовых фаса-

дах, брандмауэрах — упорядо-

ченно, с привязкой к единой сис-

теме осей на фасаде.
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ПРАВИЛА СОДЕРЖАНИЯ И РЕМОНТА ФАСАДОВ ЗДАНИЙ 
И СООРУЖЕНИЙ В ПЕТЕРБУРГЕ от 14 сентября 2006 г.
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ОМЗ зальют $80 млн 
в модернизацию 

Промышленность ў Литейное производство удвоят за четыре года

Программа модернизации стар-
тует в ближайшие 1–2 месяца и 
рассчитана до 2010 г. За это время 
будет полностью обновлено ме-
ханообрабатывающее оборудо-
вание в цеху крупного и средне-
го литья, расположенном на тер-
ритории Ижорских заводов в Кол-

пино. По словам генерального ди-
ректора ОМЗ Валерия Чернышева, 
программа будет финансировать-
ся поэтапно из собственных и за-
емных средств. 

Сегодня ООО «ОМЗ–Литейное 
производство» (ОМЗ–ЛП) выпус-
кает более 14 тыс. т отливок в год 
весом от 500 кг до 145 т.

По мнению сотрудника ОАО 
«ПТИ Литпром» Юрия Чукари-
на, у ОМЗ нет в Петербурге кон-
курентов в производстве отливок 
весом более 180 кг. Поэтому поте-
ря даже части заказов за время, ко-
торое уйдет на смену оборудова-
ния, предприятию не грозит. 

Помимо обновления собственно-
го производства ОМЗ–ЛП в 2008 г. 
начнет слияние с литейными мощ-
ностями ОАО «Невский завод». 
«В настоящее время мы продол-
жаем переговоры. Существует ряд 
проблем. Во–первых, часть порт-
феля Невского завода составляет 
чугунное литье, на производстве 
которого мы не специализируем-
ся, — объясняет Валерий Черны-
шев. — Во–вторых, мы занимаем-
ся стальным литьем массой от по-
лутонны. В то время как в порт-
феле Невского завода есть литье 
меньшего развеса». (В.С.)

СПб. ОАО «Объединенные 
машиностроительные 
заводы» (ОМЗ) инвести-
рует $80 млн в модерни-
зацию литейного произ-
водства. 

Производство 

в прошлом месяце 

выросло

Рост про-
мышлен-
ного про-
изводс-
тва в июле 
в РФ соста-
вил 7,8%, а 
за 7 меся-
цев этого 
года — 7,7%, 
сообщил ми-
нистр эко-

номического развития и тор-
говли РФ Герман Греф на сове-
щании президента с членами 
правительства. Он подчерк-
нул, что обрабатывающее про-
изводство выросло на 12,5%, 
а добыча полезных ископае-
мых — только на 1,5%. 
 (Интерфакс)

Всеволожский 

Ford может 

присоединиться

Профсоюз завода Ford во Все-
воложске объявил о присоеди-
нении к кампании за повыше-
ние зарплаты, объявленной 
Межрегиональным профсою-
зом работников автопрома, и 
может начать забастовку. Об 
этом вчера сообщил председа-
тель первичной профсоюзной 
организации ЗАО «Форд Мотор 
Всеволожск» Алексей Этманов. 
По его словам, суть кампании 
будет заключаться в ведении 
переговоров с представителя-
ми работодателя.  (РБК)

Промышленность увеличивает спрос на литье: к собственному стале-

плавильному (на фото) и сталелитейному цехам ОМЗ добавит мощности 

Невского завода.

Герман
Греф

ВЫРУЧКА ОМЗ
от реализации продукции 

по сегментам за 2006 г. ($ млн)
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Другие  36,9 Атомный 

сегмент  

103

Сегмент 

спецсталь  

393,5

Сегмент 

тяжелого 

машино-

строения   

133,6
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 РЕКЛАМА 

БИЗНЕС ДЛЯ БИЗНЕСА   Б  ВЫХОДИТ: ПОНЕДЕЛЬНИК, СРЕДА
Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

АВИАПАРК 
компании «ГТК «Россия»

ИЛ–62, ИЛ–86, ИЛ–96    8

ТУ–154 (М, Б)   23

ТУ–214   3

ТУ–134А   9

ЯК–40   4

Boeing 737–500   5

Airbus А–319   2

■ Первые четыре самолета  

Ан–148, разработанные украин-

ским АНТК имени Антонова, на-

чало строить по лицензии ОАО 

«Воронежское акционерное 

самолето строительное общество». 

«Россия» омолаживается
Транспорт ў Авиакомпания купит самолет–призрак

ФГУП «ГТК «Россия» и ОАО «Иль-
юшин Финанс Ко» (ИФК) вчера на 
авиакосмическом салоне МАКС–
2007 подписали договор о пос-
тавке самолетов «АН–148–100Б», 
которые предназначены для за-
мены устаревших «ТУ–134». По 
словам экспертов, «ТУ–134» не 
соответствуют экологическим 
требованиям Европы.

«Два «АН–148» будут постав-
лены в декабре следующего года 
и четыре — в начале 2010 г.», — 
говорит генеральный директор 
ГТК «Россия» Сергей Михальчен-
ко. Он отказался уточнить стои-
мость контракта. По независи-
мым оценкам, стоимость одного 
«АН–148» — около $ 22 млн.

«ГТК приобрела еще не сущест-
вующий самолет: «АН–148» пред-
ставлен всего в одном экземпляре, 
да и техническая поддержка для 
него пока отсутствует», — объяс-
няет Борис Рыбак, генеральный 
директор консалтинговой ком-
пании Infomost. Кроме того, «Рос-
сия» и ИФК договорились о пос-
тавке в будущем еще шести само-
летов «АН–148–100Б» и самолета 
президентского класса «ИЛ–96–
300», который «Россия» приобре-
тет в сентябре 2008 г.

СПб. ГТК «Россия» обновля-
ет парк: она приобрела в 
лизинг шесть новых само-
летов «АН–148» общей сто-
имостью от $ 132 млн. Они 
позволят компании чаще 
летать в Европу.

Максим Боярский
maxim.boyarski@dp.ru 

ДП

Менеджеры ходят по пятам 
за любимым шефом

Кадры ў IT–специалисты нарасхват

Андрей Коржаков уволился из Elcoteq 
в октябре 2006 г., устроившись на 
работу в ОАО «Климов» (выпуска-
ет авиадвигатели). Вместе с ним на 
«Климов» перешли двое менедже-
ров. В июле 2007 г. Андрей Коржаков 
возглавил петербургское предста-
вительство Foxconn (будет собирать 

компьютеры). 
Его управлен-
ческую команду 
на новом месте 
работы попол-
н ят несколь-
ко менеджеров 
Elcoteq, уволив-
шихся меньше 
месяца назад, и 
те менеджеры, 
которые пришли 

вместе с Андреем Коржаковым на 
«Климов» в прошлом году. 

«Команда мигрирует за сильным 
топ–менеджером. Подогревается 
это нехваткой в IT–индустрии ква-
лифицированных кадров. Например, 
Microsoft сейчас активно перемани-
вает кадры», — пояснил Алексей Кар-
пов, партнер Yappi Group.

СПб. После ухода Анд-
рея Коржакова с поста 
генерального директора 
петербургского завода 
Elcoteq компанию поки-
нули еще несколько топ–
менеджеров.

Вера Свиридова
vera.sviridova@dp.ru 

ДП
Андрей
Коржаков
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РЕКЛАМА   

Ю   ПЕРСОНАЛ руководители  ВЫХОДИТ: ПОНЕДЕЛЬНИК, СРЕДА
Отдел рекламы

Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

Девелопер занимается перера-
боткой стекла через свою «дочку», 
ООО «Российская стекольная ком-
пания».

Как рассказал Игорь Лейтис, 
президент Холдинговой компа-
нии «Адамант», в настоящее время 
в стадии строительства находятся 
сразу три новых производства: в 
Краснодаре, Петербурге (Осиновая 
Роща) и в Ростове–на–Дону. Пер-
вые два будут запущены в строй 
в сентябре — октябре 2007 г., тре-
тье — в 2008 г. Инвестиции в стро-
ительство заводов составили более 
50 млн евро. Окупаемость проек-
та — 7 лет.

За счет наращивания произ-
водственных мощностей компа-
ния рассчитывает к 2012 г. занять 
15% рынка стеклопакетов. Сей-
час доля Российской стекольной 
компании (РСК) оценивается в 7–
8% рынка. К этому времени новые 
производства в Краснодаре и Рос-

тове должны выйти на мощность 
480 тыс. м2 стеклопакетов в год. 
Производственные мощности по 
Петербургу компания не разгла-
шает. Известно, что сегодня РКС 
занимает около 50% петербургско-
го рынка стекла.

Для размещения своих предпри-
ятий компания рассматривает все 

крупные города–миллионники. До 
2010 г. РСК планирует запустить 
всего 13 заводов в России. Сейчас 
РСК принадлежит семь заводов — 
в Петербурге, Москве (Жуковс-
кий), Самаре, Ярославле, Нижнем 
Новгороде, Новосибирске и Крас-
ноярске. Эти производства в ав-
густе 2006 г. холдинг «Адамант» 

приобрел у бельгийской компа-
нии Glaverbel, которая решила от-
казаться от рынка переработки 
листового стекла. Они обошлись 
«Адаманту» более чем в 20 млн 
евро. В Петербурге «Адаманту» 
также принадлежит завод «Невс-
кие Витражи».

Приобретенные предприятия 
в регионах подвергаются реконс-
трукции с целью наращивания 
мощностей по обработке листо-
вого стекла. Так, в 2006 г. «Ада-
мант» инвестировал около 10 млн 
евро в создание производства зака-
ленного стекла мощностью около 
300 тыс. м2 на нижегородском за-
воде «Главербор–НН». Площадка 
будет запущена в эксплуатацию 
в 2008 г. За 7 месяцев 2007 г. РСК 
на этих мощностях произвела 585 
тыс. м2 закаленного стекла, 902 
тыс. м2 стеклопакетов и 77 тыс. м2 
триплекса.

СПб. Петербургский хол-
динг «Адамант» в течение 
года намерен запустить 
три новых стекольных 
предприятия в Красно-
даре, Ростове–на–Дону и 
Петербурге.

Дарья Рыжкова
contact@dp.ru 

ДП

Промышленность ў Девелопер растит мощности по переработке стекла в регионах

«Адамант» 
застеклит Россию

Для Игоря Лейтиса, президента Холдинговой компании «Адамант», 

рынок листового стекла в России становится все прозрачнее.

Емкость рынка листово-
го стекла в России в 2006 г., 
млн м2

российское производство

 165
импорт

 55–60

Источник: 

«СтеклоСоюз»

ЦИФРЫ

Рынок 
стекла 
раздувается

Стройматериалы

Поэтому, по словам Виктора 
Осипова, президента «Стекло-
Союза», сейчас все производи-
тели листового стекла наращи-
вают мощности. Рынок растет, 
поясняет он, за счет увеличения 
объемов строительства коммер-
ческой и жилой недвижимос-
ти. По мнению Виктора Осипо-
ва, рынок стеклопереработки 
России увеличится в ближай-
шие годы также из–за законо-
творческих инициатив по обя-
зательному остеклению бал-
конов и общественных зданий. 
«Как известно, при взрывах, по-
жарах и других несчастных слу-
чаях 78% поражений связано 
с разлетающимися осколками 
стекла, — говорит он. — Поэто-
му мы рассчитываем на приня-
тие соответствующего решения 
на законодательном уровне, для 
начала хотя бы только по Моск-
ве». В результате потребление 
стекла вырастет в несколько 
раз. В любом случае существую-
щих объемов производства не-
достаточно, и говорить о заме-
щении импорта пока рано.

СПб. Рынок листового 
стекла в России растет 
на 10–12% в год. Однако 
это не предел — пот-
ребление стекла может 
увеличиться благодаря 
новым законам.

Дарья Рыжкова
contact@dp.ru 
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ул. Блохина, 8А 55,3 нежилое помещение  1 этаж, от собственника аренда 1500/руб./м2/мес. — 449-97-79, УК «Август»  

Белоостровская ул., 28 10-180 офисы охрана, кафе, уборка, парковка, телефоны, интернет аренда  договорная — 8-921-404-69-91, 498-74-16, Удальцова

Невский пр. 386 мини-отель действующий мини-отель на 16 номеров, евроремонт, вход с Невского пр., собственность продажа — 61 000 тыс. руб. 8-901-300-11-35, Геннадий Петрович

В.О. Малый пр., 33; Просвещения, 14 корп.4 76, 137 торговля, аптечная лицензия 1 эт., ремонт, 2 входа, ПТС, парковка, собственность аренда 1000 руб./м2 323-53-04, 8-921-938-95-44

ул. Самойловой, 5 1200 теплый склад, производство 3-й этаж, охрана, требуется установка лифта аренда 312 руб./м2 — 8 (911) 782-00-27

ул. Самойловой, 5 111 автосервис, магазин а/зч 2 бокса на улицу Самойловой, мастерская, бытовые пом. аренда 468 руб./м2 — 8 (911) 782- 00-27

Петровский пр., 14 110 различного назнач., магазин, салон новый комплекс, 1 эт., отдельный вход, от собственника, видовое аренда 1200 — 8-901-300-44-24

Дальневосточный пр. 3 500  промышл.-склад., офис соб-ть, в т.ч. земля, 3000 м2 склад, 250 м2 холод. камера, 300 м2 офис-бытов., коммуник., ж/д продажа — 98 500 000/руб. 960-64-75

www.sozvezdie.biz
Выборгский, Всеволожский районы 9-81 га земельные участки СОБСТВЕННОСТЬ: п. Кондратьево (Торфяновка), п. Цвелодубово, п. Черная речка продажа — 7-80 тыс. руб. (812) 335-13-38, ДК «Созвездие»

г. Сестрорецк от 200 под магазин, салон, офис, банк и т.п. центр г. Сестрорецка продажа — от 70000/руб./м2 (812) 335-13-38, ДК «Соозвездие Водолея»

Московское шоссе 27 000 земельный участок под торгово-развлекательную застройку продажа — договорная 273-32-66, 272-748-2, ООО «Зевс»

Промзона «Шушары-2» 59 462 земельный участок промзона Купчинская: производственное предприятие, логистический комплекс продажа — договорная 273-32-66, 272-74-82, ООО «Зевс»

РЕКЛАМА

ВРЕМЯ СТРОИТЬ БИЗНЕС   Б  ВЫХОДИТ: ПОНЕДЕЛЬНИК, СРЕДА
Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

Адрес объекта Метраж, кв.м Тип использования Дополнительная информация об объекте (этаж, вход и т.п.)
Условия 

реализации
Арендная ставка 

руб./м2 в год
Стоимость 
продажи

Телефон, фирма 

Причалы отдадут 
по сниженым ценам

Конкурс 

Вчера об этом заявил председатель 
КУГИ Игорь Метельский. Таким 
образом в КУГИ рассчитывают 
увеличить интерес компаний — 
владельцев пассажирских судов к 
конкурсам. 

До сих пор невостребованными 
осталось 17 лотов, в которые вхо-
дят участки набережных малых 
рек Петербурга (см. «ДП» №152/07, 
www.dpgazeta.ru). «До сих пор закон 
предписывал устанавливать на-
чальную цену по результатам ры-
ночной оценки. Мы согласовали 

поправки, ко-
торые позволят 
снижать стар-
товую цену на 
объектах, где 
торги не состо-
ялись», — гово-
рит Игорь Ме-
тельский. 

«Я не думаю, 
что снижение 

цены увеличит интерес к этим учас-
ткам. Они очень неудачно располо-
жены, там маленький пассажиро-
поток», — говорит президент Ассо-
циации владельцев пассажирских 
судов СПб Евгений Зубарев. Еще 
одной проблемой повторной сдачи 
в аренду этих причалов может стать 
нежелание арендаторов охранять и 
убирать прилегающие к этим набе-
режным территории. КУГИ начал 
активно проводить конкурсы еще 
в 2007 г., однако большинство из 
них не состоялись. 

СПб. Стартовая цена на 
конкурсах по аренде при-
чалов на городских набе-
режных будет снижена в 
2–3 раза. 

Мария Тирская
maria.tirskaya @dp.ru 

ДП

17 
участков 
набережных 

будут выстав-

лены на торги 

по сниженным 

ценам. 

Новгород 
продолжают чистить

Криминал

Николай Иваньков курировал лес-
ной комплекс Новгородской облас-
ти с 1997 г. Он обвиняется по двум 
статьям: превышение должност-
ных полномочий и мошенничест-
во. За счет ГУ «Автобаза Управле-
ния делами администрации Нов-
городской области» он ездил в от-
пуск на российский юг, а также 
получал путевки на отдых за счет 
средств государственного соци-
ального страхования. Ущерб оце-

нивается в 135 тыс. рублей. Уго-
ловное дело было возбуждено 20 
июня 2007 г. Примерно в то же 
время облпрокуратура возбуди-
ла уголовное дело против мэра Ве-
ликого Новгорода Николая Граж-
данкина, обвинив его в хищении 
40 млн рублей. В прокуратуре Нов-
городской области рассказали, что 
проверки начались с критики ген-
прокурора РФ Юрия Чайки рабо-
ты прокуроров субъектов. После 
этого уровень раскрываемости 
коррупционных преступлений 
в Новгородской области вырос в 
4 раза. Историк и политолог Вале-
рий Островский уверен, что подоб-
ная ситуация не повторится ни в 
Ленобласти, где на пост губернато-
ра был переназначен Валерий Сер-
дюков, ни в Петербурге. «В Смоль-
ном вопрос соблюдения «бюджет-
ной» дисциплины стоит строго — 
за петербуржскими деньгами сле-
дят в Кремле», — уверен он.

ВЕЛИКИЙ НОВГОРОД. Вчера 
новгородский городской 
суд начал рассмотрение 
уголовного дела в отно-
шении экс–вице–губерна-
тора Новгородской облас-
ти Николая Иванькова.

Дмитрий Бардачев
dmitry.bardachev@dp.ru 

ДП

Дорогам 
придумали отчеты

Контроль ў Подрядчики боятся новых условий работы

Соответствующий документ уже на-
правлен на регистрацию в Минюст 
РФ. Начиная с сентября 2007 г. Ко-
митет по благоустройству и дорож-
ному хозяйству СПб (КБДХ) дол-
жен ежемесячно высылать в Мин-
транс отчеты об использовании фе-
деральных субсидий. В Петербурге 
в 2007 г. размер федеральных суб-
сидий составил 6 млрд рублей. Эти 
средства направляются на реконс-
трукцию пр. Большевиков (подряд-
чик «АБЗ–1»), пробивку Митрофань-
евского шоссе («Лендорстрой–2» 
и «Трест Ленмостострой»), реконс-
трукцию Пискаревского пр. (ОАО 
«ГСК»), реконструкцию Дунайско-
го пр. (ЗАО «ПО «Возрождение»). 
Все эти объекты планируется ввес-
ти осенью 2007 г. Заместитель пред-
седателя КБДХ Олег Слащилин 
рассказал, что Комитет постоянно 
отчитывается перед вице–губерна-
тором СПб Михаилом Осеевским 
и Федеральным дорожным агент-
ством. «Никакой бумажной воло-
киты для нас не добавится», — под-
черкнул он.

За и против
Специалисты дорожной отрасли 
уверяют, что этот документ может 
создать новые проблемы для под-
рядчиков. «В первом полугодии Пе-
тербург получил лишь 32% от пре-
дусмотренного федерального фи-
нансирования, — говорит дирек-
тор НП «Ассоциация предприятий 
дорожного комплекса Северо–За-
пада» Юрий Агафонов. — Остав-
шиеся деньги Петербург получил 
только месяц назад. Видимо, еже-
месячные отчеты нужны для того, 
чтобы чиновники в регионе успели 
освоить федеральные средства до 

конца года. Не исключено, что те-
перь дорожным компаниям будут 
выставляться нереальные сроки 
для проведения работ». 

Генеральный директор ЗАО 
«АБЗ–Дорстрой» Леонид Гиндин 
надеется на то, что документ дис-
циплинирует цепочку перечисле-
ния денег из федерального бюд-
жета. Пока компании, работаю-
щие на «федеральных» объектах, 
в случае задержек с перечислени-
ем денег часто тратят собствен-
ные оборотные средства. «Но в 
контракте нигде не прописано, 
что строить объект нужно за наш 
счет», — говорит он.

МОСКВА — СПб. Минтранс 
РФ обяжет регионы еже-
месячно отчитываться 
о том, каким образом 
тратятся федеральные 
деньги, выделенные 
на строительство дорог.

Марина Зырянова
mzyrjanova@dp.ru 

ДП

Директор НП «Ассоциация 

предприятий дорожного комп-

лекса Северо–Запада» Юрий 
Агафонов уверен, что нововве-

дение ударит по работе подряд-

ных организаций.
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40 млрд рублей 
выделено на дорожное 
строительство в СПб в 2007 г. 
Из них, млрд рублей:

ЦИФРЫ

субсидии и 

субвенции из 

федерального 

бюджета

6

из федераль-

ного бюдже-

та на стро-

ительство 

КАД, ЗСД и 

Орловского 

тоннеля 10

из бюдже-

та СПб 24
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Михаил Бизяев, исполнительный 

директор ЗАО «Метробетон», счи-

тает, что для решения волнующей 

всех проблемы можно попробовать 

закупать цемент за границей. 

П о 

данным Союза производителей 
сухих строительных смесей, на дан-
ный момент цены на цемент в Рос-
сии превосходят европейские при-
мерно в 2 раза. В первую очередь си-
туация негативно сказывается на 
малых предприятиях, которые прос-
то не в состоянии покупать цемент 
по таким ценам. «В худшем случае 
малые компании могут обанкро-
титься», — рассказывает Михаил Би-
зяев, исполнительный директор ЗАО 
«Метробетон». Подобная ситуация 
отмечалась и в 2003 г., когда произ-
водители российского цемента одно-
временно и резко повысили отпуск-
ные цены на свою продукцию. Тогда 
рост цен удалось остановить, прав-
да, ненадолго.

Союз производителей сухих стро-
ительных смесей обратился в Феде-
ральную антимонопольную службу 
с открытым письмом, в котором со-

держалось требование принять меры 
по восстановлению на цементном 
рынке «здоровой» конкурентной 
среды. «Письма не самый эффек-
тивный инструмент, — уверен 
Михаил Бизяев. — Я вижу лишь 
один выход — покупать цемент 
на других рынках, в том числе ев-
ропейских, где пока имеется избы-
ток производственных мощностей». 
Однако Евгений Беляев, управляю-
щий Союзом производителей сухих 
строительных смесей, не уверен, 
что страны Западной Европы, Ук-
раина, Белоруссия и другие го-
товы делиться: «Они сами не 
имеют достаточного количес-
тва смесей наряду с тем, что 
строительство продолжа-
ется сумасшедшими тем-
пами».

Проблема ў Потребители глядят в Европу

СПб. Всего за 3 месяца цены 
на цемент выросли более 
чем на 60%. Ситуация 
может привести к банк-
ротству малых строитель-
ных компаний.

Елена Романова
elena.romanova@dp.ru 

ДП

Малых строителей 
приглашают на старт

Выставки ў 10 новичков притягиваются

Выставка пройдет с 12 по 15 сен-
тября. Проект «В поддержку мало-
го бизнеса» включает в себя разме-
щение нескольких стендов с раз-
личной выставочной продукци-
ей отрасли в одном из павильонов 
ВК «Ленэкспо». Организаторами 
проекта выступят Петербургский 
строительный центр и ООО «Прим-
экспо». Как отметила Елена Купце-
вич, директор выставки, этот про-
ект пользуется успехом и прово-
дится уже 5 лет: «Малые компании 
не способны вкладывать большие 
средства в дорогую продукцию, 
поэтому у них есть возможность 
приобрести необходимые товары 
по льготным ценам». 

Как отметили в Петербургском 
строительном центре, цены для 
малых предпринимателей сни-
жены примерно в 5 раз. Малыми в 
области строительства считаются 
компании, в которых работают до 
100 человек. Также малые компа-

нии могут представить на выстав-
ке свою продукцию, услуги и това-
ры. Ежегодно в проекте принимает 
участие около 10 новых компаний. 
Для проекта выделяют павильон 
площадью 45 м2, где предприни-
матели имеют возможность пред-
ставить свои новинки. 

«Выставка стала хорошей стар-
товой площадкой для ряда компа-
ний, таких как ООО «Геоприбор», 
ООО «МДС» и пр.», — отмечает На-
талья Шафоростова, заместитель 
генерального директора Петер-
бургского строительного центра. 

CПб. В рамках специализи-
рованной выставки «Бал-
тийская строительная 
неделя — 2007» будет пред-
ставлен проект «В поддерж-
ку малого бизнеса». 

Елена Романова
elena.romanova@dp.ru 

ДП

Рост цен на цемент 
добавляет головной боли

Более 700 
компаний
из 17 стран мира 

участвуют в выставке. 

21 тыс. м2
 

— общая площадь выставки.

Источник: ООО «Примэкспо»         
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Полина Птичкина и Елена Пискарева избавляют от стрессов ў 14

NEXT
В Ы Х О Д И Т  П О  С Р Е Д А М

РЕД АК ТОР ПРИЛОЖЕНИЯ: СВЕТЛАНА ХОРОШЕВА

те л. 326 51 49.

e – mail: svetlana.horosheva@dp.ru

Бизнес нового поколения

СРЕД А

22 АВГ УСТА 2007

www.dpgazeta.ru

Дополнительная информация о компаниях,

упомянутых в номере,

http://whoiswho.dp.ru
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Просматривая обновления в 
Живом журнале, я случайно 
встретила уже не новую, но тем 
не менее показавшуюся мне ин-
тересной запись пользователя 
brain_virus: «Вирусные идеи — 
10 глупых идей онлайн–бизнеса, 
которые принесли миллионы». 
Благодаря этим идеям рядовые 
американцы стали успешными 
и знаменитыми. Хочу привести 
некоторые из них.

SantaMail
«Найдите для себя почтовый 
адрес на Северном полюсе 
(город в штате Аляска), притво-
ритесь, что вы Санта–Клаус и 
берите по $10 с родителей, кото-
рые хотят, чтобы их детям при-
шло письмо. Начав свой биз-
нес в 2001 г., Байрон Риз (Byron 
Reese) отправил более 200 тыс. 
писем, и это сделало его на пару 
миллионов долларов богаче».

PositivesDating.Com
«Вы пошли бы на свидание с ВИЧ–
инфицированным человеком? 
Пол Грейвс (Paul Graves) и Брэн-
дон Кочлин (Brandon Koechlin) ре-
шили, что да, поэтому в прошлом 
году создали сайт свиданий для 
ВИЧ–инфицированных. Прибыль 
за 2006 г. составила $110 тыс. Они 
надеются, что в следующие 2 года 
на сайте будет более 50 тыс. поль-
зователей».

PickyDomains
«Процесс поиска доменных имен 
за других людей стал бурно разви-
вающимся бизнесом. У компании 
PickyDomains есть список ожи-
дающих людей, которые хотят 
заплатить свои кровные день-
ги за яркое и легко запоминаю-
щееся доменное имя. В компа-
нии ожидают, что сумма продаж 
PickyDomains в этом году достиг-
нет шестизначной отметки».

Идеи,
которые стали 
вирусами
СПб. На первый взгляд 
несерьезные и даже 
провокационные идеи 
могут оказаться чрез-
вычайно успешными. 
Это доказывает бизнес–
опыт американцев.

От редактора

Светлана 
Хорошева, 
редактор 

рубрики Next

На данный момент карьере моло-
дого управляющего можно толь-
ко позавидовать. Илья Капустин 
(26 лет) руководит отелями, и это 
дает ему возможность реализовы-
вать свои таланты, он придумыва-
ет идеи для развития отелей, кото-
рыми управляет, разрабатывает 
собственный проект ProHotel (эн-
циклопедия гостиничного бизне-
са, ее главным редактором стала 
его жена) и останавливаться на 
этом не собирается.

Но такому взлету предшество-
вал ряд трудностей. Впервые по-

пробовать себя в гостиничном биз-
несе Илье Капустину удалось, буду-
чи студентом третьего курса Ака-
демии сервиса и туризма. При рас-
пределении на практику он выбрал 
работу в отеле «Шератон Невский 
палас» в качестве подносчика ба-
гажа (эта должность называется 
bellboy). Он посчитал, что именно 
такая работа поможет ему понять 
все тонкости организации одной 
из лучших гостиниц города. После 
прохождения практики Илья Ка-
пустин устроился в турфирму ме-
неджером, но в отеле запомнили 
бойкого и любознательного моло-
дого человека и предложили ра-
боту на постоянной основе. Одна-
ко быстрое повышение Илью Ка-
пустина не ожидало. Подносчи-
ком багажа он пробыл еще около 
полугода.

«Мои коллеги по турфирме были 
очень удивлены, когда узнали, что 
я ухожу от них для того, чтобы ра-
ботать подносчиком багажа в 
отеле, — вспоминает он. — Мне 
пришлось пойти вопреки своей са-
мооценке, но я не побоялся этого, 
потому что у меня была четкая 
цель — узнать все о гостиничном 
бизнесе и сделать в нем карьеру».

Засланный казачок
Молодой человек прилежно под-
носил багаж клиентам и одновре-
менно с этим следил за тем, что 
делают администраторы, горнич-

ные, менеджеры и другие сотруд-
ники. При этом он не стеснялся 
предлагать руководству свои идеи 
по усовершенствованию процес-
са работы отеля. В итоге это при-
вело к тому, что ему сначала пред-
ложили позицию администрато-
ра, а спустя 2 месяца повысили 
до консьержа. Примерно в это же 
время Илья Капустин узнал о про-
екте «Нев ского паласа», в котором 
сменился собственник (тогда уже 
отелем управляла компания «Ко-
ринтия»).

В рамках проекта набирали 
людей с новыми идеями разви-
тия гостиничного бизнеса. Это 
был шанс проявить себя. Илья 
предложил сделать для туристов 
следующую услугу — прямо из 

отеля бронировать отели в дру-
гих странах. Параллельно с этим 
проектом Илье предложили обу-
чение на курсах повышения ква-
лификации «Академия Коринтия» 
как перспективному сотруднику. 
Получив нужную квалификацию, 
Илья Капустин «вырос в цене» и 
стал искать работу на должность 
управляющего малым отелем. 
Отельеры также стали проявлять 
к нему интерес, предлагая участ-
вовать в запуске и продвижении 
новых гостиниц. С каждым разом 
карьерные позиции молодого че-
ловека становились все выше и 
выше. В итоге в 2007 г. его при-
гласили на должность генераль-
ного управляющего Nevsky Hotels 
Group.

Илья Капустин вывел для себя 
формулу удачи: трудолюбие, жела-
ние изучать все ступени интересно-
го бизнеса на собственном опыте, 
терпеливость, а также готовность 
на смену работы, если она не дает 
или перестала давать возможности 
для развития.

СПб. Илья Капустин, гене-
ральный управляющий 
Nevsky Hotels Group, изу-
чил работу гостиничного 
бизнеса изнутри, начав 
с должности подносчика 
багажа. 

Оксана Беридзе
oksana.beridze@dp.ru 

ДП

В стиле Next ў Спуск с целью движения наверх

Карьера началась
с чемоданов

Илья Капустин, перед тем как стать генеральным управляющим Nevsky Hotels Group, прошел все ступени 

карьерной лестницы в гостиничном бизнесе.

■  Рекомендации, как по строить 

карьеру в гостиничном бизнесе 

с нуля, Илья Капустин дает в ви-

деоролике.

■  Видеоролик можно посмот-

реть на официальной площад-

ке рубрики Next в социальной 

сети «ВКонтакте.ру» по адресу: 

http://vkontakte.ru / club6386.
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LiveQuest 

Девяносто один звонок на мо-
бильный за день. Работа без вы-
ходных в течение 2–3 месяцев. 
5 лет без отпуска. Рабочий день 
с 8.00 до 23.00.

Такие «результаты» показыва-
ют совершенно обычные люди, 
мои хорошие знакомые, одер-
жимые игрой под названием 
бизнес. Перегрузки, близкие к 
космическим, ложатся на плечи 
простых менеджеров по про-
дажам, маркетологов, юрис-
тов, руководителей компаний 
и собственников бизнеса. Чем 
сложнее и интереснее игра, тем 
больше ответственность и на-
грузка.

Вот что пишет по этому по-
воду Том Питерс в своей книге 
«Представьте себе!»: «Требова-
ния к лидерам на всех уровнях 
в наши дни способны привести 
к трехкратному увеличению 
времени бодрствования. 18–
часовой рабочий день не явля-
ется чем–то необычным. Пони-
маете ли вы, что можете пере-
гореть? Понимаете ли вы, что 
людям вокруг вас не доставит 
удовольствия обнаружить, что 
вы — зомби?.. Зомби — пло-
хие лидеры. Зомби самыми по-
следними понимают, что они… 
зомби! Чем сложнее обстоятель-
ства, чем более «невозможны» 
перерывы в работе, тем силь-
нее они вам необходимы! Пре-
зидент Буш сказал, что после 
11 сентября стал более регуляр-

но посещать тренажерный зал. 
Инвалид Рузвельт вместо этого 
уделял время своей коллекции 
марок».

Отдыхать нужно! — это про-
стая мысль, но для большинства 
людей, серьезно включенных в 
свою работу, ее воплощение в 
реальность вызывает сложнос-
ти. Ситуация еще больше усу-
губляется тем, что Джон Уит-
мор называет «конкурирующи-
ми повестками дня».

Рабочая среда генерирует ог-
ромное количество задач и воп-
росов, которые должны быть ре-
шены «вчера». И максимально 
изматывает именно тот факт, 
что, по словам одной моей зна-
комой, «приходится, проводя 
встречу с клиентом, ответить на 
пять посторонних телефонных 
звонков и все время беспоко-
иться о том, что еще 10 важных 
дел ты сегодня сделать просто 
не успеваешь».

Сила концентрации
Каюсь, я живу очень похожей 
жизнью: два–три проекта па-
раллельно, огромный круг об-
щения, куча обязательств и дел, 
которые необходимо было сде-
лать «вчера». Но в течение по-
следних полутора лет с регу-
лярностью примерно 2 раза в 
неделю я становлюсь свидете-
лям чуда, которое происходит 
в клубе айкидо «Ленкай» на Об-
водном канале.

В 9 вечера я приезжаю на тре-
нировку после длинного рабо-
чего дня и через полтора часа 
выхожу оттуда свежий, бодрый 
и полный сил. Полное ощуще-
ние, что сейчас не 23.00 четвер-
га, а ясное воскресное утро, я 
отлично выспался и готов бес-
печно радоваться жизни.

Мастер говорит, все дело в 
том, что в процессе трениров-
ки ты оставляешь весь мир за 
пределами зала и сосредота-
чиваешься исключительно на 
одном деле. Прекращается бес-
конечно разрывающая в раз-
ные стороны гонка конкури-
рующих повесток дня и круго-
верть мыслей. Ты собираешь-
ся, и организм благодарит тебя 
повышенным тонусом и работо-
способностью.

Я сейчас активно исследую 
вопрос фокусировки на одном–
единственном деле. Судя по 
моим собственным результа-
там и по словам моих клиен-
тов, дело не в волшебных свойст-
вах айкидо. Фокус работает и в 
отношении обычных повсед-
невных видов активности — 
стоит заняться одним делом и 
полностью исключить поме-
хи, как эффективность сущест-
венно возрастает, ты начина-
ешь получать от работы удо-
вольствие и буквально отдыха-
ешь в процессе написания како-
го–нибудь плана продвижения 
компании Х.

Можно существенно увели-
чить свою эффективность и 
начать получать удовольст-
вие от работы, если скон-
центрироваться на одном 
деле, важном в данный мо-
мент времени, и полностью 
исключить какие бы то ни 
было помехи.

Сфокусироваться
на единственном деле

LiveQuest — это авторская колонка Филиппа Гузенюка о самораз-
витии и о наиболее эффективном позиционировании себя
на рынке труда в условиях современной действительности.
Читайте следующую колонку через 2 недели — 5 сентября
в разделе Next.

l

Филипп Гузенюк, директор 

по развитию Санкт–Петербург-

ского клуба директоров, коуч–

консультант Института коучин-

га
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Белые стены 
вдохновили на бизнес

Бизнес–идея ў Стресс пошел студенткам на пользу

Идея проекта «Психо–дизайн» воз-
никла у Елены Пискаревой в этом 
году во время обучения в Зимней 
психологической школе СПбГУ. 
«Нам было дано задание приду-
мать бизнес, когда есть только 
один ресурс — помещение. Я была 
немного знакома с арт–терапией, 
и у меня родилась идея, — расска-
зывает Елена Пискарева. — Я по-
думала, что комната с абсолют-
но белыми стенами, полом и по-
толком, в которой у каждого посе-
тителя будет возможность выра-
зить с помощью кистей и красок 
то, что он чувствует в данный мо-
мент, и обсудить результаты этого 
с психологом, — это эффективный 
способ избавления от стресса, ко-
торый вполне может быть сегодня 
востребован».

Вернувшись с занятий в психо-
логической школе, Елена расска-
зала о своей задумке подруге По-
лине Птичкиной. Для того чтобы 
понять, насколько эта идея жиз-
неспособна, девушки решили об-
судить ее с пользователями раз-
ных социальных сетей. Потом они 
создали сайт, подробно описыва-
ющий их идею. В итоге они при-
шли к выводу, что их проект впол-
не может стать коммерчески ус-
пешным.

Творческий позитив
Проект «Психо–дизайн» начал рабо-
тать в июне этого года. Вложения в 
его организацию были минималь-
ными. Старшей сестре Елены Писка-
ревой, владелице ЗАО «Напрасный 
труд», понравилась эта идея, и она 
решила помочь. Она нашла начина-

ющим предпринимательницам под-
ходящее помещение в центре горо-
да площадью 10 м2, аренда которого 
стоит 4,5 тыс. рублей в месяц. Юри-
дические вопросы они также первое 
время будут решать через ЗАО сест-
ры. На закупку материалов (краски, 
белые обои) на одного клиента тре-
буется 1 тыс. рублей. Девушки пла-
нируют принимать индивидуаль-
ных клиентов и группы (от трех до 
семи человек). В первое время они 
рассчитывают на оборот около 60 
тыс. рублей в месяц (при условии 
работы с 20 индивидуальными кли-
ентами в месяц). Пока клиентов они 
привлекают через Интернет.

СПб. Полина Птичкина и 
Елена Пискарева, студент-
ки 5–го курса СПбГУ, зара-
батывают на арт–терапии. 
Для старта им понадо-
бились белая комната и 
набор кистей и красок.

Виктория Шпаковская
next@dp.ru 

ДП

Гранты направят на укрепление 
северных деловых контактов

Альма–матер ў Российским специалистам откроют новые рынки

Основная идея подпрограммы, ко-
торая проходит в рамках единой 
«Программы повышения уровня 
знаний и развития сетевого со-
трудничества с партнерами Се-

веро–Западно-
го региона Рос-
сии», — укреп-
ление деловых 
о т н о ш е н и й 
ме ж д у п р е д-
принимателя-
ми стран Се-
верной Европы 
и России. Она 
рассчитана на 
специалистов, работающих в об-
ласти малого и среднего бизнеса 
на Северо–Западе России, госу-
дарственных и муниципальных 
служащих и др.

«Нордпролинк» дает возмож-
ность участникам развивать меж-

дународные деловые отношения, 
открывает доступ на новые рынки, 
позволяет знакомиться с ноу–хау, 
получать новый опыт ведения биз-
неса.

Прием документов на участие 
в подпрограмме (заполненная за-
явка на английском языке, сопро-
водительное письмо от органи-
зации–заявителя и рекоменда-
тельные письма от других россий-
ских участников и партнеров про-
екта, письма–подтверждения от 
принимающих компаний в стра-
нах Северной Европы) продол-
жается до 1 октября 2007 г. Под-
робности можно узнать на сайте 
http://norden–2.hosting.parking.ru.

СПб. Совет министров 
северных стран объяв-
ляет набор на подпро-
грамму «Нордпролинк», в 
которой могут поучаство-
вать представители мало-
го и среднего бизнеса.

Виктория Шпаковская
next@dp.ru 

ДП

Полина Птичкина и Елена Пискарева (справа), создательницы про-

екта «Психо–дизайн», уверены, что на белом фоне намного легче про-

явить себя.

Ирина Парфенова, психолог:

«Психо–дизайн» — проек-

тивная методика психоло-

гии. Задумка должна быть востре-

бованной. Проект позволит людям 

вспомнить детство и рисовать то, 

что хочется. Он дает им возмож-

ность выплеснуть весь негатив 

на стены. Эффективнее будут ин-

дивидуальные сеансы. Группы 

нужно формировать по опреде-

ленной типологии. Насколько эф-

фективен бизнес, покажет время, 

но то, что это интересно и нужно, 

можно сказать однозначно».

ЕСТЬ МНЕНИЕ

20.000
датских 
крон
(около $2,5 

тыс.) — сред-

няя сумма 

гранта.
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Мама, а не стать ли тебе
бизнесвумен?! 

Отцы и дети ў Молодежь продвигает родителей

Светлана Перегудова почти всю 
жизнь проработала костюмером 
в театре «Санктъ–Петербургъ 
Опера». Но в конце 2006 г. в семье 
возникли серьезные материальные 
проблемы. Тогда дочь, Ольга Пере-
гудова (21 год), студентка факуль-
тета радиосвязи, телевидения и 
мультимедийных технологий СПб-
ГУТ им. Бонч–Бруевича, решила 
все взять в свои руки. Она угово-
рила маму рискнуть, доказав ей, 
что ее любимое дело может стать 
гораздо прибыльнее, если она нач-
нет работать не в театре, а само-
стоятельно.

С миру по нитке
«К маме, когда она работала в те-
атре, часто обращались с просьбой 
дать тот или иной костюм напро-
кат, но делать этого было нельзя. 
Задумавшись над созданием свое-
го дела, мы поняли, что существу-
ющий спрос на прокат костюмов 
может быть нашим счастливым 
шансом», — рассказывает Ольга 
Перегудова.

Начинающие предпринима-
тельницы не стали брать кредит в 
банке, посчитав, что с их уровнем 
доходов им его не получить. Они 
собрали все, что у них было: кос-
тюмы, ткани, отделочные матери-
алы. Светлана Перегудова нача-
ла шить новые костюмы, но этого 
было мало. Тогда Ольга решила 
попросить помощи у маминых кол-
лег. Она ходила по арт–студиям, те-
атрам и спрашивала, не могли ли 
бы они отдать им старые ненуж-
ные костюмы. Так через 2 месяца в 
их коллекции набралось уже около 
100 костюмов.

В декабре Ольга поняла, что пора 
заниматься рекламой, приближал-
ся Новый год — горячая пора для 
костюмов. «Денег у нас не было, по-
этому я сама напечатала объявле-
ния и расклеила их по всему горо-
ду, сделала сайт и стала оставлять 
ссылки на него на всех бесплатных 
интернет–досках, в каталогах, а 
также просто отправляла предло-
жения на электронные ящики», — 
рассказывает молодая предприни-
мательница. Так вскоре у них поя-
вились первые клиенты, желающие 
в Новый год превратиться в сказоч-
ных героев.

Клиенты и заказы
Через полгода работы, в мае 2007 г., 
мать и дочь официально зарегис-
трировали свой бизнес — арт–
студию Mirror (ООО «Миррор»). 
Мама стала владелицей компании, 
дочь — директором по рекламе. 
Пока они работают вдвоем: сотруд-

ничают с компаниями по органи-
зации праздников, их приглашают 
участвовать в промоакциях в мага-
зинах. Недавно они начали предла-
гать клиентам дополнительные ус-
луги — выдавать напрокат росто-
вые куклы, которые также делает 
Светлана Перегудова.

Шаг за шагом
По мнению молодой девушки, ор-
ганизовать свое дело непросто, но 
вполне реально. «Конечно, будут 
трудности, но результат того стоит. 
И все они преодолимы. Например, 
когда мы официально оформили 
свой бизнес, возникла проблема с 
бухгалтерией, моя мама ничего в 
этом не понимала, я тоже. Тогда я 
пошла на бухгалтерские курсы и 
за пару месяцев все освоила. Если 
раньше не знала, с какой стороны 
подходить к накладным, то сейчас 
оформить документы для меня не 
составляет труда», — рассказывает 
Ольга Перегудова.

СПб. Ольга Перегудова 
сделала из своей мамы–
костюмера предприни-
мательницу, убедив ее 
открыть бизнес по пошиву 
и прокату карнавальных 
костюмов.

Виктория Журик
next@dp.ru 

ДП

50 тыс. руб.
— оборот в месяц
арт–студии Mirror.

5 тыс. руб.
— ежемесячная 
зарплата
костюмера.

3,5 тыс. руб.
— регистрация фирмы. 

4,5 тыс. руб.
— обучение на бухгалтерских

курсах.

0 руб.
— аренда 
помещения,

зарплата 
сотрудникам,

амортизация 
оборудования.

20 тыс. руб.
— затраты на материалы в месяц

(ткани, фурнитура, вешалки). 

0 руб.
— маркетинг и реклама.
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Рождение поколения 
предприимчивых

Взгляд на Запад Рейтинг

Восходящие звезды поколения Y 2007 г. начинали 
создавать свои стартапы еще в старшей школе или 
на первых курсах университетов. 

Успешные из успешных

Бизнес–мудрость черпают из книг
Опрос ў Как стать успешным деловым человеком

Такие выводы можно сделать из 
первого этапа онлайн–дискус-
сии–конкурса «Какие качества 
нужно выработать в себе, чтобы 
стать предпринимателем. Какие, 
на ваш взгляд, наиболее эффектив-
ные упражнения, методики, сове-
ты, книги?». Этот проект был за-
пущен разделом Next в начале ав-
густа 2007 г. 

Конкурс проходит на офици-
альной площадке Next в социаль-

ной сети «ВКонтакте. ру» по адресу 
http://vkontakte.ru / club6386.

«Я начинала с нуля. Была сту-
денткой 4–го курса, которая ни-
когда в своей жизни не работала 
и не вращалась в деловых кругах. 
Мне очень помогли книги Р. Кийо-
саки, различные книги и брошю-
ры по менеджменту и продажам, 
по телемаркетингу. Также считаю 
бесценной книгу Наполеона Хилла 
«Думай и богатей», — рассказыва-
ет Наталья Медведева, индивиду-
альный предприниматель (дист-
рибьютор профессиональной кос-
метики GARRAUD на территории 
Петербурга и Ленобласти).

«Главные принципы, которые 
переменили мое сознание, я по-
черпнул из книг Роберта Кийоса-
ки, Бодо Шефера, Брайана Трейс и 
Харви Маккея и Джо Витале. По по-

воду способов выработать навыки: 
для начала нужно просто выпол-
нять все упражнения, которые со-
ветуют делать эти люди. Я многое 
понял и сделал определенные вы-
воды, изучая эти бесценные мате-
риалы, и применяю их к себе каж-
дый день (возможно, именно эта 
литература помогла мне понять, 
в чем отличие мышления богато-
го от мышления бедного)», — под-
черкивает Андрей Галкин, выпус-
кник СПбГУ.

В целом участники дискуссии 
соглашаются, что никакого «уни-
версального рецепта», как стать 
успешным, нет. Они считают, что 
в первую очередь нужно ставить 
правильные цели и искать спосо-
бы их достижения.

СПб. На молодое поколе-
ние петербургских пред-
принимателей оказывают 
большое влияние книги, 
в основном зарубежных 
авторов, и обучающие 
тренинги.

Что характеризует поколение 
лучше, чем его подход к предпри-
нимательству? Поколение Y, рож-
денное в период с 1977 по 1994 г., 
можно назвать по–своему самым 
предприимчивым поколением в 
национальной истории Америки, 
и по понятным причинам. Они 
делали свои первые детские шаги 
во время первого по–настояще-
му предпринимательского деся-
тилетия, в 1980–е гг.; наблюдали 
за тем, как их родителей выгоня-
ли с их пожизненных корпоратив-
ных должностей, видели, как ру-
шились барьеры, закрывающие 
дорогу стартапам, записывались 
в только что созданные универ-
ситетские предпринимательские 
программы, которых стало в 7 раз 
больше за последние 6 лет.

Неудивительно, что послед-
ние исследования The Global 
Entrepreneurship Monitor показы-
вают, что 18–24–летние в Штатах 
сейчас открывают свое дело чаще, 
чем 35–44–летние. Студенческий 
кампус сейчас — это плодородная 
почва, приносящая основателей 
компаний.

«40% или даже больше студен-
тов, которые записались в нашу 
предпринимательскую програм-
му новичками, сейчас уже откры-
ли свой бизнес», — говорит Джефф 
Корнвол, заведующий кафедрой 
предпринимательства в Белмонт-
ском университете, в Нэшвилле.

Это, конечно, пока только капля в 
море. Одно дело планировать мно-
гочисленные компании, другое 
дело ими действительно руково-
дить; и понятно, что рисковать в 22 
намного легче, чем, скажем, в 50, 

когда давит груз кредитов и нужно 
оплачивать обучение детей.

Но установленное желание на-
чать жить жизнью предпринима-
теля, когда нельзя еще даже купить 
алкоголь легально, — неотъем-
лемая часть уверенности, незави-
симости и энтузиазма поколения 
Y. А еще их нетерпения.

Они такие беспокойные, что для 
них нет ничего необычного в том, 
чтобы бросить колледж и полно-
стью посвятить себя бизнесу.

«Раньше была такая модель: по-
занимайся–ка пока свободными 
искусствами, а потом, когда под-
растешь, у тебя будет курс по пред-
принимательству», — говорит Корн-
вол. — Если бы я сейчас ждал, пока 
они подрастут, я бы всех их расте-
рял. Они хотят завершенности и ус-
пеха, и они не готовы ждать 10 или 
15 лет. Они хотят сейчас».

Текст подготовлен по материалам 
сайта Inc.com.

Перевод Анны Черных

СПб. Новые технологии, 
увеличение ресурсов и 
разочарование в корпо-
ративном мире сделало 
поколение Y самым пред-
приимчивым в истории 
Америки.

Большинство представителей поколения Y зарабатывают свой первый 

миллион долларов до 30 лет и не собираются останавливаться на этом. 

Эльнара Петрова
elnara.petrova@dp.ru

По материалам inc.com. Перевод Анны Черных

Шон Бэлник (Sean Belnick)
Возраст: 20

Доход за 2006 г.: $24.000.000
Сотрудники: 75

Год основания: 2001

Чем занимается: в 14 лет Шон Бэлник с капиталом 

в $500 основал компанию по доставке офисной ме-

бели из своей спальни. Сейчас компания поставляет 

мебель для дома и школы, медицинское оборудование и др. Все это продает-

ся на складе площадью в 327.000 квадратных футов. 

Бо Мэнкити (Bo Menkiti)
Возраст: 30

Доход за 2006 г.: $640.000
Сотрудники: 10

Год основания: 2004

Чем занимается: Бо Мэнкити продал свой дом на 

столичных Колумбийских высотах и основал го-

родской поселок и маклерскую компанию, нацеленную на покупателей из 

первых рук. Меньше чем за 3 года они заняли территорию в 33 тыс. футов 

жилой и торговой площади и продали недвижимости в регионе на $60 млн. 

Сэм Альтман (Sam Altman)
Возраст: 22

Доход за 2006 г.: не разглашается
Сотрудники: 30

Год основания: 2005

Чем занимается: компания Loopt создает программное обеспечение для мо-

бильных телефонов, которое позволяет пользователям вычислить местона-

хождение их друзей на карте. Программа также 

посылает сигналы, если один из друзей оказы-

вается поблизости, ищет ближайшие рестораны 

и показывает, какие из них ваши друзья отмети-

ли как любимые.

Бен Кауфман (Ben Kaufman)
Возраст: 20

Доход за 2006 год: $1.000.000
Сотрудники: 14

Год основания: 2005

Чем занимается: компания Mophie делает упаковку, чехлы 

и клипсы для iPod. Рынок iPod–аксессуаров сейчас, может 

быть, и переполнен, но задача Кауфмана — сделать из 

Mophie компанию, развивающую продукт силами общественности, которая 

будет оформлять идеи для различных новых продуктов, не только iPod.
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Конкурс ў Как стать героем книги

Идеальная медийная компания 
в сегменте «Интернет» — это не 
столько хороший и светлый офис 
(бизнес в Сети может быть «уда-
ленным»), сколько достаточная 
свобода мысли ее руководяще-
го звена и стремление к реализа-
ции потенциала каждого сотруд-
ника. На мой взгляд, безупреч-
ная компания в сфере интернет–
разработок и веб–контента — это 
сплоченная команда специалис-
тов, умеющих творчески подхо-
дить к решению задач, желающих 
мыслить и искать нестандарт ные 
решения и имеющих достаточ-
ный опыт для реализации амби-
циозных планов.

Специфика деятельности ком-
пании, которая разрабатывает 

информационные продукты и 
продает плоды интеллектуальной 
собственности, заключается в не-
прерывном движении, развитии, 
основана на самоконтроле и по-
стоянной «жизни онлайн». Ведь 
каждый новый проект — это фак-
тически работа с чистого листа. 
Заказчик не знает, кто ты и что ты 
умеешь, он судит только по тем 
фактам, которые представлены у 
тебя в портфолио. Убедить его по-
верить в твои способности, сотво-
рить что–то новое, лучшее и оп-
равдать доверие — вот задача «ав-
торского» бизнеса, направленно-
го на продажу плодов интеллек-
туальной собственности.

Реальные цели
Для меня компания мечты — это 
многоуровневая система, наце-
ленная на реализацию сразу не-
скольких задач в рамках своей 
специализации. Например, для 
того чтобы приблизить свой про-

ект к тому, что можно было бы 
назвать компанией мечты, я по-
ставила перед собой следующие 
задачи.

Во –первых, сформировать 
крупный отдел копирайтеров, 
которые работали бы как в цент-
ральном офисе, так и удаленно в 
любой точке земного шара.

Во–вторых, развивать подраз-
деление переводчиков —носите-
лей языка.

В–третьих, открыть отдел, спе-
циализирующийся на издании 
корпоративных газет, а также на-
ладить тесное взаимодействие 
с адвокатами и помогать клиен-
там в защите их авторских прав 
в Интернете.

Ольга Копцева,
создательница интернет–проекта 

«Вебконтент.ру»

СПб. Организовать эффек-
тивную работу в Интер-
нете можно, если мыс-
лить на пять ходов вперед 
и заниматься нескольки-
ми потенциально инте-
ресными направлениями.

Финансы расписали 
по назначению

Встреча с экспертом

На их вопросы в режиме онлайн 
отвечал Лев Гришин, руководи-
тель отдела по работе с клиентами 
ЗАО «Брокерская компания «Адек-
та». Интервью с ним состоялось на 
площадке официального блога ре-
дактора Next Светланы Хороше-
вой. Полезные рекомендации по-
лучили как начинающие инвесто-
ры, так и те, кто уже владеет раз-
личными финансовыми инстру-
ментами.

Новичкам
«Заставить работать деньги можно 
двумя путями: либо самостоя-
тельно начать покупать и прода-
вать ценные бумаги на фондовом 
рынке, либо доверить это специа-
лизированной компании, — объ-
яснял Лев Гришин. — Советую на-
чать со второго варианта и при 
желании постепенно подходить к 
первому. Если у вас есть желание 
в будущем самому управлять де-
ньгами, то проще сначала понаб-
людать за действиями професси-
онального управляющего, а затем 
уже приступать к самостоятельной 
торговле. Если желания думать о 
том, какие ценные бумаги поку-
пать, нет, то можно отдать свои 
деньги в индивидуальное довери-
тельное управление (как правило, 
от 1 млн рублей) или вложить в па-

евые инвести-
ционные фонды 
(ПИФы)».

Опытным
Л е в  Г р и ш и н 
посоветовал, в 
какие компа-
нии и секторы 
целесообразно 
вкладывать сей-
час, чтобы полу-

чить наибольшую доходность до 
конца года: «В текущей ситуации 
наши управляющие рекомендуют 
пока держать большую долю де-
нежных средств в портфеле и очень 
аккуратно в небольших долях «под-
бирать» акции нефтегазового сек-
тора: «Газпрома», «ЛУКОЙЛа», 
«Роснефти». Они обращают вни-
мание на необоснованно сильное 
падение акций некоторых банков. 
Особые предпочтения мы традици-
онно отдаем акциям «Норильско-
го никеля», обладающим самым, 
на наш взгляд, высоким потенциа-
лом роста. В отношении акций вто-
рого эшелона наши управляющие 
рекомендуют быть осторожными. 
Они не советуют совершать какие–
либо операции с акциями второго 
эшелона, несмотря на то, что в на-
стоящее время существует доста-
точно много потенциально инте-
ресных компаний. Мы предлагаем 
дождаться прояснения ситуации 
на зарубежных финансовых рын-
ках. Ориентир по срокам — сере-
дина сентября, когда будут публи-
ковать отчеты крупнейшие финан-
совые компании».

СПб. В пятницу, 17 авгус-
та, читатели раздела 
Next смогли узнать о том, 
как эффективно распо-
ряжаться свободными 
средствами.

Эльнара Петрова 
elnara.petrova@dp.ru 

ДП

■  Вы можете стать героем книги 

«Компании мечты» — прос-

то расскажите свою историю! 

Какие цели вы ставите перед 

собой? Каков ваш образ иде-

альной компании?

■  Присылайте свои истории на 

next@dp.ru. Авторы самых 

интересных эссе попадут на 

страницы «ДП» и станут героя-

ми книги и блога DreamCo.ru

PROЕКТ

Онлайн–компания непрерывно 
стремится к идеалу 

Лев
Гришин

Полный вариант онлайн–

интервью можно прочитать по 

адресу http://blogs.dpgazeta.
ru/horosheva/282

Ольга Копцева, создательни-

ца интернет–проекта «Вебкон-

тент.ру», знает, как эффектив-

но жить и работать в режиме 

онлайн.

ФОТО:  РОМАН КИТАШОВ

РЕКЛАМА 

ЛОГИСТИКА   Б  ВЫХОДИТ: СРЕДА
Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40
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18  
РЕКЛАМА

Ю   ЛОГИСТИКА  ВЫХОДИТ: СРЕДА
Отдел рекламы

Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

График выхода 

приложений 

«Страхование»

на 2007 год:

• 20 сентября 

• 29 ноября 

За дополнительной

 информацией 

обращаться 

по тел. 326-97-52, 

326-97-19



ДЕНЬГИ
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СРЕДА

22 АВГУСТА 2007

www.dpgazeta.ru

Дополнительная информация о компаниях, 

упомянутых в номере, 

http://whoiswho.dp.ru
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В связи с предстоящим присоедине-
нием ОАО «Банк ВТБ Северо–Запад» 
к ОАО «Банк ВТБ» последнее объ-
явило оферту на выкуп своих акций 
у тех акционеров, кто числился в 
реестре по состоянию на 10 авгус-
та и не согласен с решением о ре-
организации. Прием акций ВТБ к 
выкупу начнется после внеочеред-
ного собрания акционеров, назна-
ченного на 27 сентября. Как пояс-
нили в пресс–службе банка, сроки 
выплаты средств за выкупленные 
акции станут известны после собра-
ния. Текущая рыночная цена одной 
акции банка на ММВБ составляет 
11,55 копейки, в то время как цена 
объявленной оферты — 13,6 копей-
ки за акцию, то есть цена, по кото-
рой размещались акции ВТБ весной 
текущего года.

Арбитраж
Таким образом, акционеры ВТБ, 
располагающие свободными де-
ньгами, могут получить безрис-
ковую доходность около 18% за 

несколько месяцев. Для этого ак-
ционеру необходимо приобрести 
акции банка на бирже в количес-
тве, соответствующем тому, ко-
торым он располагал 9 августа. 
Затем можно 27 сентября прого-
лосовать против реорганизации 
и предъявить ранее имевшиеся 
акции к выкупу. Таким способом 
акционер заместит в своем пор-
тфеле акции банка, купленные 
до 10 августа, бумагами, куплен-
ными по нынешней низкой цене, 
практически ничего не теряя.

Можно ожидать, что ВТБ поже-
лает сократить расходы на выкуп 
акций по оферте, подняв своими 
покупками на бирже цену акций 

к цене оферты. В этом случае к мо-
менту проведения собрания акци-
онеров цена акций ВТБ снова до-
стигнет 13,6 копейки. То есть на 
акциях банка, возможно, смогут 
заработать и те инвесторы, кото-
рые не владели ими до 10 августа.

«Пополнение портфеля акция-
ми ВТБ и предъявление купленных 
ранее бумаг к выкупу по оферте — 
хорошая возможность арбитража. 
К моменту проведения собрания 
акции ВТБ, скорее всего, уже под-
тянутся к уровню оферты. В целом 
ВТБ — перспективная бумага, к 
концу года мы ожидаем ее роста 
до 14–16 копеек за акцию», — опти-
мистичен аналитик ООО «Юнайтед 

Маркетс Информэйшен Синдикат» 
Дмитрий Макеев.

Риск есть
Однако не все аналитики сошлись 
во мнениях по поводу перспектив 
акций ВТБ. Владимир Сергиевский, 
аналитик ЗАО «ИК «Финам», счита-
ет, что оферта — хороший шанс про-
дать бумаги по цене выше рыночной, 
однако замещать акции он не реко-
мендует. «Мы считаем, что фунда-
ментально обоснованная цена одной 
акции ВТБ составляет 11,4 копейки. 
Офертой разумно воспользоваться. 
Сама цена размещения, по нашему 
мнению, была изначально завыше-
на. Перспектив этих бумаг пока не 
видно, и мы не рекомендуем сейчас 
их докупать», — сказал аналитик.

Павел Гурин, начальник отдела до-
верительного управления ЗАО «УК 
«Адекта», придерживается схожего 
мнения и также не рекомендует по-
купать бумаги ВТБ, а имеющиеся он 
советует предъявить к выкупу: «По-
горев на ипотечных бумагах, амери-
канцы сейчас затыкают дыры всеми 
развитыми рынками, в том числе и 
нашим. Все банки сейчас автомати-
чески попадают под раздачу. Пока не 
прояснится ситуация в США, мы не 
рекомендуем покупать банковские 
бумаги», — говорит он.

22.08.07
■  Дата погашения облигаций ЗАО 

«Банк Русский Стандарт» тре-

тьего выпуска объемом 2 млрд 

рублей.

23.08.07
■  Дата оферты по облигациям ЗАО 

«Банк Русский Стандарт» шес-

того выпуска. Объем займа — 

6 млрд рублей, цена оферты — 

100% номинала.

Президент 

озаботился рынком

Президент РФ Владимир Путин 
считает обоснованными про-
гнозы МЭРТ о том, что до конца 
года на фондовом рынке будет 
восстановлен тот уровень, с ко-
торого началось падение.

В ходе встречи с членами пра-
вительства во вторник Влади-
мир Путин отметил, что «для 
нас это не было таким крити-
ческим падением, а скорее, 
можем назвать это корректи-
ровкой, имея в виду предыду-
щий беспрецедентный рост».

Как пояснил глава Минэко-
номразвития Герман Греф, на-
пряженность на фондовом 
рынке остается в связи с мак-
роэкономической ситуацией, 
которая сложилась сначала в 
США, а затем перекинулась на 
азиатские рынки. Герман Греф 
выразил надежду, что «меры, 
принятые Федеральной резер-
вной системой США, Европей-
ским центробанком и нашим 
Центробанком», позволят пе-
реломить ситуацию. « До конца 
года мы имеем, скорее всего, 
все возможности восстановить 
тот уровень, с которого нача-
лось падение», — сказал Гер-
ман Греф. (Интерфакс)

Календарь

EUR 
p
 34,8259 USD 

p
 25,8429 НЕФТЬ 

p
 70,2 ДП–RUX 

q
 3853,3 РТС 

q
 1820,7

22.08, Центробанк  +0,0887 22.08, Центробанк  +0,1021 21.08, фьючерс Brent (октябрь, 2007)  +0,5 21.08, индекс  –86,2 21.08, индекс  –31,5

СПб. Акционеры банка 
ВТБ могут заработать на 
его реорганизации, вос-
пользовавшись объяв-
ленной офертой на выкуп 
акций.

Павел Поворознюк
pavel.povoroznuk@dp.ru

Акции ў Реорганизация ВТБ дает безрисковый доход

Банк выкупает
 себя дороже рынка

ЦЕНА АКЦИЙ ВТБ, рублей

Источник: Фондовая биржа ММВБ

РЕКЛАМА
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13 сентября состоится первое в истории Рунета ток-шоу “Первый после 
блога”. На одной площадке сойдутся представители крупнейших блог-сервисов
Livejournal, Liveinternet, Diary и LovePlanet.

Ток-шоу пройдет в рамках Московского Международного Фестиваля Рекламы
в киноцентре “Октябрь” (г.Москва).
Прямую трансляцию смотрите на портале деловых новостей DP.RU в 14.30.
Технический партнер — универсальный оператор связи “Корбина Телеком”.
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Акция
Оборот, 

руб.
Вид 

бумаги
Цена, руб.

средн.откр.макс.мин. закр.

l
Фондовая биржа «Санкт–Петербург» 21.08 (18:00)
Итоги торгов акциями

Изменение цен акций*, %

Ис точ ник: Фондовая биржа ММВБ

ИНДЕКС Р ТС ЛИДЕРЫ   АУ ТСАЙДЕРЫ АУ ТСАЙДЕРЫ

*Сравнивались цены последней сделки 21.08.07 по отношению к последней сделке 20.08.07. 

В список для сравнения входят 10 наиболее ликвидных акций Фондовой биржи ММВБ: ОАО 

«Газпром», ОАО «ГМК «Норильский никель», РАО «ЕЭС России» (об.), ОАО «ЛУКОЙЛ», ОАО 

«Ростелеком» (об.), ОАО «Сбербанк РФ» (об. и прив.), ОАО «Мобильные ТелеСистемы» (МТС), 

ОАО «Сургутнефтегаз» (об. и прив.).

ИНДЕКС DOW JONES

ФЬЮЧЕРС BRENT

ИНДЕКС «ДП–RUX»

Фон до вый ин декс «ДП—RUX» яв ля-

ет ся сов ме ст ным про дук том га зе ты 

«Де ло вой Пе тер бург» и Ин декс но го 

агент ст ва «РТС–Ин тер факс». Зна че-

ние ин дек са оп ре де ля ет ся с уче том 

еже днев но го из ме не ния сум мар ной 

ры ноч ной ка пи та ли за ции эми тен-

тов по срав не нию с ба зо вой. Ба за 

ин дек са бы ла вы чис ле на на ос но ве 

руб ле вых цен спи соч ных ак ций 26 

мая 1995 г. и взя та за точ ку от сче-

та со зна че ни ем 100. С 1 ок тя б ря 

2001 г. рас чет ин дек са «ДП–RUX» 

про из во дит Ин декс ное агент ст во 

«РТС–Ин тер факс». Ин декс рас счи-

ты ва ет ся 5 раз в не де лю на ос но ве 

луч ших цен спро са на фон до вой 

бир же РТС (в пе ре сче те на руб ли). 

В со став ин дек са вклю че ны обык но-

вен ные и при ви ле ги ро ван ные ак ции 

9 эми тен тов Се ве ро–За па да Рос сий-

ской Фе де ра ции. 

«ДП–RUX»  на 21.08
Акции из индекса

l

Эмитент
Цена на 

21.08, руб.

Изм.

с 20.08

Тип 
ак –
ции

Балтика АО 1184,08 –0,16%

Балтика АП 836,58 –0,16%

Кировский завод АО 849,45 –0,16%

Ленэнерго АО 42,47 –0,16%

Ленэнерго АП 31,92 –0,16%

ЗВЕЗДА АО 0,33 –0,16%

ЛОМО АО 2,02 –0,16%

ЛОМО АП 1,29 –0,16%

Русские самоцветы АО 386,11 –0,16%

Северо–Западный Телеком АО 38,95 –1,59%

Северо–Западный Телеком АП 27,41 –3,34%

Северсталь АО 370,67 –3,51%

СЗП АО 54,06 –0,16%

ГМК «Норильский никель» +0,58   

МТС +0,56

Сбербанк (пр.) –2,34

«Сургутнефтегаз» (об.) –2,30

Фондовая биржа ММВБ   на 21.08 (18:00)
Акции и паи

l

ГАЗПРОМао 263 254 259 314,31 227,99 14259167856

РАО ЕЭС 33,27 32,68 32,987 37,84 18,68 9243908965

ГМКНорНик1 5233,58 5095,5 5200 5714 3725 8322018589

Сбербанк2 94,4 89,6 91,38 112 90,49 6015544655

ЛУКОЙЛ 1894,98 1832,5 1862,22 2390 1862,22 4847466243

Сургнфгз 30,53 29,32 29,57 40,79 27,64 2495122317

Роснефть 206,92 201,85 204,1 249,79 197,75 1228641314

ВТБ–001Dао3 0,11 0,11 0,1147 0,14 0,11 908192348

Сбербанк–п4 69,79 66 67,57 79,8 67,29 748595272

Ростел –ао 251 247,75 249,3 255,55 126,93 509470826

Татнфт 3ао 124,6 120,17 122,59 151,72 103,56 431656472

РАО ЕЭС–п 29,89 29,25 29,6 34,3 16,56 412159878

МТС–ао 253,1 247 252,4 277,49 175,01 284781217

ПолюсЗолот 1058,64 1006,9 1020,5 1447,1 994,99 270715972

Сургнфгз–п 16,97 16,45 16,66 29,74 16,6 196970809

Ростел –ап 70,45 68,3 69 96,8 54,5 168541645

ПСБ ао 40,65 39,78 40,1 47,8 29,5 153259967

УралСвИ–ао 1,51 1,44 1,453 1,93 0,95 144488971

Транснф ап 41349 39600 40499 67400 36750 141116341

СевСт–ао 389,3 367,1 382,5 460 291,05 137303803

КИТнедв–пф5 1198 1198 1198 1199 1011,99 67052060

Газпромнефть 98,1 92,7 93,59 125,06 91,72 33929840

ОГК–5 ао 3,78 3,57 3,61 4,13 2,19 31328572

+МосЭнерго 5,91 5,82 5,9 7,34 5,06 28641458

Новатэкао 130,48 125 127 173,95 117,99 26221029

КАМАЗ 115 111,21 114 122 32,8 20809622

ММК 25,87 25,1 25,4 30,09 17,37 16715429

СевсталАвт 1011,99 980 990 1034,99 498,15 14561078

ПИФИнтера6 32,4 31,9 31,99 34,92 24,51 14214306

Дальсвязь 121,4 115,18 121,4 138 77,5 13929136

Распадская7 69,3 66 67,48 80 47,58 13565506

ТГК–98 0 0 0,0065 0,01 0,01 12266629

Комиэнерго 1,29 1,27 1,295 1,32 0,57 12023996

СибТлк–ао 2,64 2,46 2,477 3,44 2,02 11495119

7Континент 650 640 644 767,5 590 11254693

ИРКУТ–3 24,1 23,52 24,106 32,9 23,9 10485257

ТМКао9 232 218,01 223,9 290 223,01 10351667

ПИФЮграНед 20200 20149 20200 20400 13208 9905464

Полиметалл10 139,39 130 130,75 255 130,75 9013836

ВолгаТлк–п 87,99 87,1 87,45 117,43 78,5 8899392

Аэрофлот 70 69,15 69,3 79,87 57 8467317

СЗТелек–ап 28,3 27,01 27,5 32,35 21,7 8105723

Лебедян–ао 2370 2222 2234,97 2530 1800 7650867

Магнитао 1055 1031 1035 1230 739,26 7211201

НЛМКао 76,3 73,5 75,57 90,15 49,2 7047324

ОГК–2ао11 4,02 3,7 4,01 4,49 3,95 6753914

Татнфт 3ап 71,8 69,7 71,4 87,52 63,85 6485736

ВолгаТлк 128 124,5 124,95 179 97,9 6313151

УралСвИ–ап 0,96 0,93 0,94 1,22 0,68 6292576

СЗТелек–ао 39,39 38,51 38,75 47,49 27,81 6095659

Возрожд–ао 1523,99 1442 1449 2004,8 700 5965742

ПИФРегиоЗФ12 1022,5 1022,5 1022,5 1022,5 1011,92 5340518

ИркЭнерго 23,06 22,8 22,999 30,52 14,25 5317781

РБК ИС–ао 212,8 206 206 319,88 206 4864832

ННэнергап 1830,55 1830,55 1830,55 2170 1065 4539764

БанкМосквы 1319,75 1285,01 1300 1893 570 4143610

ТГК–113 0,03 0,03 0,0319 0,04 0,03 3853469

ОГК–4ао14 2,8 2,74 2,795 3,24 2,35 3844521

Белонао15 1038 951 951 1377 900 3489918

Орелэнерго 10,78 10,4 10,77 20 7 3483771

МосЭСКао 1,57 1,43 1,44 2,68 0,61 3443353

АвтоВАЗ–3 4250 4141,73 4142,03 4495 1700 3149028

ОГК–3ао 3,64 3,55 3,6 4,5 2,09 2874602

СибТлк–ап 1,7 1,66 1,68 2,41 1,67 2633981

Росбанкао 175,9 171 173,99 200,6 116,5 2442110

ТГК–5 0,03 0,03 0,0337 0,04 0,02 2418430

ТГК–1416 0 0 0,0083 0,01 0,01 2372244

ТГК–817 0,02 0,02 0,027 0,04 0,01 2354361

Калина–ао 1050 1011 1016 1385 888,99 2171885

ВБД ПП ао 1925 1890 1925 2262 980 2144282

АвтоВАЗ–2п 1350,01 1325,1 1337,99 1583 891,01 2135181

ЦентрТел 24,58 23,65 23,85 26,2 13 1933666

ДагГКао 4,08 3,95 4,079 4,35 1,4 1862796

Верхнесалд 7101 7050 7050 8600 5905 1859528

ВЕРОФАРМ18 1195 1150 1150 1290 850 1836026

МосТСКао 0,87 0,83 0,853 1,26 0,4 1813713

РИТЭКап19 320 305 315 437 300 1722500

ЯрослСК 30 23,01 25 55 10 1600076

ТГК–220 0,02 0,02 0,026 0,04 0,02 1313302

ПИФМакКап 3550 3550 3550 3904 3090 1270900

ВТГК–003D21 3 2,81 2,9 3,2 2,85 1216820

ТГК–622 0,02 0,02 0,0263 0,04 0,01 1162221

МосОбЭСеть 2,09 1,93 1,933 4 1,29 1121527

Мегион–ап 513,99 480 499,79 941 499,79 1107880

Якутскэнрг 1 0,96 0,972 1,46 0,92 1069060

ЯрослСК–п 8,69 7,3 8 95 6,86 1060694

На и ме но-
вание цен ной 

бу ма ги Макс. Мин. Посл.

Сумма 
сде лок, 

руб.

Цена сделки, руб.

Макс. за 52 
недели

Мин. за 52 
недели

Цена закрытия, руб.

1 — данные с 26.12.2006
2 — данные с 20.07.2007
3 — данные с 28.05.2007
4 — данные с 20.07.2007
5 — данные с 25.08.2006
6 — данные с 01.09.2006
7 — данные с 14.11.2006

8 — данные с 22.09.2006
9 — данные с 11.04.2007
10 — данные с 09.02.2007
11 — данные с 22.06.2007
12 — данные с 20.07.2007
13 — данные с 26.03.2007
14 — данные с 24.05.2007

15 — данные с 20.04.2007
16 — данные с 25.01.2007
17 — данные с 29.08.2006
18 — данные с 25.12.2006
19 — данные с 11.05.2007
20 — данные с 20.10.2006
21 — данные с 01.08.2007 ЦБ на 21.08

Котировки драгметаллов
l

Золото 

Серебро 

Платина 

Палладий 

Учетные 
цены, 
руб./г

Изменение
с 20.08,
 руб./г

КУРС ЕВРО

КУРС ДОЛЛАРА

Артем Абалов, начальник аналитического

управления ОАО «Управляющая компания

«Арсагера»:

«Российский рынок акций в последнее время отличает-

ся повышенной волатильностью, достаточно чутко реа-

гируя на малейшие изменения внешнего фона. На фоне 

снижения основных фондовых индексов и цен на некото-

рые сырьевые товары наблюдался отток средств с фондо-

вого рынка, приведший к проседанию котировок отечественных акций и об-

лигаций. Выходящая в настоящий момент полугодовая отчетность российс-

ких компаний во многом игнорируется участниками рынка. В такой ситуации, 

когда многие инвесторы стремятся выйти из активов, не особо разбираясь в 

их различной инвестиционной привлекательности, становятся более заметны 

диспропорции, которыми имеет смысл воспользоваться. В частности, после 

падения цен весьма интересными стали инвестиции в бумаги «ЛУКОЙЛа», а 

также компаний черной металлургии (НЛМК, ММК). Эти бумаги можно до-

бавлять в портфель наряду с нашими традиционными фаворитами послед-

него времени — ГМК «Норильский никель» и привилегированными акциями 

РАО «ЕЭС России». Менее интересен банковский сектор — на наш взгляд, 

котировки акций в этом сегменте уже давно учитывают будущий рост прибы-

лей. То же можно сказать о сегменте электрогенерирующих компаний, чья фи-

нансовая отчетность в массе своей пока не радует инвесторов».

Вадим Дворянинов, руководитель аналити-

ческого управления ФГ «ДОХОДЪ»:

«Вторничные торги на нашем фондовом рынке проходи-

ли под знаком снижения по всему спектру основных лик-

видных бумаг. Налицо практически абсолютное неже-

лание инвесторов осуществлять какие–либо серьезные 

покупки в период сложившейся на данное время неста-

бильности. И даже пятничное понижение Федеральной 

резервной системой США дисконтной процентной ставки принесло лишь 

кратковременное облегчение и стало коротким лучом света. Основная про-

блема по–прежнему остается — ипотечный рынок США и последствия кри-

зиса на нем. Недавно на рынке появилась информация о планируемом 

увольнении части сотрудников компании Countrywide Financial с целью сни-

жения издержек. Так что данная проблема остается основным негативным 

моментом для фондовых рынков всего мира. Отчасти внести некоторую яс-

ность в ее дальнейшее развитие сможет планируемое в сентябре заседание 

ФРС США, на котором станет понятна дальнейшая политика центробанка 

США в части выхода из кризиса на ипотечном рынке.

Индекс РТС между тем к концу дня потерял более полутора процентов и 

предпринимает очередную попытку пробития восходящего тренда, который 

берет начало после сильной коррекции середины июня прошлого года. С 

учетом общих унылых настроений на рынке ему это вполне по силам».

ОПТИМИСТ   ПЕССИМИСТ ПЕССИМИСТ

ОАО «Газпром» ао 254,3 262 262 257,79 257,21 22657316,1

Итого:       22657316,1

 541,91 –0,33

 9,73 0,25

 955,31 1,48

 250,55 –2,84
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Петрокоммерц–2 Петрокоммерц 5705949,39 3717,72 2,31 ▲ 2,31 ▲

Доходный ЗЕНИТ 2355261,28 87091,17 5,83 ▲ 5,11 ▲

Фонд «Кутузов» Юниаструм Банк 1286276,30 1562,47 –2,66 ▼ 2,28 ▲

Петрокоммерц–1 Петрокоммерц 1081023,58 2604,52 2,87 ▲ 2,25 ▲

Доходный II ЗЕНИТ 833717,87 10409,95 6,24 ▲ 5,40 ▲

Перспективный ЗЕНИТ 438614,09 7888,19 5,36 ▲ 5,38 ▲

Петрокоммерц–Акции Петрокоммерц 373959,81 938,19 1,36 ▲ 4,10 ▲

Универсальный ЗЕНИТ 329271,62 47345,13 0,82 ▲ 0,91 ▲

Вечные ценности ЗЕНИТ 279079,25 28026,82 3,89 ▲ 3,96 ▲

Петрокоммерц–3 Петрокоммерц 276760,65 1803,91 2,19 ▲ 2,44 ▲

Кросс–Консервативный Кроссинвест 219327,11 84652,20 7,19 ▲ 7,19 ▲

Петрокоммерц–Корпоративный Петрокоммерц 214662,69 999,39 2,66 ▲ 2,66 ▲

Универсальный Металлинвестбанк 197195,84 1516,16 –0,03 ▼ –0,06 ▼

Базовые отрасли УБРиР 174094,77 289,57 0,75 ▲ 2,58 ▲

Центр инвест I Центр–инвест 124112,54 262,94 1,74 ▲ 0,97 ▲

«Премьер» российских акций Юниаструм Банк 122796,16 2158,23 1,23 ▲ 2,05 ▲

Кросс–Сбалансированный Кроссинвест 112561,23 39822,53 8,55 ▲ 6,46 ▲

Фонд российских акций Татфондбанк 92148,70 1195,70 0,88 ▲ 1,75 ▲

«Премьер» российских акций «Удвоенный» Юниаструм Банк 75190,61 3254,27 –4,26 ▼ 3,65 ▲

Виктория СЛАВЯНСКИЙ БАНК 68704,64 14757,57 1,33 ▲ 0,57 ▲

Универсальный УБРиР 59572,93 971,38 0,39 ▲ 0,58 ▲

Абсолют–доверие Абсолют банк 55938,04 1641,35 4,54 ▲ 1,90 ▲

Славянский Славянский кредит 38909,42 23174,17 22,83 ▲ 2,00 ▲

Фонд «Суворов» Юниаструм Банк 45397,91 1684,79 1,52 ▲ 1,57 ▲

Центр–инвестII Центр–инвест 42100,42 1133,69 –0,13 ▼ 0,28 ▲

Универсальный Тандем 36303,27 40878,93 1,23 ▲ 1,10 ▲

Янтарь–Энергоресурсы Энерготрансбанк 32354,53 1259674,30 1,89 ▲ 1,89 ▲

Абсолютный ЦентроКредит 32649,23 1848,00 0,74 ▲ 0,70 ▲

Активные инвестиции УБРиР 30552,10 133,07 0,59 ▲ 0,57 ▲

Хедж–фонд Славянский кредит 27828,47 2766,80 0,43 ▲ 0,85 ▲

Меркурий СЛАВЯНСКИЙ БАНК 26277,84 11355,90 3,17 ▲ 3,17 ▲

Абсолют–Тактика Абсолют банк 20014,09 1183,49 1,99 ▲ 1,99 ▲

Максимальный ЦентроКредит 18149,12 1304,60 1,85 ▲ 1,79 ▲

Абсолют–Перспектива Абсолют банк 17606,79 1452,93 3,60 ▲ 2,25 ▲

Янтарь–Российские Акции Энерготрансбанк 15795,34 1079,62 2,16 ▲ 3,39 ▲

Янтарь Энерготрансбанк 13816,91 45670,34 1,57 ▲ 1,57 ▲

«Премьер» Гарант 3 Юниаструм Банк 13619,81 3132,55 0,11 ▲ 0,11 ▲

Фонд стабильного дохода Татфондбанк 13246,57 1118,11 0,01 ▲ –0,38 ▼

Петрокоммерц–Облигации Петрокоммерц 12884,10 1012,08 0,45 ▲ 0,45 ▲

Финансовая система УБРиР 12638,81 97,10 1,32 ▲ 2,62 ▲

«Премьер» Гарант 4 Юниаструм Банк 12727,63 3352,53 –0,20 ▼ –0,20 ▼

КИТ–Фонд азиатских акций КИТ Финанс 12491,02 1160,30 –3,12 ▼ 1,27 ▲

«Премьер» денежного рынка 1 Юниаструм Банк 10852,23 3048,00 7,94 ▲ 0,00 ▲

Консервативный Лефко–банк 0,00  0,00  0,00

«Премьер» Гарант 1 Юниаструм Банк 9863,12 4364,99 0,09 ▲ 0,09 ▲

КИТ–Глобальных хеджевый фонд КИТ Финанс 7441,83 1017,70 4,36 ▲ 4,36 ▲

Универсальный ИНВЕСТСБЕРБАНК 5312,24 1645,90 39,91 ▲ 0,10 ▲

КИТ–Фонд европейских акций КИТ Финанс 7072,50 1152,54 –0,68 ▼ 1,29 ▲

Абсолют–доходный Абсолют банк 6508,79 1269,87 0,05 ▲ 0,05 ▲

«Премьер» Гарант 5 Юниаструм Банк 5919,59 3151,94 –0,09 ▼ –0,09 ▼

Индексный ЦентроКредит 5666,52 1118,44 3,62 ▲ 3,54 ▲

«Премьер» Континуум Юниаструм Банк 5063,96 118103,66 8,56 ▲ 0,86 ▲

Фонд Золотой Татфондбанк 5290,30 1004,82 –4,63 ▼ –0,49 ▼

КИТ–Фонд североамериканских акций КИТ Финанс 4423,07 998,69 –0,41 ▼ –0,41 ▼

Архимед Банк Транспортный 2263,25 2922,65 1,52 ▲ 1,52 ▲

Фонд1. Ценные бумаги Международный банк развития 923,02 1004,49 2,61 ▲ 2,61 ▲

Консервативный ЦентроКредит 784,38 1260,31 –0,10 ▼ –0,10 ▼

Евротраст Универсальный Европейский трастовый банк 210,90 1110,00 1,37 ▲ 1,37 ▲

Консервативный Газпромбанк 221654,94 5008,72 0,00  0,00

Агрессивный Газпромбанк 1141405,17 17400,59 0,00  0,00

Индекс ММВБ10 Международный фондовый банк 0,00  0,00  0,00

Универсальный ЭКСПОБАНК 0,00  0,00  0,00

Универсальный Банк на Красных воротах 0,00  0,00  0,00

БанкНазвание фонда
Стоимость 

чистых 
активов*

Сто и мость 
пая**

Динамика с 
14.08.2007, %

чи с тых 
ак ти вов

сто и м. 
пая

СТОИМОСТЬ АКТИВОВ ЧИСТЫХ И ПАЯ НА 21.08
общих фондов банковского управления
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БанкНазвание фонда
Стоимость 

чистых 
активов*

Сто и мость 
пая**

Динамика с 
14.08.2007, %

чи с тых 
ак ти вов

сто и м. 
пая

Примечание: * для рублевых фондов — тыс. руб., для валютных — $ тыс., ** для рублевых фондов — руб., для валютных — $. Источник: АЗИПИ

РУБЛЕВЫЕ ФОНДЫ ВАЛЮТНЫЕ ФОНДЫ

Фонд Банк 39,31 39286,00 –0,02 ▼ 0,05 ▲

Валютный ЗЕНИТ 8502,98 1055,37 5,90 ▲ 5,90 ▲

«Премьер» акций Бразилии Юниаструм Банк 7959,71 212,84 9,56 ▲ 12,81 ▲

«Премьер» акций Китая Юниаструм Банк 6230,79 262,29 4,96 ▲ 8,83 ▲

«Премьер» сбалансированного распределения Юниаструм Банк 3458,36 143,33 6,65 ▲ 5,71 ▲

«Премьер» акций Индии Юниаструм Банк 2165,05 178,21 3,63 ▲ 5,93 ▲

«Премьер» акций ЮАР Юниаструм Банк 2021,08 171,08 3,50 ▲ 6,94 ▲

«Премьер» акций Южной Кореи Юниаструм Банк 1440,94 126,23 27,43 ▲ 8,48 ▲

«Премьер» акций Мексики Юниаструм Банк 1788,44 194,10 1,86 ▲ 3,45 ▲

«Премьер» развивающихся рынков Юниаструм Банк 1751,98 174,70 2,57 ▲ 6,59 ▲

«Премьер» золото Юниаструм Банк 1269,31 162,44 3,35 ▲ 3,15 ▲

«Премьер» акций Чили Юниаструм Банк 1173,29 98,92 10,54 ▲ 8,71 ▲

«Премьер» акций Малайзии Юниаструм Банк 1039,54 166,30 1,68 ▲ 2,90 ▲

«Премьер» атомной энергетики Юниаструм Банк 725,14 95,80 9,89 ▲ 9,00 ▲

«Премьер» акций США Юниаструм Банк 718,18 1651,50 2,40 ▲ 1,01 ▲

«Премьер» серебро Юниаструм Банк 605,03 95,18 11,47 ▲ 9,71 ▲

«Премьер» акций Австралии и Новой Зеландии Юниаструм Банк 466,47 125,95 3,82 ▲ 9,55 ▲

«Премьер» новых энергетических технологий Юниаструм Банк 356,58 89,76 8,83 ▲ 9,48 ▲

«Премьер» недооцененных акций Юниаструм Банк 272,17 124,19 12,61 ▲ 12,46 ▲

«Премьер» акций Европы Юниаструм Банк 243,09 140,79 3,97 ▲ 2,11 ▲

«Премьер» акций Канады Юниаструм Банк 241,51 122,52 4,57 ▲ 3,81 ▲

«Премьер» добывающей промышленности Юниаструм Банк 269,06 125,98 –11,74 ▼ 2,57 ▲

«Премьер» акций Аргентины Юниаструм Банк 197,61 89,86 13,39 ▲ 8,69 ▲

«Премьер» акций Таиланда Юниаструм Банк 210,26 108,53 5,80 ▲ 7,61 ▲

«Премьер» агрессивного распределения Юниаструм Банк 190,93 129,87 11,50 ▲ 7,72 ▲

«Премьер» акций Японии Юниаструм Банк 187,44 116,10 7,79 ▲ 7,09 ▲

«Премьер» инструментов фиксированной доходности Юниаструм Банк 211,04 1062,59 –12,72 ▼ 0,61 ▲

«Премьер» акций Индонезии Юниаструм Банк 174,06 90,64 0,89 ▲ 9,62 ▲

«Премьер» нефти «Удвоенный» Юниаструм Банк 173,43 99,93 –6,36 ▼ –0,96 ▼

«Премьер» мелкого и среднего бизнеса Юниаструм Банк 151,64 134,22 5,79 ▲ 6,37 ▲

«Премьер» логистики Юниаструм Банк 160,17 140,47 –0,61 ▼ 5,29 ▲

Фонд «Нобель» Юниаструм Банк 143,10 530,63 10,46 ▲ 9,17 ▲

«Премьер» телекоммуникаций Юниаструм Банк 126,94 131,42 0,28 ▲ 0,69 ▲

«Премьер» добычи драгоценных металлов Юниаструм Банк 97,31 83,14 25,23 ▲ 25,21 ▲

«Премьер» угольной промышленности Юниаструм Банк 138,41 90,86 –12,89 ▼ 6,36 ▲

«Премьер» акций Турции Юниаструм Банк 109,30 98,02 9,75 ▲ 11,58 ▲

«Премьер» акций Восточной Европы Юниаструм Банк 100,19 75,83 4,89 ▲ 7,61 ▲

«Премьер» консервативного распределения Юниаструм Банк 81,52 111,82 10,48 ▲ 3,14 ▲

«Премьер» строительства и управления недвижимостью Юниаструм Банк 85,78 96,85 2,24 ▲ 2,24 ▲

«Премьер» акций Тайваня Юниаструм Банк 80,19 106,69 6,72 ▲ 10,10 ▲

«Премьер» дивидендных акций Юниаструм Банк 73,59 107,66 3,53 ▲ 4,17 ▲

«Премьер» нефтегазовой промышленности Юниаструм Банк 56,32 130,24 –1,44 ▼ 1,60 ▲

«Премьер» акций Израиля Юниаструм Банк 42,97 106,35 8,40 ▲ 17,44 ▲

«Премьер» первичного размещения акций Юниаструм Банк 38,23 95,31 3,54 ▲ 3,55 ▲

«Премьер» Уолл Стрит Агрессивный Юниаструм Банк 38,27 4894,40 –0,10 ▼ –0,10 ▼

«Премьер» Уолл Стрит Квантовый Юниаструм Банк 35,41 9212,35 0,06 ▲ 0,06 ▲

«Премьер» финансов Юниаструм Банк 30,21 119,28 2,72 ▲ 0,75 ▲

«Премьер» оборонного комплекса и безопасности Юниаструм Банк 21,09 111,74 4,39 ▲ 4,39 ▲

«Премьер» технологический Юниаструм Банк 18,88 113,24 7,53 ▲ 9,16 ▲

«Премьер» здорового образа жизни Юниаструм Банк 17,97 87,90 4,89 ▲ 4,89 ▲

«Премьер» компьютерной индустрии Юниаструм Банк 18,25 110,53 2,47 ▲ 2,48 ▲

«Премьер» акций 100+ Юниаструм Банк 17,85 117,51 0,51 ▲ 1,07 ▲

«Премьер» медико–биологический Юниаструм Банк 16,73 90,53 –0,59 ▼ –0,02 ▼

Премьер глобальный фонд акций промышленного производства Юниаструм Банк 8,28 113,23 2,56 ▲ 2,56 ▲

«Премьер» здравоохранения Юниаструм Банк 3,24 95,45 70,76 ▲ 2,50 ▲

«Премьер» товаров длительного пользования Юниаструм Банк 4,61 105,39 3,02 ▲ 3,03 ▲

«Премьер» коммунального хозяйства Юниаструм Банк 4,34 109,87 1,14 ▲ 1,14 ▲

«Премьер» товаров повседневного спроса Юниаструм Банк 2,71 104,14 1,12 ▲ 1,12 ▲



«Аффтар»,
прикуси
язык

ридическая неопре-
деленность блогосфе-
ры создает прецеден-
ты для конфликтов.

Главный аргумент сотрудников 
правоохранительных органов про-
тив блогеров состоит в том, что 
они посредством Сети распростра-
няют разного рода негативную 

информацию. 
По сути, пра-
воохранители 
рассматривают 
личный интер-
не т –д невн и к 
как СМИ.

«Блог будет 
считаться СМИ 
только в том 
случае, если он 
зарегистриро-
ван как СМИ, 
однако у авто-

ров необходимости в такой ре-
гистрации нет», — комментирует 
Мария Кузьмина, руководитель 
юридического отдела ЗАО «Усков 
и партнеры». Не ясно, кто несет от-
ветственность, например, в таких 
случаях, когда человек, коммен-
тирующий запись в блоге, при-
зывает к убийству или информа-
ция, которую он оставляет, может 
квалифицироваться как клевет-
ническая.

«Скорее всего, уголовную от-
ветственность будет нести лицо, 
виновными действиями которого 
совершено преступление, то есть 
автор призыва, если его удастся 
найти. Но даже это нельзя утверж-
дать с определенностью», — пола-
гает Мария Кузьмина.

Анна Шароградская, директор 
Института региональной прессы, 
обращается к личной этике бло-
гера: «В блогах, как в любой пуб-
личной форме общения, не долж-
но быть некорректных или неэтич-
ных высказываний».

Алексей Чадаев, член Общественной палаты РФ:

«В связи с этими безумными скандалами в Интернете я 

делаю вывод, что прокуратуре (в силу известных при-

чин) мучительно нечем заняться, поэтому она взялась за не-

обычные для себя дела. Думаю, не стоит говорить об 

усилении «тиска», как сказали бы в Киеве. Ско-

рее, усиливаются безумие и глупость. Не гайки 

завинчивают, а крыши сносит отдельным ис-

полнителям. Неплохо было бы их прикрутить 

на место. Будь я блогером, я бы стал более 

изобретательным в придумывании разных 

информационных штуковин».

Более

60 человек
из разных стран мира отбывают за-
ключение в тюрьмах за критику в on–
line правительств своих стран.

Международная некоммерческая органи-

зация «Репортеры без границ (RSF)» еже-

годно публикует списки государств — вра-

гов Интернета. В 2006 г. в черный список 

вошли Саудовская Аравия, Беларусь, Мьян-

ма (Бирма), Китай, Северная Корея, Куба, 

Египет, Иран, Узбекистан, Сирия, Тунис, 

Туркмения и Вьетнам. В этих государствах, 

по данным RSF, блокируется доступ к сай-

там оппозиции. Местным интернетчикам не-

доступны интернет–пейджеры с возможнос-

тью голосовой связи, или доступ к Интернету 

имеют только госчиновники.

Цензура проходит 
сквозь Сеть

России множатся случаи 
преследования авторов 
художественных произве-
дений, в том числе опуб-

ликованных в Интернете. Недав-
но внимание властей привлекли 
книги писателей Иссы Кодзоева 
и Павла Астахова. Последнему, 
по профессии адвокату, повезло: 
межрайонная прокуратура по ре-
зультатам проверки отказалась 
возбуждать дело о клевете, на чем 
настаивал начальник Главного 
следственного управления при 
ГУВД Москвы Иван Глухов.

В августе произошло сразу два 
случая возбуждения уголовных 
дел, мотивом для которых послу-
жили высказывания в блогах (пер-
сональных сетевых журналах). 
Пермский блогер Дмитрий Ши-
ринкин (он же tetraox) обвиняет-
ся в «заведомо ложном сообщении 
об акте терроризма». Поводом пос-
лужила запись в его дневнике, где 
он говорит (по его собственному 
утверждению — от лица некоего 
«лирического персонажа») о наме-
рении пойти в один из вузов горо-
да и «забрать с собой два–три де-
сятка душ». Блогеру из Сыктывка-
ра Савве Терентьеву были предъ-
явлены обвинения по статье «Воз-
буждение ненависти либо вражды, 
а равно унижение человеческого 
достоинства» за публикацию кри-
тических отзывов о сотрудниках 
милиции (а именно: «Менты и го-
пота — одно и то же. Было бы не-
плохо, если бы неверных ментов 
периодически сжигали на Стефа-
новской площади»), причем даже 
не на своем, а на чужом блоге. 

Впервые в российской практике 
за виртуальные слова люди могут 
получить совершенно реальный 
срок. Между тем мнения как экс-
пертов, так и самих блогеров раз-
делились: одни говорят, что это 
обычная уголовщина, другие ут-
верждают, что государство взя-
лось за «последнее прибежище 
свободы слова» — Интернет, при 
этом предстоящие думские и пре-
зидентские выборы здесь очень 
даже «при чем».

«Тенденция эта стала проявлять-
ся еще год назад, но про заведен-
ные уголовные дела я не слышал. 
Все как–то спускалось на тормозах. 
Дело в том, что данное правонару-
шение очень сложно доказать, тем 

более если сервер физически нахо-
дится за границей. Я не знаю, связа-
но ли преследование блогеров с вы-
борами, так как политикой не ув-
лекаюсь, но могу сказать как рек-
ламщик по профессии: даже если 
государство таким образом пыта-
ется приструнить сетевых публи-
цистов и блогеров, то получит оно 
в результате обратный результат: 
их активность еще больше увели-
чится, ибо увеличится внимание 
к ним», — считает Дмитрий Рома-
хин, заместитель генерального ди-
ректора ООО «ЛЖ Плюс» и извест-
ный петербургский блогер.

Либо выборы, 
либо показуха
Фактор предстоящих выборов и со-
ответствующую активность влас-
тей ставят во главу угла, разумеет-
ся, оппозиционные силы. «Я думаю, 
что эти случаи напрямую связаны 
с выборами. Интернет являлся до 
недавнего времени последним бес-
цензурным пространством. Теперь 

власти, видимо, решили положить 
этому конец. Кстати, покупка русс-
коязычной части знаменитого «Жи-
вого Журнала», где находится льви-
ная доля всех российских блогов, 
российской же компанией «Суп» 
также произошла неспроста. Из 
России–то легче следить за отечес-
твенными блогерами», — утверж-
дает Ольга Курносова, координа-
тор петербургского регионального 
отделения «Объединенного граж-
данского фронта». Впрочем, неко-
торые блогеры придерживаются 
той точки зрения, что подчинить 
Интернет полностью невозможно 
и власть не может этого не пони-
мать. А значит, тотальной слежки 
за всеми пользователями Всемир-
ной паутины не будет.

«Теоретически (то есть техни-
чески) можно следить за всеми. 
Но на практике это потребует ог-
ромного количества сил и средств. 
Мне кажется, что это не более чем 
показное рвение прокуратуры и 
милиции, которая хочет выслу-

житься, а вовсе не наступление 
цензуры. А те два блогера — прос-
то больные люди. Надо думать, что 
пишешь», — говорит Андрей Сус-
лопаров (он же karapuzz), обита-
тель «Живого Журнала».

Павел Гинев
pavel.ginev@dp.ru

Комменты и блоги заведут за решетку

В

Ю

Ирина Силачева
irina.silacheva@dp.ru

КСТАТИ

Штраф в 200–

500 МРОТ или 

лишение сво-

боды на срок 

до 2 лет — 

максимальная

ответствен-
ность за 
клевету.

Анна Шароградская, директор 

Института региональной прессы

Адвокат Павел Астахов за свой роман «Рейдер» вместо приговора получил отличный PR. 

600 тыс.
человек
— ежесуточная посеща-
емость «Живого Журнала» 

(LiveJournal.com).

■  2,1 млн русскоязычных блогов 

насчитывается сегодня.

■  Наиболее популярные блоги 

посещают до 2 тыс. человек в 

сутки.
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РЕКЛАМА 

НЕДВИЖИМОСТЬ жилая   Б   ВЫХОДИТ: ВТОРНИК, СРЕДА, ЧЕТВЕРГ
Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

РЕКЛАМА 

НЕДВИЖИМОСТЬ коммерческая   Б   23ВЫХОДИТ: ВТОРНИК, СРЕДА, ЧЕТВЕРГ
Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40

РЕКЛАМА 

коммерческая НЕДВИЖИМОСТЬ Б   ВЫХОДИТ: ВТОРНИК, СРЕДА, ЧЕТВЕРГ
Отдел рекламы
Телефон: 326-97-44 , 326-97-19, Факс 326-97-40
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ОТДЕЛ РЕКЛАМЫ: 

326–97–44, 326–97–19

Завтра в «Деловом Петербурге»

Запрет жилого строительства внутри кварталов — победа протестных 
групп или маневр чиновников? Как новшество скажется на цене квад-
ратного метра? Не приведет ли пересмотр ранее выданных разрешений 
к переделу строительного рынка? На эти и другие вопросы ответит 
генеральный директор Холдинга RBI Эдуард Тиктинский.

Пасмурно. Температура днем: +23...25°С.

Давление: 762 мм рт. ст. Влажность: 57%. Ветер: восточный, 2–5 м/с.

Специалисты отмечают, что жители города, любящие аэрографию, привержены темам зверей — особенно 

кошек и собак.
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Елена 
Федотова,
читательский

редактор «ДП»

(812) 326–96–82,

с 15 до 18 часов 

по будням

Если у вас есть 
претензии 
к газете, 
пишите! 
elena.fedotova@dp.ru

blogs.dpgazeta.ru

Из письма генерального директора ООО 
«Пигмент–Инфраструктура — 5–й завод» 
Николая Хлюпина:«В статье от 8 августа 2007 г. «Фарма-

цевт собирает вещи» на карте обозна-

чены некоторые химически опасные предпри-

ятия Петербурга, в том числе названо наше 

предприятие.

Сообщаю, что ООО «Пигмент–Инфраструк-

тура — 5–й завод» на протяжении всей своей 

деятельности никогда не использовало сер-

ную кислоту...

Прошу опубликовать официальное опровер-

жение… и принести извинения в связи с недос-

товерной информацией».

Ответ Николаю Хлюпину
Уважаемый Николай Иванович! Список 
химически опасных предприятий, при-
веденный в статье «Фармацевт собирает 
вещи», взят из городского закона «О гене-
ральном плане Санкт–Петербурга и гра-
ницах зон охраны объектов культурного 
наследия на территории Санкт–Петербур-
га», утвержденного депутатами Законода-
тельного собрания и подписанного губер-
натором города (www.gov.spb.ru, законода-
тельство Санкт–Петербурга).

В разделе 3.8 под названием «Меропри-
ятия по предотвращению чрезвычайных 
ситуаций природного и техногенного ха-
рактера» приводится Перечень объектов 
экономики Петербурга по химической 
опасности (пункт 6). Именно в этом пере-
чне назван «Пигмент–Инфраструктура — 
5–й завод» как предприятие, использую-
щее в производстве серную кислоту.

Разработчики генерального плана из 
компании «НИПИград» в свою очередь 
констатируют, что список вредных произ-
водств им предоставило Министерство  по 
чрезвычайным ситуациям России (кстати, 
об этом говорится и в статье «Фармацевт 
собирает вещи»).

Вместе с требованием опровержения 
Вы прислали в редакцию обращение ООО 
«Холдинговая компания «Пигмент» в го-
родское правительство и управление МЧС 
с просьбой снизить степень опасности 
производства и исключить его из пресло-
вутого Перечня. Просьба мотивируется 
тем, что «цех по производству коагулян-
тов, где в процессе производства применя-
ется серная кислота, был передан в собс-
твенность ЗАО «Кемира–Эко». Это письмо 
датировано августом 2005 г., но, очевидно, 
оно осталось без ответа: во всяком случае, 
Вы не пишете о том, какое решение при-
няли власти Петербурга.

При подготовке материала «Фармацевт 
собирает вещи» журналисты «ДП» исполь-
зовали официальную информацию пра-
вительства Петербурга, которая доступ-
на всем на сайте администрации горо-
да. Возможно, вопрос о том, почему ООО 
«Пигмент–Инфраструктура — 5–й завод» 
до сих пор не исключено из Перечня опас-
ных предприятий, стоит адресовать соста-
вителям этого документа. Кстати, и нам, 
и нашим читателям тоже было бы инте-
ресно узнать, в чем тут дело — в реальной 
степени вредности и опасности предпри-
ятия или в оперативности внесения поп-
равок в городские законы.

Об опасных 
заводах

Рисунок на капоте 
выделяет из толпы

Хобби ў Петербургские автомобилисты почитают животных

Вместо заявленных 60 участников 
похвастаться расписными авто 
на фестиваль, организованный 
сетью автозаправок Aero, при-
ехало более 200 автолюбителей. 
В этом году он стал третьим таким 
фестивалем в городе.

Изображения на автомобилях 
были совершенно разными по раз-
меру и тематике: можно было уви-
деть как автомобиль–Франкенш-
тейн, разрисованный так, что со-
здается впечатление, что он полно-
стью состоит из деталей, скреплен-
ных между собой заклепками, так 
и небольшое дамское авто, укра-
шенное букетом роз на капоте.

Особенно заметно было то, что 
петербургские автомобилисты 
любят и почитают животных — 
добрая треть всех авто была распи-
сана рычащими пантерами, льва-
ми, барсами, волками или более 
мирными птичками, пандами и 
собачками (например, горный 
пейзаж, украшенный мордой рот-
вейлера на переднем плане).

Другой популярный сюжет — 
фэнтези. Машины с рисунками на 
эту тему были в основном темных 

цветов, на их бортах красовались 
летящие драконы, славяне с меча-
ми или Ван Хельсинг. Среди других 
интересных работ — автомобиль с 
героями фильма «Питер FM», ино-
планетяне, сидящие на ветке дере-
ва, или Маргарита на метле, летя-
щая по ночному городу.

Конкурс на самый эффектный 
рисунок проводился по 
таким номинациям, как 
«Кинематография», «Муль-
типликация», «Архитек-
тура и культура». Основ-
ных номинаций было три: 
«Анималистика и флора», 
«Декоративная графика и 
дизайнерские решения», 
«Технографика и биомеха-
ника» и приз зрительских 
симпатий. Победителя-
ми стали Volkswagen Т4 с рисунком 
«Кит и касатки», BMW–3, расписан-
ный по мотивам фильма «Чужой», 
и автомобиль, рисунок которого 
позволяет «заглянуть» под капот. 
Фаворитом зрителей стал красный 
кабриолет SE 430 с изображением 
пляжа с пальмами на закате. Побе-
дителей отбирали члены ОРХА — 
Объединения российских худож-
ников аэрографии.

Кроме владельцев автомобилей 
с рисунками на фестиваль съеха-
лись художники городских сту-
дий аэрографии. «Точное количест-
во таких студий на сегодня оп-
ределить сложно. При автоцент-
рах такую услугу оказывают не по-
стоянно — если есть художник. 
Тех, кто на этом специализируется, 

около 15», — рассказала генераль-
ный директор студии аэрографии 
«Фазан» Наталья Данченкова.

Особая примета
«Как правило, рисунок заказывают 
на новый автомобиль — он служит 
противоугонным средством. Есть 
небольшая категория заказчиков, 

которые просто хотят 
выделиться, — расска-
зал художник–аэро граф 
при автоцентре «Пуш-
кинский» Ринат Асхаев. 
При работе с заказчиком 
в первую очередь опре-
деляется концепция — 
какой характер он хочет 
придать своему автомо-
билю. Затем начинаем 
подбирать рисунок. Бы-

вают забавные случаи. Один кли-
ент пожелал изобразить на капо-
те Иисуса Христа, въезжающего 
на осле в Иерусалим, только вмес-
то головы осла он пожелал изоб-
разить голову быка. А одна клиен-
тка заказала роспись автомоби-
ля, чтобы вычислять местонахож-
дение любвеобильного супруга. А 
он потом приезжал и благодарил 
нас — лучшего подарка ему никто 
в жизни не делал».

Стоимость работ зависит от 
сложности изображения, его раз-
мера и уровня студии. В среднем 
украшение двери обойдется в 
15 тыс. рублей, стоимость же слож-
ной росписи всего автомобиля, за-
нимающей около 1,5–2 месяцев, 
может достигать 8 тыс. евро.

СПб. Первый ежегодный 
фестиваль aeroграфии 
собрал в 4 раза больше 
участников, чем предпо-
лагалось.

Инна Шубина
inna.shubina@dp.ru 

ДП

Около

15
специализиро-

ванных студий

аэрографии 

существует 

в Петербурге.


