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// RESUM EXECUTIU

OBJECTIU DE L'INFORME

Aguest informe analitza el conjunt de relacions comercials en materia de seguretat i defensa entre
Espanya i Israel i complementa un altre informe realitzat el 2009. En aquell moment es van abordar
les exportacions espanycles de material de defensa a Israel, la seva rellevancia, pertinencia i ade-
quacio a la llei. També es va realitzar un primer acostament a altres tipus de relacions militars i de
seguretat, en gue ara s'aprofundeix en aquest infarme, sense pretendre un estudi exhaustiu sohre

uns sectars caracteritzats pel dinamisme, la manca de transparencia i el secretisme.

DESTACATS:

1/ Les relacions militars i de seguretat entre Espanya i Israel son significatives i tenen una clara
tendéencia a l'alga. Estan facilitades, promagudes i protegides per una serie d'acords oficials que
destaquen pel seu secretisme i la manca de transparencia, i es caracteritzen per un acces a infor-
macid i candicions privilegiades. Considerant els amhits europeus i de I'OTAN, dels quals Espanya en
forma part: Israel obté un accés privilegiat a fons i a resultats d'investigacions militars i de seguretat;
gaudeix de condicions de membre de facto de I'OTAN, sense formar-ne part, i té accés als seus es-

tandards d’interoperabilitat, a més de heneficiar-se del Programa Espacial Europeu.

2/ Israel exporta aproximadament tres quartes parts de la seva produccio militar a més de cent
paisos. El seu aparell de defensa i de seguretat és altament dependent d'aquestes exportacions, gue
redueixen considerablement els costos d'adquisicié de material per part de les forces i cossos de
seguretat israelians, ja que permeten exportar la produccio excedent i reduir aixi els costos per unitat
de produccid. El material militar i les armes exportades es publiciten com a tecnologia d’avantguarda
“provada en comhbat”, ates que han estat previament utilitzades en les frequents intervencions mi-
litars israelianes. Per aix0, s’han pogut comprovar augments de vendes de determinats productes
militars després d’algunes de les campanyes bel-liques a la regid o a la franja de Gaza, considerada

un laboratori de proves.

3/ Espanya incompleix la seva propia legislacio en expartar material de defensa a Israel. Aquestes
expartacions violarien de manera flagrant quatre dels vuit criteris que estableixen la Posicio Comuna
de la Unig Europea i |a llei espanyala que les regula. A mes, podrien estar incomplint també altres
tres criteris addicionals recollits en les disposicions esmentades. Tot i que els paisos membres de
la UE han denegat llicencies d’exportacié de material de defensa a Israel en almenys 325 ocasions
entre el 2001 i el 2011, no es coneix que cap d'aguestes negatives hagi provingut d'Espanya, de qui
no es coneix cap consulta al respecte. D'altra banda, Espanya no ha exportat material de defensa a

I'Autoritat Nacional Palestina, pero si material antiavalots.

4/ Elvolum econdmic de les importacions espanyoles de material de defensa israelia és molt superior
al de les exportacions espanyales amb destinacid a Israel. Entre els productes importats destaquen
els missils Spike de la companyia israeliana Rafael, les plataformes d’armament per control remaot
RCWS Somson de la mateixa empresa, els sistemes de morter Cardom de Elbit Systems i els avions

no tripulats (drones] Searcher de la firma Israel Aerospace Industries (IAl]. Els quatre grups figuren
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entre els més lucratius per I'ocupacic dels territoris palestins i per les tensions a la regid, mentre que
els quatre productes esmentats han estat provats extensament a la Franja de Gaza. El volum de les

importacions es va disparar a partir del 2007, tot superant amb escreix els 400 milions d’euros.

5/ Espanya i la seva indUstria de defensa i de seguretat no nomes representen una gpartunitat de
negoci per als seus homolegs israelians, sind que també es perceben com una porta d’accés al mer-
cat europeu, nord-africa i, sobretot, llatinoamerica. Les empreses israelianes aprofiten els consarcis
i els contactes amb les firmes espanyoles per poder accedir a aquells tercers mercats en que la mar-
ca Espanya té un valor afegit. També es heneficien d’aquests acords les companyies espanyoles, en
afegir a la seva oferta tecnologia d’avantguarda israeliana i la seva experiencia provada en combat.
Les empreses mes afavarides en aguest sentit sén Indra, Santa Barbara Sistemes, Tecnobit i EADS-

CASA, si be les pretensions de Navantia també mereixen ser destacades

6/ Una part de les relacions de defensa i de seguretat té lloc a través de la implantacio directa de
filials israelianes en territori espanyol. Entre les empreses de defensa, destaca Pap Tecnos (filial de
Rafael] i Aeronautics. Pel que fa a les firmes de seguretat, s6n moltes les empreses que diuen tre-
ballar en o per al sector espanyal. Les relacions comercials estan promaogudes per diferents grups

d'interés i pressio a Espanya, aixi com per les fires de defensa i seguretat.

7/ Als productes i serveis de seguretat israelians se’ls suposa un valor afegit per la seva experiencia
provada en combat, per les condicions i facilitats d’entrenament superiors en territori israelia i per
la marca Israel, treballada a través de I'expansid i promocio de la seva oferta durant decades. Entre
els clients de signatures de seguretat israelians que publiciten la seva experiencia com a “provada
en combat” es troben els Mossos d’Esquadra, la Guardia Civil, el GEO i el Cos Nacional de Palicia,

I'Ertzaintza, palicies locals de diferents ciutats, el Ministeri de Defensa i la Casa Reial, entre d'altres.

8/ Espanya representa una oportunitat de negoci creixent per a la industria de defensa i seguretat
israeliana. Les perspectives de privatitzacio de serveis de seguretat [en especial en els centres pe-
nitenciaris] i les expectatives de majors facilitats apunten a un moment dolg per als que fan de la
seguretat un negoci i per als que els donen supart. Diverses firmes israelianes ja han gaudit de con-

tractes per part d’institucions publiques i empreses privades a Espanya.

9/ La industria de defensa i de sequretat d’Israel transmet la seva experiencia i el seu coneixement
a través de diferents cursos de formacio a Espanya i a Israel, encoratjats fins i tot per les mateixes
institucions puhbliques espanyales. Els clients sén principalment les forces i cossos de seguretat de
I'Estat espanyol i les seves comunitats autonomes, aixi com els agents de seguretat privada. San
diversas els centres que imparteixen aquesta formacio (fins i tot mitjangant programes de postgrau

universitaris], com ara la Universitat Camilo Jose Cela.

10/ Universitats publiques i privades, institucions puhliques i empreses militars i tecnologiques es-
panyaoles desenvolupen projectes de recerca en materia de seguretat amb les seves hamologues
israelianes. Almenys 31 projectes d'agquest tipus de la Unié Europea compten amb participacio con-
junta dels dos paisas. Per exemple, al projecte CAPER, dedicat a la lluita cantra el crim organitzat a
través de I'extraccio massiva de dades d'internet, hi contribueixen els Mossos d'Esquadra, la Guardia

Civil, la Universitat Autonoma de Barcelona i el Ministeri de Seguretat Publica d’Israel, entre d'altres.
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I INTRODUCIO

Aguest informe és una continuacio d'un estudi anterior realitzat el 2008 i puhlicat el 2009
Llavors, I'objectiu principal va consistir a realitzar una analisi de les exportacions d'armes
espanyales a Israel. La hipotesi de partida, que va motivar I'informe, era que aquestes exportacions
representaven un escandol gue s’havia de detallar. Aquell estudi va portar a diverses conclusions,
de les quals ara ens n'interessen dues: la primera, gue les exportacions d’armes espanyoles a Israel
certament suposen una controversia, ates que violen la mateixa legislacio espanyola i europea, a
mes de representar una practica no etica. Aquesta conclusioé confirmava la hipotesi de partida que es
formulava precisament per aguesta qliestio. La segona conclusid, pero, no figurava entre aguestes
hipotesis inicials, i va destacar que les exportacions d’armes espanyoles a Israel no sén ni I'nic tipus
de relacions questionables en els sectors de la sequretat i la defensa, ni tan sols el més important.
De fet, en termes de volum economic i centrant-nos exclusivament en aguests sectors dels dos
paisos, les expaortacions espanyoles d’armes sén el component menys significatiu de les relacions

entre Espanya i Israel.

Aquest segon informe, elaborat en aquesta ocasio per un equip de tres persanes, pretén partir de
I'informe anterior per tal d’abordar amb profunditat les relacions que llavors es van abaordar nomes de
manera superficial i que representen el gruix de les relacions entre Espanya i Israel en materia militar,
de seguretat i armamentistica. Pel fet de constituir la preocupacio central de I'anterior informe, les
exportacions espanyoles a Israel nomeés s’abordaran aqui a tall d'actualitzacid i recordatari de la
controversia que suposen aguestes exportacions. El detall pel qual el sistema judicial espanyal mai
s’ha interessat (i, per tant, mai ha guestionat] es tracta a 'informe de 2009 i la seva sintesi sera

abordada en aguest segan informe amb alguns elements addicionals.

Aguest informe recull 10 tipus diferents, pero relacionats, de relacions militars, armamentistiques

i de seguretat entre Espanya i Israel, segons es llista a continuacio:

1. Complicitat i col-labaracio palitica, tant a nivell bilateral entre paisos, com en estructures
supranacionals vinculades, com la UE o I'OTAN.

2. Acords oficials de sequretat i defensa entre Espanya i/o les seves regions, i Israel com a Estat.

3. Exportacions de material espanyol de defensa, de dable Us civil-militar i d’armes lleugeres
a Israel.

4, Impaortacions de material de defensa israelia a Espanya.

5. Contractes a Espanya per a grups de defensa israelians, savint en consorci amb la indUstria
espanyola.

6. Implantacio de la industria israeliana de defensa en territori espanyal i el seu Us com a base
global.

7. Productes de seguretat israelians comercialitzats a Espanya.

8. Serveis de seguretat made in Israel a Espanya.

9. Formacio i transmissio del saber israelia en seguretat i defensa.

10. Relacions en Investigacio i Desenvolupament (R + D] entre els dos paisos.



DEFENSA, SEGURETAT | OCUPACIO COM A NEGOCI
RELACIONS COMERCIALS MILITARS, ARMAMENTISTIQUES | DE SEGURETAT ENTRE ESPANYA | ISRAEL

Aguesta llista no es correspon exactament amb I'estructura de I'informe, ja gue la intencid és
d'aprofundir en el detall dels sis ultims punts, els menys abaordats en I'informe anterior. Per aixo,
els daos primers punts s’abordaran conjuntament al primer capital, sobre el marc general de les
relacions, mentre gue els punts tres i quatre tamhbé s'abordaran alhora al tercer capitol. La resta de

components disposara del seu propi capitol per ser aprofundit amb detall.

Cal destacar que I'estructura presentada identifica un major pes de l'israelia a Espanya gue de
I'espanyal a Israel. Aixo no fa sind constatar una realitat: que Israel no necessita Espanya més que en
termes de connivencia i suport politic i sortida comercial per les seves empreses publiques i privades
dels sectors, sigui considerant el territori espanyol com a negoci o com a base facilitadora per a
I'acces a altres mercats. Aixi, no s’han trobat meés enlla de I'anecdota, contractes de defensa a Israel
amb contractistes espanyals, ni productes o serveis -incloent la farmacio- de seguretat espanyols
comercialitzats en aquest pais. Tampoc es coneix cap industria espanyola de defensa amb filial a

Israel. Senzillament perque Israel nomes necessita Espanya com a mercat.

Linforme pretén tant una descripcid de la situacid de les relacions esmentades, com una analisi
valarativa. Cal deixar clar que aguesta ultima esta fortament condicionada per una percepcio negativa
dels sectars de la defensa i la seguretat, tal com es conceben avui, utilitzats per a interessos privats
i basats en el lucre. Es a dir, entenem que la defensa i la sequretat no s’han de comprar ni vendre, ni
centrar la seva atencio en un determinat cercle de persones, ni basar-se en instruments pensats en
Ultima instancia per matar persones o reprimir-les a traves de la violencia. Aixi, el primer interes és
el de denunciar aguestes practiques en aguests sectors. El segon focus d'interes aborda Israel com
I'Estat mes militaritzat del man i el perque d'aquesta condicid. Ni entenem a Israel com un territori
exclusivament jueu [no és el cas] ni s la nostra intencid en absolut, cansiderar aqui al pohle jueu no

relacionat directament amb els sectors de la seguretat i la defensa a Israel.

Els autors,
Octubre de 2013

15



01/ MARC GENERAL DE RELACIONS EN SEGURETAT | DEFENSA ENTRE ESPANYA | ISRAEL

16

1 MARC GENERAL DE RELACIONS EN SEGURETAT | DEFENSA
ENTRE ESPANYA | ISRAEL

1.1// ISRAEL COM A EXPORTADOR DE DEFENSA | SEGURETAT

El cineasta israelia Yotam Feldman, en relacio a la seva pel-licula documental, The Lab, va dir en
una entrevista que li semhlava que la guerra a Gaza s’havia canvertit “en una cosa inherent al sistema
politic israelia, possiblement, en una part del nostre sistema de govern”, i va citar com a exemple la
manera com els politics van abordar I'operacio Pilar Defensiu que va tenir lloc el novembre de 2012,

durant la campanya electoral:?

“Hi ha vincles malt estrets entre les indUstries militars d’'una banda, i I'exercit i el sistema palitic,
de I'altra. U'empresa militar mes rendible es Elhit, propietat de Mickey Federman, un dels confidents
d’Ehud Barak i un actar clau en les seves campanyes electorals.[ ... ] D'altra banda es tracta d’un
interes econamic nacional. El Ministeri de Defensa juga un doble paper com a autoritat de supervisio
del sistema militar i com a promotor de la indUstria militar israeliana a I'estranger. Crec que és inhuma
exigir que Barak separi dos assumptes. No estic dient que s’'embarguin en campanyes militars a Gaza
per tal de provar els sistemes i de fer diners, pero aixo hi juga un paper important . | en els esglaons
mes baixas, les indUstries militars israelianes inverteixen una gran quantitat d’esforgos perque els
oficials de I'lDF comprin els seus productes i els utilitzin per augmentar el seu potencial d’exportacid.
Hao fan també mitjangant la contractacio en massa d'alts oficials retirats, com a promotors de vendes
i gerents de projectes enfront dels seus antics col-legues a I''DF. Un cas destacat és Elhit i el General
(Ret.) Yiftach Ron - Tal . ”

Tot i aixi, Feldman destaca la falta de critiques internes a Israel:?

“No hi ha una correspondéncia entre la importancia d’aquesta glestid per a 'economia i per
alavidaila seva escassa presencia en el discurs public. En comparacié amb altres paisaos, molt
poques exposicions i articles sobre les armes es publiquen a Israel, i el tema no es discuteix a
bastament, tot i que tothom teé un oncle a Elbit o IAl. Aixd demostra que la gent sent que aguest

contingut és problematic, que hi ha alguna cosa gue no ha de ser discutida ampliament”.

Des de I'esclat de la segona Intifada el 2000, el sector militar ha estat clau en I'ecanomia
israeliana“, tot i les reduccions en la despesa militar i el personal en les companyies armamentistes.®
Yaacov Lifshitz, de la Universitat de Bar-llan, assenyala que, des d’un punt de vista macroeconomic,
la indUstria de defensa només suposa el 3% del PIB, perd afegeix que “és important com a font

o«

de tecnologies que seran després implementades en la industria civil d'alta tecnologia “, i altres
apunten gue és aquesta la seva contribucid més rellevant.® Les conseqliencies dels atemptats de
I'11 de setembre de 2001 i el boom de I'anomenada homeland security també expliguen 'auge
de la seva rellevancia. Israel s dependent de les seves exportacions d'armes, ja que la demanda
interna és insuficient per sostenir la indUstria militar del pais. Israel exporta tres quartes parts de les
armes gue produeixen les seves empreses, i nomeés un 25% queda per satisfer les necessitats de les

Forces Armades, la policia i altres serveis de seguretat.” Mentre que en un inici el client de la industria
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israeliana era les Forces Armades (IDF], Israel ha expandit la seva xarxa de clients de productes
militars a meés de cent paisos.®

llsrael s’ha convertit en un dels principals exportadars d’armes del man. No és possible eshrinar,
de manera rigorosa, ni quant exparta Israel, ni quina posicio representa aquest pais en el ranquing
mundial d’exportadors d’'armament. El secret i la manca de transparencia, les fronteres cada vegada
mes desdibuixades entre el que és “seguretat”, el que és “defensa” i el que no ho és, aixi com les
diferents maneres d'avaluar les transferéncies, provoquen gue diferents fonts proporcionin resultats
no caincidents.® SIBAT, I'agencia israeliana d’exportacio de defensa, ofereix estadistiques del total de
cantractes signats per totes les companyies de defensa i seguretat, de manera que aguestes xifres
suposarien un llindar minim. La grafica seguent mastra la progressio dels Ultims anys,'® després de
2002 que hauria estat, fins aleshares, I'any de major valum de vendes militars des de la formacid de
I'Estat en 1948, tot superant els 4.000 milions de dolars.™

Contrates d’exportacio de defensa de Israel (en milionss de dolars)
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El 2006, la revista Defense News va classificar Israel com la quarta potencia exportadora, i va
estimar que era responsable del 10 % de les vendes mundials.’? El 2008, es va dir que Israel hauria
escalat fins a la tercera posicio,”® el 2010 tarnaria a ser al quart® lloc i, el 2012, baixaria fins a la
sisena pasicig en produir un augment del 30 % en les exportacions mundials respecte 'any anterior.'®
Shmaya Avieli, cap de SIBAT, va dir que preferia no especular amb la posicid exacta, pero que “podria
dir amb seguretat que estem bé dins dels 10 primers exportadors”.'®® No ohstant aixg, tenint en
campte els gue poden quedar per davant d’Israel en la carrera d’exportacions d’'armaments [EUA,
Regne Unit, Russia, la Xina i Alemanya] i considerant la extremadament reduida poblacié d’Israel
en comparacio amb aquests paisos, podem dir que Israel és, sense cap mena de dubte i de manera
destacada, el principal exportador d’armes per hahitant del planeta. El 2013 també sembla haver
superat la recessio glohal i, en només sis mesas, Israel ja gairebé ha arribat als 4.000 milions de

dolars en vendes.”

El mercat israelia d’exportacid va ser, el 2012, de la manera seglient: Asia representaria el 50
% de les vendes [0 3.700 milions de dolars] i I'india el principal client; Europa sequiria amb 1.600

17
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milions de dolars, una xifra molt superior a la de I any anterior pel fet de produir-se un contracte
de 1.000 milions amb Italia (amb I'empresa Israel Aerospace Industries, IAl, dos avions i un satel:lit
de reconeixement optic] i un altre de diversos centenars de milions de dolars amb Alemanya (amb
Rafael, missils anti-tanc Spike] .EUA i Canada suposen el tercer mercat per a Israel [1.190 milions en
vendes el 2012) ,mentre que el quart seria I’America Llatina (604 milions] ,un continent en el punt
de mira per augmentar la seva rellevancia en les expartacions israelianes de defensa i de seguretat
.La tecnologia de missils i els sistemes de defensa aeris suposen el 25% de les vendes internacionals
d’Israel. No obstant aixo , tot i ser el segon exportador mundial de tecnologia de drones, Unicament
per darrere dels EUA, aquests productes nomes representen el 3% de les expartacions totals de

defensa del pais.’®

Cal assenyalar que els interessas economics salen ser els que imperen, fins i tot per sabre de les
relacions politiques. De fet, involucren fins i tot paisos amb qui no es tenen relacions diplomatiques
(sibé aguests casaos son excepcionals). Aixi, Israel equipa els avions i altres vehicles nord-americans
i d"altres paisos i per aixa la majoria d’avions de combat del man utilitzen tecnologia israeliana, com
els avions F-15S de les forces aeries d’Arabia Saudita.’® Es mostren altres exemples més endavant

en aquest informe.

1.2// DEPENDENCIA ISRAELIANA D’AMERICA DEL NORD | EUROPA

Europa i America del Naord representen una part menor de les exportacions de defensa israelianes.
No obstant aixo, son aguestes dues regions les que possibiliten que la indUstria de defensa i
seguretat d’Israel sigui avui el que &s, gracies a privilegis, proteccio comercial i ajudes teoricament
incompatibles amb les lleis de mercat nealiberal, amb la competencia amb les indUstries en aguestes
regions, amb la informacio classificada i secreta que caracteritzen a aguests sectorsiamb I'éticaila

legislacia. Hi ha almenys cinc punts de col-laboracio que la tornen determinant:

a)  Ajuda militar dels EUA. Es el padri d’srael i Tel Aviv, és el principal receptor d’ajuda nord-
americana des de 1976. Rep uns 3.000 milions de dolars d'ajuda I'any, la sisena part del
pressupost d'ajuda exterior nord-americana i el 2% del PIB d’Israel. En els dltims anys, el
75% d’aquesta ajuda hauria estat militar. Uns 500 dolars anuals per cada ciutada israelia a
mitjans de la primera decada d'aguest segle (el segon receptor, Egipte, rebia 20 dolars per
ciutada i any).® No obstant aixo, agquestes xifres estan molt infravalorades i el resultant
total de I'ajuda militar és, sens dubte, molt superior. John J. Mearsheimer i Stephen M. Walt
suggereixen en el seu llibre The Israel Lobby and US Foreign Palicy almenys cinc raons per
saostenir aguesta estimacia tan a la baixa,® entre les quals destacaria la diplomacia favarable
a Israel. Aixi, segons Mearsheimer i Walt, bona part de les raons per les quals Egipte i Jordania
san el segon i el tercer receptor d'ajuda nord-americana, son conseqlencia de I'establiment de
relacions diplomatigues d’aquests paisos amb Israel.® En general, EUA exerceix una funcio de
gos guardia que assegura gue les Relacions Internacionals no siguin hostils a Israel, I'impacte
politic i economic no és possible de quantificar. Cal també assenyalar que la dependencia de
I'ajuda nord-americana ha tingut, com a consequencia, un progressiu detriment de fons del
pressupost israelia destinat a la compra de productes militars israelians a favor dels EUA, fins i

tot els que també son elaborats a Israel, perque poden ser pagats amb el fons de Financament
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Militar dels EUA [un 26,3% d'aquests fons poden estar destinats a comprar armes produides
per empreses israelianes).® Dos dels resultats que ha tingut agquesta practica és que Israel
no ha desenvalupat alguns productes que, de no existir I'assistencia dels EUA, podria haver
produit (com un avié de combat israelia de renom]? o el control, limitacié o blogueig d'algunes

exportacions a determinats paisos (entre els quals destaca la Xina].?

Accés a fons i a resultats d’investigacions. EI Programa de la Unid Europea d’Investigacio
sobre Seguretat [ESRP, European Unions Security Research Programme] té una durada de
set anys (2007-2013] i un cost de 1.400 milions d’euros. Farma part del sete programa marc
de R+D (FP7, Framework Pragramme 7). Israel és I'Estat no membre participant més actiu i
es beneficia, almenys, de tres maneres: diners (El FP7 és el segon finangador més important
de la investigacio academica a Israel]; inclusio en contractes i facilitacio de contactes en els
sectors de defensa i seguretat, i, no menys important, acceés als resultats de les investigacions

produides a Europa.®®

Acceés als estandards. Avui dia, els productes militars incorporen alta tecnologia desenvolupada
per part de molts fabricants de diferents paisos. Aquests productes han de respectar els
estandards d'interoperahilitat que requereixen les estructures militars. LOTAN és un cas
particularment important per a Israel, qgue ha de mantenir I'accés a les transferencies de
tecnologia, la mateixa que es nega a estats no aliats: “Sense accés a un comerg ampliament
rellevant i protegit, sense accés als estandards, sense acces a les oportunitats de comerg,
sense accés als resultats de les investigacions, la indUstria d’armes d’Israel s’apagaria i
moriria”?’ Israel va firmar el 2006 un acord per adoptar el Sistema de Codificacio de I'OTAN, la
gual cosa permet caomplir amb els seus estandards i facilita les relaciones comercials, si bé va

trigar uns quants anys a implementar-1o.®

OTAN: ¢ membre de facto? Israel té una serie d’acords de cooperacio i recerca amb I'OTAN,
sobretot a través d'un Pragrama de Cooperacid Individual [ICP). LICP signat per Israel va ser el
primer de I'OTAN. Va succeir el 2006, molt poc després de la guerra amhb el Liban. LUICP pretén
cooperar en sectors com el “contra-terrarisme”, incloent I'intercanvi d’'informacia i experiencia
en seguretat, augmentant el nombre d'exercicis militars conjunts OTAN-Israel, ampliant
la cooperacio en la lluita contra la proliferacio nuclear, millorant la cooperacié en materia
d’armament i logistica, connectant electronicament a Israel al sistema de I'OTAN, etc.”* Cal
afegir tambeé el subministrament lucratiu de material militar que beneficia la industria militar. A

meés, proporciona a Israel acces als sistemes de computacid i intel-ligencia de I'OTAN.®

El 27 de marg de 2005, Israel i 'OTAN van dur a terme el seu primer exercici naval conjunt, al Mar
Roig, amb el Grup 2 de la Forca de Resposta de I'OTAN de contramesures de Mina ([SNMCMGe,
de les sigles en angles], on hi van participar especialistes espanyols.®® Al juny d'aguest mateix
any, Israel va ser observador en els exercicis submarins “Sorbet Royal 2005 i, a mitjan 2006,
va participar, per primera vegada, en un exercici naval amb un rol actiu (no com a abservadar],
el “Cooperative Mako 06 “, a les costes romaneses del Mar Negre, en activitats en qué tamhbé
va participar Espanya.® Israel s'ha sumat al sistema de control naval de I'OTAN al Mediterrani

i participa a I'operacio Active Endeavour, de patrulla en aquest mar.® Israel, de fet, seria part
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de la missid Active Endeavour.® Israel és membre del grup de Dialeg de la Mediterrania de
I'OTAN, i participa en trobades com I’Assemhlea Parlamentaria de I'OTAN, realitzada a Valencia
el novembre de 2008. Israel fins i tot va albergar vuit vaixells de I'OTAN a Haifa el maig de
2006. En paraules de Teodoro Lépez Calderdn, comandant del grup 2 de la Forga Maritima, “es
tracta d'una opartunitat per als membres del Dialeg d’expandir el seu coneixement de 'OTAN i

incrementar la nova cooperacig” *®

Israel és molt mes que un soci proper. Molts liders a Europa i America del Nord, incloent Jose
Maria Aznar, proposen que el pais s'integri a 'OTAN com a membre de ple dret. Factars que
limiten aguesta paossihilitatinclouen reticencies a Israel o la permanent situacic de bel ligerancia
d’Israel que obligaria I'OTAN [és a dir, als seus membres] a respondre, augmentant el cost palitic
intern, pero també I'extern, en pasar en perill les seves relacions amb els Estats arabs [és a dir,
la seva seguretat energetica, depenent del petroli]. Un intent d’Israel d'obrir una oficina de

I'OTAN va ser hloquejat per Turguia.®

El Programa Espacial Europeu té un compaonent de defensa important, si bé la participacio
d’Israel no hi té un pes significatiu. De fet, tot i que Israel proporciona compaonents per al
projecte Galileu de sistema de satel lits per a la navegacio civil global de la UE, no és un Estat
membre de I'Agencia Espacial Europea [ESA, de les seves sigles en anglés). No obhstant aixo, hi
havia la necessitat de formalitzar relacions i que interessos israelians poguessin participar en
molts altres projectes de I'ESA. Aixi, el procés de negaciacio es va iniciar formalment el 2007%
i va culminar, de moment, amb la signatura de I'acord de collaboracio entre la ESA i Israel el 30
de gener de 2011.% La participacio a I'ESA es “vital perque la industria i la investigacio espacial
israeliana puguin creixer”. Donen Blumberg, de la Universitat Ben-Gurion, afirma que la manca
d'inversio en R+D espacial fa als investigadors universitaris més dependents de la indUstria
militar i dels programes satelitals. Pero el secret militar impedeix la publicacid de la investigacid
o0 la presentacio de resultats a conferencies cientifiques.® Aixi, “mentre que una associacio meés
profunda amb I'ESA permetria els cientifics espacials israelians prendre distancia de la seva
propia industria d’armes, també permetria a les seves companyies d’armes meés acces a la

investigacio europea”.® LU'acord de caollaboracio firmat el 2011 facilitara aguestes pretensions.

1.3// LES RELACIONS MILITARS | DE SEGURETAT AMB ESPANYA | LA
COMPLICITAT POLITICA

Deiem a I'infarme de 2009 que les relacions militars entre Espanya i Israel han seguit un proces

paral-lel al desenvolupament de les seves relacions diplomatigques, que no han estat exemptes de

controversia.** Aquestes relacions diplomatiques es van iniciar el 16 de gener de 1986, quan es va

signar I'acard protaocol-lari a La Haia. No obstant aixo, José Antonio Lisboa afirma que el Mossad i el

servei secret de Francisco Franco van establir relacions el 1961, vint anys abans.** El 1986 Espanya

era, juntament amb la Santa Seu, 'Unic pais europeu que no havia reconegut I'Estat israelia. Les

raons son diverses, i inclouen preferencies arabs i sentiments contraris als jueus presents durant la

dictadura franquista i en els anys posteriors. Arribada la democracia a Espanya, els arguments també

van estar relacionats amb I'ocupacio: Fernando Moran, ex-ministre del PSOE d’Exteriors, va dir que
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“no s’havia premiar la premiar I'annexid de territoris mitjangant la forca”.*® Ala declaracio oficial amb

motiu de I'establiment de relacions entre els dos paisos, Espanya va deixar clar per escrit que:*

“(...] [El Govern espanyol] reitera el no reconeixement per part d’Espanya de qualsevol mesura
dirigida a annexionar-se els territoris arabs ocupats a partir de 1967, o el alterar unilateralment
la naturalesa o I'estatus de la ciutat de Jerusalem, el lliure accés ha d’estar sempre obert a
tothom. En aquest context, Espanya rebutja la politica de construir assentaments en els
territoris ocupats i reclama el seu desmantellament com a primer pas per a la devolucio dels

territoris.”

“(...) Espanya expressa la seva conviccio que totes les parts implicades haurien d’acceptar |
respectar les Resolucions pertinents de les Nacions Unides, i especialment les Resolucions
242 i 338 del Consell de Seguretat, que han de canstituir la base per a la recerca d'una solucig

pacifica, justa i duradora del conflicte arab israelia.”

Des d'una perspectiva historica, Espanya és percebuda per alguns sectors a Israel com un dels
paisos on I'odi cap al jueu ha estat més significatiu. No obstant aix0, aquests mateixos sectors
destacarien Espanya com un Estat cada vegada meés proper i cada vegada mes aliat.*> D'una banda,
Espanya és contraria a l'ocupacio militar dels Territoris Palestins i és partidaria de la creacio d’un
Estat palesti d'acord amb les fronteres de 1967, amb intercanvis acordats i amb Jerusalem com
a capital compartida amb Israel. Espanya va votar a favor de I'estatus de Palestina com a membre
observador a I'ONU,* també aposta per defensar I'aixecament del blogueig a Gaza,” esta a favor
de “una solucidn negociada entre las partes”,®® i els Territoris Ocupats de Palestina sén una zaona

priaritaria de la cooperacio espanyala.

D'altra banda, Espanya ha proporcionat suport politic clar a través de diversos mecanismes. En
aquesta direccio, hi ha clars moviments tant per part del Partit Popular com del partit socialista. La
que era llavors ministra d’Afers Estrangers, Trinidad Jiménez, va declarar a I'Assemblea General de
I'ONU el 2011, que per primera vegada a la historia d'Espanya: a] el compromis amb Israel com la
patria de la poblacio jueva (i no d’'un altre tipus d’identitat], i b] que I'assumpte dels refugiats palestins
hauria de ser resalt de manera que no comprometi la situacio demografica a Israel, de majoria jueva,
ni el seu caracter jueu. A Israel es van congratular pel fet de pensar que el canvi d’actitud espanyal
cap a una “posicid pro-israelia” podria promoure a altres paisos a seguir les seves passes.” Espanya
ha arribat a oferir tropes pel procés palitic d’Annapolis,*”® i les ha desplegat [fins a 1.100] al Liban

amb una aclucada d’ull als interessos d’Israel.*

El Govern espanyol , com succeeix amb altres paisos, evita condemnar o criticar la palitica
israeliana als Territoris Ocupats per no perjudicar les seves relacions hilaterals. Convé analitzar el
cast politic assaciat a cada un dels dos paragrafs anteriors. En el primer cas, de mesures a favor dels
drets dels palestins, cal assenyalar que san compartides per la gran majoria dels paisos del man,
incloent-hi els Estats aliats d’Israel. Aixi, el cost politic d’aguest posicionament és molt reduit. A tall
d’exemple, el ministre d'Interior, Jorge Fernandez Diaz, ha assegurat que el vot favorahle d’Espanya
per al reconeixement de Palestina com a Estat observador a 'ONU , “no perjudicara en absolut les

relacians hilaterals amb Israel”, i va afegir que “crec que el significat politic afegit que té aguesta
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visita s que s’ha mantingut”, en al-lusié a I'acord signat entre els dos paisos, pocs dies després
del reconeixement, en materia de delingUéncia i de terrorisme.*® Per tant, és estrany que Espanya
exerceixi cap pressio real sobre Israel i sobre els palestins. Encara que en moments malt puntuals,
com les agressions a Gaza a finals de 2008 i principis de 2009 i al Liban el 200, el Govern espanyol
ha denunciat I'Us desproporcionat de la forga per part d'Israel, aguestes practiques no han produit
cap impacte o canvi en les relacions hilaterals, ni tan sols en les practiques en materia militar,
armamentistica o de seguretat. Tot i que Espanya ha destacat per la seva contundéencia amb Hamas
i altres grups palestins (amb certa connivencia amb Fatah] en la seva demanda d’alguns aspectes
que podrien facilitar la transformacio positiva del canflicte, el seu silenci ha estat ensardidor en
relacid a I'incompliment per part d’lsrael de les resolucions de I'ONU i d"altres acords sobre el mur
de separacio o la palitica d’assentaments, entre molts altres assumptes. Cal assenyalar dues de
les ultimes maostres significatives de connivencia d'Espanya amb Israel: la primera ha estat la
modificacio de la legislacic per evitar que Espanya pugui investigar crims de guerra a altres paisos
si no hi estan implicats ciutadans espanyols, una decisié principalment motivada per I'amenaca
d’enjudiciar israelians en relacio amb abusos als Territoris Ocupats i amb la intencio d'acantentar
al Govern israelia.® La segona ha estat la recent congelacid de I'obertura d’'un consolat espanyol a
Gaza despres de I'entrevista del ministre d'Afers Exteriors i Cooperacid, José Manuel Garcia-Margallg,
amb el primer ministre Benjamin Netanyahu i afirmar que “potser no hem tingut en compte totes les

consideracions”.®

Relacions comercials als sectors de defensa i seguretat

Les exportacions israelianes a Espanya estan exemptes de taxes duaneres des de I'l de gener
de 1993, i el mateix s'aplica a I'acord hilateral d’exportacions espanyaoles des d’inicis de 1992.%
El 2012, el comerg bilateral entre Espanya i Israel va totalitzar 1.856,22 milions d’euros. El balang
és a priori equilibrat; 822.770.000 van ser des d’Israel a Espanya i 1.033,45 milions en el sentit
contrari, des d’Espanya a Israel.*® No abstant aixo, el balang en termes de seguretat i de defensa és
mes asimetric: mentre que el principal producte expaortat per Espanya a Israel son vehicles, Israel
proporciona tecnologia i “saber fer”*” Conscient de I'especificitat israeliana, José Ranero, assessor
economic i comercial de 'ambaixada espanyola, ha dit que buscava mes projectes conjunts entre els
dos paisas, “especialment en tecnaologia®.®® No tota la tecnaologia esta relacionada amb els sectars
que ens ocupen. De fet, amb prou feines el 3,28% del qué s'importa des d’Israel (o 26.990.000
d’euros] carrespon oficialment a defensa (per un 0,25% o 2.530.000 d’exportacions espanyoles).*®
No ohstant aixo, és ben coneguda I'alta dependencia de les exportacions israelianes en tecnologia
i, dins d'ella, dels productes de seguretat i defensa [veure detall més endavant] i que les fronteres
entre la seguretat i la defensa, i entre els components i els productes acabats [i la seva finalitat]
estan desdibuixades, de manera que el percentatge relatiu d'importacions des d’Israel podria ser

molt superior.

La crisi economica també ha tingut impacte en aquestes relacions. Aixi, el General Shmaya Avieli,
director de SIBAT, I'agencia d'exportacions i assistencia en defensa a I'exteriar, va dir que durant una
visita a Espanya el novembre de 2012 es van identificar opartunitats en “una serie d’'ambits en que hi
ha un interes comu “. Segons va afirmar, “la capacitat de cooperacio en cadascun d’aquests ambits
depen de la capacitat economica dels dos paisos per financar projectes i solucions. Per raons de

restriccions pressupostaries, el ritme d'aplicacio ha estat mes lent el 2013, pero esperem que aguest
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ritme s'acceleri el 2014 o el 2015”5 Aixi, podria dir-se que la crisi d’aqui ha tingut un cert impacte

alla. Es desconeix fins a quin punt aixo ha estat beneficids per als palestins.

1.4/] ACORDS DE COOPERACIO MILITAR DE SEGURETAT ENTRE ESPANYA |
ISRAEL

Les relacions militars entre Espanya i Israel han seguit un procés paral-lel al desenvolupament de

les seves relacions diplomatigues, que no han estat exemptes de controversia.®

“les xarxes d'espionatge i els seus serveis d'Intel-ligéncia, el Mossad ha signat amb els serveis
espanyals, el CSID, un acord de cooperacio el passat 4 de desembre de 1989, amb el general
Manglano, amb quiI’Antena a Espanya dels serveis jueus Avshalom Megiddon, manté entrevistes
setmanals. ”

()

ElMossad s’'ocupara en part, de la seguretat de les olimpiades i “desenvolupa controls i activitats

en centres neuralgics com els correus i el servei postal a les comunicacions d’Espanya”.®

Acords militars entre Espanya i Israel %

« 1989 (23 d'octubre]. Conveni basic de cooperacio cientifica tecnologica.®

« 1992 (19 de novembre). Dictamen nimero 1353/1992. Acord de seguretat entre Espanya i Israel.8°

o 1993. Acords bilaterals de cooperacio sectorial sobre investigacio, desenvolupament industrial i
tecnologic.®

o 1995 (13 de febrer]. Acord sobre proteccio d'informacio classificada (secrets d'Estat).

o 1897 (23 de gener). Memorandum d’entesa (MdE] de cooperacit industrial de la defensa.

o 1998 (15 de juny]. MdE per Assegurar la qualitat dels productes de defensa.

o 2004 (8 de febrer). MdE sobre cooperacid en recerca i desenvolupament (R+D] militar i de defensa.

« 2004 (8 de febrer). Acord d'implementacid (cooperacio NBQ - nuclear, biolagic, quimic), complement
num. 1 al MdE anterior.

e 2004 (11 de novemhre]. Canveni marc recerca i desenvolupament (R+D] en el camp aeroespacial.

o 2006 (16 de marg). Firma d’'un MdE entre els ministeris de Defensa espanyal i israelia sobre cooperacio
en I'ambit de la politica de defensa.?’

o 2007 (19 d'abril]. Acord entre el Regne d’Espanya i I'Estat d’Israel, de cooperacia en materia de lluita
contra la delingliencia ®®

« 2009 (24 de maig). Conveni de collaboracio en defensa.®®

o 20089 (octubre]. S'anuncia la signatura d'un acord de cooperacid militar que servira de marc juridic per
al desenvolupament de gualsevol projecte de col-laboracio bilateral en I'ambit de la defensa. Es tracta
del major acord de cooperacio militar entre els dos paisos.

o 2010 (16 de marg). MdE sohre relacions i cooperacig militars en el ambit de defensa.

o 2011 [7 de febrer). Acord relatiu a la proteccic d'informacid classificada entre el Regne d’Espanya i el
Governo de 'Estat d’Israel i el Ministeri de Defensa d'Israel.”

« (3 dedesembre]. Acord sabre politiques per “combatre el terrorisme, el crim organitzat, el hlanqueig
de diners, el crim cibernetic i el comportament criminal en general”.”*

24



DEFENSA, SEGURETAT | OCUPACIO COM A NEGOCI
RELACIONS COMERCIALS MILITARS, ARMAMENTISTIQUES | DE SEGURETAT ENTRE ESPANYA | ISRAEL

Cal assenyalar que Espanya no ha signat cap canveni amhb I'Autaritat Nacional Palestina [ANP].
Segons el Govern espanyol, “els convenis nomeés poden ser conclosos amb I'Organitzacio per a
I'Alliberament de Palestina [OAP), que té en Dret Internacional ‘ius contrahendi” [dret de negaciar o
pactar). Des de 2004, Espanya a penes ha signat un memorandum d’entesa amb el Ministeri d’Interior
de I'ANP, un altre per a I'establiment de consultes palitiques entre els dos gaverns (Espanya i 'ANP] |

un tercer en I'amhit turistic amb el Ministeri de Turisme i antiguitats de I'ANP.7?

Els tres ultims acords

2010. Memorandum d’entesa: Relacions i cooperacicé militars en I’ambit de defensa

El 16 de marg de 2010 es va segellar I'acord de cooperacid militar més complet fins ara entre
Espanya i Israel. Pel que sembla, es va tractar d'un “memorandum d'entesa”, farmula gue implica
que no es deriven drets i obligacions per a ambdues parts, no es publica al BOE i no se sotmet a
I'autoritzacio previa de les Corts [com si que succeeix amb els tractats internacionals de caracter
militar]. No obstant aixg, les traves que van acompanyar el proces (ja a I'octubre de 2008 es va
informar de la signatura immediata de I'acaord], van alimentar el dubte sobre les seves intencions.
Potser, com va assenyalar Eduardo Melero, professor de Dret de la Universitat Autobnoma de Madrid,
es va qualificar aguest acord com a memarandum per evitar el control parlamentari i el debat public

sabre el seu contingut.”

Segons el Govern, “la signatura d’'un acord de cooperacié en I'amhit de la defensa amb Israel
té per objectiu dotar d’'un marc adequat les relacions entre els dos paisas, igual que s’han subscrit
acords analegs de cooperacio en materia de defensa amb altres cinquanta paisos amb els quals
Espanya mante relacions diplomatiques”.’ Tot i que Espanya i Israel havien subscrit previament
diversas tractats de cooperacio militar, cap va tenir un abast semblant. Segaons fonts diplomatiques,
I'acord servira de marc juridic per al desenvolupament de qualsevol projecte de col-laboracié bilateral

en I'ambit de la defensa.”

2011. Acord relatiu a la proteccid d’informacid classificada

Agquest acord afecta el Regne d’Espanya, al Govern de I'Estat d’Israel i, a part, el seu Ministeri de
Defensa. Com es va assenyalar al Congrés de Diputats, mancaven precedents per considerar gairebé
cam un Estat diferenciat el Ministeri de Defensa israelia.”® L'acard va tenir un dificilissim cami, i va
passar un any entre I'aprovacio al Consell de Ministres i I'aprovacio del conveni internacional. La
demora tindria a veure amb el fet que Israel volgués que I'acord fos entre I'Estat d’Israel i I'Estat
espanyal i, de manera diferenciada, entre I'Estat espanyal i el Ministeri de Defensa israelia. L'acord
va ser aprovat al Congrés amb el seguent resultat: 348 vots emesos; 339 a favor, sis en contra i tres
abstencions.”” L'acord vigent fins aleshares sobre la materia era 'Acord de seguretat entre el Regne
d'Espanya i I'Estat d'Israel, de 1995.7° La “autaritat de seguretat” de cada part, que supervisa I'Acord
gs, per part d’Espanya, el Centre Nacional d’Intel-ligéncia i 'Oficina Nacional de Seguretat i, per part
d’'Israel, The Directorate of Security for the Defence Establishment.” Destaca el blindatge que es
proporcionen les parts, en un text que no apareixia en I'anterior acard de 1995.2°En el seu article

11.4, s’especifica que “gueda convingut entre les parts que gualsevol controversia i/o interpretacio
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d'aguest Acord no se sotmetra a cap tribunal nacional ni internacional ni a cap normativa nacional

o internacional” (émfasi afegit).®

Amb una redaccio similar a la del seu predecessor de 1935, al primer punt de ['article 3 es detalla
que:® “el present Acord forma part integrant de qualsevol contracte que se celebri o se subscrigui en
el futur entre les parts o entre qualseval entitat relacionada amb la seguretat i el secret de projectes

entre les parts i/o entitats relacionades amb les parts pel que fa als seguents assumptes:

a) Cooperacio entre les parts i/o entitats relacionades amb les parts en assumptes de defensa |
militars.

b) Cooperacid i/o intercanvi d’'infarmacio classificada en qualsevol camp entre les parts i les seves
entitats respectives.

c) Cooperacio, intercanvi d’informacid classificada, empreses conjuntes, cantractes o qualseval
altra relacid entre entitats governamentals, publiques o privades de les parts en assumptes
militars o de defensa.

d) Venda per una part a I'altra d’equip i coneixements tecnics relacionats amb entitats de defensa.

e] Informacic classificada que sigui transmesa entre les parts per qualseval representant, empleat

o0 consultor (privat o no) en assumptes militars i de defensa.”

Per entendre la logica d'aguest acard, cal recardar que el 2010 Brasil va signar un acord de
confidencialitat amb Israel pel qual no podria transferir “tecnologia classificada” a tercers. Segons
es reconeix ara, aixo “va obrir les portes a les companyies israelianes” [...] “per oferir productes que
abans estaven prohihits” [ates que després de I'acord la canfidencialitat quedava suposadament

garantida].®

Destaca la intervencid del diputat sacialista Pedret i Grenzner en defensa d’aquest acord, i la seva

interpretacid, “sense entrar a jutjar” a qui afavoria I'acord:®

“Creiem gue la narmalitat en les relacions amb tots els estats, sense entrar a jutjar paliticament
les activitats dels governs dels Estats, és una cosa absolutament necessaria i normal en les
relacions internacionals, i més en una materia tan sensible com la de la informacio classificada
en la qual, per descomptat, Espanya no pat renunciar a tenir acces a dades impartants en la

comunitat d’intel-ligéncia internacional”.

Acord per combatre el terrorisme i el comportament criminal

Signat a Madrid el 2012, sobre politiques per “combatre el terrarisme, el crim arganitzat, el rentat
de diners, el crim cibernetic i el comportament criminal en general”. L'acord inclou la “col-laboracio
i coordinacio entre experts d’unitats antiterroristes com els TEDAX i els GEOS a Espanya”.® El
ministre d’Interior espanyol, Jorge Fernandez Diaz, ha assenyalat que “Espanya va adoptar una serie
d'actuacions de caracter integral en la lluita contra el terrorisme internacional, la radicalitzacid,
i per combatre la Jihad informativa i mediatica a internet”.® Potser aquest acord hagi facilitat la

forta presencia d’agents d’'incognit dels serveis secrets israelians a Barcelana en relacio al fenomen
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“jihadista” que alguns relacionen amb aquesta ciutat.”’

Garanties de confidencialitat?

Un dels problemes associats a la subcontractacio dels serveis d'intel ligencia és la confidencialitat
i la possihilitat d'utilitzar la informacid per a altres proposits. Aixi, en una entrevista de 1989, Moshe
Lan, llavors vicepresident executiu del gegant de la seguretat ICTS [vegeu punt 6.2), davant la
pregunta de si donarien al Govern israelia infarmacio a la qual accedeixen, va respondre: “som tots
israelians, pero estic sequr gque el Govern no ens necessita per aconseguir informacic”.® Tot i aixg, va

reconeixer que, per treballar a I'estranger,

“necessitem autoritzacio, primer, per negociar a cada pais, després per signar cada contracte,
i hem d’informar durant I'execucid d’aguest contracte mateix. El que fonamentalment hem de
donar-li a SIBAT san el know haw, les tecniques que anem a transmetre i el nom de I'empresa

per la qual treballem, pero no hem de donar cap altra informacid sobre I'empresa en gliestig”.®
Altres acords de cooperacio sobre seguretat o defensa

Enl'informe de I'lCEX sobre les col-laboracions entre Espanyailsrael en materia cientificaitecnologica,
destaguen les seguents conclusions:® D’una banda, els acords amb algunes comunitats autonomes
semblen donar més fruits que a nivell estatal. Destacava els acords, o principis d’'acord, signats entre
el Matimop (agéncia nacional per a la cooperacio en R+D industrial d'Israel] i Catalunya i Madrid.
El Pais Basc figurava com la tercera regio de I'Estat amb meés col-labaracid empresarial, cientifica
i tecnologica. Per I'altre costat, confirmava la proactivitat de la Cambra de Comerg Espanya-Israel,
de les comunitats esmentades i amb ambicions d'abastar tot I'Estat en la promocio d’aguestes
relacions. D'altra banda, s’'esmentava que el principal mitja de callaboracio tecnalagica entre els dos
paisas era el Sete Programa Marc de la Unig Europea (vegeu el capitol 8], gestionat pel Matimop i el

Centre per al Desenvolupament de Tecnologies Industrials (COTI) i financat pels dos Estats.®

Eureka és una iniciativa intergovernamental de suport a la R+D+| cooperativa en I'ambit europeu,
per impulsar la competitivitat de les empreses “europees” a través de projectes tecnologics
(productes, processasi/o serveis] “ambun clarinteres comercial”. Eureka avala els projectes aprovats
mitjancant un “segell de qualitat” que, a més de ser un element promocional i de reconeixement
del nivell tecnologic de la companyia promotora, la fa creditora d'un finangament public (cada pais
assumeix el finangament de les seves entitats participants]. A Espanya, els projectes es financen
a traves de Centre per al Desenvolupament Tecnologic Industrial (CDTI), entitat publica dependent
del Ministeri d’'Economia i Competitivitat. Si be s'especifica que “els resultats han de tenir Us civil”,
tambeé es reconeix que “permet que els projectes facin Us de qualsevol area tecnologica i siguin
aplicables a qualsevol sector del mercat”,* i és ben conegut que les fronteres entre el civil i el militar,
entre seguretat i defensa i entre productes i components estan desdibuixades tant a Espanya com
a Israel.®® En el marc d'Eureka, al juliol de 2013 es va realitzar la cinquena crida conjunta per a la
presentacio de propostes Eureka entre empreses d’lsrael i Espanya, en el qual les agéncies nacionals
(The Office of the Chief Scientist (0CS] del Ministeri d'IndUstria, Comerg i Trehall per part d’Israel i el

COTI per Espanya) es comprameten a promoure, recalzar i finangar projectes tecnologics conjunts
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d’entitats empresarials, podent comptar amb el suport d’entitats no empresarials [com per exemple

universitats]. ¢

També cal assenyalar que ocasionalment poden produir-se altres tipus de caollaboracions
militars entre els dos paisos. Per exemple, en respaosta a la peticio del Govern d'Israel, el Ministeri de
Defensa espanyal va enviar a aquest pais quatre avions apagafacs, I'Exercit de I'Aire, per cal-laborar
en I'extincid de I'incendi declarat a les proximitats de la ciutat de Haifa. Lincendi va provocar almenys

40 morts i prop de mig centenar de ferits, i va abligar a evacuar gairebé 15.000 persones.®

Acords amb Catalunya

Si bé no esta demostrada la seva relacio amb la seguretat i la defensa, recentment s’han signat
diversos acords entre Catalunya i Israel en I'area tecnologica i de R+D susceptibles d’incloure

iniciatives que hi estan relacionades. Aquests acords san els seglients:®

« Conveni entre ACC10 [ageéncia per a la internacionalitzacid de les empreses catalanes,
adscrita al Departament d’Empresa i Ocupacio de la Generalitat de Catalunya] i el MATIMOP
(Agéncia Nacional d'Investigacié i Desenvolupament d'Israel). ACC10% considera prioritari
el foment de la R+D+| mitjancant la cooperacid i col-laboracio entre empreses a nivell
nacianal, transnacional i europeu. EI 2012 es va establir un acaord hilateral de cooperacia per
a la “promaocid de la investigacio i el desenvolupament industrial entre Catalunya i Israel”.
La iniciativa pretén “promoure 'optimitzacid de les oportunitats generades pels avengos
cientifics i tecnics” i estableix una convocataria d'ajuts per a projectes d’activitats conjuntes
de R+D [aplicacions i productes innovadars tecnologics] entre empreses de Catalunya i
Israel. La quantitat maxima per a aguesta linia d’ajuts és de 757.149,15 euros, assignats a la
partida pressupostaria B/7025.770.0001/574. Perd no qualseval pot accedir a aguests ajuts,
atés gue els candidats “hauran de tenir una despesa subvencionable acceptada minima
de 150.000 euros”.® EI 2012, per exemple, es va realitzar una crida per a projectes d'R+D
canjunts, segans els estandards de Eureka, entre empreses i grups no empresarials [com
universitats o instituts de recerca] de Catalunya i Israel, on cada govern aportava fins a un
milié d’euros.®® A la convocatoria de 2013, Israel mantenia aquesta apaortacid mentre que

Catalunya la reduia a un minim de 100.000 euros.*®

e Acordambl'Institut Weizmann, de Rehaovot, amb el departament d’Economia de la Generalitat.
Es tracta d’'un institut de referencia a nivell mundial. Es contempla I'intercanvi d'estudiants
de doctorat i investigadors (5 estudiants en cada direccid] i col-laboracions en R+D, incloent
I'accés de cientifics israelians al Sincrotrd de Sant Cugat.’®* Cal destacar els vincles de
I'Institut Weizmann amb el sectar de la defensa. Per exemple, una de les majors fartunes
mundials, segons Forbes, Michael Federman és, al mateix temps, president de la Junta de
Elbit Systems i part de la Junta de I'Institut Weizmann (tambeé de la Universitat Hebrea de

Jerusalem).*®?

e Acord del Bepartament d'Universitats i Investigacid amb la Universitat de Tel Aviv.}®® Aguest

no ha estat I'Unic acord d’aguest tipus, ja que també se n’ha signat d'altres entre la
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Universitat de Vic (UVic] i el Rambam Health Care Campus i amb la Universitat de Haifa.**
Segons han denunciat grups catalans oposats a aguestes relacions amb les universitats,
les institucions academiques israelianes no son alienes al sistema d’ocupacid als Territoris
Ocupats de Palestina, sind més aviat part necessaria i imprescindible, i argumenten que, per
llei els soldats, ex soldats i els estudiants reservistes reben un tracte preferencial en totes
les universitats. Mai cap universitat ha expressat cap opasicio - ni tan sols simhbolica - a les
politiguesisraelianes envers els palestins, o als qui practiquen la discriminacio contra aquests
(evident en la seva baixa representacit en tots els nivells educatius: sent el 20% de la paoblacio
de I'Estat d’Israel, nomes son el 9,5% dels alumnes de grau, un 4,8 % dels de master, un 3,2
% dels de doctarat i un revelador 1% del personal academic. També denuncien que estan
profundament implicades en la R+D militar i armamentistica. Com a exemple, assenyalen
precisament que la propia Universitat de Tel Aviv esta situada a les terres de I'antic pable
palesti de Skeikh Muwanis arrasat el 1948 : que ha participat en no menys de 55 projectes
tecnolagics conjuntament amb I'exercit d'Israel, i que acull diferents linies d'investigacio
sobre armament (per exemple, la Facultat d'Enginyeria investigaria electrooptica de missils

amb finangament de Elbit Systems])*%

El projecte CAPER

El juny de 2011 va tenir lloc al Parc Tecnologic Miramadn de Sant Sebastia el llangament del
projecte CAPER (Collaborative information, Acquisition, Processing, Exploitation and Reporting for
the prevention of arganised crime), liderat per I'empresa de seguretat espanyala S21sec Information
Security Labs SL i cofinangat pel Sete Programa Marc de la Unié Europea [vegeu el capitol 8]. El
projecte té com a principal objectiu la creacio d’'una plataforma de programari a nivell internacional
dissenyada per a la prevencio de la delingliencia organitzada. Mitjancant I'accés a milions de dades
extretes d'Internet i de les diferents agencies de seguretat internacionals, la plataforma preten dur
a terme I'analisi automatitzada de continguts multilinglies i audiovisuals de manera col-labarativa

entre diferents agencies de seguretat i cossos policials.’®

El projecte compta amhb la participacio de 18 empreses i institucions de 5 paisos eurapeus (mes
Israel]. Entre elles, destaca la preséncia de la Guardia Civil Espanyola, el Departament d’Interior de
la Generalitat de Catalunya (a traves del cos de Mossos d'Esquadra] i la Universitat Autonoma de
Barcelona, aixi com la de I'Associacid Centre de Tecnologies d’Interaccid visual i Comunicacions-
Vicomtech, la Fundacié Centre de Tecnologies d’Interaccid visual i Comunicacions-Vicomtech i
'empresa espanyala Angel Iglesias SA-lkusi. Pel que fa a la participacic israeliana, formen part del
projecte el Ministeri de Seguretat Publica i la universitat Technian [Israel Institute of Technology].t*’
El projecte es desenvolupa en funcid dels requeriments i les necessitats explicitades per les
institucions palicials i de seguretat, beneficiaris de la plataforma de programari resultant. Per la seva
banda, 'empresa S21sec coordina la gestio del projecte, el disseny dels requisits de I'arquitectura i
de 'usuari de la plataforma i I'aplicacid d’'interoperahilitat i gestio, mentre que lkusi s’'encarrega de
desenvolupar un sistema de captura i extraccio de dades aplicant tecnologies d'analisi intel ligent
de video, i Vicomtech aporta la seva tecnologia especialitzada en visid per computador, tecnologia

multimedia i analisi de continguts.*®
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El programa, que acaba el juny de 2014, compta amb un financament de 7,14 milions d’euros,
dels quals 5,58 procedeixen del Sete Programa Marc de la Unig Europea. A la primera versio de la
plataforma presentada al IV Sald Internacional de Tecnaologies de la Seguretat i Defensa [HOMSEC]
els dies 12 15 de marc del 2013 al recinte firal IFEMA de Madrid, el sistema va mostrar la capacitat
d’obtenir, a partir d'un acte de delingliencia fictici, totes les dades disponibles sobre el mateix en
diferents fonts ohertes i xarxes socials. Amb aixo, la plataforma preten fer aflorar informacio rellevant
gue permeti delatar les persones sospitosesi a les possibles col-laboradores. Futures actualitzacions

inclouran I'analisi de videos, imatges, audios i biometria %

1.5// ELS PROMOTORS DE LES RELACIONS DE DEFENSA | SEGURETAT
ENTRE ESPANYA | ISRAEL (I ELS SEUS LOBBIES]

En alguns casos, no resulta una tasca senzilla separar els interessos especifics de defensa |
seguretat que considera aquest estudi dels interessos mées generals entre Espanyai Israel. Existeixen
nombhbroses organitzacions dedicades a aguestes gliestions, com la Cambra de Comerc i Industria
Espanya-lsrael, el Centre Sefarad-Israel, la Biblioteca Sefarad, la Fundacid Joan de Borbd Espanya-
Israel, la Catedra Universitaria Espanya-Israel, la ASEl Associacid Salidaritat Espanya-Israel, Amics
d’Israel, entre moltes altres. Tamhbé hi ha organitzacions de foment especific entre Israel i regions
especifiques. Aixi, a Catalunya, hi ha organitzacions com la Cambra de Comerg Catalunya-Israel o
I'Associacic Catalana d” Amics d’ Israel, entre d'altres. Aguestes arganitzacions se centren en general
en assumptes culturals i comercials. Algunes penes tenen relacid ocasional amb la seguretat i la
defensa, mentre que altres aborden aquests sectors de manera particularitzada. En aquest capitol,

interessen aquestes Ultimes, algunes de les quals passem a abordar a continuacic.

Conve deixar clar des del principi que els principals promotors de les relacions sobre defensa i
seguretat, despres de les propies campanyies interessades en el negoci, san els governs d’Espanya
i Israel. Aguests promouen aquestes relacions i les faciliten molt més enlla de les necessitats
identificades en relacio a les “amenaces” a la seguretat (també compten, i molt, els interessos
economics). Es a dir, sense negar aqui 'existéncia d’aguestes amenaces, aquests sectors, sobretot,
son mercats. Els dos paisos utilitzen les estructures i institucions governamentals i publiques
per fomentar les relacions comercials, i aprofiten les opaortunitats que els ofereixen les visites
diplomatiques i els esdeveniments commemoratius o de celebracid. En el cas d’Israel, el Ministeri
de Defensa té 22 missions al man treballant per promocionar les empreses israelianes del sector.'®
Compta amhb SIBAT, I'Agencia d’Exportacions i Assistencia en Defensa a 'Exterior (vegeu detall mes
endavant], amb els agregats de Defensa en nombroses ambaixades o amb nomhbrosos convenis i
acords per afavorir els acostaments. A tall d’exemple, el president israelia Shimon Peres va fer una
visita de quatre dies a Espanya el febrer de 2011 per celebrar el 25 aniversari de les relacions entre
els dos paisos. La visita buscava, a mes, “enfortir i expandir els vincles estrategics, diplomatics i
economics” entre Espanyai Israel i entre Israel i la UE, i va concloure amb la signatura d'un MoE entre
I'Institut d’Exportacid i Cooperacid Internacional d'Israel i 'Institut espanyol de Comerg Exterior.
Peres, que es va reunir amb el Rei, el president del Govern i el President del Congrés dels Diputats,
entre d'altres, va estar acompanyat d’una delegacit¢ de 40 liders de negocis.™* Entre d'altres, van

participar les companyies de defensa Israeli Military Industries [IMI], Rafael, Aeronautics, IAT - llan
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Advanced Technologies Ltd o Silone Aviation. Entre les participants en el sector de la seguretat, les
empreses PSOS Professional School & Services of Security i ISDS Ltd, a través del seu lider Leo
Gleser (vegeu el detall sobre aguestes empreses en els capitols quart -contractes de defensa- i sise
-serveis de seguretat-]. La trobada va estar organitzada per la CEQE, I'ambaixada d'Israel, I'lCEX i la

Cambra de Comerg i IndUstria Espanya-Israel [vegeu mes avall].'?

En el cas espanyal, convé assenyalar que son moltes les institucions publiques espanyales i
israelians que han signat acords de cooperacio en materies que poden tenir relacio amb els sectors
que ens interessen. Per exemple, el Conveni de Cooperacid entre I'lCEX i I'Institut Israelia d'Expaortacia,
I'Acord entre la CEQE i I'Associacio de productars de manufactures d’lsrael (MAI), o I'Acord entre
CESCE ila Companyia Israeliana d’Assegurances de Risc en Comerg exterior.™ LUinterlocutor espanyal
de SIBAT sal ser la Direccio General d’Armament i Material [DGAM], amb la qual han “posat en marxa
un programa de cooperacio que permetra a ambdues entitats ([DGAM i SIBAT) elaborar estudis i

examinar arees que puguin afavorir a ambdds paisos”. 1

Cal tamhbeé destacar el suport dels politics, fins i tot des de posicions governamentals, com
Esperanza Aguirre, que sent presidenta de la Comunitat de Madrid va afirmar que “la millor prova
de I'estima que una saocietat té per la llibertat és la seva presa de paosicio en la defensa de I'Estat
d’Israel “(...)" defensar avui I'Estat d’Israel, és defensar la nostra llibertat, és defensar les hases de la
nastra civilitzacio judeocristiana, defensar la nostra civilitzacio occidental “* 0 “defensar Israel s

defensar els drets humans, els enemics d’Israel son els enemics d’Espanya” .t

Passem a continuacid a abordar breument i especificament algunes d’aguestes estructures:
SIBAT, Amics d’Israel, el Centre Sefarad-Israel, la Cambra de Comerg i Industria Espanya-Israel, i les

fires d’armes.

SIBAT
waneL sty or oerense SIBAT, 'agencia d’exportacions | assistencia en defensa a I'exterior, és
ﬂfﬁ}'mé’f?ﬁ I'agencia de cooperacio i exportacio de defensa israeliana, un organisme
ST dependent del Ministeri de Defensa d'lsrael. Aquesta agéncia “promou el
marqueting i les vendes de productes, serveis i sistemes militars israelians, a més de supervisar i
conservar les expartacions d'acord amb les palitiques de I'Estat”.**” SIBAT explica a la seva pagina
web les seves funcions, visia i serveis que ofereix. Entre les seves funcions s’inclouen, d’acord amb
la institucio, “cooperar i donar suport als esforgos de la industria de defensa israeliana, establir
connexions a paisos ohjectiu; identificar i iniciar opartunitats de negaci; reflectir I'estat del mercat
i proporcionar informacio comercial rellevant; vendre el material, vendre I'excés de material de les

Forces de Defensa d'Israel, i dirigir els esforgos d’exportacid de la industria de defensa d'Israel.”1®

La visio de SIBAT consisteix a “participar en el creixement de la indUstria de defensa israeliana,
accedir als mercats internacionals i a nous camps d’activitat , promoure una cultura d’'intercanvi i
cooperacio en benefici de les exportacions de la industria de defensa d’Israel; lluitar per I'excel-lencia,
respandre amb rapidesa i mantenir I'eficiencia dels processos en curs de millora d’aprenentatge, i
mantenir estricta integritat i I'ética més elevada, operar amb soltesa en el mdn de les exportacions

de defensa, i provar d'establir Israel com un lider mundial en el seu camp “. Finalment, els serveis de
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SIBAT inclouen: “identificar i iniciar oportunitats per a la industria de defensa israeliana, organitzar
i coordinar les visites de delegacions i representants oficials de divises, elaborar i dur a terme
seminaris de capacitacig; establir connexions de govern a govern; comerciar amb I'excedent de
material de les Forces de Defensa d’Israel, produir convencions i assistir a fires i exposicions, derivar
als clients potencials per a les indUstries de defensa israelianes pertinents, i aplicar totes les normes

de garantia de qualitat”.**®

Les prioritats de SIBAT, d’acard amb el seu directar, estan centrades en tres arees: aj “I'obtencio
d'infarmacio d'intel-ligencia, fusio de dades, explotacio, analisi, generacia d’'objectius i difusio de Ia
informacid”, b] “la seguretat davant artefactes explosius improvisats [deteccio, objectiu, interferencia
i neutralitzacio] “, i cJ” la roboticai els sistemes autonoms”.**® Tot i aixg, reconeix que “SIBAT opera en
tots els sectors del material i els serveis de defensa, com la guerra aeria, I'espai satel lits, carregues
explasives), els coets i missils, els radars (defensa de terra, mar i aire, AEW-alerta aeria primerenca),
la guerra electronica, els sistemes C4l, la proteccio de vehicles i AFV-vehicles blindats de combat-,

els equips avangats per soldats d'infanteria i la seguretat interiar “.**

AMICS D’ISRAEL

L'organitzacig amb seu a Madrid “ Amics d’Israel “ va ser fundada i impulsada

per I'expresident d’Espanya, José Maria Aznar i compta amb el suport de

OF

personalitats com el premi Nobel de la Pau nord-irlandes David Trimble
-nomenat observador a la comissia d'investigacio israeliana sobre el recent assalt a la “ Flotilla de la
Llibertat”-, I'ex ambaixador dels Estats Units a 'ONU, John R. Bolton, I'expresident del Pert Alejandro
Toledo, el filosof i senadar italia Marcello Pera, el teoleg nord-america George Weigel i I'exministre
espanyal Carlos Bustelo, entre d'altres. Els set punts clau de I'arganitzacia serien: 1] “Israel s un
pais occidental”, 2] “El dret d'Israel a existir no hauria de ser guestionat”, 3 ] “Israel, com a pais
sobira, té dret a autodefensar”, 4 ] “Israel esta al nostre costat”, 5 ] “Creiem en la pau, pero la pau
al Proxim Orient no és nomes una guestio entre israelians i palestins”, 6 ] “Compartim les mateixes

amenaces i desafiaments”, i 7 ] “Reafirmar el valor de la moral i cultura judeocristiana”.??

Un exemple de com funciona aquest grup de pressio ho explica Rafael Bardaji, antic assessor
de seguretat nacional de I'aleshores president José Maria Aznar i antic director del departament
d'Estudis Politics Internacionals de FAES: “A principis de desembre [de 2010] vam saber de la
iniciativa brasilera perque el bloc llatinoamerica reconegueés l'estat palesti. Nosaltres, des de la
iniciativa d’Amics d’Israel, ens mobilitzem molt rapidament i vam anar a veure la majoria dels liders
principals del continent, intentant explicar-los que reconeixer I'estat palesti de manera prematura,
ara, no ajudara al procés de pau. Aixd és una cosa que es pot fer. Podem anar i explicar a Colombia, a

Mexic, a Xile, que aquest és el cami equivocat i que fa la discussié mes dificil” 122

EL CENTRE SEFARAD-ISRAEL
EEl Centre Sefarad-Israel (no confondre amb la Casa de Sefarad de
Cordoba]®™ és un consorci institucional creat el 18 de desembre de 2006,

mitjancant un acord entre el Ministeri d’Afers Exteriors i de Cooperacid i la

"rA M T30 T30

llavars Agencia Espanyaola de Cooperacio Internacional [AECI, avui AECID),

la Comunitat de Madrid i I'Ajuntament de Madrid. La iniciativa va néixer del compromis assumit pels
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signants per “aprofundir en I'estudi del llegat de la cultura sefardita”, “fomentar un major coneixement
de la cultura jueva” i impulsar els “vincles d’amistat i de cooperacid” entre les societats d’'ambdds
paisos. Es tracta d'un instrument de Diplomacia Publica, i completa la xarxa institucional formada

per la Casa d’Ameérica, Casa Asia, la Casa Arab i la Casa Africa 1>

Les institucions signants participen en el financament del centre. El conveni de col-laboracid
inicial de 2006 establia i repartia els pressupostos de 2006 a 2009 de la seglient manera:'®® un
maxim de 1.100.000 euros durant el 2006 (un milio de I’AECI i 100.000 euros de la Secretaria d’Estat
d'Afers Exteriors]. Per als anys 2007, 2008 i 20089, tres milions d’euras anuals [un mili¢ la Secretaria
d’Estat d’Afers Exteriors, un altre I'AECI, 500.000 euros la Comunitat de Madrid i 500.000 euros
I’Ajuntament de Madrid]. Aixi, entre 2006 i 2009 el pressupast inicial per posar el Centre Sefarad-
Israel en funcionament va suposar un cost de 10,1 milions d’euros. Entre 2010 i 2013 nomes el
pressupost de I'Estat (MAEC i AECID] va ser de 2,57 i 2.770.000, respectivament.’® El Centre també
rep un altre finangament institucional: el 2012 va ser financat, a mées de pel MAEC [415.000 €] i
I’AECID (435.620 €], amb 100.000 € de la Comunitat de Madrid, 21.429 € de la Junta d’Andalusia
(aportacio de 50.000 €, assignat la resta corresponent a I'exercici 2013], 9.000 € de I'Ajuntament
de Jaén i 5.555,56 € de la Uni¢ Europea [aportacio de 100.000 €, assignat la resta corresponent als
exercicis 2013 i 2014).*2

El Centre desenvolupa les seves activitats en diversos ambits: cultural, cientific i tecnologic
(beques, conferencies, intercanvis d'estudiants, etc.]; Artistic; social (immigracio, dona, drets
humans, periodisme, etc.); Educatiu i formatiu (“a partir dels ensenyaments que es deriven de la
tragedia de I'Holocaust “] i economic. Aquest Ultim camp consisteix a afavarir els intercanvis entre
les empreses i els grups d’interes economic d'Espanya i d’Israel, a traves de fires, seminaris i altres

activitats. Es aquest ultim sector el que té relacié directa amb la seguretat i la defensa. 2

Com a exemple de la promacio dels intercanvis entre empreses de seguretat d'Espanya i Israel,
destaca la participacio del llavors secretari general del Centre Sefarad-Israel, Miguel de Lucas, al
“Seminari internacional de seguretat IT i ciutadana sobre tecnologies punta israelianes” realitzat
el 29 de juny de 2011 al Viver de Carabanchel de Madrid Empren. En el seminari, organitzat
conjuntament per la Cambra de Comerc i IndUstria Espanya-Israel i Madrid Empren, amb la
cal-laboracio de I'Ambaixada d’Israel a Espanya, el mateix Centre Sefarad-Israel i les consultores MIW
i Sefarad Consulting,** directius i empresaris de nou companyies israelianes van presentar les seves
innovacions en plataformes, solucions i productes en I'ambit dels sistemes de seguretat tecnologica.
L'acte va permetre una posterior ronda de trobades B2B [Business to Business] entre el citat grup

d’empreses israelianes i empreses espanyoles per buscar naves opartunitats conjuntes de negoci.

Un altre bon exemple és la invitacio per part del Centre Sefarad-Israel i el Ministeri de Defensa
espanyal a Dan Meridor (exministre israelia d'Intel-ligencia) i Abraham Dichter (exministre de Defensa
i exdirectar del Shin Bet, els serveis secrets israelians] per participar al novembre de 2013 al seminari
“la cultura de la Defensa a Espanya i Israel: antics desafiaments i nous reptes a la societat del segle
XXI”, amb finangament puhlic estatal i madrileny.*®* Dichter ha estat identificat com el responsahble
de planificar i dirigir, el 22 de juliol de 2002, el llancament de la bomba d’una tona sohre un poblat

barri residencial de la ciutat de Gaza.'** Amb I'objectiu de I'assassinat selectiu del lider de Hamas,
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Salah Shehade, van morir almenys 15 persones, vuit d’elles nens (sis menars de sis anys), i almenys
150 van patir ferides.*® Tant Dichter com Meridor van suspendre els seus viatges a Regne Unit el
2007 i 2010, respectivament, per por de ser detinguts en el cas que un ciutada britanic interposes
una demanda per crims de guerra pels fets de juliol de 2002. De fet, el Govern d’Israel ha anunciat
que no enviara meés delegacions a territori britanic per aquesta rao. A Espanya, 'Audiencia Nacional
va acceptar una querella contra set alts carrecs israelians, incloent Dichter, finalment, es va arxivar
la peticio perque fos Israel qui els processeés, cosa que mai va arribar a succeir.® Poc meés tard, el
Govern del PSOE va limitar significativament |a justicia universal a Espanya, almenys en part com a
resposta del ministre espanyol d'Exteriors, Miguel Angel Moratinos, davant les critiques de la seva

homologa israeliana, Tzipi Livni, segons va declarar ella mateixa.**®

LA CAMBRA DE COMERG | INDUSTRIA ESPANYA-ISRAEL

\1 Espaiia-lsrael Aquesta Cambra és una institucio sense anim de lucre creada el
e Camara de Comercio  sgtembre de 2005 amb la finalitat de promoure la col-laboracio entre

e Industria
les empreses i administracions publiques espanyoles i israelianes en

els ambits comercial, tecnologic, economic, cientific, industrial, turistic
i sociocultural. La propia camera especifica que déna cobertura “a tots els sectors d'activitat”.* Com

a ohjectius principals es troben (transcripcia literal]:*¥’

e Fomentar i transmetre propostes de mercat, productes i serveis entre Espanya i Israel en
tots els sectars d'activitat.

e Crearunpuntdetrobada que facilitiI'apropament entre les empreses i institucions espanyoles
i israelianes.

o Donarsuport ales empreses associades que desitgin establir vincles, acords, aliances i joint-
venture.

e Donar suport a la recerca aplicada.

e Impulsar els acords bilaterals per al desenvalupament d'R+D industrial i tecnalogic.

El diputat Gaspar Llamazares va realitzar una pregunta parlamentaria**® al Congreés dels Diputats
on apellava a les “subvencions a entitats que col-laboren en la palitica expansionista del Gavern
d'Israel als Territoris Ocupats”. Llamazares assenyalava una pregunta anterior®® en gue denunciava
que “Sheva”, una publicacio de la Cambra de Comerg Espanya-Israel, organisme que compta amb els
suparts del Ministeri d’Afers Exteriors i de Cooperacid (MAEC] i del Centre Sefarad-Israel, dependent
del mateix MAEC, en el butlleti numero 21 de la publicacio,* de 7 de novembre de 2010, es va publicar
un article titulat “Israel fomenta I'energia eolica per satisfer la demanda”, en la qual es podia llegir
un esment a parcs eolics en els Territoris Ocupats, en els Alts del Golan ( Siria ], a Cisjordania, a la
colonia de Har Gilo. Llamazares denunciava el que va cridar “ tractament normalitzat” de I'Ocupacio
per part d'una entitat que rep suport institucional espanyol, en contra del dret internacional i del
propi posicionament espanyol. D'altra banda, el Govern va respondre el 29 de marg de 2011 que
la redaccid del butlleti Sheva havia recallit literalment un article israelia, que no reflectia la politica
exterior i europea a la zona, i que s’havien cursat instruccions a I'editor del butlleti pergue es corregis
I'article en questio i evités incarrer a errors similars en el futur. D'altra banda, la Cambra de Comerg
i Industria d’Espanya-Israel ha decidit deixar d’editar el butlleti electronic Sheva, principalment “per

la seva escassa rendibilitat”. 2
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Es important remarcar les estretes connexions entre el Centre Sefarad-Israel i la Cambra de
Comerg i Industria Espanya-Israel. De fet, Giacomo Ventura ha presidit ambdues organitzacions.*®
La Cambra té els seus origens a la Cambra de Comerg Catalunya-Israel, la creacid hauria estat
encomanada per Samuel Hadas (es convertiria després en el primer ambaixador israelia a Espanya]
al propi Giacomo Ventura. Aquesta persona i el seu entorn van participar en els Jocs Olimpics a traves
d'un “projecte de cooperacio en materia de seguretat, que es va repetir en el proces de creacig dels

Mossos d’Esquadra”.*? [Vegeu el punt 6.3 en relacid al detall dels Jocs Olimpics]

Les fires de defensa i seguretat

En paraules del General Shmaya Avieli, director de I'agencia israeliana SIBAT, “a les fires, SIBAT
espera exposar les industries israelianes i els seus productes davant dels governs i empreses d'altres
paisos de cara a una possible cooperacio en el futur. A més, les expasicions son el llac idoni per
establir contacte amb els respansables de palitica comercial i d’adquisicions de diversos paisos”.**
De fet, en aguestes fires s'aprofita per mantenir reunions, fins i tot entre alts funcionaris, com va
ser el cas recent entre SIBAT i el Ministeri de Defensa espanyol durant el Sald Aeronautic Paris Air
Show, celebrat entre el 17i el 23 de juny de 2013 a Le Bourget.*** Israel sol participar de manera malt
significativa en aquestes fires. A la Fira LAAD (Latin America Aerospace and Defence], per exemple, el

pavellg d'Israel va incloure 28 empreses, “el major pavello fins a dia d’avui” 4

Espanya també ha representat les funcions d'aparador de productes de defensa i seguretat
israelians per a potencials clients, tant espanyols com estrangers. A tall d’exemple, entre el 12 i el 15
de margde 2013 esva celebrar a Madrid la quarta edicid de Tecnologies per a la Seguretat i la Defensa,
HOMSEC, que va rebre més de 8.000 visitants professionals de més de 40 nacionalitats diferents. Alla
es van reunir 83 empreses que representaven 120 signatures. Israel i els seus productes van tenir
una presencia destacada. Aixi, es van presentar a la fira el simulador de missil contracarro Spike (de
Rafael] o el sistema de morter CARDOM (de Elhit Systems), mentre que Revenga va promacionar el
seu mini UAV Bluebird israelia.*” Cal destacar que aquesta fira va comptar amb la preséncia de les
principals autoritats espanyoles de I'amhbit de la sequretat i la defensa, per donar supart i elevar la
rellevancia de la fira.’*® Un altre exemple d’Espanya com a expositor de productes israelians és la
fira UNVEX, cimera espanyola dels Sistemes No Tripulats, de gran atractiu per a Israel en ser segon
productor i comercialitzador mundial de drones (veure detall més endavant]. En ella, per exemple,
Triedre (Grup Revenga), que fabrica sistemes propis, pero també sistemes de desenvolupament
canjuntament amb les empreses israelianes Blue Bird i Rafael, va presentar els seus avions UAV
Micro B, Spylite B i Boomerang.**® En un man on les fronteres entre la defensa i la seguretat son tan
difuses, també les fires de seguretat serveixen d’aparador per a les empreses israelianes. La fira

SICUR, a Madrid, és una d’aquestes oportunitats per al sector de la seguretat.’®
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2.1// PANORAMICA DE LES EXPORTACIONS ESPANYOLES A ISRAEL

Com hem comentat a la introduccid, 'analisi de les expartacions d’armes espanyales a Israel va
ser el principal focus d'atencio de I'anterior informe.* La majar part dels continguts d'aquell informe
san encara pertinents avui. Per tant, en aguest capital nomes es presentara un record del que s’ha

tractat en el primer informe i una actualitzacio dels seus cantinguts.

La mateixa caonclusio presentada llavars cantinua vigent: Tel Aviv no representa una destinacid
prioritaria d’armament espanyol. De fet, el 2012 el percentatge d'exportacions de material de defensa
a Israel respecte al total, nomeés va ser d'un 0,03%, mentre que les de doble Us a penes van suposar
el 0,01%.**2 Aixi, concloiem aleshores que la rellevancia d’exportar material de defensa i el doble Us a
Israel no es carrespan amb el volum economic o el percentatge que aguestes transferencies suposen
respecte al total. El gruix cal trobar-lo en altres tipus de relacions comercials, com tractarem mes
endavant. No obstant aixg, aguesta conclusid no pretén minimitzar la gravetat que suposa exportar
armes, més que probablement violant la propia legislacié espanyola. D'altra banda, el volum
economic de les exportacions d’armes a un pais no sempre corre paral-lel a impacte que aguest
material pot tenir sobre I'estabilitat interna o regional del destinatari, en aguest cas Israel. La taula
seguent mostra el detall de les exportacions espanyales a Israel entre 1998 i 2012 [valars en milers

d'euros):*

Estadistiques espanyoles d’exportacions de material de defensa, d’altres materials i de productes
i tecnologies de doble us a Israel (1998-2012] [valors en milers d’euros)

36

ANY AUgnl::tIZﬁ/;ICLl)eNS MATERIALS MATERIALS ARMES LLEUGERES
Defensa) DE DEFENSA DE DOBLE US (TARIC 93]
1998 Sense dades 4.497,30 131,39 56,44
1999 Sense dades 1.533,71 128,03 223,15
2000 Sense dades 4.909,68 822,73 226,57
2001 1.314,19 487,97 99,20 165,99
2002 2.530,86 1.597,10 152,56 298,16
2003 734,48 1.005,80 244,29 289,34
2004 175,54 35,26 1.515,64 106,40
2005 953,12 273,73 41,32 173,64
2006 1.109,57 441,34 1.587,32 247,27
2007 4.365,31 1.515,83 576,81 214,26
2008 157,20 2.358,99 801,57 1.093,70
2009 2.805,95 790,64 622,28 3.062,65
2010 5.766,60 1.429,04 214,33 5.141,80
2011 11.955,20 472,55 99,17 2.822,40
2012 4.318,59 637,84 36,40 2.523,20
TOTAL 36.186,61 21.986,88 7.073,04 16.644,97

Font: Secretaria d’Estat de Comerg. Elaboracid propia
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Evolucio de les exportacions espanyoles d’armament i material de doble s a Israel (1998-2012)
Font: Secretaria d’Estat de Comerg. Elaboracio propia
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Segons les dades mostrades en la taula superiaor, el valor de les llicencies d'exportacid i material
de defensa concedides durant els ultims deu anys [2003-2012] a Israel va ascendir a més de 32,34
milions d’euros, dels quals es van realitzar exportacions per 8,96 milions d’'euros. També es va
exportar 5,74 milions d’euros en material de Doble Us, susceptibles de tenir aplicacions militars, i
15,67 milions d’euros en armes curtes a Israel durant la mateix época

Segans els infarmes publicats per la Unid Europea, Espanya va declarar un total de 202 llicencies
d’expartacio concedides de material de defensa a Israel per al periode del 2003 al 2012, mentre que
no va registrar cap denegacio ni tampoc consta que es realitzes cap consulta a altres estats sobre
aquestes llicencies o exportacions. El valum economic de les llicencies concedides €s significatiu, ja
gue mastren la tendencia de les expartacions esperades: del total de llicencies concedides durant
el periode 2003-2012 (32,34 milions d’euras]) amb prou feines s'ha exportat un terg (8,96 milions],
el gue representa un 27,7% del total (o el 13,4% en els ultims guatre anys]. Tot aixo vol dir que cal
esperar maoltes mes exportacions en els proxims anys. A continuacio es reprodueixen els extractes
relatius a les exportacions espanyoles de material de defensa declarades per 'Estat espanyol en els

seus infarmes anuals dels dltims 3 anys: >

Exportacions espanyoles de material de defensa a Israel [2010-2012) Font Secretaria dEstat de
Comerg. Elaboracio propia

2012. 637.842 euros en components de pistoles esportives per ser ensamblades i posteriorment reex-
portades a Estats Units, pistoles esportives; bales per a proves d’homologacidé , components d'un missil
destinat a I'Exercit de Terra espanyol (Rafael] ; targetes electroniques de processament d'imatges per ser
incarporades en equips amb destinacio a aeronaus de les farces aeries de paisas de la UE, sistemes elec-
trooptics destinats a vehicles i substancies quimigues destinades a la propulsio de satel lits.

2011. 472.545 euros en components de pistoles esportives; trets del calibre 30 x 173 mm per a proves de
funcionament d’una torreta de contral remot per part de I'empresa israeliana fabricant de la torreta desti-
nada a vehicles de I'Exercit de Terra espanyol (Rafael] ; targetes electroniques de processament d’imatges
per ser incarporades en equips amb destinacia a aeronaus de les forces aeries de paisos de la UE i substan-
cies quimiques amb un Us en la industria farmaceutica i en la de fabricacio de pintures i vernissos.

2010. Compaonents de pistoles esportives; trets del calibre 30 x 173 mm per a proves de funcionament
d’una torreta de control remot per part d’'una empresa israeliana que les fabrica per als vehicles de I'Exercit
de Terra espanyal (I'empresa Rafael] ; cossos de bombes inerts de aviacid per a proves tecniques de vol ,
sistemes de llangament d’un missil de I'Exercit de Terra espanyol per a proves a Israel [ probablement de
I'empresa Soltam Systems, de Elhit Systems ] ; targetes electroniques de processament a Israel targetes
electronigues de processament d’'imatge per incorporar en equips d’aeronaus per a la forga aeria d’'un pais

europeu, i estructures, parts i peces d'un satel lit de comunicacions.
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Material de doble us

El material de doble Us es aquell que pot ser usat per a fins tant civils com militars, com ara
substancies guimiques. Sota aquestes categaries, Espanya ha exportat un total de 5,7 milions d'euros
a Israel en I'Ultima decada. A continuacio es reprodueixen els extractes relatius a les exportacions
espanyales de material de doble Us declarades per I'Estat espanyol en els seus informes anuals: **°

. . . Font: Secretaria d’Estat de
Exportacions espanyoles de material de doble as a Israel [2010-2012)  comerg. Elaboracié propia

2012. 36.399 euros en software de targetes SIM per al sector de les telecomunicacions i substancies qui-
miques per I'Us en I'analisi a labaratoris

2011.93.170 euros en tecnologia per un microprocessador, software de targetes SIM i circuits integrats pel
sector de telecomunicacions.

2010. 0,2 milions d’euras en targetes electroniques de processament d'imatges per ser incorporades a
sistemes pasteriorment reexportats amb destinacid a aeronaus de la forga aéria d’un tercer pais.

Armes petites i lleugeres

Segons les estadistiques d’exportacions oficials, en el periode 2008-2012 es van exportar més
de 278.930 euros en armes curtes, principalment, cartutxos.**® Segons mostren les estadistiques de
camerg exteriar espanyal de duanes, entre 2003 i 2012 es van exportar a Israel més de 15,67 milions
d’euros [veure detall a sota] sota el capitol 93 del codi TARIC [Aranzel Duaner Comu per Territaris
Comunitaris]: “Armes , municions i accessaris”. A més de no ser periodes de temps coincidents
(abans de 2008 les estadistiques oficials no incloien aguest cancepte], aquesta gran diferencia entre
les dues fonts respon a la impossihilitat de comparar dades oficials ja que, encara que en ambdads
casos es tracti d’'armes curtes o lleugeres, les categories de classificacid son diferents. En qualsevol
cas, les dades de duanes permeten identificar quina categaria d’armes petites i lleugeres té mes pes
en les exportacions d’armes a Israel: la “9306 - Bombes, granades, torpedes i missils”, amb prop de

11,5 milions d’euros en I'Gltima decada.r*’

Exportacions espanyoles d’ “Armes, municions i accessoris” a Israel segons el codi TARIC 93
(2003-2012] (valars expressats en euros)

CATEGORIES DEL CODI TARIC 93 VALOR DE LES EXPORTACIONS 2003-2012 (EN EUROS)
9301 - Armes de guerra 0,00
9302 - Revolvers / pistoles 24.010,66
9303 - Altres armes de foc i artefactes 0,00
9304 - Fusells, rifles, pistales 104.985,17
9305 - Parts i accesoris 4.089.785,70
9306 - Bomhes, granades, torpedes, missils 11.455.854,88
9307 - Sabres, baionetes, altres 0,00
TOTAL 15.674.636,41

Espanya en el marc europeu d’exportacions a Israel

Segons les dades publicades en els informes anuals de la Unid Europea sobre les exportacions
d'armes dels Estats membres, en el periode 2001-2011*® es va declarar un total de 1.715,45 milions
d’euras en llicencies d’expartacio de material de defensa [segans la definicio de la Llista de Material
militar europea) concedides per diferents estats europeus a Israel, de les quals es van realitzar
exportacions per un valor total de 396.700.000 d’euros, el que representa que tot just un 23,13%
del que autaritzat en aquest periode va ser efectivament expartat. Conveé , pero, no oblidar que en
aguests informes no sempre es declara tot el que s'exporta.’ Entre els paisos europeus gue més

material militar s'exporten a Israel [ per volum economic ], Espanya ocupa el cinque lloc, sent Franga
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el major exportador, seguit d’Alemanya, Romania i Republica Txeca, segons les dades publicades
en els informes anuals de la Uni¢ Europea [ veure taula adjunta ). Es particularment rellevant en
aquest ranquing la posicid de Romania, ja que la seva entrada a la Unid Europea es va produir el 2007
i, per tant, el valor de les seves exportacions a Israel seria comparativament superior fins i tot al de
Franca o Alemanya.

Exportacions de material de defensa de paisos europeos a Israel (2001-2011) %

PAIS EUROS N° LLICENCIES
1E0.000.000
Franca 170.276.278 1.341
160.000.000
Alemanya 116.492.818 2.059
140,000,000
Romania 53.003.823 698
Rep. Txeca 11.180.591 149 RSN
Espanya 10.408.338 185 G0
Bulgaria 8.934.679 63 80.000.000
Italia 6.620.782 68 £0.000.000
Eslovénia 5.525.555 57 40.000.000
Regne Unit 4.599.016 2.317 20.000.000
Holanda 3.915.483 16 o - - -\} -?> - -
v \j#"' 'ﬂ-"* '.'_\‘l'
TOTAL UE 396.683.888 7.610 \ @E“ *‘ :;s‘i"" "? o ﬁf.z“ dﬂq&

Per al mateix periode, segaons el que ha declarat cada Estat a la Unid Europea, van ser autoritzades
un total de 7.610 llicencies d’exportacio d'armes a Israel, de les quals 325 van ser denegades. Mentre
que les autaritzacions presenten grans ascil-lacions durant el periode, les denegacions mostren una
tendencia decreixent, de 66 rebutjos el 2002 a 21 el 2011. El seglent grafic mostra les llicencies

cancedides i denegades a Israel per part dels paisos membres de la UE:*®

Llicéncies d’exportacié aprovades i denegades per paisos de la UE (2001-2011)

Font: informes anuals de la UE i
ENAAT. Elaboracié propia

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2008 2010 2011

— Concebuces
Deregades

Per categories de producte, en el mateix periode, cinc categories diferents han sumat més de 10
milions d’euras: I'exportacia de vehicles terreny [categoria 6 de la llista militar europea] representa
la major exportacié amb més de 33,5 milions, seguit d’aeronaus, equips de formaci¢ d’imatge o
contramesura; bombes, torpedes, coets, missils, un altre material explosiu o relacionat, i equips

glectronics.#?

Exportacions de material de defensa de paisos europeus a Israel per categoria de producte (2001-2011)

CATEGORIA DETALL EUROS
ML 6 Vehicles terreny i components 33.565.146
ML10 Aeronaus i similars 20.001.762
ML15 Equips d’'imatge o contramesura 13.880.251
mML4 Bombes, torpedes, coets, missils, altre material explosiu o relacionat 11.663.016
ML11 Equips electronics 11.459.359

Font: Informes anuals de la UE i ENAAT. Elaboracid propia

39



02/ EXPORTACIONS ESPANYOLES :’f-,uf-




DEFENSA, SEGURETAT | OCUPACIO COM A NEGOCI
RELACIONS COMERCIALS MILITARS, ARMAMENTISTIQUES | DE SEGURETAT ENTRE ESPANYA | ISRAEL

2.2/ ES CORRECTE EXPORTAR ARMES A ISRAEL?

La conclusio més important de I'anterior informe®® va ser que les exportacions d’armes i material
de defensa i doble Us supasen, a més d’'una contraversia etica, una violacio de la propia legislacia
espanyola. Aguesta és pero una afirmacio que seria dificil de sostenir per un jutge, per tres raons.
En primer lloc, la confusio entre el text literal de la Llei i la seva obligatarietat, ja que, si bé la seva
essencia esta teoricament encaminada a controlar el militarisme [caracter preventiu] , el seu text,
sohretot “recomana”, més gue prohibir. La segona rad és I'Us instrumental i interessat de conceptes

nooa « o«

com “drets humans”, “terrorisme”, “conflicte armat” o “dret internacional”, i la seva subordinacio a
interessos economics-comercials i particulars. Finalment, el tercer factar esta relacionat amb gue
les deliberacions que acompanyen les autoritzacions d’exportacit estiguin recollides en les actes de
la Junta Interministerial de Material de Defensa i Dohle Us [JIMDDU] i que aguestes sén secretes.
Per aixo, ni es pat accedir als diferents arguments utilitzats ni es pat, per tant, jutjar la decisio com
es podria. Una de les principals raons per incorporar la Llei va ser la de sotmetre aguestes decisions
al contral parlamentari, pero aquest continua sense poder exercir la seva tasca. El secretisme i la
manca de transparéncia segueixen caracteritzant les expartacions d'armes i el sectar militar i de la

seguretat, per a benefici d'uns pocs que valen fer negoci i saben com fer-ho.

Les exportacions d'armes a Israel han estat objecte de preocupacio al Congrés dels Diputats
per la controversia que comporten. No abstant aixo, les explicacions del Govern han estat minimes
i absolutament contraries a I'essencia de la legislacid espanyala i la seva transparencia i submissid
al control parlamentari. Aixi, després d’haver estat interpel-lat per part de diputats de manera molt
critica, el Govern, a través del secretari d’Estat de Comerg, Garcia-Legaz Ponce, va justificar el
juny de 2013 les exportacions a Israel senzillament amb la seglent reflexid: “al cas d'Israel, que
cancita algunes preguntes, he de destacar, en primer llac, que Israel és una demacracia plenament
consolidada, amb els seus mecanismes de control. Per tant, totes les expaortacions a Israel van
destinades a un Gavern demacratic”.'® Res més. Convé esmentar, en primer lloc, que la” democracia
“no destaca en la Llei espanyola com el criteri més impartant a tenir en compte [ vegeu detall més
endavant ]. En segan llac, cal preguntar-se pel concepte de demaocracia gue entén el Govern, ja que,
cam va criticar el portaveu del Grup Parlamentari Mixt, Joan Tarda, el ministre de Defensa, Pedro
Marenes, hauria justificat les relacions militars amb Arahia Saudita dient que aguest pais “tendia a

la democracia” 18

Una altra manera frequent de justificar les exportacions d’armes a Israel és, paradoxalment,
la negacio del seu Us per repressio o atacs militars als Territoris Ocupats Palestins. Aixi, el llavars
president del Govern, Rodriguez Zapatero, davant la pregunta d’un granadi a un programa de televisid
sabre si sabia quants civils palestins podien haver mort per armes espanyoles, va respondre, amb
Gaza encara fumejant, que “estic convengut que els nostres compaonents o I'armament que nosaltres
venem a Israel no s’ha utilitzat per aix0”.*® La persona que va preguntar sahia, encertadament,
gue no hi ha manera de controlar I'l's d’aquests materials un cop han estat exportats. En efecte,
com assenyala el professor de la Universitat Autonoma de Madrid, Eduardo Melero: “una vegada
que s’exparten les armes, la legislacio espanyala no estableix cap mecanisme per impedir que
el comprador les usi per matar qui vulgui i de la manera que consideri més convenient. De quina

manera podria fer-ho?”.1% Cal destacar que Soraya Saenz de Santamaria, llavors portaveu del PP al
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Congrés, critiqués Zapatero per mentir al programa: “ens va voler demostrar que havia venut armes
que no havien causat cap dany”,*® quan el seu partit ha utilitzat missatges similars amb posterioritat
una vegada al Govern. Tamhé amb relacid a I'operacig Plom Fos, la secretaria d’Estat de Comerg
el 2009, Silvia Iranzo, va assegurar que, des de 2001, Espanya no havia autaritzat cap exportacio
a Tel Aviv de “cap armament ni equip gue resultés letal”.'’”® Respecte d'aixo, cal preguntar-se de
quin tipus d’armes no letals es tracta, en particular tenint present algunes de les categories de
material exportat, com la primera (armes de foc] o la quarta (bombes, coets, torpedes, missils]. En
qualseval cas, resulta pertinent insistir que tot material de defensa exportat es, directament o com a
component integrat, capag de matar.

El nombre d’autoritzacions denegades es publica a Espanya des de 1999 i, des de 2001,
s'especifica [de manera molt vaga] el tipus d’exportacié rebutjada i el criteri del Codi de Conducta
apel-lat per denegar la sallicitud.** No obstant aixg, no s’especifica el pais de destinacio i altres
detalls clau. Aixi, no es té constancia oficial de cap denegacid d’autoritzacio d’exportacid de material
militar espanyol a Israel.

D'altra banda, Espanya no utilitza els mecanismes que preveu el Codi de Conducta pel que fa a les
consultes realitzades. No obstant aixo, d’acard amb fonts del Ministeri d’Inddstria, Turisme i Comerg,
Espanya caonsulta la base de dades de denegacions d’exportacions d’armes europees i, segons
declaren autoritats del Ministeri, no s’ha apravat mai (almenys fins 2008] una sol-licitud d’expartacio
que fos “essencialment idéntica” a una altra préviament denegada per un altre Estat membre.'”
D’acord amb el Codi de Conducta, un Estat membre que rep una sol-licitud d'autoritzacid per expaortar
un material que és “essencialment identic” a un altre I'exportacio (al mateix pais destinatari] va
ser denegada per un altre Estat membre, ha de consultar a aguest Estat membre abans d’aprovar
I'autoritzacio. Aquestes consultes no sén publiques, pero si que ho sén el nombre de consultes totals

realitzades.

Aixi, conve recuperar les conclusions relacionades de I'anterior informe, tot actualitzant les dades
per al periode 2001-2011:

e FEls Estats membres de la UE han denegat 325 llicencies d’expartacio de material de defensa
a lsrael (el 4,27% d’un total de 7.610 ], on cal supaosar que els productes no autaritzats son
molt diversos.

o Espanya ha autoritzat, almenys, 185 llicencies a Israel de material de defens, com a minim
de vuit categories diferents.

e Espanya declara que realitza consultes als altres estats membres en cas d’haver d’autoritzar
exportacions “essencialment identiques” a les que aguests paisos van denegar. Espanya no
ha realitzat cap consulta des de 1998 sobre autoritzacions “essencialment identiques” a
les dels altres paisos, de manera que cal suposar que aguestes situacions no s’han donat,
d’acord amb les autoritats espanyoles (o no s’han fet pdhbligues].

e Pertant, és prudent concloure que Espanya no ha denegat cap autoritzacié d’exportacio de
material de defensa a Israel o, en cas d’haver-ne fet, el motiu d’aguesta denegacit era tan

evident que no requeria realitzar una consulta (o hé I'assumpte esta sotmes a secret).
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Que fan altres Estats europeus?

Al Parlament europeu, sén molts els que s’ha pronunciat a favor de suspendre les relacions
militars amb Israel, pero o bé no s’han cansiderat les sancions o bé es van acardar [tinguem en
cansideracio el caracter no vinculant del Parlament], pero el Cansell no va donar la seva apravacio. No
han faltat discursos contundents critics amb les relacions militars pero, almenys en els Ultims anys,

mai s’han determinat sancions o suspensions de relacions militars.

Pel que fa als estats membres, la practica hahitual son les critiques a les exportacions de material
de defensa a Israel, pero sense concretar-se en sancions o politiques contraries a I'expartacio. Una
de les millors practiques, si bé fora de la UE, és Noruega, on després d’haver denegat llicencies
d’expaortacid previament, el seu Govern va acordar parar totes les exportacions de material militar
a Israel, inexistents oficialment des de llavors. No obstant aixo, com destaca I'investigador noruec
Alexander Harang en un informe,'” hi ha malts tipus de relacions militars no oficials entre els dos
paisos, com les importacions de material israelia, la cooperacio estrategica hilateral i en el marc de
I'OTAN, I'expartacio de material militar noruec a Israel des de fora de Noruega (amb participacio de
I'Estat noruec en empreses a l'exterior], les reexportacions que acaben a Israel (per no demanar
clausula de reexpartacid), les relacions sobre drones o la coparticipacid d’entitats dels dos paisos en
els projectes d'R+D del Sete Programa Marc de la UE. Convé recardar que parlem d'un dels paisos amb
practiques meés responsables. Suecia també s’ha destacat per tenir pogues exportacions d’armes a
Israel, pero ha estat un dels majors importadors europeus de material militar israelia.’* Labril de
2002, el ministre belga d’Afers Exteriors, Louis Michel, va suspendre les vendes de material militar
a Israel [Flandes, que posseeix estructures propies] i aquesta regio ha rebutjat savint exportacions
dirigides a I'exercit israelia com a usuari final. No ohstant aixo, han rebut millar tracte les parts a ser

ensamblades a Israel.t”®

Alemanya, Paisos Baixos o el Regne Unit han destacat per les seves denegacions de Ilicencies
d’expartacio d'armes a Israel. Amb Jenin fumejant, Alemanya va fer public el 9 d’abril de 2002 que
suspenia les seves vendes d’armes a Israel (deixant clar que na es tractava d’'un embargament).'7
Per la seva banda, el Regne Unit ha gliestionat, sovint, les exportacions d'armes a Israel. De fet,
aquest Ultim pais és un dels 21 territaris inclosaos en el capitol “principals paisos de preocupacia”
dels informes britanics sobre exportacions d’armament.’”” Entre gener de 2008 i desembre de 2012,
va rebutjar 53 peticions d'Israel per comprar equipament militar o de doble Us. Londres va apellar
a la seva preocupacia que aquestes transferencies poguessin contribuir al canflicte araboisraelia i
danyar I'estabilitat regional.’’® També es va especificar el “risc d’Us per repressid interna” i “risc de
cantribuir a tensions internes al pais receptor”, a més del risc de desviament o reexportacio a usuaris
finals no desitjables.’”® Finalment, els Paisos Baixos tenen el bon costum de detallar els Criteris
apel-lats a les denegacions (savint a els Criteris 2,3 i 4, de vegades tambe a els 6 i 7). Els ultims anys,
els Paisaos Baixos han tingut vendes limitades a Israel.’® No obstant aixg, els volums expartats per
aquests paisos han estat elevats, per la qual cosa cal no emmarcar aquestes denegacions com a

“bones practiques”.
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2.3// RESUM DE L’APLICACIO DELS CRITERIS DE LA LEGISLACIO
ESPANYOLA EN EL CAS D'ISRAEL

Tant la Llei espanyola sobre exportacions d’armes com la Posicid Comuna de la Unig Europea [que

obliga els seus Estats membres] defineix les regles comunes relatives al contral de les exportacions

de material militar i de doble Us. Inclouen vuit criteris per valorar si una llicencia d’exportacio ha

de ser aprovada o denegada. La major part de I'informe de 2009 va estar dedicat a aprofundir en

aquesta legislacio i a analitzar, criteri per criteri, la particularitat d'Israel. Llavars, vam concloure

que les exportacions d’armes a Israel violaven flagrantment els criteris 2, 3, 4 i 6; violaven el 7 i

possiblement succeia el mateix amb els criteris 1 i 5. Unicament el criteri 8 semblava no contradir

I'essencia i la lletra de la legislacio. En aquest apartat, recordarem les raons d’aguestes conclusions,

el detall pot ser consultat en I'informe de 2009.%8

No violacid del criteri

Criteri 8

Possible violacio del criteri

Violacid del criteri

Violacid flagrant del criteri

Criteris1i5

Criteri 7

Criteris2,3,4i 6

Criteri

Incomplimient

Criteri 1. Respecte els compromisos
internacionals dels membres de la UE

Criteri 2. Respecte els drets humans al
pais de destinacid final

Criteri 3. Situacio interna del pais de
destinacid final [existéncia de
tensions o conflictes armats)

Criteri 4. Manteniment de la pau, la
seguretat i I'estabilitat regionals

Criteri 5. Seguretat nacional dels
Estats membres i dels territoris sota
la seva responsabilitat, dels paisos
amics i aliats

Criteri 6. Comportament del pais
comprador, en especial respecte el
terrorisme i el Dret Internacional

Criteri 7. Risc de desviament o reex-
portacio en condicions no desitjades

Criteri 8. Compatibilitat de les ex-
portacions d’armes amb |a capacitat
economica i tecnica del pais receptor

Israel no ha ratificat cap dels vuit acords esmentats a la redaccio dels punts b), ¢) i d) d’aguest
criteri: Convencid sobre Armes Toxiques i Biologigues; Convencid sobre Armes Quimigques; Tractat
de No-Proliferacidé Nuclear; Convencid contra les mines antipersona. No forma part de I'Acord

de Wassenaar, del Grup d’Australia, del Régim de Control de Tecnologia de Missils ni del Grup de
Proveidors Nuclears.

Cooperacid espanyola en programes quimics amb finalitats militars.

Condemnes sistematiques anuals de la Comissid / Consell de Drets Humans de I'ONU.
Condemnes sistematiques anuals de la Unid Europea.

Condemnes sistematiques anuals d’Amnistia Internacional o Human Rights Watch.

Escala de Terror Politic (Amnistia Internacional i Departament d’Estat dels EUA] entre els nivells 4
i 5, enunaescalaentre 1i5 [maxim).

Existéncia de conflicte armat entre 2003 i 2008 d’acord amb els principals centres sobre con-
flictes (SIPRI, Universitat de Heidelberg, Universitat de Maryland i Escola de Cultura de Pau-UAB];
conflictes armats externs (Liban: 2006].

Conflictes armats regionals recents [Liban: 2008).

Tensid permanent i amenaga mutua amb I'lran. Possibilitat de conflicte armat regional.
Incursions militars israelianes a Siria. Ocupacions militars a Siria i Liban.

Tensions latents amb Siria, Arabia Saudita, Liban (Hezhbollah), Iran ... en particular després de les
incursions militars israelianes en els Territoris Ocupats.

Carrera d’armament regional, incloent armament de destruccié massiva.

Alguns aliats dels estats membres de la Unid Europea no tenen relacions diplomatiques amb
Israel i estan en tensio permanent amb Tel Aviv.

El conflicte Israel-Palestina es troba al centre de masses de la polaritzacid entre una part del
man islamic i una part d’Occident, fet instrumentalitzat per organitzacions extremistes.
Israel té un potencial desestabilitzador regional i, en dltima instancia, global.

Israel ha incomplert nombroses resolucions obligatories de I'ONU, entre les quals destaquen la
resolucio 242 (1967] i la resolucid 338 (1973). Els EUA han vetat un minim de 42 resolucions que
pretenien condemnar o criticar severament Israel.

Israel no ha ratificat cap dels tres instruments esmentats expressament: Convencié sobre Armes
Toxiques i Biologiques, Convencid sobre Armes Quimiques i Tractat de No Proliferacié Nuclear.
Violacions severes i massives del Dret Internacional Humanitari (especialment al Liban el 2006 i
Gaza en 2008-2009).

L'establiment d’assentaments permanents en territoris ocupats viola diversos articles de la IV
Convencid de Ginebra.

El Mur de separacid entre Israel i Cisjordania viola el dret internacional.

Israel ha realitzat reexportacions a paisos en guerra o que violen sistematicament els drets
humans, i sén ben conegudes les seves exportacions a regims molt glestionats.

Espanya exporta equips i components militars que poden ser reexportats despreés a Israel
(sobretot des dels EUA).

Bona part de les exportacions espanyoles a Israel sén reexportades a tercers paisos.

Israel és un pais enriquit, i té capacitat economica i tecnica militar.

Tot i que la despesa militar israeliana és superior a la de salut i educacid, la despesa social és
sovint superior a I'espanyola.

Tot i que el pressupost social potser hauria d’augmentar, és possible que les exportacions
d’armes a Israel no violin I'esperit del text d’aquest criteri.
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2.4/] GRANS EMPRESES ESPANYOLES DE DEFENSA AMB IMPORTANTS
VINCLES AMB ISRAEL

Una manera possible de dividir el sector de la industria de defensa a Espanya és fer-ho en quatre
grans blocs. En aguesta proposta, hi ha quatre empreses que, en cada bloc, funcionen en regim de
monopoli o en condicions d’extrem avantatge. Les quatre san les majors empreses espanyales de
defensa, les quatre eren abans empreses publigues [dos continuen sent-ho]. | probablement les

quatre estan relacionades amb el gruix, en termes economics, de les relacions militars amb Israel.

Aguestes quatre empreses son Indra (sectar tecnologic], EADS-CASA (aeranautic), General
Dynamics European Land Systems - Santa Barbara Sistemes [blindats, municions, armament] i
Navantia [sector naval]. Les quatre estan en el ranquing de les cent primeres empreses de defensa
del man per volum de negoci [General Bynamics va ser la nimero 5 el 2009, EADS la 7, Navantia la
43 i Indra la B5].12 Navantia té moltes menys relacions amb Israel de les que desitjaria, si bé els
acostaments de valum de negoci significatiu han estat una constant. A aquestes firmes, cal afegir-hi
una altra gran empresa espanyola que es caracteritza per les seves relacions amb el sector militar
israelia: Tecnohit. A continuacid, es mostra una taula amb algunes estadistiques d’aguestes cinc
empreses, que sera seguida de cada companyia, del seu detall i del resum de les seves relacions

militars amb Israel:183

aresn | o | v | oy | oo | ommoo fomus ol evons | sor
EADS-CASA 2.600,67 3.024,03 -192,79 8.317 9.671 1.658,60 1.928,60 86%
Navantia 1.423,82 1.582,02 -82,66 4,966 5.518 829,84 829,84 90%
Indra 678,75 2.513,90 195,60 7.067 26.175 325,69 904,70 27%
GD-SBS 385,47 385,47 - 1.805 1.805 - - 100%
Tecnaobit 53,30 59,22 6,01 325 361 13,00 15,64 90%

|ndru Avda. Bruselas, 35, 28108 Alcobendas Madrid. Telf.: [+34] 914 805 000

Té els seus origens a INISEL. Nascuda el 1985 per iniciativa de I'Institut Nacional d’Inddstria (INI]
per agrupar tot el sector electronic i informatic de la inddstria publica. Sempre va obtenir perdues i
el Govern va decidir fusionar el 1992 sense compensacions amhb I'empresa privada CESELSA, donant
lloc a Indra, amb el 66,09% de les seves accions en mans de 'Estat i la resta en el sector privat. El
199, guan ja obtenia beneficis, es va vendre la participacio estatal a diversos accionistes per impart
de 92.526.000 de pessetes, alhara que el Ministeri de Defensa li va encarregar el desenvolupament
electronic de la majoria del seu armament: blindats, avions, vaixells de guerra i multiples projectes
de guerra electronica. EI 2006 i 2007, Indra va adquirir dues empreses del sector, Azertia i Soluciona,
i el nombre de treballadors va passar a ser de 6.360 el 2000 a un total de 31.000 amb presencia
a 30 paisos. Els ultims deu anys, Indra ha crescut de forma ininterrompuda, amb una taxa de
creixement en vendes del 344%. empresa esta organitzada en tres grans arees: tecnologies de
la informacid; simulacio i sistemes automatics de manteniment, i equips electronics de defensa.
Lempresa reconeix entre un 28 i un 32 % d’ocupacio militar, encara que les estimacions del Centre

Delas son molt superiors. Indra controla el 80% de la Societat Espanyola de Missils [Inmize], que
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dissenya i desenvolupa diversos tipus de missils i és la filial espanyala del principal fabricant de
missils europeu, MBDA, participa al grup europeu EADS , i fins a desembre de 2011 va ser dirigit pel
després ministre de Defensa, Pedro Marenés. Nomes el 2009 i 2010, Indra ha rebut més de deu
milions d’euros en subvencions publigues i més de 105 milions en credits del Ministeri d'Industria,
el Centre Desenvolupament Tecnologic Industrial i ENISA, a zero interes i a retarnar en vint anys.
Aguestes ajudes evidencien el tracte de favor que concedeix I'"Administracio publica a una empresa

que, pero, cada any presenta beneficis.*®

Participacio d’Indra en negocis de seguretat i defensa amb Israel (vegeu el punt 4 per a mes detall]:

e Drones de |Al per a la plataforma PASI i per ser utilitzats a I’Afganistan.

e Treball conjunt amb Rafael en un “programa molt interessant en un pais d’America Llatina”,
segons ha indicat Israel Kogan, director general d’Espanya, Partugal i America Llatina de la
companyia israeliana.'®

e Indra treballa conjuntament amb MTI Wireless Edge, una empresa israeliana que treballa
en connectivitat per a comunicacions militars des de fa més de 35 anys.'® A Espanya, la
contrapart ésIndra, pero els seus productes son comercialitzats per unaempresa anomenada
Landatel.*®”

EADS CASA
EADS Avenida de Aragdn, 404, 28002, Madrid
CASA Telf. [+34) 91585 70 00

Construccions Aeranautiques S.A. [CASA] esta especialitzada en aeronautica militar. Fins al 1992
, cada any va tenir perdues importants. Per aixo, el juliol de 2000, el govern del PP va decidir la seva
fusio amb el consorci europeu European Aeronautic Defence and Space Company (EADS], format
per la francesa Aerospatiale-matra propietat de Lagardere, I'alemanya Daimler Chrysler Aeraspatiale
(DASA] i Alenia (Italia). A partir de llavors CASA va passar a dir-se EADS-CASA. La SEPI va obtenir el 5,5
% de I'accionariat del consorci, la segona empresa militar europea, darrere de I'anglesa BAE Systems,
i la segona empresa aeroespacial militar mundial, després de Boeing. Té 121.691 treballadors en 70
centres de 48 paisos i divisions de produccid com Airbus Military (avions de combat i de transport
militar] o Eurocopter [helicopters de combat i de transport militar], Astrium [coets espacials i de
satel-lits] i missils (segon lider mundial a través del 37,5% MBDA), tambe nuclears. A Espanya, EADS-
CASA, del sector aeronautic, té entre el 85-95 % de produccio militar, segons I'any. Al novembre
de 200, EADS-CASA va passar a denominar Airbus Military per la fabricacio de I'aeronautica militar.
EADS-CASA participa i cantrala un 60 % de les accions en CESA SA [Companyia Espanyola de Sistemes
Aeronautics). Altres filials d'EADS sén Eurocopter, amb seu a Albacete i dedicada a la fabricacio
d’helicopters, militars en un 90%; EADS Astrium i EADS CASA Espacio, totes dues especialitzades en
enginyeria espacial, i EADS Defence [des de 2010 Cassidian Solutions] per a enginyeria de defensa.
Només el 2008 i 2009, EADS-CASA va rebre 391 milions d’euros en subvencions per al manteniment
de la seva activitat, llocs de treball i inversions (més de 391 milions d’euros), a més d’altres tipus
d'ajudes: “ bestretes “ (credits] de les administracions puhliques, en la seva major part procedents del
Ministeri d'IndUstria en concepte de R+D, a zero interés i a retarnar en vint anys (segons I'empresa,
acumulava a 31 desembre 2008 191,60 milions d’euros per aguest concepte]. Grans fracassos i
escandols d’'EADS son I'avig A- 380 i I'avio A400M.1e8
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Participacio d’EADS-CASA a negocis de seguretat i defensa amb Israel [vegeu punt 4 per a més
detall):

e Modernitzacid dels F-5 amb Israel Aerospace Industries [IAl].

e Desenvolupament del radar C295 AEW amb un acord amb IAl.

e Drones de IAl per a la plataforma PASI i per ser utilitzats a I’Afganistan.

e Contracte amb la filial de Elbit Systems, EI-Op. També venda de cascas especials a una

empresa d'helicopters espanyala.®

General Dynamics - Santa Barbara Sistemas
S et L. Cristalio Edificio 7/8

e e C/Via de los Poblados, 3, 28033, Madrid

Telf. [+34) 91 585 01 10

L'Empresa Nacional Santa Barbara S.A. va ser creada per produir tot I'armament pesat i lleuger de
les Farces armades espanyales: artilleria, integracio de missils, fuselleria, cartutxos i blindats. Fins
llavars part de I'Estat, el 2000 el gavern del PP va optar per la seva privatitzacio causa de les seves
altes perdues. Al juliol de 2001 va ser adjudicada a General Dynamics, un dels principals proveidors
mundials d’armament. Aixd va provocar les critiques d’Alemanya [ una de les empreses va optar al
cancurs ), a dos nivells. D’una banda, pel perill de transvasament de tecnaologies i informacio sobre
els blindats Leopard [ de patent alemanya ] a mans del seu rival General Dynamics dels EUA. De
I'altra, des de 1999, els socis de la UE havien apostat per una paolitica d’'armaments comunitaria
i havien creat I'Agencia Europea de Defensa [ AED ) per rivalitzar amb els EUA, i I'acord espanyal
permetia la penetracio de la indUstria nord-americana d’armament a Europa. LUadjudicacid a General
Dynamics es va fer pel ridicul preu de 5 milions d’euros, que se li garantien comandes per valor de
mes de 3.000 milions. L'acord va convertir Santa Barbara en una lucrativa inversio i 'empresa va
aconseguir beneficis a partir del 2004, encara que el seu futur continua sent incert pel fet de deixar
certs contractes a l'aire | en obrir General Dynamics a altres fabriques a Suissa, Alemanya i Austria.
Santa Barbara tambeé rep ajuts puhlics en forma de credits sense interessos: segons I'empresa, a
finals de 2010 devia 2.412.000 d’euros al Ministeri d’'Industria per les bestretes reintegrables en

cancepte de R+D, una part relacionada amb els missils israelians Spike (veure mes endavant].*®

Participacio de GD-SBS en negocis de sequretat i defensa amb Israel (vegeu punt 4]

e Missils Spike de Rafael per a I'Exercit de Terra.

o Torretes de Rafael per blindats de I'Exércit de Terra.

e Sistema de marter Cardom de Elbit Systems per a I'Exercit de Terra.

e Subministrament de municia de 120 mm. d'Israel Military Industries (IMI] per als vehicles de
combat Leopard de I'Exercit de Terra.™s!

e EI12004, va formar part d’'un cansorci internacional per accedir a un contracte als EUA sobre
municions d'armes lleugeres. El consorci també incloia altra divisia de General Dynamics,
Winchester (part de Olin, als EUA), la canadenca SNC Technalogies i Israel Military Industries
(IM]].292
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Seu Madrid: Santa Leonar, 85, Edificio A, 1° planta, 28037, Madrid.

J‘ il (. ») J“ Telf. [+34) 916 617 161
LA N DI Seu Valdepefias: Fudre, 18, 13300, Valdepefias, Ciudad Real. Telf.

[+34] 926 347 830

Segons declara la propia empresa, Tecnobit va ser fundada el 1976 amb el nom de DOS Enginyers a
Madrid i, el 1981, es va traslladar a Valdepefias i va canviar el seu nom a I'actual. EI 1992 va aconseguir
el seu primer gran programa internacional amb els equips de 'Avio de Combat Europeu EF-2000
“Eurofighter”. Al marg de 2000, es va crear el Grup Tecnobit per la fusio de tres companyies dedicades
al'electronica de defensaila tecnologia de la informacid: Tecnobit, ELCO Sistemes i SIDOCOR, i es van
centrar en els sectors aeroespacial i de defensa. EI 2003, es van fusionar les tres empreses principals
del grup i es va crear Tecnaohit, S.L.** Tecnabit treballa amb enginyeria tecnologica en els sectors
d'aeronautica, defensa, espai, seguretat, telecomunicacions i transport. 'empresa afirma haver-se
canvertit en el “subministrador més destacat de productes de desenvolupament propi en el mercat
nacional”,® ideclara que la creacio de la filial Tecnaobit Brasil, amb seu a Rio de Janeiro, suposa una
fita malt important en el procés d’expansio de la companyia a Llatinoameérica, ja que aquesta filial al
Brasil suposa una plataforma de llangcament per reafirmar els contactes comercials que ja s’estan

duent a terme en altres paisas del seu entorn (Xile, Colombia, Peru, Mexic, etc.)™

Participacia de Tecnaobit en negacis de seguretat i defensa amb Israel [vegeu punt 4 per meés detalls]:

e Missils Spike de Rafael per I'Exercit de Terra.

o Torretes de Rafael per blindats de I'Exercit de Terra.

e Ha mantingut amb Rafael acords prolongats en el temps de cooperacio en tecnologia
electrooptica.'®

C/Veldzquez, 132, 28006, Madrid
Telf. [+34) 913 358 400

"/
"~/
Navantia

Navantia te els seus origens a 'Empresa Nacional Bazan de Construccions Navals Militars SA,
nascuda el 1947 amhb la missio de produir tota mena d’'embarcacions militars i armes navals per
a vaixells de I'armada espanyola. El 1998 , a causa de les elevades perdues acumulades - mai va
aconseguir tenir beneficis, Bazan va posar en marxa un pla de sanejament de 'empresa i va aplicar
una important reduccid de plantilla. El desembre de 2000, es va fusionar amb la tambeé estatal
Drassanes Espanyoles SA [AESA), de produccio civil, passant a denominar-se IZAR. EI 2005 va
tornar a segregar les drassanes militars dels civils, i |la nova empresa de vaixells militars va passar a
denominar-se Navantia, mentre que les drassanes civils van desapareixer majoritariament. Navantia
té quatre linies d'activitat comercial (en ordre de volum economic): construccio naval; reparacions
navals; turbines i motars, i sistemes i armes. Per sobreviure, Navantia s'esta especialitzant en vaixells
de majar valar afegit, com portaavions, submarins i fragates d’ultima generacio amb impaortants
inversions en R+D i ha establert aliances estrategiques per poder competir en el mercat global.
Navantia sempre ha tingut resultats negatius, assumits tant per I'INI com per la seva successora
SEPI. En els deu ultims anys les perdues acumulades han estat de 3.372 milions d’euros, tot i que la

facturacio ha crescut un 300% i que Navantia rep tots els anys quantioses subvencions de diversos
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arganismes caom la Comunitat Autonoma de Murcia o la Uni¢ Europea i, especialment, del Ministeri
d’'Industria [ gairebe 26 milions d’euros nomes entre 2008-2010]). A més, Navantia rep credits sense
interes del Ministeri d'Industria per al desenvolupament [ R+D ] dels programes militars especials per
al Ministeri de Defensa. Segons el balang de I'empresa a 31 de desembre de 2010, devia per aguest
concepte 2.771,92 milions d’euros al Ministeri d’'Industria. Aquests credits converteixen Navantia

amb I'empresa mes protegida del complex militar-industrial espanyal.*®’

Navantia ha intentat realitzar diverses operacions a Israel sense exit. El responsable d'SIBAT
reconeix el fracas de I'empresa en les licitacions en que ha participat a Israel, perd afegeix: “jo crec
que han adoptat un bon enfocament en integrar sistemes de defensa israelians en les plataformes
que ofereixen als paisos tercers. Sila nostra cooperacio no ha estat fructifera fins ara és estrictament
per raons comercials. Estic sequr que és nomeés glestio de temps que els seus esforgos es vegin

recompensats” [negreta afegida].'®

A mitjans de la decada passada, Israel i Espanya van estar a prop d'arribar a un acord per a la
venda de cinc fragates de missils F-100, fabricades llavors per Izar (incorporada a Navantia), en un
contracte valorat entre 1.000 i 2.000 milions de dolars que anava a ser finangat pels EUA. L'acord va
ser finalment cancel-lat sense que les raons estiguin encara clares. Mentre alguns responsabilitzen
la pressio d'un grup de senadors perque drassanes nord-americans es fessin amb el contracte,
altres van assenyalar una sancio del president George W. Bush a José Luis Rodriguez Zapatero per la

retirada de forces espanyoles de I'lrag el 2004.2

Una de les Ultimes oportunitats per Navantia ha estat I'interes de I'’Armada israeliana per la
campra a Espanya de quatre vaixells de patrulla oceanica (OPV] d’entre 1.300 i 1.500 tones per a la
vigilancia de les seves noves instal-lacions de gas natural. Per la seva construccic modular, els OPV
permeten incorporar els seus propis sistemes electronics i d'atac, una farmula gue Israel sal aplicar
en els seus principals contractes militars. En els Ultims anys, Israel ha descobert grans guantitats
de gas natural a la Mediterrania Oriental que ha duplicat de 28.000-44.000 kme la seva jurisdiccig i
ha generat certa urgéencia pel temar a un atac contra aguestes instal-lacions, que Israel consideraria
“casus belli” *® Si tira endavant aquest interes, es tractaria de la primera gran venda d’equip militar
espanyol a Israel. No obstant aix0, les expectatives no eren elevades, en estar cansiderant Israel
tambe a altres mercats, com els EUA, Alemanya, Regne Unit, Francga i altres paisos occidentals amb

tradicid naval.2

Finangament de les exportacions d’armes

Segons explica Jordi Calvo Rufanges al seu llibre Banca Armada vs Banca Etica,2 hi ha diferents
maneres de finangar empreses d’armament i les seves operacions: a] com la participacid accionarial
(ser propietari), b] la concessio de credits i préstecs, c] els fons d'inversia [oferint i / o gestionant
iniciatives en que els clients confien els seus estalvis amb I'esperanca que, mitjangant les fluctuacions
de les accions que componen el fans, s’aconsegueixin beneficis economics futurs], d) I'emissio de
baons i pagares; i e] el finangament de les exportacions. Abordarem els tres primers en relacio a les

cinc grans empreses tractades en aquest apartat:®®
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A)

B)

Participacio accionarial:

Navantia: 100% propietat del SEPI, la companyia de participacio industrial controlada pel
Ministeri d’'Hisenda i Administracions Publigues. Els bancs nomes proporcionen un 0,1% dels
Seus recursos financers.

Tecnaobit: EI 2007 va fer reestructuracio de capital. Caja Castilla La Mancha (CCM], part de
Liberbank, va incrementar temporalment les seves accions a un 48%. A finals de 2007, CCM
va traslladar totes les seves accions de Tecnaobit al Grup IT Deusto, ara anomenat Oesia
Networks, que des de llavors posseeix el 100% de Tecnohit. Oesia Network esta participada
per CAN (38,2%); CCM Corporacid (36,1%); BMN [9%]; Banca Civica (6,2%); Bancao Grupa Caja
3 (3,1%]), Barin Iberia Il (1,4%] i altres [9%].

Indra: esta participada per Bankia (20,12%, a través del Banc Financer i d’Estalvis ], Corporacio
Financera Alba (10,31%], Alba Participaciones [10,02%), Liberbank [5,01%], CajAstur [5%],
Banca March (3,61%]), BBVA [1,91%), Rentad [0,25%), Banco Santander [0,13%] i Banc
Sabadell (0,11%).

Credits i préstecs

Indra: A finals de 2010, Indra tenia credits oberts per 250 milions d’euros. EI 2008 Indra va
aconseguir un credit d’'un milio d’'euros de Banc Sabadell. Al juny de 20089 li va ser cancedit un
credit de 36 milions d’euros amb venciment el desembre de 2012, que havia de ser utilitzat
per motius generals de la carporacio. El credit va ser gestionat per Caja Madrid i La Caixa.
Total Indra: 37.000.000 €.

Santa Bdrbara: A finals de 2010, tenia una linia de credit renovable de 106 milions d’euras,
concedida per un nombre desconegut de bancs. Fins a aquesta data la linia quedava no
utilitzada. No obstant aixo, linies de credit no utilitzades tenen un paper important en
I'estructura financera d’una companyia per proveir facilitats auxiliars. Total Santa Barbara:
106.000.000 €.

Tecnabit: A finals de 2010 tenia préstecs bancaris pendents per un valor total de 25 milions
d'euros. A finals de 2008 Tecnohit tenia un deute pendent de 4,5 milions d’euros amb els
bancs: BSCH [Banc Santander ], La Caixa [ Caixabank ], Caixa Catalunya [ Catalunya Caixa ),
Caixa Madrid [ Bankia ], i també tenia pendent una linia de credit a curt termini. Total Tecnabit
:29.500.000 €.2

Navantia: La major part del seu financament (60 %] és public, i consisteix en un préstec
amb un tipus d’interes del 0% , concedit pel Ministeri d’Inddstria, Energia i Turisme, per al
desenvolupament de programes militars del Ministeri de Defensa. El maig de 2007, Navantia
va aconseguir un préstec a terminis de 65 milions d’euros que va vencer el maig de 2011,
pera que, probablement, es va retornar abans d'aquesta data. Societé Générale va coordinar
I'emissid del préstec. El consorci bancari consistia en diversos bancs, entre ells: Institut de
Credit Oficial [ ICO ], Caixa de Catalunya [ CatalunyaCaixa ]. A finals de 2010 Navantia tenia
una linia de credit renavable de 25,1 milions d’euros, concedida per un nomhbre desconegut
de bancs. Fins a aguesta data, nomeés quedava pendent un deute a curt termini de 5 milions
d’euros. Total Navantia: 90.100.000 €.
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C)] Fonsd'inversio

e FADS: Fons d'inversio el 2011 per 11.197.696,71€ i participacions accionarials permanents
de 919.490.888,60 [carrespanents al 5,5% del SEPI]

e Santa Bdrbara [ General Dynamics ] : Fons d'inversid el 2011 per 1.834.195,68€

e Indra: Indra : Fons d'inversid el 2011 per 218.843.273,83 € i participacions accionarials
permanents de 403.891.274,83 € ( participacions accionarials de Liberbank i de Banc
Financer i d’Estalvis - Bankia ]. ING ha gestionat a traves de CaixaBank un fons d’inversio a
Indra anomenat ING Direct Fons Taronja IBEX 35, per $ 1.271.961,30 [ 884.043,16 euros .

Les companyies d’assegurances tambg sdn inversores en armament. Mapfre, Catalana Occident,
Aviva, Allianz , totes elles van invertir a Indra a través dels seus propis fons d’inversid. Pero aguestes
campanyies també participen de forma indirecta, per exemple, el Grup Inverseguras [ amb fons
d’'inversio a Indra ], una societat d'inversid les accionistes de les quals son tant les asseguradares ja

gsmentades, com altres com Axa o Zurich.

Tambeé hiha entitats financeres que no sén bancs pero que haninvertit en armament. D’'una banda,
el cas de Renta 4, entitat d’inversio privada amb fons d’inversio a Indra. Per ['altre costat, Aharro
Corparacion, que agrupa un canjunt de serveis financers els accionistes san la CECA [ Canfederacid
Espanyola de Caixes d’Estalvis ] i les caixes d’estalvis d’Espanya. Aquesta sacietat va invertir en fons
d" inversio d'EADS i Indra.

2.5// ALTRES EMPRESES ESPANYOLES EXPORTADORES A ISRAEL

___1 Centro de empresas Aerdpalis
,A‘\ C/ Ingeniero Rafael Rubio Elola, 1, 41309, La Rinconada [Sevilla]
Telef. [+34] 955 631 015

REROSERTEC

Aerosertec és un grup empresarial espanyol d’enginyeria creat el 2002 a partir de la enginyera
Sertec, fundada el 1995. Ha treballat per a empreses com Astrium, Airbus Espanya, Eurofighter i
Daornier (després per Indra i Tecnobit].?® Aerosertec inclou entre els seus clients la important

campanyia israeliana IAl.2%

E }( p l'q L Explosivos Alaveses, S.A.

Av. del Parteron, 16, 5, Madrid

Fabricaciones Extremefias S.A. (dins de Expal, avui dins de Maxam Carp.]. Expal®® ésunaempresa
100% militar amb 71 treballadors i 64,70 milions d'euros en vendes (el 2006 eren 558 treballadors i
31,35 milions). Entre el 1991 i el 1997 va exportar pistoles per valor de 5,1 milions d’euras, entre
1997 i 2000 va vendre a Israel equips de radar per 12,8 milions d’euros, el 2001 projectils per 0,49
milions d’'euros i el 2002 tecnologia militar per 1,6 milions d’euros.®® Actualment, la companyia
continua figurant entre els exportadors a Israel. Una consulta en duanes sobre les importacions
espanyales el desembre de 2008 i el gener de 2009, dates en que es va realitzar I'operacid Plom Fos

a la Franja de Gaza, assenyala que Expal va ser una de les empreses importadores d'armes d’Israel.
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Pargue Empresarial Las Mercedes, 28022 + Madrid
Telf.: +34 902 107 355;

s L Pl | Bl

'z’ W" " Avda. Aragén, 330 - Edificio 5. 4° pta.

El Grup d'Empreses SLI (ara UTI Spain & Partugal] va neixer el 1977 per desenvolupar activitats
de transitoria internacional a Europa, aixi com d’agent de duanes i operacions afins. Lempresa mare
UTI té una xarxa de mes de 590 oficines a 138 paisos, tambeé a Israel. UTI-SLI Iberia va ser el “segan
proveidor” dels EUA a la Guerra del Galf, de la qual se senten “molt argullosos”®® i esperen abtenir un
benefici lucratiu en el conflicte armat a Colombia, per mediacio del Ministeri de Defensa espanyal. ®*
La filial espanyala UTI-SLI Iberia ha obtingut contractes a Israel

Segons el capitol 9306 del TARIC a la Base de dades Datacomex

Entre 2009 i 2012 Espanya ha exportat 8.870.000 d’euros en “Bombes, Magranes, Torpedes, Mines,
Missils, Cartutxas i altres Municions i Projectils, i les seves parts, incloses les Postes, Perdigones i
Tacs per Cartutxas” [categoria 9306 del TARIC]. Consten guatre empreses principals que han realitzat
operacions d’exportacio amb destinacid a Israel, i que son exportadores d’aguests productes segons
duanes: TYCO Electronics Logistics AG.**® (el setembre de 2012, va canviar el seu nom per el de TE
Connectivity Solutions GmbH]?4, Explosivos Alaveses S.A. [Expal, vegeu més amunt), Electro Crisal
Metal S.A. (Ecrimesa]®® i Comercial Ibero Americana, S.A. Tot i aixo, es desconeix en aguest estudi el

detall de d’aquestes expartacions.
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Les exportacions israelianes en defensa ronden els 7.000 milions de dolars I'any. No obstant
aixg, hi ha pel que semhla I'ohjectiu d’assalir els 10.000 milions en uns anys. Davant la pregunta
de com podria aconseguir aixg, el directar de SIBAT va respaondre: “Millarant els nostres avantatges
competitius, que son: el desenvolupament de tecnologies punta, la creativitat, la flexibilitat i I'agilitat.
També anem a prosseguir amb la nostra estrategia de fomentar aliances estrategiques amb
indUstries estrangeres”,?® tot apuntant que els sectars amh mes futur eren les solucions basades
en I'electronica avangada: “els vehicles no tripulats, la defensa agria, la municio guiada de precisid,
la comanda i control i la robotica s6n només alguns dels exemples de les solucions basades en
I'electronica en els quals Israel és lider mundial i que esperem que segueixin creixent en els propers

anys” 27
3.1// PANORAMICA DE LES IMPORTACIONS ISRAELIANES A ESPANYA

Ranking de paisos subministradors a Espanya de productes de defensa

2010 2011
IMPORTACIONS PES SOBRE EL IMPORTACIONS PES SOBRE EL
‘ TOTAL DE LES ‘ TOTAL DE LES
# PAIS DE DEFENSA # PAIS DE DEFENSA

(MILIONS DE €] IMPORTACIONS [MILIONS DE €) IMPORTACIONS

DE DEFENSA [%) DE DEFENSA (%)
1 Franca 1153 48% 1 Franca 1.069 51%
2 Regne Unit 220 9% 2 Turquia 167 8%
3 Alemanya 170 4% 3 Regne Unit 164 8%
4 Turquia 169 7% 4 Alemanya 147 7%
5 EEUU 140 3% 5 EEUU 135 6%
6 Arabia Saudita 135 7% 6 Israel 70 3%
7 Holanda 121 6% 7 Italia 687 3%
8 Israel 71 3% 8 Arabia Saudita 49 2%
9 Italia 55 2% 9 Holanda 44 2%
10 Canada 48 2% 10 Australia 36 2%

Font: Ministeri de Defensa®*®

La falta de transparéncia com a caracteristica de les importacions d’armes

Com succeeix en altres paisas, les impartacions espanyales d’armes no estan subjectes a control per
la legislacio espanyola de comerg d’armes i cap informe especific oficial recull les estadistiques sobre
les impaortacions, tot i que el seu impacte pugui ser reprotxable, sobretot en el cas d’Israel, potser

I"inic Estat al mén que exporta més material de seguretat gue el que ven al seu mercat intern.®*

Les exportacions espanyoles d'armes a Israel sén en la practica anecdatiques en comparacio amb
el volum que poden assalir les impartacions. Aixi, sinomeés ohservem el balang de les estadistiques de
duanes (segons el codi TARIC 93] sobre armes lleugeres, les expartacions amb prou feines suposen
el 12% del total. “Es a dir, durant el periode 2003-2012, es van exportar 15.67 milions d’euros per
aquest cancepte, davant a 115,18 milions d'euras en importacions; sent la categoria d’armes més
rellevant, la 9306 “bombes, granades, missils” amb 11,45 milions d’euros exportats en ['Gltima
decada (un 73% sobre el total del capitol 93], davant més de 114,07 milions d’euros importats per
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la mateixa categaria i periode (89,1% sobre el total del capitol 93)." Els valors de la grafica s6n en

milers d’euros:?®

Evolucio de les exportacions i importacions espanyoles d’armes a Israel segons el codi
aranzelari TARIC 93 [2003-2012)

35.000.000
EXPORTACIONS | IMPORTACIONS
ANY € e
(€] (€] 30.000.000
2003 289.340,42 55.953,28
25000000 e
2004 106.399,75 31.295,04 ODperocit Pomn Fos
2005 173.637,66 381,27 20.000.000
2006 247.268,16
15000000
2007 214.265,32 354.033,67

2008 1.093.699,21 11.038.704,24 10.000.000
2009 3.062.647,50 20.879.998,40

Guarro del Litan

2011 2.822.388,80 32.755.953,00 o

2003 2004 205 20068 2007 2008 2002 2010 2011
2012* 2.523.160,81 26.946.560,04
TOTAL 15.674.636,41 115.182.336,70 m Exportacions (] e [rnpiirtacions €]

Font: Secretaria d’Estat de Comerg. Elaboracio propia
* Dades provisionals. (Consulta realitzada 20/05/2013])

El principal augment de les expartacions, i especialment de les impartacions, es dana a partir
de 2008, ja que es passen d’ exportar uns 250.000 euros, a més de 5 milions el 2010, i d'importar
quantitats gairehé insignificants fins al 2007, a gairebé 33 milions d’ euros el 2011. Aquestes dades
san un reflex del que han estat durant els Ultims anys les relacions militars entre Espanya i Israel,
les guals han augmentat de forma exponencial des de I'any 2006 i, especialment, després del
2008, a causa dels contractes signats i els posteriors acords de cooperacid i proteccio d’informacid
classificada esmentats en el primer capitol. La situacio d'asimetria a favar de les importacions
que reflecteix la taula superior s’accentuara en els propers anys, atés que, si hé sabem que s’han
autoritzat recentment expaortacions espanyaoles per un valor de gairebé 25 milions d’euros, aquesta
xifra queda ridicula davant els 324 milions d’euras que suposa nomes la importacio dels missils Spike
(una part encara esta per arribar] o altres importacions importants el detall de les quals es troba en

el capitol quart sobre contractes de defensa.

Importacions espanyoles d’armes a Israel segons el codi TARIC 93 per productes:

CATEGORIES DEL CODI TARIC 93 2007 2008 2009 2010 2011 2012 20;22:512
9301 Armes de guerra
9302 Revalvers / pistoles 9,70 1,96 5.46 2,11 55,65
9303 Altres armes de foc i artefactes
9304 Fusells, rifles i pistoles de moll 1,83 9,69 11,52
9305 Parts i accessoris 344,33 17,06 30,22 406,75 138,24 48,92 1.033,19
9306 Bombes, granades, torpedes, missils 11.019,34 | 20.844,32 | 22.709,79 | 32.609,24 | 26.887,95 | 114.073,80
9307 Sabres, baionetes, altres 0,34 0,81 6,63 8,16
TOTAL 354,03 | 11.038,70 | 20.880,00 | 23.119,46 | 32.755,95 | 26.946,56 | 115,182,34

Font: Secretaria d’Estat de Comerg. Elaboracié propia

Pot deduir-se que part de 'augment en les importacions es justifica amb l'inici del Programa
Especial d’Armament [PEA] per a la compra de missils Spike i les seves llangadores de I'empresa

israeliana Rafael per a I'Exercit de Terra espanyol, signat el 2006 i valorats en més de 372 milions

5 000.000 \
2010 5.141.828,78 23.119.457,76

2012
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d’euros (vegeu detall en el punt 4.3]). Segons el SIPRI,*** entre 2010 i 2012 s’haurien lliurat 1750
missils antitanc Spike-MR/LR dels 2630 contractats en 2006 per I'Exercit de Terra espanyal, el
lliurament estava previst per al periode 2010-2012 i incloia 260 llocs de tir, un contracte valorat en
328 milions d’euraos, aixi com altres 200 missils Spike-ER per valor de 44 milions d’euros, que van
ser encarregats el 2007 i lliurats entre 2009-2012, destinats als helicopters de combat AS-665.
A aguests missils, caldria afegir els sistemes de marter Cardom que han costat 7.221.600€%* en
un primer contracte al novembre de 2011°% i 4.670.520 € en un segon el desembre de 2012.% En
resum, Unicament en municions i sistemes procedents de la indUstria militar israeliana queden per

campletar-se uns pagaments compramesos per un valor total superior als 384 milions d’euras.

Cal destacar que I'auge en el comerg d'armes entre Espanya i Israel ha arribat en un moment
caracteritzat per canflictes armats participats per aguest Ultim pais. Va ser amb els bombardejos al
sud del Liban el 2006 quan Espanya va augmentar les importacions d'armes israelianes, signant el
major contracte d’armes amb Israel per a la compra dels missils Spike, que van comencar a rebre a
partir de 2008. Lany de I'Operacio Plom Fos a la franja de Gaza (desembre de 2008 i gener de 2009],
lluny d'alterar els intercanvis, els va multiplicar, tant en les exportacions com en les importacions.
Convé tamhbé ressaltar que les Forces Armades d’Israel usessin aquest mateix tipus de municid
cantra paoblacig palestina. Afirma un informe de Human Rights Watch®*® que I'Spike podria haver
estat utilitzat pels drones tipus Hermes (de Elbit Systems] i Heran [de IAl} durant I'operacié Plom
Fos, causant la mort d'uns 87 civils a la Franja de Gaza. A més, els sistemes de morter Cardom
esmentats (vegeu el detall en el punt 4.5] tambe van ser usats per les IDF en aquests atacs.®® Segons
la informacio disponible en duanes, durant els esmentats atacs a Gaza, Espanya va exportar 200.330
euros en municions a Israel i va impaortar municid de guerra d'Israel per valor de 1,6 milions d’euros el
desembre de 2008 i de 67.000 euros al gener de 2009. A més, durant els dos mesos posteriars a I'atac,

Espanya va importar d’lsrael més de 10 milions en municions i projectils [categaria 93.069.090).

En conclusio, son molts els estudis que apunten que Israel ha canvertit els Territoris Palestins
Ocupats en un enorme laboratori militar. Les diferents operacions militars han servit d’aparador per
a la promocio de la seva industria militar nacional [publica i privada].?®’ De la mateixa manera, es pot
cancloure que ni el hombardeig sobre la pohlacid de la franja de Gaza ni la legislacid espanyaola sohre
el comerg d’armes van donar origen a cap tipus de control sobre el comerg d’armes entre dos estats,

un comerg que esta en auge com mai abans ho va estar.

3.2// PER QUE COMPRAR ARMES | UTILITZAR SERVEIS MADE IN ISRAEL ES
CONTROVERTIT?

Per entendre la rellevancia de les importacions de material militar israelia o I'Us de serveis de
seguretat made in Israel, cal destacar la manera en que funciona aquest negaoci. En primer lloc,
un dels motius principals pels quals un pais decideix exportar equipament militar és abaratir la
produccid interna. El principal client de les indUstries d’armes solen ser les Forces Armades, que san
qui realitzen les comandes. El cost per unitat de producte produit (a pagar per I'Estat] sera diferent
si nomeés es produeix la quantitat demanada pel Govern o si es fabrica un nombre superior d’equips

i s'exporta I'excedent. Per aguest matiu, el mateix Govern sol veure amb bons ulls les exportacions
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d’armes, pergue li suposa una disminucié de costo . En aguesta explicacio, cal entendre que les
expartacions israelianes de defensa i seguretat tenen també un impacte en la militaritzacid interna
(a Israel]. El mercat local és, senzillament, “massa petit” per mantenir una industria tan rellevant, o
per mantenir preus “racnables” per als seus productes.?® Al contrari del que passa en altres paisos,
Israel exparta el 75% de la seva produccié d’'armament, i la seva industria militar depen d'aquestes
transferencies.**® Com ja advertia el tres vegades ministre de Defensa i també ministre d’Afers
Exteriors a les decades de 1980 i 1990, Moshe Arens: :

“Cada pais ha de fer negoci amb aguells productes en els quals té un avantatge comparatiu
... El major avantatge comparatiu d’Israel és en productes militars, perque aquests exigeixen
tecnologia avangada en una ma i experiencia militar en I'altra. Avui, es pot dir que cap pais del
man és tan dependent de les vendes d’armes com Israel”®®

En segon lloc, cal considerar que Israel exporta tecnologia militar molt desenvolupada per
I'experiencia acumulada pel llarg conflicte armat amb els palestins i les guerres i tensions a la
regio. ltamar Graff, conseller en cap de la Delegacio de Defensa israeliana a Espanya, va reconeixer
que Israel [referint-se tambe als Territoris Ocupats] és “un ‘laboratori’ de mitjans de combat i de
noves tecnologies de defensa, per una rad malt senzilla: les amenaces constants i cada vegada
mes sofisticades a les quals s’ha vist i es veu sotmes des de la seva creacid com a Estat i la seva

permanent lluita per sobreviure”.?

Una de les caracteristiques principals de la indUstria israeliana és “la rapidesa en el
desenvolupament dels programes d’investigaciad i desenvolupament [[R + D]] i a la qual els projectes
passen a 'estat operacional, per ser posteriorment exportats”.®* Una explicacid d’aquesta rapidesa
en els programes d'R+D san les operacions militars freqglients de les forces militars d'Israel.?®
En paraules d’'ltamar Graff: “A diferencia d'altres paisas, a Israel I'enginyer que desenvolupa una
tecnologia, esta servint al mateix temps a I'Exercit com a combatent o com a Cap d’alguna unitat
durant el seu servei com a reservista i, per tant, viu de prop i coneix les necessitats de les Forces
de Defensa d’Israel. Aquesta interaccio diaria existent entre la industria i I'Exercit permet flexihilitat,

improvisacid, creativitat i una reduccio considerable en els terminis dels projectes”.®*

Conve citar aqui al cineasta israelia Yotam Feldman, en relacio a la seva pel-licula documental The
Lah, en la qual s’analitza la industria militar israeliana i la seva relacio amb les decisions politiques,
economiques i militars. En una entrevista, Feldman va extreure aguestes dues conclusions de la seva

experiencia:®®

“La gent tendeix a centrar-se en una elit palitica i militar, mentre ignora una elit economica
que es beneficia de 'aplicaci¢ de la forga militar i la fa possible. Les linies de separacid entre
la industria armamentistica israeliana i la industria d'alta tecnologia d'Israel son molt primes,
i practicament no existeixen “. [...]

“Estats en gue una aclaparadora majoria dels ciutadans denuncien les accions de I'exércit
israelia a Gaza, en realitat fan possible aguestes accions mitjangant la compra d'armes alla
provades. Aixa és essencial per a la indUstria de la seguretat d’Israel, I'tinica indUstria del seu
tipus que exporta meés del que ven en el mercat local. Per tant, aquesta compra és també per
I'IDF, que s’assegura que aguestes industries desenvolupin noves armes per ser utilitzades en
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les proximes guerres a Gaza “.

Feldman assegura que:®®

“Israel exporta missils Rafael utilitzats per assassinar a Gaza, drones de IAl, els metodes de
cambat del general Aviv Kochavi i murs de separacio de Magal, pero també juristes, experts
en administracio de la pablacio a la manera de I'administracio civil d’Israel sobre Cisjordania,
i fins i tot I'etica de guerra. Potser és aguesta la rao per la qual I'esquerra té una preséncia
mes forta aquests dies amb tal negoci. Yossi Beilin®’ ven “productes de seguretat”, Shlama
Ben Ami®® va acupar un alt carrec a Global CST que ha proporcionat al Gavern colombia armes
i serveis de capacitacid i Ehud Barak®? va entrar en aguesta linia de negoci en el seu apogeu,
desprésde'11-S".

(-]

“Aguest enfocament dadna els seus fruits. Un actor clau de la industria militar em va dir que
les proves de funcionament a la Franja de Gaza de la BMS de Elbit [ [ Battle Management
System ], Sistema de Gestio de la Batalla - un sistema especial similar a Internet per a les
forces terrestres J, un gran projecte valorat en mil milions de dalars, ha permes a Elbit d’elevar
el seu preu en un acord signat un any meés tard amb Australia . El mateix passa amb Rafael.
L'empresa va declarar obertament que aprofitaria I'escalada que va precedir I'operacid Pilar
Defensiu - amb el primer Us operatiu de la Cupula de Ferro - per augmentar al voltant de 500
milions de shekels [ uns 135 milions de dolars ] a través de I'emissia de bons. Un venedor
de IAl [ Israel Aeraspace Industries ] em va dir que els assassinats i les operacions a Gaza
produeixen un increment de desenes de punts percentuals en les vendes de la companyia”.

Conveé destacar que les tres empreses esmentades, Rafael, IAl'i Elbit, tristament beneficiades de

la violencia a Gaza, s6n, probablement, les tres empreses que meés s’han beneficiat, com veurem, de
I'oportunitat de negoci que representa Espanya.
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CONTRACTES DE DEFENSA MADE IN ISRAEL: ESPANYA COM A

LII NEGOCI

4.1/] PANORAMICA DE CONTRACTES DE DEFENSA

Cal esmentar la influencia dels anomenats PEA, Programes Especials d’Armament, en relacio a
la politica espanyola de foment de les transferencies d'armes. Aquests programes es van iniciar a
principis de la decada dels noranta tedricament per madernitzar I'armament de les Forces Armades
espanyoles i adaptar-se aixi als estandards marcats per I'entrada d’Espanya a I'OTAN. Entre els
“principals programes”, el Ministeri de Defensa inclou, almenys, quatre gue involucren de manera
molt significativa a una firma de defensa israelia: els missils Spike, les torretes mini-Samson en els
blindats RG-31, la maodernitzacio dels avions F-5 i el programa PASI d’avions no tripulats.®® Aquests
saon els projectes de defensa més costosaos, pero no els Unics amb empreses israelianes de defensa,

molt nombrosos. No obstant aixg, avui dia nomes els missils Spike son considerats un PEA 2

Els PEA han generat una gran controversia a causa del seu enorme cost per a les arques publigues
enuntempsenquelagestio politica de la crisi economica esta reduint drasticament els pressupostos
dels serveis saocials. En aguest context, el Ministeri de Defensa té estahblerts amb les empreses
militars que desenvolupen aguests programes uns compromisos de pagament valorats entre
29.429 i 36.800 milions d’euros.®? Sén diverses les critiques realitzades a aquests programes. D'una
banda es van projectar a molt llarg termini, el que comporta sobrecastas per innavacions tecnigues,
reprogramacions, etc. Per I'altre costat, el seu financament i cost real s’ha intentat ocultar repartint
la seva despesa entre els ministeris de Defensa i Industria, per al que es va crear un mecanisme de
credits en R+D que permet les empreses comencgar el desenvalupament d’aguests programes sense
realitzar una inversio propia, i la seva devolucio es pot ajornar fins a 20 anys a un 0% d’interes. A més,
la devolucid d’aquests credits per part de les empreses esta subjecta a la compra de les noves armes
per part del Ministeri de Defensa, de manera que si aguest no autoritza el pagament, la quantia dels
credits aprovats pel Ministeri d'IndUstria a les empreses tampoc seria retornada. Aquest mecanisme
de finangament pretén amagar la despesa militar real i ajornar a pressupastos futurs. Segons fonts
de Defensa, el Ministeri haura d'afrontar compromisos “d‘entre 800 i 2.000 milions d’euras anuals”
durant almenys 15 anys.®® El Centre Delas, des de Barcelona, porta anys denunciant que els deutes
d’aquests credits a les empreses armamentistes seran finalment condonades, en detriment dels

fons puhlics.®*

Taula resum sobre les compres espanyoles d’armament a Israel

EMPRESES
EMPRESA CONTRACTE VOLUM DE NEGOCI APROX.
PRODUCTES ESPANYOLES ANYS

ISRAELIANA INVOLUCRADES ESPANYOL [MILIONS €)

Sistema PASI / drones 1Al Indra, EADS-CASA, Exércit de Terra 198 + altres 182 (formaci6] | 5407 5070
Ares Ingenieria y Sistemas + 2,4 (mantenimient)

Modernitzacid F-5 1Al EADS-CASA Exercit de I'Aire Més de 31 2002-2015
Missils Spike MR i ER Rafael Tecnobit GD-SBS Ministeri de Defensa 372 2006 i 2022
Camaras térmicas Elbit Systems Ministeri de Defensa 1,03 2007
Plataformes RCWS Mini-Samson PAP Tecnos GD-SBS - 3,61 (exacte per 18 RCWS] +
per blindats RG-31 i Pizarro Rafael Tecnobit Bxrcit de Terra 18 (estimat, per 90 RCWS) eoos
Sistemes de morter Cardom Soltam / Elbit Systems GD-SBS, GMV, Urovesa Exercit de Terra 72+ 4,67 2011i2012
Radar C295 AEW&C IAl (Elta Systems] EADS-CASA Airbus Sevilla 2011

Font: Ministeri de Defensa, Infodefensa.com i Centre Delas d’Estudis per la Pau. Elaboracié propia
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En aguest apartat es consideraran contractes publics que suposen la importacio de productes
o components de defensa des d’Israel, la fabricacio a Espanya de productes o components amb
llicencia israeliana i la cooperacié empresarial entre companyies israelianes i espanyoles. De fet, les

tres formes de relacio se solen solapar i estar presents alhara.

Antecedents fins al 2003

4.2/ ALGUNS EXEMPLES DE CONTRACTES

L'any 2000, va existir un contracte amb IAl per 20 milions de dolars per millorar la forga aeria
de SF-5Bs,*® concretament 22 avions CASA-Northrop, amb opcio de modernitzacio d’'altres 18
aparells.2® El mateix any, hi va haver un contracte amb Rafael de 14 milions de dolars per equipar
els avians de les forces aeries espanyales Boeing EF-18 Hornets amb sistemes de fotografia obliqua
tactica de llarga distancia (LOROP].>” El desenvolupament del LOROP a partir del sistema Litening
permet un sistema de proposit dual de reconeixement i seleccid d’objectius.?® Finalment, tambeé el
2000, es van comprar dues Litening-2 (sistema aeratranspartat i innavador de navegacia i punteria)
per als avions de combat AV-8B. Van ser adquirits via EUA, de la linia de produccio nord-americana, i
lliurats el 2000 com a part d'un acord de 25 milions de dolars.?

El 2001, Espanya va ser el primer client dels sistemes de reconeixement tactic Reccelite, de
la companyia Rafael, utilitzats per la flota espanyola de caces Boeing.?® També es van adquirir
25 Litening-2, lliurats el 2003-2004, per als avions F/A-18 de combat, probablement de linia de
produccio nord-americana. Aguests sistemes (versions similars] també han estat instal-lats als
Harriers AV-8B.' Finalment, aguest mateix any es va acordar madernitzar els avions F-5 i T-38,

importacions de sistemes de comunicacio i de radars de vigilancia terrestre.**

EI 2003, van arribar per I'exercit espanyol els primers tancs Leapard 2E, un hibrid entre els models

alemany i suec. La municio per aguests tancs seria subministrada per la israeliana IM[.%

Contracte cameres téermiques a Elbit Systems

El 5 de desembre de 2007, el Ministeri de Defensa va adjudicar el contracte per a I'adquisicid
d'onze cameres termiques a I'empresa israeliana Elbit Systems Electro-Optics Elops. El volum del
contracte va ser de 1.034.000 eurgs.?

Modernitzacio dels avions F-5

Les principals empreses beneficiaries del programa son EADS-CASA, Israel Aircraft Industries (IAl]
i la companyia nord-americana Derco Aerospace. L'objectiu és actualitzar els avions biplaga AE.S
(Northrap F-5), des dels sistemes d’avionica i de precisio en la navegacio fins a la seva presentacid
en cabina, “perque siguin similars als utilitzats en els moderns avions de combat C. 15 [F-18) i C.16
(EF-2000]), de manera que resulti més profitosa la seva utilitzacid com a entrenadaor avangat de
les tripulacions “. Amb aixg, el Ministeri de Defensa afirma que es garanteix la formacid en vol dels
pilots de combat, mentre arriba el programa AEPJT [Advanced European Jet Pilot Training). També es

realitza, de manera paral-lela, una “modernitzacio estructural” d’aquests avions, per allargar la vida
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mes enlla de 2015. S'espera la finalitzacio del programa per a aguest mateix any 2015.2%

La modernitzacio dels F-5 espanyals la porta a terme IAl, tenint com a subcontractista principal
EADS-CASA, en un contracte d'una mica mes de 31 milions d’euros. El cantracte afecta 17 dels 18
F-5 en servei, tots hiplaga. El contracte va ser signat el desembre de 2002 entre I'Exercit de I'Aire
espanyal i IAl (aguesta Ultima era qui havia de subministrar els equips]. Els treballs de madernitzacio

s’han dut a terme a Getafe [Madrid].>®

Probahlement, un antecedent d’aguest contracte es troba amb I'anterior signatura amhb IAl, de 20
milions de dolars, per millarar la forca aeria de SF-5Bs,*” concretament 22 avions CASA-Narthraop,
amb opcio de modernitzacio d'altres 18 aparells (els que probablement es van incloure en el segtient

contracte, finalment 17).28

Desenvolupament de IAl a Sevilla

Airbus Military va presentar el prototip de C235 AEW & C [Airborne Early Warning and Contraol,
alerta primerenca i control aeris] al sald aeronautic de Le Bourget [Paris] el 2011, on va subscriure
un acord amb Israel Aerospace Industries [IAl] perque la seva filial Elta systems subministrés el radar
actiu d’escombrat electronic que incorporaria el C295 AEW.>® E| prototip es construeix a la fabrica
d'Airbus Military a Sevilla, Espanya.?®

L'acord va arribar després de més d'un any de negociacions. El C295 és un avio de carrega i
de reconeixement naval que sera convertit per integrar els sensars i radars d’Elta. Inclouria radars
de quarta generacié amb integracid IFF [identification fried or foe - identificacié d’amic o enemic].
Experts a la fira de Paris van estimar que el potencial de vendes del C295 AEW & C podria supasar
milers de milions de dolars la proxima decada.?®* Segons el president de Elta, Nissim Fades, “s’espera
gue la demanda global d’avions AEW com agquest creixi en els propers anys, a causa de les amenaces

de terrorisme i la necessitat de reforgar el cantrol de fronteres, aixi com de control des de I'aire”
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4.3/[ MiSSILS SPIKE DE RAFAEL PER LEXERCIT DE TERRA

e L'Spike es un missil contracarro d’abast mitja

g J_ o j'E‘Ji?\j produit per la companyia israeliana Rafael. Esta

— N\ /}-;‘511%,__&:5 pensat per destruir moderns carros de combat,
N - : :_"':} perd tambg vehicles blindats o helicopters, entre

d’altres. De fet, segons el Ministeri de Defensa

/,.‘,{ espanyol, “els criteris de disseny han estat el
by Il Cargs prncpsl / slas , ) - L,
U o , Bressops & batar de maximitzar la probabilitat de destruccig,
\"—.' Coang Petrse TN . i I . N

e B supervivencia, simplicitat i capacitat davant les
et

Foto: Estructura del missil Spike LR. Font: Ministeri de Defensa 6% contramesures, aconseguint al mateix temps
un minim cost i pes”.®* El 2002, la companyia
General Dynamics European Land Systems - Santa Barbara Sistemes (GDELS-SBS], va signar un
acord amb Rafael sobre el Programa Spike, un dels Programes Especials d’Armament del Ministeri de
Defensa espanyol. Aixi, GD-SBS seria el contractista principal del programa Spike davant del Ministeri
de Defensa. Aquesta cooperacio s'estendria posteriorment a altres possibles programes a Portugal
i America del Sud.”®* l'acord va establir un repartiment de treball inicial que s’ha anat actualitzant
a mesura que s’han identificat nous subcaontractes per a la industria espanyala.® Encara que els
missils son un desenvolupament de Rafael, es fabriguen i s’integren a Espanya per GDELD-SBS,
mitjangant un contracte de transferencia de tecnologia. També estava prevista I'exportacié a America
del Sud (entre el 50% i el 60% del cost del programa es preveia que es quedes en territari espanyol].?®’
Lempresa espanyola Tecnobit és responsable del subministrament i manteniment dels Spike MR
per Infanteria i els Spike ER per a helicopters Tigre sota llicencia de Rafael.*® Vegeu el grafic adjunt

explicatiu de distribucio de tasgques entre les tres empreses esmentades.

En origen, I'acord va consistir en una adquisicié de 260 llangadares i 2.600 missils contra-carro de
mig abast (4 km] per substituir el Sistema Drac d’'Infanteria de Marina i els Mila de I'Exercit de Terra.
Els lliuraments es van preveure inicialment per als anys 2009-2014.% Finalment, el subministrament
es va reduir fins a un total de 236 llocs de tir i 2.310 missils, nombre corregit de la previsio de 2.360
unitats causa de I'increment experimentat per I'lVA des de la seva signatura fins a I'actualitat.’”
Inicialment, es van pressupostar 324 milions d’euros;?’* en 2010, la estimacio de cost fins 2024 va
ser de 364 milions per al Ministeri de Defensa i 255 milions per al de Industria, Turisme i Comerg
(vegeu meés endavant].

Davant d'aguestes xifres, podem entendre que 'adquisicio de missils Spike, al tractar-se d'un
dels Programes Especials d’Armament iniciats pel Ministeri de Defensa, esta sotmes al complexa
sistema de finangament a traves de credits en R+D que mencionem amb anteriaritat. Aixi mateix,
per agreujar el ball de xifres, els Pressupostos Generals de I'Estat en els Ultims anys han ocultat la
despesa destinada a aquests programa, assignant quantitats minimes en el seu projecte de llej, i
aprovant credits extraordinaris mediant Real Decret durant I'exercici en curs; per exemple, a I'estiu
de 2013 el govern va aprovar un credit extraordinari de 877 milions, dels quals 34,58 milions d’euros

van ser per aguest programa.

Segons Human Rights Watch, aquest tipus de missil va ser utilitzat pels drones de les Forces

Armades d’Israel (IDF] el 2009 durant els atacs a Gaza en I'operacio Plom Fos, causant la mart
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d'almenys 48 persones.?’?

“En tots els casos [caoberts per I'informe] la marca de I'impacte i el patrd de fragmentacid eren
consistents amb el missil produit a Israel, I'Spike, que porta dinamita concentrada i dispersa
petits fragments en forma de cub fins a 20 metres de distancia. Altres armes usades sovint,
cam missils antitanc Hellfire i els TOW disparats des d’helicopters d'atac, no presenten aquest
patro. Human Rights Watch també va trobar plataformes de circuit i altres parts de missil
compatibles amb el Spike. Alguns dels civils ferits van mostrar margues de fragments cubics,

i en un cas els raigs-X van mostrar cubs de metall a la cama i el pit de la victima”.?”

L'Exercit de Terra va realitzar el 2012 el primer tir amhb el nou missil Spike LR-Dual [sistema
de missils contra carro portatil de tercera generacio i guiat electro-optic]. Lescenari de I'exercici
de tir va ser el Centre d’Ensinistrament [SOPEU] de Sant Gregori, a Saragassa, i els encarregats

d’executar-lo van ser un grup d’alumnes de I’Academia d’'Infanteria.?’

Components del contracte del Programa de missils Spike i 'empresa responsable:?’s

GOELS-SBS -— RAFAEL. Autorital de disseny
Contratista principal i suport tecnolbgic
Migsll [SAS)] Lioe de Tir [SBS/IE) Ligistica [SBS]
Mater principal [SBS] Visor tr'grmil:: [Tecnobit] Sir|.1ulad|:|ra [IE)
Cap de Guerra [SBS) Tripode [SB:5] Eines [S83)
Motor da llangament [SBS) CLU [Ratael)
Unitat d"alimentacid [SBS)

Dipdsit de pressid [SRS)
Tub llangador [SBS]
Integracio final [5B5)
Buscador [Ralael/SBS/Tecnoblt]
Sarvo [Rafael]
SAU [Rafael]
Unitat de guiatge [Ralael]:
Fibra dptica [missil F.0.L.]
Comm. Unit [missil F.0LL)
Electrinlca de quiatge |Rafasd]

Detall de pagaments previstos pel programa Spike [en euros]:*’

ANY MIN. DEFENSA MIN. ITC
ANY MIN. DEFENSA | MIN.ITC i 16.075.000
2006 180.000 12.240.000 2014
2007 0 37.454.000 2015
2008 5257000 | 42.249.000 2016
2009 (Previsio) 6.598.000 | 36.982.000 2017

i 2018

2010 (Previsio] 14.972.000 43.222.000 Estimacio 585.634.000
2011 (Previsid) 23.620.000 | 35.265.000 e0is
2012 (Previsid) 28.424.000 | 31.980.000 e0z0
2021
2022

- Total inversions Ministeri de Defensa: 364.685.000 euros 2023

- Total inversions Ministeri d’Industria, Turisme i Comerg

(R +D+i): 255.467.000 euros 2024
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4.4/] TORRETES DE RAFAEL PER BLINDATGES DE LEXERCIT DE TERRA

EAl'setembre de 2008, el Ministeri de Defensa
espanyol va adquirir, per un valar de 75 milions
d’euros, 100 vehicles blindats RG31 MKSE del
tipus MRAP (resistents a atacs amb mines], de
la signatura sud-africana BAE Land Systems. El
2010 i 2011 es van saollicitar uns altres trenta
vehicles. L'RG-31, que pot transportar nou

combatents, esta equipat amb una plataforma

metralladora per control remot Mini-Samson
(RCWS, Remote Contralled Weapon Station] de
la companyia israeliana Rafael, amb sistema de visid nocturna i control remot que evita I'exposicio de

Foto: torre RCWS Mini Samson. Font: Infodefensa 2’

qui dispara. Al setembre de 2008, es van adquirir 90 d’aguestes estacions d’armes estabilitzades Mini
Samsan i els lliuraments es van realitzar el 20091 2010. El 2011 es van sol-licitar 18 estacions meés?’e.
BAE Land Systems va disputar el cantracte amb el model Gold de Rafael. El pla de renovacit preveia
la compra de 575 blindats per 321 milions d’euros.?’® Tant el subministrament com el manteniment
del RCWS dels blindats RG-31 i Pizarro son a carrec de I'empresa espanyola PAP Tecnos, sota la
llicencia de Rafael.®® El contractista principal i integrador és I'empresa General Dynamics European
Land Systems-Santa Barbara Sistemes (GDELS-SBS), i la integracid es realitza a la fabrica de SBS a

Sevilla. Lestacio d’armes es cofabrica a Espanya per part de Tecnohit.®

Les 18 estacions d’armes d’accionament remot (RCWS] “Mini Samson” adquirides el setembre
de 2011 per Defensa PAP Tecnas Innovacia van tenir un cost de 3,6 milions d’euros.?® Es desconeix
el cost de les 90 estacions inicials adquirides el 2008, pero una estimacid per regla de tres suggeriria
prop de 18 milions d’euros, totalitzant al voltant de 21 milions. A més, PAP Tecnos ha obtingut el
contracte per al manteniment de les tarres entre 2011 i 2014 per 4,1 milions d’euros.?®

Experiéncia provada a la franja de Gaza

La Plataforma d’Armament per Control Remot (RCWS] SAMSON
pot usar-se tant de nit com de dia i en moviment.® Aguestes
plataformes han estat provades per I'exercit israelia a la Franja de
Gaza. La intencid va ser la de crear una “zona de trets automatics”
de control remot de fronteres entre la Franja i Israel. Aixi, aguestes
torres sentinella (Sentry-Tech pillbox towers] controlarien “tot
moviment a la Franja de Gaza, principalment en el perimetre proper
ala frontera” 24 hores del dia [serien “principalment dones soldat”
gue vigilen). Si es detecten “objectius hostils”, les tarres respanen.
S’assegura gue diverses estacions poden ser controlades per un
sol operador i que diverses estacions poden respondre a un mateix
objectiu. Qui identifica i verifica els objectius és l'operador. El

sistema també permet operacid manual (no remota] si es prefereix.

Cal assenyalar que aguestes plataformes ofereixen opcionalment
Foto: Torre sentinella a la Franja de Gaza, Rafael/ IDF, David Eshel (2008]:0p. Cit
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missils guiats Spike (com els tambeé adquirits per Espanya de la mateixa companyia israeliana

Rafael] i altres armes guiades per laser.?®

4.5// SISTEMES DE MORTER CARDOM DE ELBIT SYSTEMS PER L'EXERCIT DE
TERRA

Irregularitats en’adjudicacio de sistemes de morterisraelians per les FFAA espanyoles a I’Afganistan

El marg de 2010, I'Exercit de Terra va qualificar d’urgent I'adquisicid de nous sistemes de morter
sobre vehicles 4X4 VAMTAC (Vehicles d’Alta Mabilitat Tactica] de UROVESA [URO Vehicles Especials
SA), per dotar de mobilitat a sistemes d'armes utilitzats a 'Afganistan.®® Agquest contracte es va
treure a concurs el desembre del mateix any per un valor de gairehe vuit milions d'euras. El contracte
va ser adjudicat a un consorci d’'empreses format per Soltam Systems [del grup Elbit Systems, Israel]
i Santa Barbara Sistemes [General Dynamics European Land Systems, EUA]; després d’haver quedat
excloses del proces Expal i NTGS (New Technaolagies Global Systems). Segons noticies publicades en
premsa especialitzada, Soltam i Santa Barbara portarien anys treballant en aguest consarci com una
forma d'accés i permanencia de 'empresa israeliana al mercat de defensa espanyol.?®’” D'altra banda,
segons diverses preguntes realitzades al Congrés dels Diputats,?® el procés podria haver presentat

nombroses irregularitats, algunes de les quals assenyalem a cantinuacio:

& Possible Us d’informacio privilegiada. David Marsiano, president de I'empresa israeliana Soltam
Systems, informava en una entrevista del maig de 2010 que aguesta empresa subministraria
sistemes de marter de 81mm a I'Exercit de Terra espanyal d’acord amb les seves necessitats.?®®
A meés, a la mateixa entrevista, afirmava haver creat una cooperacié amb altres dues empreses
espanyoles [GMV, responsable del control de tir, i UROVESA, fabricant dels VAMTAC sobre els quals
va instal-lar el morter, les dues empreses beneficiades pel contracte], a les que els assegurava

part de la produccid dels sistemes.

@ Paossible favoritisme de UROVESA a Soltam Systems. Les empreses havien de disposar del seu
propi vehicle VAMTAC per fer una prova de tir, necessaria per defensar el projecte presentat.
No obstant aixg, aguests vehicles no van ser subministrats per I'Exercit de Terra en igualtat
de condicions, sing que el lliurament del vehicle es va deixar en mans de I'empresa fabricant,
URQVESA. Com ja s’ha assenyalat, aguesta empresa comptava amb un acord previ de cooperacid
amb una de les licitants a la qual va afavarir el lliurament, retardant fins a un mes abans del
cancurs per a les altres dues empreses candidates. Els morters Cardom, van ser previament

provats tant a Espanya com a Israel.?®

2N

@ Error tecnic a la prova de tir d'avaluacio, qualificat d “incident menor”. Lempresa israeliana va
realitzar la prova de tir a la base militar de Viatar (Almeria). En aguesta prova, els tecnics van
haver de saltar del vehicle i aclarir la zona a causa d’una fallada técnica al sistema de morter.?1%?
Malgrat tot, es va valorar que “aquest incident no va suposar un perill per als servents de la pega
ni per a cap dels presents” pel que es va considerar un “incident menor” que no va modificar el

proces de licitacio.
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€ Caracteristiques técnigues de les propostes, d'excloents a desitjables. Dues de les empreses
presentades al concurs van ser excloses per no adequar-se les caracteristiques tecnigues dels
seus projectes als requisits del plec de condicions. Segans una de les empreses excloses, un cap
va quedar una sola candidata, els requisits técnics van passar a ser desitjables en lloc d’excloents,
fet que tambe podria ser considerat un tracte de favar cap a I'empresa israeliana.

@ Elhit Systems va publicar un comunicat anunciant I'adquisicié del contracte almenys quinze dies
abans que es fes publica una resolucio oficial del mateix.

L'Estat Major de la Defensa va informar el 4 de desembre de 2012 que aguests sistemes de
marter comprats per I'Exercit de Terra espanyol van ser utilitzats per primera vegada a I'Afganistan
en l'operacio “Goshawk”, per respondre al “foc dels insurgents”.*® 'endema, es va anunciar un
nou contracte per valor de 4,67 milions d'euros, adjudicat a Soltam per la Prefectura d’Assumptes
Economics del Comandament de Suport Logistic que, un cop més, va tramitar la licitacio per

procediment negociat sense puhlicitat i amb caracter urgent.®*

Finalment, cal destacar que aquests sistemes que Espanya ha utilitzat a '‘Afganistan, van
ser previament dissenyats i usats per les IDF durant la “Operacié Plom Fos” i pels EUA a I'lrag i a

I'Afganistan, 2%

4.6// LES VENDES | LA COPRODUCCIO DE UAVs ENTRE ESPANYA | ISRAEL

Les primeres experiencies conegudes de
les forces i cossos armats espanyals amb Ia
tecnologia UAV israeliana daten almenys de I'any
2008. Les forces armades van desplegar els seus
primers models a territori afganes durant el mes
d'abril de 2008, mentre que la Guardia Civil va fer
les seves primeres proves a territori espanyal el

desembre del mateix any. Ambdues experiencies

es van dur a terme de la ma de la companyia

Foto: UAV Searcher MK II-J, Israeli-weapons.com eg%

israeliana Israel Aerospace Industries [IAl].

Desplegament de UAVs a I’Afganistan

A I'abril de 2007 el Ministeri de Defensa espanyol va anunciar I'adjudicacio del contracte de
fabricacio del prototip de UAV israelia Searcher MK [[-J*7 a la Uniéd Temporal d’Empreses [UTE]
formada per les empreses Indra Sistemes, EADS-CASA, Ares Enginyeria i Sistemes i IAl {donant llac
a una nava versig del madel, anomenada Searcher MK [1I-J).® L'adquisicidé tenia com a aobjectiu el
de donar suport a les tropes espanyoles desplegades a 'Afganistan des de la base militar d'Her