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owar AVidsen mise sur
la maison connectée

RECONVERSION> La PME
d'Indre-et-Loire investit
depuis cing ans dans

la domotiaue pour
transformer son business
et assurer sa croissance.
Les consommateurs sont
demandeurs de solutions
répondant a leurs besoins
de gestion et de sécurité
domestiques. Des places
sont a prendre sur

ce marché prometteur.

PAR WILLIAM COOP

a domotique est une vieille
antienne. Depuis les images fu-
turistes et colorées des maisons
intelligentes dans les magazines
des sixties & la toute-puissance
de l'internet d’anjourd’iui, rien n’a vrai-
ment changé. Les systémes sont toujours
aussi « moches » et les promesses
toujours aussi fortes. Pour les consom-
mateurs pourtant, les choses sont deve-
nues plus simples, plus pratiques et,
surtout financiérement, plus accessibles.
Pour les entreprises, ce marché est au-
jourd'hui en pleine croissance. Alexandre
Chaverot, le nouveau président d’Avid-
sen, lestime 4 environ 3 milliards d’euros
en Eurape. Ce qui explique le revirement
stratégique de cette PME d'Indre-et-
Loire qui, depuis cing ans, mise sur la do-
motique pour transformer son business
etassurer sacroissance.
Face 4 des géants cornme Somfy (990 mil-
lions d’euros de chiffre d’affaires et
7 600 collaborateurs), Avidsen doit im-
pérativement se montrer inventif. Depuis
sa création en 1998 et jusqu'a 'arrivée
d'Alexandre Chaverot en 2007, 'entre-
prise était spéeialisée dans Jamotorisation
pour les portails et les volets. Filiale du
groupe[HF|Company (112,8 millions d’eu-

LA THOMBOX ATOUT FAIRE

Bien que connectée dinternet, la toute nouvelle ThomBox

d'Avidsen {commercialisée sous la marque Thomson) ne sert

! pas 4 profiter de ta smart TV. Sa vocation se trouve atlleurs,

dans la gestion de la maison intelligente. Véritable serveur
domeotique, la ThomBox est vendue seute (299 euros) cu dans

un pack sécurité (499 euros) avec divers accessoires de détection.
Elle permet de programmer tous ses équipements électriques, de commander
les éclairages, de gérer les modes de chauffage et de contréler sa consommation
énergétique. Coté sécurité, le systéme de vidéosurveillance est compatible avec
n'importe quelle caméra IP. On peut afficher un tableau de bord personnalisé sur une
tablette, un ordinateur ou un smartphone (tOs et Android) afin de visualiser 'ensemble
de l'instaliation et accéder 2 U'historique des relevés. Conscient que sa box ne fera pas
te poids face aux solutions des puissants opérateurs télécoms, Avidsen s'ensert comme
d'un atibi technotogigue pour vendre encore plus de périphérigues sous sa marque.
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ros de chiffre d’affaires en 2012) qui inté-
gre les sociétés Metronic et Omenex
(équipements numérigues pour la mai-
son), et LAN et LEA (traiterment du signal
pour réseaux haut débit), Avidsen déve-
loppait principalement des solutions de
«confortique » (techniques d’automati-
sation des issues d'une maison et des
alarmes qui y sont liées) auprés de la
grande distribution. Un embryon de do-
motique avant 'heure.

La radio au ceeur des appareils
Mais, 'idée de la maison connectée est
dans Pair du temps etle fantasme devient
petit i petit réalité, Il existe plusieursrai-
sons & cela. « Les consommateurs cher-
chent des systémes permettant d'optimi-
ser leur consommation énergétique,
explique Alexandre Chaverot. En Alle-
magne, 90 % des maisons neuves inté-
grent des solutions domotiques, prinei-
palement lides au chauffage. » On peut
ainsi mesurer saconsommation d’énergie
en temps réel, mieux gérer le chauffage et
Péclairage, ouvrir ou baisser les storesen
fonction de la météo... Autre phénomeéne
qui favorise Pessor de la domotique :les
besoins en termes de sécurité. De la vi-
déosurveillance des biens et de la pro-
priété — véritable souci pour certains- a
lasurveillance & domicile des personnes
agées et dépendantes ou des enfantsle
temps d’une absence courte, les solutions
sont désormais fiables et peu onéreuses.
Grice a I'intégration de Ia technologiera-
dio, les petits appareils de la maison com-
muniquent tous entre eux. Avidsen, quia
inventé le premier portail commandé sans
fil, a développé son propre protocole
(ARW 868 MHz). Une fréquence qui per-
met de piloter les équipements électrigues
etde les faire dialoguer les uns avecles au-
tres pour un usage domotique. Le tout
avec une portée de 200 4 300 meétresen
champ libre,

Principaux avantages de cette solution:
Pabsence d’interférence avec les autres
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émissions sans fil, Bluetooth ou wi-fi, pas
de travaux de cAblage A prévoir pour
I'installation des appareils et, enfin, pas
d’ondes dangereuses pour lasanté. Chez
Avidsen, les modéles deviennent de plus
en plus communicants, les gammes s'étof-
fent et onmise sur 'essor des solutions de
gestion  distance de la maison peu coii-
teuses et trés simples a utiliser.

La botte delabox

Alors que la maison mére HF Company
accuse cette année une baisse de plus de
21 % de son chiffre d’affaires, suite & la
perte par safiliale LEA d’un contrat avec
un opérateur en Europe du Sud, Avidsen
continue de se développer dans 'Hexa-
gone et 4 I'international. Avec 40 per-
sonnes en France et autant dans ses filiales
européennes (Ttalie, Espagne, Portugal),
la société a enregistré une croissance de
25 % de son chiffre d’affaires en 2012, 4
25 millions d’euros, Forie d'une licence de
la marque Thomson qu'elle détient pour
Pensemble des gammes de produits de sé-
curité et de domotique en Europe, Avidsen
vient d’avancer son cheval de Troie. Une
« box domotique évolutive » baptisée
ThomBox (voir encadré) sur laguelle peu-
vent se connecter une centaine d’appareils
sans fil de toutes marques, permettant de
gérer 'éclairage, le chauffage et toutes au-

tres fonctionnalités domestiques. Ce kit
de pilotage 4 moins de 500 euros fone-
tionne en mode Cloud A partir d'un smart-
phone, d’'une tablette oud’'un ordinateur.
« Nous faisons le pari que le marché des
objets connectés va exploser », avance
Alexandre Chaverot. Sastratégie consiste
Aoccuper le terrain en présentant un im-
portant catalogue d’accessoires domo-

{( Nous faisons le pari
que le marché des objets
connectés va exploser. 3

tiques, BtoC ou BtoB, partfois sous margue
blanche pour des enseignes de la grande
distribution, En multipliant ses appareils
communicants, Avidsen se place en expert
incontournable des solutions de la maison
connectée et des seénarios de vie qui lui
sont attachés. En langant sa box, 'entre-
prise cherche en fait 4 se faire remarguer
par les gros fournisseursd’accés (FAT) du
Net, En effet, ceux-civont immanquable-
ment intégrer des solutions domotigues
dans leurs offres triple et quadrupie play.
Et Avidsen n’aura qu'a arhorer ses réfé-
rences de produits pour emporter le mar-
ché trés convoité de la maison connectée.
En étant entré par lapetite porte. @
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